Circulo dorado

@ éQué? ¢qué vendes?, ¢cudl es tu producto o servicio?

@ éCémo? ¢Qué haces que impulsa o apoya se cumpla tu
diferenciador?
Por ejemplo; si tuvieses un restaurante, podrias decir que lo haces

seleccionando los mejores ingredientes y trabajando con un equipo de chefs
apasionados por los sabores inigualables.
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éPor qué? ¢Qué fue lo que te impulsd a crear tu empresa o te
movid para desarrollar un nuevo producto o servicio?

Por ejemplo: transformar los métodos de ahorro familiar, impulsar el
cuidado ambiental, transformar la educacion de los nifos.

Por ejemplo: "Vendemos pinturas para interiores y ofrecemos productos de la mas alta calidad al precio mas bajo posible,
con una variedad de colores, trato amable y precio mas bajo que nuestra competencia. ¢Quieres comprarlo?” _—
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