Guia Boostale: Descubre a tu Cliente Ideal con
ChatGPT

El método mas simple para crear marketing inmobiliario que atrae conversaciones reales y genera resultados

medibles.



El Error Mas Comun en Marketing Inmobiliario

>{ Lo que NO funciona W La estrategia correcta

e [ntentar hablarle a todos e Unsolo pais o publico objetivo

* Promocionar todas las propiedades por igual e Unsegmento de cliente especifico

* Mensajes genéricos sin personalizacion e Una propiedad locomotora

e Trafico frio sin intencion real ®* Mensajes que conectan profundamente

El marketing inmobiliario de alto rendimiento empieza con [{efeef={g1E¢Ie][efe) N0 con mas volumen.



Los Tres Pilares del Foco Estratégico

-
1.Un Solo Pais

Cada audiencia tiene miedos,
expectativas y procesos distintos.
Define si trabajas con colombianos en
Miami, venezolanos en preventas,
locales mudandose a suburbios o

inversionistas internacionales.
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2.Un Segmento

Comprador primerizo, inversionista,
upsizing familiar, downsizing para retiro
o reubicacion laboral. Mientras mas
preciso seas, mas fuerte se siente tu
mensaje.
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3.Una Propiedad Locomotora

No la Unica que venderas, pero sila que
genera demanda calificada, atrae
prospectos correctos y filtra curiosos
de compradores reales.
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Prompt 1: Descubre a Tu Cliente Ideal

Este prompt te dara claridad total sobre quién es tu cliente perfecto, como piensay qué necesita escuchar para confiar en ti.

[J Copiaypegaen ChatGPT:
Soy realtor y quiero definir claramente a mi cliente ideal.

Mi pais objetivo es: [poner pais]
Mi segmento de cliente es: [poner segmento]
La propiedad locomotora que usaré es: [describir propiedad]

Crea el perfil completo de mi cliente ideal incluyendo:
- Motivaciones profundas

- Deseos concretos

- Miedos y objeciones reales

- Barreras psicoldgicas

- CO6mo toma decisiones

- Qué necesita escuchar para confiar

- Qué NO funciona con este cliente

Dame el perfil mas claro y accionable posible.



Prompt 2: Genera Mensajes Irresistibles

Transforma el perfil en marketing

Ahora que conoces profundamente a tu cliente, es momento de crear mensajes que conecten desde sus miedos, motivaciones y deseos reales.

[ Prompt paraanuncios Meta Ads:
Tengo este cliente ideal: [pegar perfil del Prompt 1]

Crea 5 mensajes principales para anuncios que:
- Hablen desde sus miedos

- Conecten con sus motivaciones

- Eduquen, no vendan

- Generen confianza

- Activen intencion real

Cada mensaje debe incluir: Hook, Reencuadre educativo, CTA suave



Prompt 3: Convierte Leads en Conversaciones

Mensaje 1: Baja el miedo

Reconoce sus preocupaciones y ofrece claridad inicial sin presionar.

Comparte informacion valiosa que demuestre tu expertise y genere confianza.

Mensaje 3: Abre conversacion

@— Mensaje 2: Aumenta seguridad

Invita al dialogo con una pregunta especifica que aporte valor genuino.

Con el siguiente perfil: [pegar perfil del Prompt 1]

Crea una secuencia de 3 mensajes cortos para WhatsApp o SMS que:
- Bajen miedo

- Aumenten seguridad

- Den claridad

- Abran conversacién

Tono profesional, calido y educativo. Nada de ";Sigues interesado?".



Prompt 4: Contenido que Meta Premia

Senales sobre likes
(@ Tuprompteducativo:

El contenido educativo no es para vanidad métrica. Es para generar senales de intencion que Meta
recompensa con menor costo por lead: tiempo de visualizacién, guardados, compartidosy clics Con este cliente ideal: [pegar perfil]
con propésito.
Dame 10 ideas de contenido educativo que Meta
premiaria, que:
- Expliquen el proceso
- Respondan miedos
- Preparen a la audiencia
- Generen sefales de intencion

Formato simple y facil de grabar.



Por Qué Este Enfoque Transforma Resultados

Menor costo por lead Mas conversaciones Citas calificadas
Cuando hablas desde la mente del cliente, Los leads educados responden masy con El filtro estratégico atrae prospectos listos
Meta premia tu relevancia mayor intencién de compra para avanzar

Cuando entiendes a tu cliente ideal y hablas desde su perspectiva, todo tu marketing se vuelve mas eficiente, mas rentable y mas humano.



El Sistema Boostale Completo

01 02 03

Definicion estratégica Perfil de cliente ideal Mensajes que convierten

Pais, segmento y propiedad locomotora Conocimiento profundo de Hooks, contenido educativo y follow-up

claramente identificados motivaciones, miedosy proceso de disenados desde la psicologia del
decision cliente

04 05

Optimizacion de senales Nurturing automatizado

Contenido y funnel alineados para que Meta reduzca tus Sistema que convierte leads frios en conversaciones

costos calientes sin esfuerzo manual

Lo que acabas de usar es solo el primer paso. El sistema completo integra funnels, automatizacion y optimizacién continua
de performance.



Comienza Tu Transformacion Hoy

De marketing genérico a conversaciones reales

Implementa estos prompts hoy mismo y experimenta la diferencia entre promocionar propiedades y atraer clientes

ideales que quieren trabajar contigo.

Siquieres ver este enfoque aplicado en un funnel completo con nurturing automatizado, senales Meta optimizadasy

resultados medibles, descubre como el Sistema Boostale puede transformar tu negocio inmobiliario.

El marketing inmobiliario moderno no se trata de gritar mas fuerte. Se trata de hablar exactamente lo que tu cliente

ideal necesita escuchar.

Boostale: Marketing for Real Estate

+176066835298



