VENDE MAS,
VIVEMEJOR
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_tu potencial comercial,

mejora tu propuesta de ventas y

crea un plan claro para [CFECERTESEN
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¢Y si el problema no fuera tu
producto, ni el mercado, ni tu
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Te sentis estancado/a o confundido/aq, aungue sabes
que tienes potencial. Querés cambiar tu situacion,
pero no tenés claro por donde empezar. Ya probaste
Cursos, técnicas o consejos, pero nada se sostuvo en
el tiempo. Sentis que en ventas repetis el Mismo

patron una y otra vez: mds esfuerzo, mas desgaste,
mMismos resultados.
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No se trata solo de vender mas.
Se trata de




- ¢QUE
DESCUBRIRAS

DURANTE
LOS 5 DIAS?
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« Qué patrones mentales o emocionales estan
detrds de tu bloqueo en ventas.

e Cudles son tus verdaderas fortalezas
comerciales y como activarlas.

« COMO dejar de improvisar y empezar a vender
con estructura.



ESTE INTENSIVO
ES PARA TI
SOLAMENTESI:
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« Estds en un momento de cambio y quieres entender
por qué te sentis bloqueado/a.

« Sentis que haces mucho, pero no avanzds como
esperads.

* Quieres una guia real que te oriente el camino hacia
tu prosperidad futura.



09

Tomando decisiones con mas seguridad,;
Comunicando tu valor sin miedo;
Sintiendo coherencia entre lo que haces, lo
que vendes y lo que eres; Ganando mas
dinero por servir a los demds con pasion.
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“No estds estancado:
estds programado para sobrevivir,
Nno pdara crecer”.



DIA1-DESBLOQUEO
MENTALEN VENTAS

OBJETIVO RESULTADO

Que entiendas por qué « Alivio emocional

hoy no estds creciendo, « Mayor conciencia de
rompas con la culpa tus bloqueos reales
INnnecesaria y empieces d « Una técnica de ventas
reprogramar la forma en concreta aplicada el
la que pensas, sentis y mismo dia.

actuds en ventas.
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“El cliente no compra con ldgica, compra
con emocion”
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OBJETIVO

Que el participante
entienda coémo toma
decisiones el cerebro del
cliente, deje de vender
desde el miedo o la
presion y aprenda a
guiar conversaciones de
venta con conexion
emocional y seguridad.

RESULTADO

Un discurso de ventas mas
claro y coherente

Conectar emocionalmente
con el cliente

Menos objeciones y mds
confianza en la
conversacion

Una estructura mental para
vender sin manipular
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“Vender bien no es suerte, es método”



= DIA3=CIERRACON
CONFIANZA Y SISTEMA

OBJETIVO

Que el participante deje
de improvisar en ventas y
empiece a vender con
estructurag, disciplina y
método, entendiendo
gue la constancia creo
resultados sostenibles.

D

RESULTADO

Mds control del proceso de
ventas

Menos ansiedad al
momento de cerrar

Mayor confianza para
mManejar objeciones
Claridad sobre dénde
realmente estd el dinero
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“AQui es donde la mayoria se detiene...
O despega”



7 DiA 4 - IMPLEMENTACION

CONSCIENTE

OBJETIVO

Que el participante
aplique lo aprendido, vea
resultados reales y tome
conciencia de la
prosperidad futura.

RESULTADO

» Experiencia real de

aplicacion

« Mayor confianza al ver

avances concretos

 Ajustes claros a su forma de

vender

e Conciencia de la

Importancia de sistemasy
organizacion
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“Estds elevando tus estdndares,
FELICIDADES”
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DIA 5 - VISION,
RESULTADOS Y DECISION

OBJETIVO RESULTADO

Que el participante integre » Claridad sobre su siguiente paso
todo el proceso, reconozca - Mayor seguridad en si mismo
su evolucidn, se proyecte a * Visidn de crecimiento a mediano
futuro y tome una decision y largo plazo
consciente sobre su « Sensacion de coherencia entre lo
crecimiento personal, que es, lo que vende y lo que
profesional y comercial. quiere lograr

« Una decision interna alineada




(CUANTOES LA
INVERSION?




Vacia tu bolsillo
en tu mente, y

tu mente llenara
tu bolsillo.

- Benjamin Franklin




"La mente es el activo
mas poderoso que
tenemos los seres
humanos”.

Por ende, invierte en tu
mente y estaras
haciendo el negocio
mas grande de tu
vida...

| Robert T. Kiyosaki.
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1SESION = U$97
5 SESIONES = U$485




20

<QUE INCLUYE
EL PROGRAMA?

Al inscribirte en VENDE MAS, VIVE MEJOR® INTENSIVO, accedes a:
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@ 5 sesiones en vivo (o grabadas) de 2 horas cada una.
@ Un proceso guiado paso a paso durante 5 dias.

@ Ejercicios prdacticos aplicables desde el primer dia.
@ Enfoque en mentalidad, neuroventas y ejecucion real.
@ Acceso a las grabaciones por 1 anho completo.

@ Material de apoyo y acompanamiento durante el proceso.



1 SESI
© SESION

$97
= U$485

PRECIO ESPECIAL
SOLAMENTE POR 48 HORAS




MASTERCLASS GRABADA:
Autoestima, Autoconocimiento,

MASTERCLASS GRABADA:
Emociones y Actitud




1 SESI
© SESION

$97
= U$485

SOLAMENTE POR 48 HORAS
U$47.00




OFERTA EXCLUSIVA
HASTA EL 16 DE FEBRERO

U$47.00




ANTES DEL 28 DE FEBRERO=U$97

EN MARZO = US$197



INICIO DEL PROGRAMA
3 DE MARZO, 2026
Horario: 7.00PM A 8.30PM

Hora Nicaragua

Martes 3 de marzo,
Miércoles 4 de marzo
Jueves 5 de marzo
Martes 10 de marzo
Jueves 12 de marzo




CLARIBELUPS36

Reprograma tu mente
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