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Neste ebook, exploramos o conceito
de marketing digital e como ele
pode ser utilizado para gerar renda
online, possibilitando a busca pela
tao desejada liberdade financeira.

DIGITAL

MARKETING

—— ONE SHOT =t FREEDOM ——

by Franklin Da Silva



OMARKETINGdigitaI consiste em um conjunto de

estratégias e agdes voltadas para a promogédo de

produtos e MARCAS por meio de canaisUNLINE_

Entre as ferramentas e solugdes mais comuns no

MARKETING DIGITAL estao: sites, blogs, redes sociais,
e-mails, aplicativos e andncios pagos.

Seu principal objetivo €& atrair NUVOS CLIENTES’
estabelecer RELAC'ONAMENTUS e fortalecer a
identidade da MARCA

Para alcancar bons RESULTADUS, é fundamental
garantirGRED'BILIDADEe um bom posicionamento

nos mecanismos de busca. Além disso, [NVESTIR em
E-MA"_ marketing, remarketing e ferramentas
digitais para gerenciar processos comerciais pode
ser uma ESTRATEGIA EFICAZ.

E possivel desenvolver e CUMERC'AUZAR seus
prépriosPRUDUTUS DIGITAIS’como ebooks, cursos,
templates de conteudo, usar as REDE SOC'AS’ para
promover um PRODUTO EXISTENTE, entre outros. Outra
alternativa vidvel é a adaptacédo de CUNTEUDUS

existentes, permitindo a REVENDA de produtos

prontos para uso, 0s quais podem vir com direitos
de revenda (MRR- Master Resell Rights) ou direitos
de marca prépria (PRI_— Private Label Rights).
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PASSO A PASSO

para encontrar seu NICHO ideal

O que é um Nicho?

No mundo dos negdcios, especialmente no marketing digital, o termo
nicho se refere a um segmento especifico do mercado que atende a uma
necessidade ou problema particular de um grupo de pessoas. Em vez de
tentar agradar a todos, um nicho permite que vocé foque em uma
audiéncia com interesses, desejos e desafios bem definidos. Por
exemplo, dentro do mercado de saldde, “bem-estar geral” seria um
mercado amplo, enquanto “bem-estar para pessoas acima de 50 anos”
seria um nicho. A vantagem de trabalhar com nichos é que, ao focar em
um publico especifico, vocé consegue oferecer solugdes mais
personalizadas, aumentar o engajamento e, consequentemente, suas
chances de sucesso.

concluséao

Escolher o nicho certo € um dos pilares do sucesso nos negécios online e
no marketing digital. Ao focar em um publico especifico e oferecer
solugdes personalizadas para seus problemas, vocé se diferencia da
concorréncia e maximiza suas chances de gerar resultados, incluindo a
téo desejada renda passiva. Lembre-se de que o processo de escolha de
nicho deve ser estratégico, levando em conta suas paixdes, o mercado e
as necessidades reais do seu publico.
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PRODUTOS DIGITAIS PRONTOS PARA VOCE

Um Caminho Rapido para o Sucesso Digital

Os Produtos Digitais Prontos para Vocé (DFY - Done For You)
representam uma oportunidade Unica no mercado digital. Eles oferecem
um atalho eficaz para quem deseja iniciar ou expandir seu negdcio online,
mesmo sem experiéncia prévia. Com os produtos DFY, vocé pode
revender conteldos digitais com 100% de lucro, transformando essa
estratégia em uma fonte de renda passiva confidvel e escalavel.

A melhor parte? Vocé néo precisa de um vasto conhecimento técnico ou
expertise em areas complexas. Com habilidades basicas no Canva, que
podem ser facilmente aprendidas, vocé estara pronto para comegar a
gerar receita. Este modelo de negdcio permite que vocé entre
rapidamente no mercado digital com produtos de alta demanda, ja

prontos para serem comercializados.
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Tipos de Produtos DFY

Master Resell Rights (MRR): Produtos com MRR permitem que vocé os

revenda e que seus clientes também revendam, mantendo 100% do
lucro. E uma excelente forma de gerar renda passiva sem intermedidrios.

Private Label Rights (PLR): Produtos PLR oferecem ainda mais
flexibilidade. Vocé pode personalizar, rebrandear e vender como se
fossem seus, tornando-os Unicos para o seu publico.

Vantagens dos Produtos DFY

Renda 100% sua: Todo o lucro das vendas é seu.

Facilidade e Escalabilidade: Comece rapidamente e expanda seu
negdcio com produtos de alta demanda.

Personalizagdo: Com PLR, vocé pode criar produtos exclusivos para o
seu nicho.

Os produtos DFY séo ideais para quem busca uma forma eficaz de gerar
renda passiva e ter sucesso no mercado digital.

Esses produtos séo projetados para gerar resultados rapidos, permitindo
que vocé entre no mercado digital com autoridade e vantagem
competitiva. Seja vocé um iniciante ou um empreendedor digital em
busca de novas oportunidades, os produtos DFY oferecem a estrutura

necessaria para alavancar seu sucesso.
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0 PRIMEIRO PASSO PARA 0 SUCESSO NO MARKETING DIGITAL

Para iniciar sua jornada no marketing digital com o pé direito, é essencial
investir em um curso de alta qualidade que fornega as bases e
estratégias necessarias para alcangar resultados sdlidos. E por isso que
recomendo o Digital Wealth Academy (DWA) — a escolha ideal para
iniciantes que desejam dominar o marketing digital e construir um

negdcio lucrativo.

O DWA oferece um treinamento completo, cobrindo tudo o que vocé
precisa para ter sucesso, desde a criagdo da sua marca até as melhores
praticas para promover produtos.

Além disso, o curso inclui Direitos de Revenda. Isso significa que, ao
concluir o curso, vocé terd um produto digital de alta qualidade e com
grande demanda pronto para vender — com 100% de lucro em cada
venda. Com o DWA, vocé ndo apenas aprenderd como prosperar no
marketing digital, mas j& comegard com um produto lucrativo nas méos.

Nao perca a chance de acelerar seu sucesso no mercado digital com um
treinamento completo e uma oportunidade de gerar lucros desde o

primeiro dia.
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Mdédulos incluidos no curso

DIGITAL WEALTH ACADEMY:

1- Introdugao ao Marketing Digital

2 - Como construir seu proprio Processo de Vendas com Marca
3 - Email Marketing

4 - Estratégias de Conteldo para Canais de Midia Social

5 - Plataformas para Marketing (Instagram, TikTok, Facebook e Pinterest)
6 - Expanséo de Marca

7 - Marketing de Afiliados

8 - Masterclass Chat GPT

9 - Hacks de Produtividade do Google

10 - Construgéo de negécio

11 - Sistemas e Automagdes

12 - Produgéo de Contetido

13 - Aprenda a Criar o Seu Préprio Curso/Produto

14 - Psicologia da Venda

15 - Treinamento em SEO

16 - Estratégias de Marketing de Afiliados

17 - Branding

18 - Ideias de Ebooks que Vendem

19 - Planejador de Midias Sociais.

20 - UGC (contetido gerado pelo usuério) e muito mais.

GRUPO DE SUPORTE + LIVES MENSAIS COMIGO

E VOCE RECEBERA TUDO EM 6 IDIOMAS: PORTUGUES, INGLES,
FRANCES, ITALIANO, ALEMAO E ESPANHOL!

CLICK AQUI PARA COMECAR AGORA
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] DEFINA SUA MARCA

Para construir uma marca sdlida e lucrativa ao vender produtos digitais, é
fundamental seguir alguns passos importantes. Primeiro, defina a
identidade da sua marca, escolhendo um nome que reflita seus valores e
propdsito. Conhecer bem o publico-alvo € essencial para entender suas
necessidades e oferecer a solugéo ideal.

A identidade visual também € crucial. Um logo profissional, uma paleta de
cores alinhada com a mensagem da marca e uma tipografia coerente
ajudam a criar uma imagem forte e memoravel. O produto digital que
vocé oferece deve ser Unico e de valor, resolvendo um problema
especifico do seu publico. Diferenciar-se da concorréncia e garantir que
seu produto seja escaldvel também séo estratégias essenciais para o

crescimento sustentavel.

Uma presenca digital bem estruturada € indispensével. Um site intuitivo e
responsivo transmite confianga e facilita as vendas. Usar redes sociais e
produzir contelido educativo, como blogs ou videos, ajuda a construir
autoridade no mercado. Além disso, a prova social, como depoimentos e

estudos de caso, aumenta a credibilidade da sua marca.

Investir em marketing, como e-mail marketing, trafego organico e pago,
permite que vocé alcance um publico mais amplo e mantenha o
engajamento. Parcerias e programas de afiliados também sdo dStimos
para expandir sua visibilidade e aumentar as vendas. Por fim, oferecer um
excelente suporte ao cliente e garantir politicas de reembolso ajudam a

criar uma base fiel de consumidores.

Construir uma marca forte no mercado digital requer planejamento, uma
identidade clara e um foco constante em entregar valor ao publico. Com
esses elementos, vocé estard preparado para atrair e engajar clientes,
gerando crescimento e sucesso a longo prazo.
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dominio e e-mail

Ter um nome de dominio € uma etapa fundamental para quem deseja
estabelecer uma presenga profissional no mercado digital, especialmente
quando falamos de e-mail corporativo. Embora possa ndo parecer uma
prioridade no inicio, ter um e-mail profissional faz uma grande diferenca

na percepcao de confianga e credibilidade da sua marca.

Se vocé ainda ndo estiver pronto para criar um site completo, ndo se
preocupe. A principal razdo para adquirir um dominio desde ja é garantir
que vocé tenha um e-mail corporativo associado ao nome da sua
empresa. Isso permite que vocé comece a construir € gerenciar sua lista
de contatos de forma profissional, preparando o terreno para o
langamento do seu produto digital.

Recomendo que o nome de dominio esteja o mais préximo possivel do
nome da sua empresa, reforgando a consisténcia da marca. Quanto ao e-
mail, formatos como [palavra-chave@nomedasuaempresa.com] ou
[seunome@nomedasuaempresa.com] s&o opgdes que transmitem
seriedade e profissionalismo, ajudando a fortalecer sua marca desde o

inicio.

Com um e-mail corporativo, vocé estard pronto para implementar
campanhas de e-mail marketing e criar conexdes profissionais que

contribuiréo para o sucesso do seu negdcio digital.
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ideias
CRAGHD OEPRODUTOS
DIGITAIS

1 - Cursos Online Interativos: Desenvolva cursos que ndo sejam apenas
videos gravados, mas que incluam quizzes, féruns de discussdo e
avaliagbes praticas. Isso mantém os alunos engajados e facilita a

aplicagédo do aprendizado.

2 - Ebooks e Guias Praticos: Oferega conteldos ricos em informacgoes e
faceis de seguir, que os leitores possam usar como referéncia. Considere
incluir recursos visuais, como infograficos e checklists.

3 - Webinars e Workshops ao Vivo: Realize eventos online onde vocé
pode interagir diretamente com os participantes, responder perguntas e
oferecer insights valiosos. Isso ndo sé educa, mas também cria uma

conexao mais pessoal.

4 - Modelos e Ferramentas: Crie produtos digitais que ajudem seus
clientes a economizar tempo, como planilhas, templates de
planejamento, ou ferramentas de marketing. Esses recursos praticos sao
muito valorizados.

5 - Comunidade Exclusiva: Lance um espaco online (como um grupo no
Facebook ou um férum) onde os compradores possam se conectar,
trocar experiéncias e fazer perguntas. Isso promove um senso de

pertencimento e fidelizag&o.
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O Canva é uma ferramenta féacil de usar que permite criar eBooks
profissionais rapidamente. Aqui estd como vocé pode aproveita-lo para

gerar renda passiva:

1- Crie sua Conta: Comece criando uma conta gratuita no Canva.

2 - Escolha um Modelo: Pesquise por “eBook” e selecione um modelo
que combine com seu conteldo.

3 - Personalize o Design: Troque o texto pelo seu, adicione imagens de
alta qualidade e utilize gréficos para enriquecer o material. Mantenha o
design limpo e atraente.

4 - Estruture o Conteldo: Organize o eBook em segdes e adicione um
sumadrio. Use listas e destaques para facilitar a leitura.

5 - Revise e Baixe: Revise seu eBook, faga ajustes necessérios e baixe-o

em formato PDF.

6 - Venda e Distribua: Utilize plataformas como Gumroad ou Amazon
Kindle para vender seu eBook. Promova-o nas redes sociais e na sua lista
de e-mails.

Este eBook foi totalmente desenvolvido utilizando a plataforma Canva.



sétimo passo Pagina 15

PREGO <o
produto

Vocé ja notou que muitos produtos digitais terminam em 7, como US$ 27,
US$ 37 ou US$ 47? Essa estratégia de precificagéo é respaldada por
estudos que mostram que pregos terminados em 7 tendem a vender
melhor. O importante é garantir que o valor percebido do produto
exceda seu prego. Por exemplo, este guia que vocé esta lendo vale pelo
menos US$ 157, mas esta precificado em US$ 97, oferecendo um
excelente custo-beneficio.

Meu objetivo é tornar esse produto acessivel a pessoas como maes,
estudantes universitérios e jovens casais, sem causar estresse financeiro.
Acredite, todos nds temos compras que nunca utilizamos!

Além disso, é crucial prometer menos e entregar mais; isso gera
confianga e fidelidade entre seus clientes, fazendo com que voltem para
adquirir novos produtos. Eu prefiro manter os pregos abaixo de US$ 100,
pois isso facilita a decisdo de compra, especialmente para quem esta
comegando.

Qual € sua primeira meta de renda para seu primeiro més? US$ 2.000?

Quantos e-books vocé precisard para atingir sua meta?

74 e-books a US$ 27 cada (aproximadamente 3 vendas/dia)
54 e-books a US$ 37 cada (aproximadamente 2 vendas/dia)
42 e-books a US$ 47 cada (aproximadamente 1,4 vendas/dia)
35 e-books a US$ 57 cada (aproximadamente 1,1 venda/dia)
29 e-books a US$ 67 cada (1 venda por dia)
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avaliando a concorréncia Q

Realizar uma avaliagdo de concorréncia € essencial para o sucesso do
seu negdécio no marketing digital. Para comegar, identifique seus
principais concorrentes, tanto diretos quanto indiretos, utilizando
ferramentas como Google e redes sociais. Em seguida, analise sua
presenca online, prestando atengéo ao design, usabilidade e mensagem
que transmitem. Avalie também os produtos digitais que oferecem, seus
pregos e caracteristicas, para identificar lacunas no mercado que vocé
pode explorar.

Além disso, estude o conteldo que publicam e o engajamento do
publico, observando comentdrios e compartilhamentos. Pesquise
avaliagdes para entender o que os clientes valorizam e o que poderia ser
melhorado. Com essas informagbes, vocé podera identificar
oportunidades para se destacar e mitigar ameacas representadas pelos

concorrentes.

Por fim, elabore uma proposta de valor clara que comunique os
beneficios do seu produto em relagado a concorréncia. Essa anéalise nédo
apenas ajudara a aprimorar sua oferta, mas também permitird que vocé
atenda melhor as necessidades do seu publico, gerando uma renda

sustentavel.
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instagram

Ao promover seus produtos no Instagram, € fundamental entender que a
plataforma € uma ferramenta de nutrigdo antes de se tornar um canal de
conversdo. Isso significa que seu publico deseja conhecer vocé e sua
marca em um nivel mais profundo. Portanto, € crucial que vocé incorpore

sua personalidade em todo o contelido que produz.

Recomendo focar principalmente nos Reels, uma vez que eles tém maior
potencial de engajamento, enquanto o feed deve ser
predominantemente comercial. Evite postar videos pessoais, como
saidas com amigos, sem um contexto que os vincule a sua oferta.
Mantenha esses momentos em suas Histérias, onde vocé pode

compartilhar um lado mais pessoal da sua vida.

Considere os Reels como a vitrine da sua marca e as Histérias como o
espacgo intimo da sua casa. Esse formato permitird que vocé construa um
relacionamento mais préximo com seu publico, gerando reconhecimento
e confianga. Mantenha suas Histdrias ativas, publicando de 6 a 8 por dia,
sempre priorizando a qualidade e mencionando sua oferta pelo menos
uma vez diariamente.

Além disso, combine contelddo comercial e pessoal, utilizando
storytelling. Ao compartilhar sua jornada sobre como vocé comegou a
criar produtos digitais, vocé se conectard com seu publico de forma mais
significativa, em vez de apenas listar caracteristicas e beneficios do
produto. Essa abordagem ajudard a criar um vinculo emocional e a

impulsionar as conversoées.
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automacgéo no instagram

O Manychat ¢ uma ferramenta poderosa que, embora ndo seja
exatamente um segredo, € um recurso amplamente subutilizado. Muitas
das postagens que vocé vé com chamadas para agéo, incentivando o
publico a comentar uma palavra-chave para receber informagdes,

utilizam o ManyChat para automatizar esse processo.

Por exemplo, ao solicitar que seus seguidores comentem uma palavra-
chave, seu bot de chat pode enviar informagdes automaticamente,
mesmo enquanto vocé dorme. Essa automagéo torna a ferramenta
extremamente Util e eficiente.

Embora a verséo bdsica seja gratuita, a versdo paga oferece uma gama
de recursos adicionais e maior flexibilidade. Para comegar, recomendo
um étimo tutorial sobre como utilizar o ManyChat, embora seja bastante

intuitivo para aprender por conta prdpria.

Agora, é hora de documentar sua jornada na criagdo do seu produto.
Conecte-se diretamente com seu publico-alvo, que enfrenta o problema
que vocé estd solucionando. Além disso, aproveite para coletar e-mails
por meio de adesivos de perguntas nas suas Histdrias. Isso permitird que
vocé construa uma lista de leads qualificados para acionar no

langamento do seu produto.
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campanha de e-mail

Criar uma campanha de e-mail eficaz € essencial para engajar seu
publico e gerar vendas. Tudo comega com uma lista de e-mails
qualificada, composta por leads que tém interesse real no seu nicho.
Oferega algo valioso, como um eBook gratuito, para atrair esses contatos.

Automatize e segmente seus e-mails para enviar as mensagens certas
para cada grupo, de acordo com o comportamento ou estagio no funil de
vendas. A sequéncia de e-mails deve comegar com uma recepcgéo
amigavel e, em seguida, fornecer conteldo Util, estabelecendo confianga
antes de fazer uma oferta.

Quando for promover seu produto, seja direto. Destaque os beneficios e
inclua um CTA claro como “Compre agora”. Adicione depoimentos e crie
urgéncia com promogdes limitadas para aumentar a converséo.

Apés a venda, mantenha o engajamento. Envie atualizagbes e novas
ofertas para fidelizar seus clientes. Uma campanha de e-mail bem feita
ndo sé converte, mas também cria uma relagdo duradoura com seu
publico.
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MINDSET

success is nhot an accident,
sucess is a mindset.

A mentalidade é fundamental para o sucesso de qualquer negécio. Ela
pode ser o fator decisivo entre alcangar seus objetivos ou ficar
estagnado. Acredito firmemente que o que vocé projeta para o mundo é
o que retorna para vocé. Se sua mentalidade for negativa, suas agdes
seguirdo esse padréo, e isso sera refletido nos seus resultados. Invista em
mudar sua mentalidade — esse é o melhor investimento que vocé pode
fazer.

Assista a esta palestra do TedTalk sobre o segredo para mudar sua

mentalidade.

Definir metas claras também € indispensével. Ndo subestime essa etapal
Determine sua meta de renda mensal, divida-a pelo preco do seu
produto e saiba exatamente quantas vendas vocé precisa realizar. Ajuste
sua estratégia de conteldo para alcancar esse objetivo — seja
publicando mais, engajando mais em stories ou enviando e-mails
regulares. Lembre-se: mire alto! Ser ousado em suas metas € onde a
verdadeira transformagao acontece.
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| THE DIGITAL

WEALTH ACADEMY

Amplie seu conhecimento em negdcios e descubra como escalar ou
investir na geragdo de renda passiva, como eu fiz. H4 muitos cursos de
MRR (Master Resell Rights) surgindo no mercado digital, mas é essencial

escolher com cuidado, ja que muitos ndo entregam o valor prometido.

O DWA ¢, sem duvida, o curso de MRR mais popular e viral no momento.
Nele, vocé aprendera tudo sobre negdécios online, branding, e vendas em
midias sociais. Além disso, tera a oportunidade de revender o curso com
100% de lucro em cada venda — uma Unica venda ja recupera o seu

investimento.

O Stan s}
Clique no link abaixo e saiba como

vocé pode comegar uma renda

$198,085.14

-

passiva online por meio do DWA!

SAIBA

$9,965.34
$1,864.94

$338.80

+ CashOut
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GAMINHO -
SUCESSO DIGITAL

Parabéns por dar o primeiro passo na criagdo do seu préprio produto
digital!l E ainda mais por se dedicar a pesquisa para garantir o sucesso
das suas vendas. Se tiver alguma duvida, sinta-se a vontade para me
contatar no Instagram.

Também adoraria ver o seu progresso! Marque-me em uma histdria e

compartilhe o que esta desenvolvendo. Aqui estéd ao sucesso continuo e
a geragao de renda passiva por muitos anos!

Conecte-se comigo no Instagram

@franklin.ds



