i CHALLENGE
CHALLENGE VISIBILITE 7

Visible » Crédible » Irrésistible
JOURS

Avant d'étre visible,
M F . h assure-tot d'étre visible
a 1 c e pour les bons.

Objectif (10 min) : Mettre au clair a qui tu veux vraiment parler — pour que tout ce que tu feras ensuite (site, Google,
LinkedIn, newsletter...) soit beaucoup plus efficace.
Mode d'emploi : Réponds en mode brouillon. Pas besoin d'étre parfait(e). A la fin, identifie les éléments ~ - marqués et

complete ta phrase bilan.

QUI EST-IL / ELLE ?

1 Qui est cette personne — activité, situation, contexte ?

2| A quel moment de sa vie / de son business il ou elle te cherche ?

m CE QUI SE PASSE EN LUI / ELLE

3 Son probléme n°1 concret — au quotidien ?

* A retenir : mon probléme n°1 — a surligner

4 Ce que ca lui coate — temps / argent / énergie / émotionnel ?
5 Son désir profond — ce qu'il / elle veut vraiment ressentir ou obtenir ?

* A retenir : son désir profond — a surligner

SA RELATION A TOI

6 Ce qu'il / elle a déja essayé — et pourquoi ¢a n'a pas marché ?
7 Ses croyances / objections — "Je ne peux pas parce que..." ?

8 Ce quile/larassure — preuves, approche, cadre, résultats ?

m SES MOTS & SES ATTENTES

9 Les 3 mots / phrases qu'il / elle utilise — ses vrais verbatims ?

* A retenir : mes 3 verbatims — a surligner

10 Le 1er petit résultat qu'il / elle veut vite — en 7 jours ?
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+ MA PHRASE BILAN — COMPLETE-LA AVANT DE PASSER A LA SUITE




"J'aide CEN T

Si tu as cette phrase, tu as réussi cette étape. Garde cette fiche ouverte — tu vas la réutiliser a chaque action.

+ BONUS | Pourquoi il / elle te choisit, TOl — et pas quelqu'un d'autre ?
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