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BOSS MONTE TA BOÎTE

LA TROUSSE À OUTILS
 DE LA CRÉATION 

D�ENTREPRISE

Bienvenue dans la trousse à outils spéciale Boss que nous vous avons 

à votre disposition toute notre expertise acquise au cours de ces 20 

Vous évoluerez dans un cadre de dévouement certain, cordial et 
magnanime !

Nous vous rendons la création, la réalisation et le démarrage 

Nous vous rendons entrepreneur libre en toute sérénité !

ÉTUDE DE MARCHÉ

INTRODUCTION

PRÉSENTATION

BESOINS FINANCIERS

LE PROJET

LEXIQUE
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LES CONTRAINTES PERSONNELLES

Adhésion de votre entourage/conjoint/
famille à votre projet/ idée

Disponibilité

Charges familiales

LES MOTIVATIONS

Volonté d�entreprendre

Goût des responsabilités

Autonomie et indépendance

LES OBJECTIFS PERSONNELS

Gagner plus d�argent

Changer de style de vie

Exercer une activité en accord avec 
qui je suis

LES COMPÉTENCES

Mes diplômes

Mes formations

Mes expériences professionnelles

Pour vous mettre dans l�ambiance :

Écrivez dans un bloc note

Prenez le temps

appropriées, comme par exemple :

� 
� 
� 
� 
� 
� 
� 
� 
� 
� 
� 
� 
� 
� 
� 
� 

Et surtout ne pas vous oublier !

Plus votre idée est innovante et apporte une véritable 
valeur ajoutée, plus elle pourra être longue à être adoptée 
par vos futurs clients. À l�inverse, plus elle est classique, 

AVANT LE PROJET... 
L'IDÉE VIENT !

ÉTUDE DE MARCHÉ

INTRODUCTION

PRÉSENTATION

BESOINS FINANCIERS

LE PROJET

LEXIQUE
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DE L�IDÉE AU PROJET� 
MAIS AVANT ÉTUDIER LE MARCHÉ !

Si vous ne l�avez pas encore trouvé, continuez à chercher. N�y renoncez pas
Steve Jobs 

 : 

COMMENT TROUVER VOTRE IDÉE ?

� Vous pouvez lancer une activité

� Vous pouvez détecter un besoin

� Vous pouvez développer un concept 

� Vous pouvez reprendre une entreprise

� Vous pouvez créer, innover
vos idées

� Vous pouvez vous associer avec un créateur ou un partenaire qui serait 
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GARDEZ PLUSIEURS ÉLÉMENTS EN TÊTE 
PAR RAPPORT À L�ÉTUDE DE MARCHÉ :

� Mettez-vous à la place de votre client : 

Trouvez le bon équilibre

politiques et légales

économiques

Concurrence

(potentiel, croissance, marge, 
parts de marché concurrents)

Distribution

Demande
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