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1- Objectif du Stock

Pouvoir répondre à la demande (Zéro Rupture)
tout en ayant le minimum de stock possible

(Minimiser les coûts)

Minimiser les coûts :
Le stock correspond à "de l'argent qui dort"
Souvent les plateformes logistiques se rémunèrent à
la location du Mètre Carré

       (Trop de stock = Plus de frais mensuels)



Ventes

(25% à 50% de notre stock)

Stock
Initial

1000 € Ventes

(25% à 50% de notre stock)

Réassort 1

STOCK

TEMPS
Durée de

Production + Livraison

500 €

300 €

1300 €

Ventes

750 €

Réassort 2

Ventes

Stock

1500 €

Stock

Durée de
Production + Livraison

2- Stock Initial

Objectif = Trouver son
Best-Seller

Important : Récupérer tous
les feedbacks des

prospects et clients (Leurs
besoins, leurs envies, les

axes d'amélioration



Ventes

(25% à 50% de notre stock)

Stock
Initial

1000 € Ventes

(25% à 50% de notre stock)

Réassort 1

STOCK

TEMPS
Durée de

Production + Livraison

500 €

300 €

1300 €

Ventes

750 €

Réassort 2

Ventes

Stock

1500 €

Stock

Durée de
Production + Livraison

3- À quel moment
dois-je faire mon

réassort ?

Lorsque l'on a vendu 25% à
50% de notre stock (en

fonction du budget)

Important : Attention aux
délais de production et de

livraison du fournisseur



4- Comment effectuer mon réassort ?

1- Analyser les Ventes par produit
Repérer le Best-Seller (Exemple Oria & Co)

3- Définir le budget à commander par produit
Si j'ai vendu 80% de ce produit, acheter 80% du budget pour ce même produit

2- Prendre en compte les Feedbacks
Par exemple, demande de nouveautés des clients



Exemple



4- Comment effectuer mon réassort ?

1- Analyser les Ventes par produit
Repérer le Best-Seller (Exemple Oria & Co)

3- Définir le budget à commander par produit
Si j'ai vendu 80% de ce produit, acheter 80% du budget pour ce même produit

2- Prendre en compte les Feedbacks
Par exemple, demande de nouveautés des clients



Best-Seller 1
Best-Seller 2

Best-Seller 3

Total : 261

19%*
15%

12%

*Calcul : 49/261*100 = 19

Exemple



5- Passer en
réassort mensuel

À prendre en compte

1 mois de stock moyen
+ délai de réassort (production + livraison)

+ taux de croissance
+ facteur de saisonnalité

Le facteur de saisonnalité
Important à prendre en compte

en fonction de la niche

Outils à utilliser : Google Trend

Utilisation du Sheet de réassort

Possibilité de transmettre à votre fournisseur



Exemple Google Trend : Jouet pour enfant

Décembre



Exemple Google Trend : Maillot de bain

Début juillet



5- Passer en
réassort mensuel

Méthode de Calcul

1 mois de stock moyen
+ délai de réassort (production + livraison)

+ taux de croissance
+ facteur de saisonnalité

Le facteur de saisonnalité
Important à prendre en compte

en fonction de la niche

Outils à utilliser : Google Trend

Utilisation d’un Sheet de réassort

Possibilité de transmettre à votre fournisseur



QUESTIONS / RÉPONSES



Conclusion

Important : Trouver son Best-Seller




