
Le secret de ceux qui ont : comment entreprendre et investir  

Introduction

L'entrepreneuriat et l'investissement ne sont pas des choix, ce sont des nécessités dans un monde où 
l'incertitude domine. Si vous attendez que les conditions soient parfaites pour vous lancer, vous 
n'irez jamais nulle part. Le monde change rapidement, mais ce sont ceux qui embrassent ce chaos, 
qui le transforment en opportunités, qui prospèrent. Ceux qui hésitent, qui cherchent à tout prévoir, 
restent prisonniers de leurs propres illusions de stabilité.

Investir et entreprendre, c’est accepter l’idée que l’on ne sait pas tout, que l’on n’aura jamais toutes 
les réponses. Et c’est précisément cette vulnérabilité qui fait votre force. Parce que, contrairement 
aux autres, vous ne cherchez pas à éliminer l’incertitude, vous apprenez à la danser.

En Afrique et dans la diaspora, l’incertitude est une constante. Mais c’est aussi une chance. Chaque 
crise, chaque bouleversement est une possibilité de créer, de bâtir quelque chose de nouveau, de 
meilleur. Ce livre n'est pas un manuel pour ceux qui cherchent à éviter le risque, mais pour ceux qui 
comprennent que la vraie sécurité vient de l'action, de l'adaptation, et de la prise de risques 
intelligents.

Laissez tomber l'idée du parcours sans faute. Il n'y a pas de chemin tracé. L'avenir appartient à ceux 
qui osent prendre des décisions audacieuses. Vous ne pouvez pas contrôler le monde, mais vous 
pouvez contrôler vos actions, et c'est là que réside votre véritable pouvoir.

              Pourquoi developper des sources de revenus alternatif 

Il y a quelques années, lors de mon stage dans une entreprise travaillant principalement avec des 
clients africains, j'ai eu accès à des données qui ont révélé une vérité troublante : une majorité 
écrasante de nos compatriotes se retrouve systématiquement en difficulté financière. Moins de 5 % 
des clients avaient une situation financière saine, et seulement 1 % disposait d'une épargne de plus 
de 20 000 €. En revanche, près de 80 % d'entre eux terminaient chaque mois dans le rouge, un 
schéma d'endettement récurrent et préoccupant.

Ce constat m'a amené à réfléchir sur la véritable racine du problème. Ce n'est pas une question de 
manque de ressources ou d'opportunités, mais plutôt un déficit d'éducation financière. La grande 
majorité de nos concitoyens ne maîtrise pas les concepts fondamentaux de gestion de l'argent, ce qui 
conduit à des choix financiers mal avisés et à une dépendance croissante à l'endettement.

Le silence face à cette situation serait non seulement une abdication de responsabilité, mais 
également une perte de l'opportunité d'aider notre communauté à briser ce cycle vicieux. Ce livre a 
pour but d'explorer les causes de ces erreurs financières et de proposer des solutions concrètes, 
fondées sur l'éducation financière, afin d'aider chacun à reprendre le contrôle de son avenir 
économique. 

Si vous faites partie des 80% ou meme des 5% et que vous souhaitez reprendre le contrôle de vos 
finances vous pouvez  tout simplement cliquer sur le lien:



 1.Les causes de la situation financière Précaire de certains africains

L'éducation financière est, pour beaucoup, un concept qui manque de clarté, relégué au second plan 
par des priorités dans la communauté. Pourtant, il s'agit du facteur invisible qui détermine si une 
personne sera capable d’avoir une situation financière confortable, ou au contraire, sombrera dans 
un cycle perpétuel de dettes et de précarité.Voyons de manière plus détaillée comment ont en arrive 
la.

1. La culture de la consommation immédiate :

L'une des causes principales du manque d'éducation financière est la culture de la consommation 
immédiate. Dans nos sociétés modernes et deja meme en Afrique, l'économie de marché et la 
publicité ont façonné des générations entières à croire que la consommation immédiate est non 
seulement normale, mais désirable. Cela est particulièrement frappant dans les communautés 
diasporiques, qui sont souvent exposées à une double pression : réussir rapidement et afficher cette 
réussite.

En 2020, une étude menée par le Bureau du recensement de l’UE a montré que les minorités, 
notamment les Afro-descendants et les immigrés, sont souvent plus enclines à consommer pour 
refléter un statut social qu’ils n’ont pas encore consolidé financièrement. Franck, un entrepreneur 
Ivoirien vivant en France, se souvient de son premier prêt automobile, contracté non pas par 
nécessité, mais par désir de montrer a son entourage qu’il a réussit. "Je devais paraître prospère," 
dit-il, "parce qu'on s'attend à ce que si tu vis en France, tu réussisses." Le problème est qu'il n'avait 
aucune idée de la manière dont les intérêts sur ce prêt affecteraient ses finances à long terme.

L'obsession pour l'apparence immédiate de richesse, combinée à une absence totale de formation 
financière, conduit les gens à prendre des décisions désastreuses qui compromettent leur avenir 
financier. Ce court-termisme est la source de nombreuses dettes.

2. L'influence des institutions financières : des incitations mal alignées

Les institutions financières jouent également un rôle dans cette absence d'éducation. Contrairement 
à ce que l'on pourrait penser, les banques et autres établissements de crédit ont peu d'incitations à 
éduquer leurs clients sur les risques financiers. Pour eux, un client endetté est un client rentable. 
Comme un Auteur que j’affectionne particulièrement  (Nassim Taleb) l’expliquerait, il s’agit d’un 
problème d’asymétrie des incitations : les institutions gagnent toujours, même lorsque l’individu 
perd.

Prenons le cas des cartes de crédit. Lorsqu'elles ont été massivement introduites dans les pays en 
développement, y compris dans de nombreuses nations africaines, elles étaient promues comme un 
moyen d'accéder au "rêve moderne". Or, très peu de personnes comprenaient réellement les 
mécanismes des taux d'intérêt composés, et encore moins les pièges liés aux paiements minimums. 
Au Cameroun, par exemple, des millions de personnes ont souscrit à des cartes de crédit sans avoir 
la moindre idée des intérêts qui s'accumuleraient s'ils ne réglaient pas leurs soldes à temps.

L'éducation financière n'a pas été une priorité des banques, et pourquoi le serait-elle ? Lorsque les 
consommateurs sont piégés dans un cycle d'endettement, les banques continuent de percevoir des 
intérêts. C’est la tyrannie de l’asymétrie, un concept cher à Taleb, où les institutions gagnent, 
quelles que soient les conséquences pour l’individu.



Prenons un autre exemple de Jacques, un jeune Camerounais vivant à Douala, qui a décidé 
d'acheter un téléviseur de luxe à crédit. Pour lui, ce produit représentait non seulement un confort 
matériel, mais aussi une manière de "prouver" son succès à ses amis. Pourtant, ce qu'il n'avait pas 
prévu, c’était le poids des remboursements mensuels sur son budget déjà serré. "Je me disais que 
c’était juste quelques paiements mensuels, que ça passerait," raconte-t-il. Mais le cumul des intérêts 
et d’autres dettes a vite transformé cette simple acquisition en un fardeau financier qui l’a plongé 
dans un endettement chronique.

Ce phénomène n'est pas isolé. De nombreuses personnes tombent dans ce piège, car les biens de 
consommation sont souvent vendus avec des solutions de crédit attractives, sans que les 
consommateurs ne comprennent pleinement les implications à long terme. Les vendeurs de ces 
produits ne sont pas incités à éduquer leurs clients sur les risques d'endettement ; au contraire, leur 
objectif est de maximiser les ventes, souvent au détriment de la stabilité financière des acheteurs.

En réalité, les produits de consommation à crédit exploitent un biais comportemental : l'attrait 
immédiat d'une gratification à court terme l'emporte souvent sur les considérations financières de 
long terme. Comme Nassim Taleb l’a souligné à plusieurs reprises, l'être humain est enclin à sous-
estimer les conséquences à long terme de ses actions, surtout lorsqu'il est en quête de 
reconnaissance ou de statut social.

Cet endettement pour des biens de consommation est une manifestation de ce que Taleb appelle la 
fragilité financière. En s'endettant pour des produits non essentiels, les individus se placent dans 
une position vulnérable face aux imprévus économiques : perte d’emploi, frais médicaux, ou autres 
urgences. Lorsque ces événements surviennent, ils se retrouvent accablés par des dettes contractées 
pour des biens dont l’utilité est éphémère.

3. L'échec des systèmes éducatifs : la finance comme sujet tabou

Un autre facteur majeur est l'échec des systèmes éducatifs à intégrer la finance personnelle dans 
le programme de base. Il est surprenant de constater que dans de nombreux pays, y compris en 
Afrique et dans les nations occidentales, la gestion de l'argent n'est tout simplement pas enseignée à 
l'école. L'absence de cet enseignement essentiel dans les programmes scolaires est une conséquence 
de la bureaucratie et de l'inertie des institutions publiques. Elles préfèrent perpétuer des systèmes 
rigides plutôt que d'adapter leur enseignement aux réalités pratiques du monde.

Prenons le cas du Kenya, où l'éducation financière reste un sujet marginal, malgré la montée des 
plateformes de mobile money comme M-Pesa. Le paradoxe est que bien que les Kenyans aient 
accès à des outils financiers innovants, très peu sont véritablement formés pour les utiliser 
correctement. Une anecdote frappante nous vient de Moses, un habitant de Nairobi, qui raconte 
comment il a utilisé M-Pesa pour obtenir un microcrédit afin d’acheter un téléphone, sans 
comprendre qu’il serait pris dans un cycle de remboursements incessants avec des taux d’intérêt 
élevés. "Je pensais que c'était de l'argent facile," dit-il, "mais cela m'a rapidement écrasé sous le 
poids des dettes."

Ce genre d'histoires illustre à quel point l'éducation financière est un chaînon manquant dans de 
nombreuses sociétés, et comment cette lacune conduit à des décisions mal informées.



4. Les dynamiques sociales et familiales : la pression invisible

La pression sociale joue un rôle significatif dans le manque d'éducation financière. Dans de 
nombreuses cultures africaines, l'argent est un sujet tabou, ce qui rend difficile toute discussion 
ouverte sur la gestion des finances. Cela a pour effet de laisser chaque individu face à lui-même, 
sans guide pour naviguer dans les eaux complexes de l'investissement et de l'épargne.

Beaucoup de membres de la diaspora, est régulièrement sollicitée par sa famille pour envoyer de 
l'argent au pays. Ceux-ci on souvent beaucoup de mal a dire non même si cela signifi qu’il doivent  
emprunter. Beaucoup n’ont jamais appris à établir des priorités financières ou à équilibrer leurs 
responsabilités familiales avec leur propre sécurité financière. La pression familiale et culturelle 
finit par l'emporter sur les principes de saine gestion financière, ce qui la laisse piégée dans un cycle 
de dettes.

5. Le biais de l'optimisme : une surestimation des capacités personnelles

Dans l’une de ses œuvres, Nassim Taleb insiste souvent sur l'idée que les humains sont 
naturellement biaisés vers l'optimisme, ce qui les amène à sous-estimer les risques et à surestimer 
leurs capacités à gérer l'avenir. Ce biais d'optimisme est une autre cause profonde du manque 
d'éducation financière. Beaucoup croient qu'ils pourront toujours "se débrouiller", sans comprendre 
que la mauvaise gestion de l'argent aujourd'hui crée des problèmes plus grands demain.

Vous sentez que vos finances ont besoin d'un coup de pouce ou que vous êtes pris dans le piège 
de l'endettement ? Ne laissez pas cette situation vous submerger. Je propose un 
accompagnement personnalisé pour vous aider à reprendre le contrôle de votre situation financière, 
à faire les bons choix et à construire un avenir plus serein. Contactez-moi dès aujourd'hui à 
l'adresse suivante : hello@realsohnde.com, et ensemble, nous bâtirons une stratégie adaptée à vos 
besoins.

Les solutions pour remédier au manque d'éducation financière : Stratégies pour 
une résilience économique

La plupart des gens ne réalisent pas à quel point ils sont vulnérables aux forces économiques tant 
qu’ils ne sont pas acculés par la dette. Chaque décision financière est un pari, et souvent, sans une 
compréhension claire des risques, c'est un pari perdu d'avance. Pourtant, il est tout à fait possible de 
renverser la situation, et cela commence par une chose : prendre la responsabilité de vos 
finances.

Vous êtes peut-être dans une situation où chaque mois se termine avec un compte en négatif, où les 
factures s'accumulent plus vite que les revenus. Cela ne veut pas dire que vous êtes voué à 
l'échec. Ce que beaucoup ignorent, c'est que la gestion financière est une compétence, comme 
apprendre à conduire ou à nager. Vous n’êtes pas censé savoir instinctivement comment gérer vos 
finances, surtout si personne ne vous l’a enseigné. Mais comme toute compétence, cela s'apprend.

1. Comprendre vos habitudes de consommation

Avant de pouvoir améliorer vos finances, il faut d'abord être honnête sur vos dépenses. Trop 
souvent, les gens se mentent à eux-mêmes. Il n’y a rien de plus simple que d'ignorer les petits 
achats quotidiens ou de se dire : "Je mérite bien ce nouveau téléphone" ou "Cette sortie au 



restaurant n'est pas un problème". Mais chaque dépense, aussi petite soit-elle, s'additionne. 
Première étape : examinez vos habitudes.

Regardez tous vos relevés bancaires des trois derniers mois. Oui, cela peut être douloureux, mais 
c'est là que commence votre transformation. Distinguez les dépenses essentielles (logement, 
nourriture, transport) des dépenses que vous pourriez réduire ou éliminer. Si vous êtes 
régulièrement à découvert, ce n'est pas une fatalité. Il y a des dépenses que vous pouvez contrôler, 
même si elles semblent insignifiantes sur le moment.

2. Planifier un budget réaliste et flexible

Un budget n'est pas une prison. C'est une feuille de route qui vous indique où va votre argent et 
comment vous pouvez en avoir davantage à disposition pour ce qui compte vraiment. Beaucoup 
pensent qu’un budget est restrictif, mais en réalité, c'est tout le contraire : un budget vous libère. Il 
vous permet de dire "non" à ce qui vous éloigne de vos objectifs, et "oui" à ce qui vous rapproche 
de la liberté financière.

La première étape consiste à suivre chaque euro qui sort de votre compte. Notez vos revenus et, 
face à cela, vos dépenses. Ensuite, créez des catégories : logement, transport, alimentation, épargne, 
loisirs. Fixez des limites réalistes et soyez flexible. Il y aura des imprévus, mais c'est ici que la 
discipline intervient.

3. L'épargne avant tout : payer soi-même en premier

Beaucoup pensent qu'ils épargneront "plus tard", une fois qu'ils auront remboursé toutes leurs dettes 
ou une fois qu'ils auront un revenu plus élevé. C'est une erreur. Il n’y a pas de moment parfait pour 
commencer à épargner, sauf maintenant. Même si vous ne pouvez mettre de côté que 10 ou 20 euros 
par mois, commencez dès aujourd'hui. Ce qui compte, c'est la discipline et l'acte d'épargner, pas le 
montant initial.

Le principe est simple : dès que vous recevez votre revenu, mettez un pourcentage de côté. Cela 
peut être 5 %, 10 %, 15 % voir même plus si vous en êtes capable. Cet argent ne doit pas être 
touché. Vous travaillez pour vous-même, pas pour vos créanciers. Si vous apprenez à prioriser 
l'épargne, vous serez moins vulnérable aux imprévus et vous aurez un filet de sécurité. L’épargne, 
c’est la clé de la liberté.

4. Éviter les pièges du crédit et de l'endettement

Le crédit est souvent présenté comme une solution magique pour obtenir ce que vous voulez 
maintenant, sans attendre. Mais en réalité, c’est un piège qui peut vous coûter beaucoup plus cher à 
long terme. Prenez le temps de lire les petits caractères avant de souscrire à n’importe quel crédit. 
Intérêts, frais supplémentaires, durée des remboursements... Ce sont des éléments que beaucoup de 
gens ignorent ou choisissent d'ignorer.

L’objectif n’est pas de diaboliser le crédit, mais de comprendre que chaque crédit est une dette 
que vous devez rembourser avec des intérêts. Si vous ne faites pas attention, une petite somme 
peut rapidement devenir un fardeau écrasant. Alors, avant de contracter un crédit, posez-vous cette 
question : Ai-je vraiment besoin de cela maintenant ? Puis-je attendre et épargner plutôt que 
de m'endetter ?

5. Apprendre à investir intelligemment



Le manque d'éducation financière pousse souvent les gens à fuir l'investissement, le considérant 
comme un jeu réservé aux riches. Mais cette idée est fausse. Investir ne signifie pas prendre des 
risques insensés. Au contraire, il s'agit de faire travailler votre argent pour vous. Que ce soit dans 
des actions, des obligations, l'immobilier, ou même dans de petites entreprises locales, investir peut 
transformer votre situation financière à long terme.

Mais l'investissement, comme toute autre compétence, demande de l'apprentissage et de la 
patience. Commencez petit, apprenez les bases, et ne mettez jamais en jeu des sommes que vous ne 
pouvez pas vous permettre de perdre. Le pire investissement, c'est de ne pas investir du tout.

En suivant ces étapes, vous pouvez reconstruire votre santé financière, étape par étape. Il ne s'agit 
pas de transformer votre situation du jour au lendemain, mais de prendre des décisions intelligentes 
et réfléchies qui vous rapprocheront chaque jour un peu plus de la stabilité et de la liberté 
financière. Votre situation actuelle n'est pas une fatalité. Vous avez le pouvoir de changer les 
choses, mais cela nécessite de la discipline, de l'apprentissage, et une volonté de prendre des 
décisions financières éclairées.

Si vous souhaitez un accompagnement personnalisé pour faire ces premiers pas ou si vous avez des 
questions spécifiques sur la gestion de vos finances, je suis disponible pour vous aider. Vous 
pouvez me contacter directement via l'adresse suivante : hello@realsohnde.com. Ensemble, nous 
construirons une stratégie financière qui vous convient.

Stratégie d’investissement en 2024 : Développer une approche durable et 
pragmatique

L’investissement est souvent perçu comme une activité risquée, mais il s'agit principalement de 
prendre des décisions informées. En 2024, la manière dont nous investissons a considérablement 
évolué. Entre l'essor des technologies numériques, l'émergence de nouvelles opportunités dans les 
marchés émergents, et la montée en puissance des secteurs durables, il existe une multitude 
d'options pour diversifier son portefeuille et protéger son patrimoine contre l'incertitude 
économique.

1. L’investissement dans les actions et obligations : un pilier classique

Les actions et obligations restent des pierres angulaires pour tout investisseur, mais les dynamiques 
de ces marchés ont évolué. En 2024, l'investissement boursier a été rendu plus accessible grâce à 
l’essor des plateformes de trading en ligne comme Robinhood, eToro, ou encore Revolut. Ces 
plateformes offrent des frais réduits et une accessibilité aux marchés mondiaux, ce qui signifie que 
même les petits investisseurs peuvent commencer à diversifier leurs actifs.

Les stratégies d'investissement dans les actions incluent aujourd’hui des approches comme :

• Le trading d'actions individuelles : Acheter des actions de grandes entreprises telles 
qu'Apple, Amazon ou Tesla. Cependant, cela nécessite une étude approfondie des marchés, 
car les risques peuvent être élevés.

• Les ETF (Exchange Traded Funds) : Ils permettent de diversifier facilement et rapidement 
son portefeuille sans avoir à gérer des actions individuelles. Par exemple, un ETF peut 
suivre l’indice S&P 500, ce qui offre une exposition large à l'économie américaine.



• Les obligations : En 2024, les obligations d'État sont toujours des valeurs refuges, en 
particulier dans les périodes de volatilité. Elles sont moins risquées, mais les rendements 
sont généralement plus faibles.

2. L’immobilier en 2024 : Du physique au numérique

Investir dans l'immobilier est une stratégie éprouvée pour générer de la richesse sur le long terme. 
Cependant, en 2024, le marché immobilier ne se limite plus aux biens physiques. Les opportunités 
incluent désormais des plateformes comme Fundrise ou RealtyMogul qui permettent aux 
investisseurs d'acquérir des parts dans des projets immobiliers à travers le crowdfunding.

• L’immobilier physique : L'achat de biens immobiliers locatifs reste une option solide. 
Cependant, cela nécessite souvent un capital initial important et une gestion active.

• L'immobilier numérique : Grâce à la tokenisation des actifs, vous pouvez désormais 
acheter une fraction d’un bien immobilier, réduisant ainsi le seuil d’entrée. Cela vous permet 
de bénéficier des gains potentiels de l'immobilier sans avoir à gérer physiquement les 
propriétés.

3. L’investissement dans les énergies renouvelables et la technologie durable

En 2024, l'investissement dans les énergies renouvelables et les entreprises durables est devenu non 
seulement un choix éthique, mais aussi une option financièrement attractive. Avec l'accélération des 
politiques climatiques et la demande croissante en énergies vertes, des secteurs comme l'énergie 
solaire, l'éolien, ou même l'hydrogène attirent de plus en plus d'investisseurs.

• Les actions d’entreprises vertes : Des entreprises comme Tesla (pour les véhicules 
électriques) ou NextEra Energy (pour l’énergie renouvelable) représentent de solides 
opportunités d’investissement.

• Les ETF durables : Plusieurs ETF sont conçus pour donner accès aux investisseurs aux 
entreprises qui se concentrent sur la durabilité. Par exemple, l'ETF iShares Global Clean 
Energy regroupe des entreprises leaders dans le domaine des énergies renouvelables.

4. Les crypto-monnaies et les actifs numériques : opportunités et risques

L'engouement pour les crypto-monnaies a pris de l'ampleur depuis quelques années, et en 2024, 
elles continuent de représenter un moyen pour les investisseurs de diversifier leurs portefeuilles. 
Bitcoin, Ethereum et d'autres altcoins offrent des possibilités de rendements élevés, mais avec une 
volatilité importante.

• Bitcoin et Ethereum : Ces deux principales crypto-monnaies continuent de dominer le 
marché. Bitcoin est considéré comme un "or numérique", tandis qu’Ethereum offre des 
opportunités dans les smart contracts et les applications décentralisées (dApps).

• Les NFT (Non-Fungible Tokens) : Ces actifs numériques, souvent liés à des œuvres d’art, 
des jeux ou même des biens immobiliers virtuels, offrent une nouvelle avenue pour 
l’investissement. Toutefois, il est essentiel d’adopter une approche prudente, car le marché 
des NFT est très volatile.

5. Les investissements à impact : la finance sociale et responsable

Le concept d'investissement à impact, qui consiste à investir dans des entreprises ayant un impact 
positif sur la société ou l'environnement, continue de croître en 2024. Ces investissements ne se 
contentent pas de générer des rendements financiers, mais visent également à résoudre des 
problèmes mondiaux.



• Les obligations vertes : Ce sont des instruments financiers émis par des entreprises ou des 
gouvernements pour financer des projets écologiques. Par exemple, le gouvernement 
français a lancé des obligations vertes pour financer la transition énergétique.

• Les entreprises sociales : Investir dans des entreprises dont la mission première est de 
résoudre un problème social ou environnemental, tout en réalisant des profits.

Les side-business en 2024 : diversifier ses revenus

En 2024, lancer un side-business est devenu un moyen populaire d'augmenter ses revenus. Avec la 
montée des technologies numériques et la flexibilité accrue des marchés mondiaux, il n'a jamais été 
aussi facile de lancer une petite entreprise, même avec des ressources limitées. Voici quelques 
exemples de side-business qui prospèrent en 2024 :

1. E-commerce et vente en ligne

La vente en ligne reste l’un des domaines les plus accessibles pour démarrer un side-business. En 
utilisant des plateformes comme Shopify, Etsy, ou encore Amazon FBA, n’importe qui peut lancer 
une boutique en ligne et vendre des produits physiques ou numériques.

• Dropshipping : Ce modèle permet de vendre des produits sans avoir à gérer les stocks. Vous 
agissez comme intermédiaire entre le fournisseur et le client, et une plateforme comme 
Shopify peut automatiser la plupart des processus.

• Produits personnalisés : La demande pour des produits personnalisés, comme les t-shirts, 
les mugs ou même les œuvres d’art, continue de croître. Les plateformes comme Printful ou 
Teespring permettent de vendre des articles personnalisés sans avoir à gérer la production 
ou la logistique.

2. Création de contenu et marketing d’affiliation

Si vous aimez créer du contenu (articles, vidéos, podcasts), il existe plusieurs façons de monétiser 
cette passion en 2024. Les créateurs de contenu peuvent générer des revenus par le biais de la 
publicité, du sponsoring ou du marketing d’affiliation.

• YouTube et TikTok : Ces plateformes permettent aux créateurs de gagner de l’argent via 
des publicités ou des partenariats sponsorisés. Avec une niche bien définie, il est possible de 
construire une audience fidèle et de générer des revenus conséquents.

• Marketing d’affiliation : Si vous avez un blog ou un site internet, vous pouvez promouvoir 
des produits ou services et gagner une commission sur chaque vente réalisée grâce à vos 
recommandations. Des programmes comme Amazon Affiliates ou ClickBank offrent de 
nombreuses opportunités dans ce domaine.

3. Services en freelance

En 2024, les services en freelance continuent de prospérer. Les entreprises recherchent 
constamment des experts dans divers domaines, et de plus en plus de professionnels se tournent vers 
le freelancing pour offrir leurs services.

• Écriture et copywriting : Si vous avez un talent pour l’écriture, il existe une demande 
constante pour des rédacteurs de contenu, des copywriters, ou des rédacteurs SEO. Des 
plateformes comme Upwork et Fiverr permettent aux freelances de se connecter facilement 
avec des clients.

• Design graphique et développement web : Les compétences en design graphique ou en 
développement de sites internet sont très recherchées. Que ce soit pour créer des logos, des 



brochures, ou des sites complets, les freelances dans ces domaines peuvent trouver de 
nombreuses opportunités lucratives.

Copywriting et rédaction SEO : La demande pour du contenu en ligne est en constante 
augmentation. En offrant des services de rédaction, vous pouvez trouver des clients partout dans le 
monde.

Consulting : Si vous avez une expertise dans un domaine particulier, vous pouvez monétiser cette 
connaissance via des services de consulting en ligne. Utilisez des outils comme Zoom pour offrir 
des sessions de coaching ou des conseils à vos clients.

Aujourd'hui, plus que jamais, il est crucial de prendre le contrôle de vos finances. Vous savez 
sûrement que l'avenir est incertain, mais ce que beaucoup ignorent, c'est que les opportunités 
d'investissement et de création de revenus complémentaires n'ont jamais été aussi accessibles. 
Que vous souhaitiez investir dans des actions, diversifier votre portefeuille avec des biens 
immobiliers, ou lancer un business en ligne, 2024 est l'année idéale pour commencer.

Vous n'avez plus besoin de gros capitaux pour vous lancer. Grâce aux nouvelles technologies, il est 
désormais possible d'investir intelligemment avec de petites sommes. Prenez l'exemple des 
plateformes d'e-commerce comme Shopify, où vous pouvez lancer une boutique en ligne sans avoir 
à gérer de stocks, ou les options de crowdfunding immobilier qui vous permettent de participer à 
des projets immobiliers sans avoir à acheter un bien complet.

Imaginez-vous dans un an : avec une stratégie d'investissement bien pensée et un side-business en 
pleine croissance, vous serez en train de générer des revenus passifs qui transformeront vos 
finances, et ce, même en travaillant à temps plein.

Alors pourquoi attendre ? Il est temps de passer à l’action. L’avenir n’attend pas, et plus tôt vous 
commencerez, plus tôt vous pourrez profiter des fruits de vos investissements et efforts 
entrepreneuriaux. Que vous souhaitiez bâtir une sécurité financière ou simplement explorer de 
nouvelles avenues de revenus, je vous invite à me contacter dès aujourd'hui pour vous accompagner 
dans cette aventure passionnante. Ensemble, nous allons bâtir une stratégie sur-mesure pour 
atteindre vos objectifs."

Pour en savoir plus ou pour obtenir un accompagnement personnalisé, contactez-moi à 
hello@realsohnde.com. Ne laissez pas passer cette chance de prendre en main votre avenir 
financier.


