E] Remplir le support pédagogique

[ ] Jailisté les 10 bonnes raisons de vendre mon offre
d’accompagnement avec suivi cher (directement pour moi et
indirectement pour mes proches)

(] Jailisté les 10 bonnes raisons qu’une personne achete mon
accompagnement cher (bénéfices pour mon client)

B J'ai identifié ma spécialisation / mes forces de caratcéres / mes
differences / mon unicité

[j Jai travailler sur mon workbook du jour

D J'ai Farta é a I'écrit dans le groupe :
e |es 20 bonnes raisons (10 pour moi et 10 pour mon client) de
vendre mon accompagnement
e mon choix sur ma spécialisation
* ma promesse
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https://chat.whatsapp.com/FY0BUxwyMQZLIEnbJeRNsH
https://docs.google.com/document/u/0/d/11fPpJxoEeoRQvepkVpR-LfMz0ggPbtZBwUTv3h7NrK4/copy
https://docs.google.com/document/u/0/d/11fPpJxoEeoRQvepkVpR-LfMz0ggPbtZBwUTv3h7NrK4/copy

