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Hello, ici Stéphanie Cocozza !

Je suis vraiment ravie de t'accueillir dans ce challenge.

Mon intention pour ces 3 soirs de défi : t'aider à reprendre le contrôle du
marché baissier et ne plus en avoir peur 

Pendant ces 3 soirs, voilà ce qu'il va se passer :
Tu vas être guidé par moi-même pour développer ton activité
Tu vas partager cette aventure avec d'autres professionnels motivés
et ambitieux bien déterminés à ne pas se laisser emporter par la
vague
Et surtout, tu vas passer MASSIVEMENT à l'action pour des résultats
rapides parce que je t’ai concocté des actions concrètes à mettre en
place

Terminée, la période où les vendeurs pouvaient se débrouiller seuls.
Tu as enfin l’opportunité de leur montrer à quoi sert réellement un
professionnel de l’immobilier.
Tu n’es pas un simple ouvreur de portes,
et tu n'es pas seulement là pour prendre un mandat. 🚀

Allez GO GO GO
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BRAVO POUR TA PARTICIPATION AU CHALLENGE !BRAVO POUR TA PARTICIPATION AU CHALLENGE !
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TU VAS VIVRE UNE EXPÉRIENCE UNIQUE !TU VAS VIVRE UNE EXPÉRIENCE UNIQUE !
En t'inscrivant au challenge tu as fait un premier pas vers ta réussite.

Et pour t'encourager à continuer et à t'impliquer durant les 3 jours du
défi, voici un petit extrait des résultats qu'obtiennent les clients de mes
accompagnements :

Ceci n'est qu'un infime extrait de ce que mon accompagnement a contribué à réaliser.
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ACTIONS À RÉALISER AVANT LE TOP DÉPART !ACTIONS À RÉALISER AVANT LE TOP DÉPART !
Rejoins le Groupe WhatsApp du Challenge

C'est dans le groupe WhatsApp que la magie opère.
C'est dans cet espace que les membres se soutiennent, s'entraident et se 
tirent vers le haut.
Voir les autres se dépasser nous incite à nous dépasser nous-même.

De plus, je vais partager dans le groupe des infos logistiques et 
pédagogiques qui te seront utiles durant le challenge !

IMPORTANT :
Si ce n'est pas encore fait, clique sur le lien ci-dessous pour rejoindre le 
groupe :
https://chat.whatsapp.com/DuPSkIER1iw4IOvoRqKoSE

Ajoute notre email dans ta liste de contacts pour ne rien rater
du challenge

QUELQUES RECOMMANDATIONS POUR PROFITER AU MIEUX DE
L'ÉVÉNEMENT !

Chaque jour, lors du live :
Assure-toi d'être confortablement installé(e) dans un endroit calme
pour intégrer au maximum les informations.
Prépare un stylo pour prendre en notes ce qui te paraît important.
Ferme toutes les applications susceptibles de ralentir ta connexion
internet (Skype, Facebook, Messenger et tous les autres sites qui
pourraient te ralentir et te déconcentrer)
Éteins ton téléphone pour ne pas être distrait(e) par les notifications
Sois enthousiaste et prêt(e) à passer un moment incroyable avec moi
et les autres participants ;-)
Engage-toi à réaliser les actions proposées.
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JOUR 1JOUR 1
DÉFI #1 : " TOUT COMMENCE PAR UNE DÉCISION "DÉFI #1 : " TOUT COMMENCE PAR UNE DÉCISION "

Objectif : reprendre le contrôle et t’engager dans ta réussite en
identifiant les peurs qui te freinent 🚀 
Ton arme : 3 exercices introspectifs pour explorer tes motivations
profondes et booster ta confiance. 

🔹 Exercice 1 : Activation du "Moteur" Intérieur 
 🔸  1. Qu'est-ce qui te donne profondément envie de te lever chaque
matin pour exercer ce métier ? 
 🔸 2. Pourquoi est-ce important pour toi ? 
Exprime ton "pourquoi" sous forme d'une affirmation personnelle
puissante. 
✨ Partage ton moteur avec le groupe si tu le souhaites pour une
inspiration mutuelle.

🔹 Exercice 2 : Affrontement des "Dragons" Intérieurs 
🔸  1. Liste tes 3 principales peurs qui te freinent dans ton activité

professionnelle.
🔸 2. Pour chaque peur, définis ce que tu pourrais apprendre ou

comprendre pour la surmonter. 
 🔸 3. Choisis une action concrète pour chaque peur pour la diminuer ou
l'éliminer. Par exemple, si tu as peur de l'échec, lis des biographies
inspirantes sur la persévérance. 
Imagine comment vaincre tes peurs transformerait ton approche du
travail et ta vie quotidienne. 
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🔹 Exercice 3 : Déclaration d'Engagement "Reprise de contrôle" 
 🔸 1. Réaffirme ton engagement envers tes objectifs professionnels. 
🔸  2. Définis comment tu reprendras le contrôle face aux défis du
marché. ✊
 🔸 3. Crée une déclaration d'engagement incluant : 
- Ta décision de reprendre le contrôle.
- Ta manière de gérer les événements extérieurs.
- Le défi principal que tu souhaites surmonter.
- Comment tu utiliseras ton "moteur" pour avancer.
Enregistre une vidéo de toi lisant ta déclaration et partage-la avec le
groupe pour un soutien mutuel.

Exemple de script pour la vidéo : 
"Je [ton prénom], décide de reprendre le contrôle de ma situation. Je sais
que je ne peux pas contrôler les événements extérieurs, mais je peux
contrôler ma réaction face à eux. Mon plus grand défi actuellement est
[ton défi], et ma plus grande peur est [ta peur]. Je suis déterminé(e) à
surmonter cette peur en [ta stratégie]. Je m'engage à faire tout ce qui est
en mon pouvoir pour transformer cette situation en une opportunité de
croissance. Je sais que je peux réussir, et je suis reconnaissant(e) d'avoir
votre soutien." 

Hâte de découvrir tes "pourquoi" et ta déclaration d'engagement !
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JOUR 2JOUR 2
DÉFI #2 : "RÉVEILLE UN BIEN QUI DORT"DÉFI #2 : "RÉVEILLE UN BIEN QUI DORT"

Objectif : Réveille un bien "qui dort" dans ton portefeuille et transforme le
en pépite face à un marché immobilier compliqué
Ton arme : Un plan d'action personnalisé et ultra-efficace ! 🌟 

🔹 Exercice 1 : 
🔸  1. Sélectionne un bien de ton portefeuille qui a du mal à trouver
preneur. 
🔸 2. Compare son temps sur le marché à la moyenne du secteur. ⏱️ 
🔸 3. Identifie les points forts et les faiblesses de sa mise en valeur. 

🔹 Exercice 2 : Analyse 
 🔸  1. Passe au crible le prix de ton bien par rapport aux tendances
actuelles du marché. 
 🔸 2. Prends en compte le décalage possible entre les données et la réalité
du terrain. 
🔸 3. Compare avec des biens similaires vendus récemment. ⇔ 

🔹 Exercice 3 : Marketing "Coup de Foudre" 
 🔸  1. Analyse la visibilité et la commercialisation du bien (photos,
descriptions, plateformes...) Identifie les photos qui ne sont pas assez
attractives, détermine si la description du bien est trop longue ou trop
technique, analyse les plateformes sur lesquelles le bien est mis en vente
 🔸 2. Booste son attractivité en peaufinant sa présentation. 
 🔸  3. Affine ton profil d'acheteur idéal et cible ton annonce, tes actions
marketing. 
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🔹 Exercice 4 : Objections "KO" 
 🔸 1. Anticipe les objections et prépare des réponses imparables. 💪 
🔸 2. Appuie-toi sur des données et exemples concrets pour convaincre.
✅

🔹 Exercice 5 : Plan d'Action 
 🔸  1. Définis des actions concrètes pour ajuster le prix, améliorer la
visibilité et cibler les bons acheteurs. 
 🔸  2. Fixe des délais clairs et des indicateurs de réussite pour chaque
action. 

🔹 Exercice 6 : Suivi 

 🔸 1. Mesure l'impact de tes actions et analyse les résultats obtenus. 
 🔸2. Tire des leçons de ton plan de commercialisation pour optimiser tes
futures stratégies. 

Rejoins le groupe WhatsApp pour partager tes expériences, obtenir des
conseils et célébrer tes victoires ! 

La clé du succès réside dans l'analyse, l'adaptation et l'action ! 

Alors, prêt à relever le défi et transformer tes ventes en une aventure
extraordinaire ? 🚀"
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JOUR 3JOUR 3
DÉFI #3 : "VENDRE SEREINEMENT AU MEILLEURDÉFI #3 : "VENDRE SEREINEMENT AU MEILLEUR
PRIX ET DANS LES MEILLEURS DÉLAIS"PRIX ET DANS LES MEILLEURS DÉLAIS"
Objectif : Transforme la promesse "Vendre sereinement au meilleur prix
et dans les meilleurs délais" en réalité concrète pour tes clients.
Ton arme : Un plan d'action personnalisé et ultra-efficace !

🔹 Exercice 1 : Décryptage de la Promesse
🔸1. Réfléchis aux attentes des clients derrière cette promesse.

Que signifie "vendre sereinement" pour eux ?
Quelle est leur définition du "meilleur prix" ?
"Dans les meilleurs délais" représente quelle durée pour eux ?

🔸 2. Identifie les points clés pour répondre à ces attentes.
Quels services et conseils peux-tu proposer pour réduire le stress et
l'anxiété liés à la vente ?
Comment peux-tu déterminer le prix optimal du bien ?
Quelles actions concrètes peux-tu mettre en place pour vendre le
bien rapidement ?

🔹 Exercie 2 : Construction du Plan d'Action
🔸1.Définis les étapes clés du processus de vente.

De la prospection à la signature du compromis de vente.
Identifie les points de vigilance et les risques potentiels à chaque
étape.

 🔸2. Développe des solutions et des stratégies pour chaque étape.
Comment captiver l'attention des acheteurs potentiels ?
Comment valoriser le bien et le différencier de la concurrence ?
Comment gérer les négociations et les objections des acheteurs ?
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🔸3.Crée un document récapitulatif clair et concis qui te servira de
fiche méthodologique

Présente les étapes du processus de vente et les solutions associées.
Adapte le document au profil et aux besoins de chaque client.

🔹 Exercice 3 : Mise en Pratique et Suivi
 🔸 1.Applique le plan d'action personnalisé à chaque client.

Sois à l'écoute de ses besoins et adapte ton approche en
conséquence.
Communique régulièrement avec le client pour le tenir informé des
avancées.

🔸 2. Mesure l'efficacité du plan d'action.
Analyse le nombre de visites, les offres reçues et le délai de vente.
Recueille les commentaires des clients pour améliorer ton approche.

C'est en suivant ce plan d'action personnalisé que tu rendras cette
promesse concrète et que tu aideras réellement tes clients à vendre leur
bien sereinement, au meilleur prix et dans les meilleurs délais.



J’ai une super surprise pour toi :  Une auto-évaluation 🎁

C'est l'occasion :
D'évaluer tes compétences dans des domaines clés (stratégie et
vision, engagement et motivation, résilience et adaptabilité,
estimation et négociation, relations client, organisation, prospection)

Comprendre tes points forts et tes points faibles.
Identifier les domaines où tu peux t'améliorer.

Tu recevras le lien vers l'auto-évaluation le jour 3 du challenge. ️

C'est un outil pour t'aider à te connaître et à t'améliorer. 
Utilise-le pour apprendre et évoluer !

N'oublie pas que l'apprentissage est un processus continu.
Continue à explorer, à apprendre et à te perfectionner 

Voici quelques conseils pour t'aider à poursuivre :
Applique les connaissances et les compétences que tu as acquises.
Mets en pratique ce que tu as appris.
Reste à jour des dernières tendances (Lis des articles, participe à des
conférences et des ateliers, 
et suis-moi sur les réseaux sociaux 😜)
Réseaute avec d'autres professionnels.
N'aie pas peur de demander de l'aide. 

Je te remercie pour ta présence à ce challenge 
et je te souhaite tout le succès possible 🔥🔥🔥

Stéphanie
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BONUSBONUS




