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Bem-vindos
Evolui o Teu Negécio com uma
Estratégia Digital Inteligente
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O que vamos falar hoje?

- O que esta a acontecer no mundo dos negocios

- Setores em Declinio

- Setores em Ascensao

- Oportunidades mais Lucrativas
- As Novas Regras dos Negocios

- Como Acelerar a transicao




que vamos falar hoje?
uem quiser a minha ajuda

Consultoria 30 min




que vamos falar hoje?

uem quiser a minha ajuda
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Quem € o José Almeida




Quem € o José Almeida
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Quem é o José Almeida
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Quem € o José Almeida

TERRIF DC-9BULLET ~ Kaywox.blogspot.com




Quem € o José Almeida

Foco em ensinar o maior numero

possivel de pessoas a migrar

para o Digital



1” Momento de Reflexao




Se continuares a fazer ONARISISIARIG.
Onde estaras daqui a




O QUE ESTA A ACONTECER
NO MUNDO DOS NEGOCIOS?
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A REVOLUCAO DA ATENCAO?

N&o é sobre ter um bom produto. E sobre ter
atencao!

Pessoas vém mais de 10.000 anuncios por dia

Tempo meédio de atencao calu para apenas
8 segundos

Atencao € o bem malis escasso da atualidade



CLIENTE IMPACIENTES E EXIGENTES




CLIENTE IMPACIENTES E EXIGENTES

Clientes Quer tudo para Ontem

Sites que demoram 3 seqQ. a carregar, perdem
53% dos visitantes

Em meédia clientes esperam até 3 min. por
resposta no whatsapp e 2h por resposta por
emall



SUPREMACIA DAS IAs




SUPREMACIA DAS IAs

|As vao substitulr trabalhadores

Textos, programacao, fotos, videos podem ser
feltos em segundos

Quem usa |IA trabalha menos e melhor

Inteligéncia Artificial passa o ser a maior
INnteresse geopolitico da atualidade



PROCESSOS AUTOMATICOS
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PROCESSOS AUTOMATICOS

O dinhelro nao esta no produto... esta no modelo
de negaocio

Processos automaticos para tudo

Chatbots avancados
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VELOCIDADE DAS COISAS

A Evolucao esta a ser muito rapida
A adaptacao tem que ser curta

Os negocios sO vao funcionar se a experiéncia
for boa



O COLAPSO DOS MODELOS
TRADICIONAIS
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O COLAPSO DOS MODELOS
TRADICIONAIS

SETOR FINANCEIRO

BaNCcos vVao ser substituidos por Apps e Fintechs
(Revolut, Wise, Paypal, etc.)

Dinheiro fisico deixa de funcionar

Criptomoedas ganham terreno



O COLAPSO DOS MODELOS
TRADICIONAIS

FABRICAS
Robos e |A substituem trabalhadores

Custo de mao de obra sobe, mas a robodtica
desce



O COLAPSO DOS MODELOS
TRADICIONAIS

TV, RADIO E REVISTAS
O fim dos jornais e revistas impressos

Encerramento de canais de TV e radios



O COLAPSO DOS MODELOS
TRADICIONAIS

MODELO DE ENSINO

Diplomas perdem relevancia nos empregos

Novos modelos baseados em estimulos e
experiéncias imersivas

Formacoes Online baseadas em comunidades



O COLAPSO DOS MODELOS
TRADICIONAIS

PROFI%S@ES BASEADAS EM CONHECIMENTO
QUE VAO DESAPARECER

Contabilistas, programadores, tradutores,
analistas de dados, corretores seguros,
jornalistas, escritores, telefonistas,
telemarketing, funcionarios bancarios...



O COLAPSO DOS MODELOS
TRADICIONAIS

PROFISSOES BASEADAS EM MUDAR COISAS
DE SiTIO QUE VAO DESAPARECER

Estafetas, motoristas, condutores, taxistas,
funcionarios de armazém, Empregados de

fabricas...



Sobrevive quem se adapta,
nao o mais forte Q maior...
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SETORES EM ASCENSAO




SETORES EM ASCENSAO
INTELIGENCIA ARTIFICIAL
Automacoes e iImplementacao
Criacao de Agentes de |A

Modelos de analise de negocio e dados



SETORES EM ASCENSAO
EDUCACAO DIGITAL E MENTORIAS
Cursos onling, formacoes e imersoes

Consultorias e Mentorias

Acompanhamentos individuals



SETORES EM ASCENSAO
SAUDE, LONGEVIDADE E BEM-ESTAR
Nutricao
Produtos naturais e suplementos
Servicos de longevidade e anti-envelhecimento

Teraplas alternativas e espirituais



SETORES EM ASCENSAO
ENERGIAS RENOVAVEIS E SUSTENTABILIDADE
Painéis solares e energia limpa
Construcoes sustentavels
Mobilidade eléctrica

Gestao de residuos e reciclagem



SETORES EM ASCENSAO
MARKETING E VENDAS
Estratégia
Redes socials
Funis de Vendas

Automacoes



2° Momento de Reflexao




QUAIS AS OPORTUNIDADES MAIS

?
AKUCRATIVAS QUE CONH ECES/




O teu negoclio € sempre a tua
oportunidade mais lucratival!




As 3 Engrenagens de um
Negocio Lucrativo

ADAPTAGAO ; INOVAGAO







ADAPTACAO » OPERACIONAL
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ADAPTACAO » OPERACIONAL
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Capacidade de
mudar e
acompanhar o
mercado
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Ajustar ofertas
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ADAPTACAO » OPERACIONAL

Se 0o mundo
Muda,
eu mudo!



INOVACAO




INOVACAO » TECNOLOGICA




INOVACAO » TECNOLOGICA

N ]\‘
- = \b| ¢ |
LN Loy Fems »
. A i s
N - g .
AN 8 ..
: .
.
5 g

Capacidade de
. INncorporar
tecnologias e
solucoes
INnteligentes



INOVACAO » TECNOLOGICA

Ferramentas
. digitais

Automatizar
DroCess0oSs




INOVACAO » TECNOLOGICA

O que me trouxe
‘até aqui nao me

leva ao proximo
B nivel!




ESTRATEGIA




ESTRATEGIA » MENTAL




ESTRATEGIA » MENTAL

Capacidade de
planear de forma
conscliente rumo

a um objetivo




ESTRATEGIA » MENTAL

Criar um plano de
crescimento

Melhorar e ajustar
O Processo




ESTRATEGIA » MENTAL

Sem um plano,
um sonho é
apenas um

desejo!




Como implemento
no meu Negécio?




Conhecendo as Novas
Regras dos Negodcios! °
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1 - Identidade

Como vou ser visto

Como vou ser
recordado

Missao, Visao e
Valores




2 - Fachada

Otimizar Site

Configurar perfil
profissional nas
redes sociais




3 - Mercado

Saber o que as
pessoas estao a
comprar e quais as
condicoes de
compra




Wﬁn

Produto

VA
Saber valorizar os

— o - ”
B \ w__ﬁ‘(é,

Il 1- ___ .
,Hu , I,E

'} o)

) - ? = s
= ,.Wé

’"f‘——‘ﬁ f_v

ﬁ

meus produtos e
servicos



- Objetivos
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6 - Conteudos

Planificar vl g
conteudos para 1 P 3 =
atingir essas metas




7 - Vendas

Criar processos de
convencimento
para as pessoas

comprarem




8 - Diferenciar

Realcar os pontos
fortes, beneficios e
vantagens




A Unica
maneira de
falhar € nao

Comecar!




A melhor
maneira de
comecar e

riar uma boa
| Estratégia




Cada uma das 8 regras que
falei € um modulo do curso
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O Programa pode ser
apolado
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> >EMAIS |
DIGITAL

Medida que apola o
desenvolvimento de competéncias e
qualificacoes no dominio Digital dos

trabbalhadores



> >EMAIS -
DIGITAL

Quem pode usufruir?

Trabalhadores por Conta de Outrem



> >EMAIS
DIGITAL

Quem pode usufruir?

Trabalhadores Independentes com
rendimentos empresarials ou
porofissionals
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DIGITAL

Quem pode usufruir?

Empresarios em Nome Individual



> >EMAIS -
DIGITAL

Quem pode usufruir?

Soclos de Socledades Unipessoals
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Quem pode usufruir?

Funcionarios Publicos



> IMAIS
DIGITAL

Quem pode usufruir?

Trabalhadores estrangeiros

(com residéncia legal em Portugal
+ contrato de trabalho)



=MAIS
DIGITAL

Quem nao pode usufruir

Desempregados
rRaesidentes nas llhas
Quem recebeu apolos-ae qualguet.medida "Emprego +
Digital 2025"

Formacao emprego+digital - Lider+Digital - Cheque formacao+Digital - Formador+Digital
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10% desconto aos
Participantes
desta Palestra

Cupao de desconto:
TNKCMV5M

inscricoes até dia
30 de Setembro



Para quem é:

Para pessoas que
gquerem alavancar
a sua carrelra




Para quem é:

Pessoas que
gquerem entrar no
mundo online de

forma assertiva



Para quem é:

Pessoas que
gquerem comecar a
empreender de
forma digital



Para quem é:

Quem qguiser o
Meu apolo neste
Processo




Para quem é:

Quem quiser
aproveiltar os
apoIlos atuals para
desenvolver o
Nnegocio



Os presentes
serao enviados
por e-mail




Material Exclusivo para
participantes da Palestra

Formulario de Inscricao

88
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O Palestrante

JOSE ALMEIDA

v Fundador da Agéncia Lancamentos e Conteudos Digitais e da
Plataforma Portugal + Digital

v Profissional visionario com uma trajetéria inspiradora, ligada as areas da
tecnologia e criatividade.

v Experiéncia e formagao em diversos campos, incluindo informatica,
programacao, design e fotografia.

v Mentor de empreendedores e criador de estratégias para negocios
digitais de sucesso.

v Formador certificado e especialista em transformar negécios para o
Digital

v/ Diretor Executivo de uma agéncia de marketing e publicidade durante



Analise e Consultoria a
Estratégia Digital do teu Negécio

Formuldrio para

Consul,to ria Individual
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Langamentos e
nteddos Digitais

Agéncia Programas Live18:07 Contactos Blog

Formulario para
Consultoria Individual

1° Parte

Para fazer a consultoria preciso de algumas informacdes tuas e do teu negdcio. Essas
informacgdes vao ajudar-me a definir uma estratégia digital personalizada. Preenche as
perguntas com respostas sinceras.

Contacto
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http://portugalmaisdigital.pt/estrategia_digital

