
Myin asiakkaalle tuotteen (1 asiakas = 10p)

Kerroin jollekin tuotteista ja sain vastauksen (1hlö = 2p)

Kysyin asiakkaalta kokemuksia/seuranta (1hlö = 5p)

Osallistuin messuille/markkinoille (10p)

Pidin tuoteillan/hemmottelun/avajaiset (7p)

Järjestin WhatsApp-kutsut, min. 5hlö (7p)

Vein tuotekassin (1hlö = 5p)

Tein asiakkaille kampanjan (2p)

Pidin kollageenivartin (1hlö = 5p)

Vein työpaikalle/muuhun tilaan lips-
laatikon/käsihemmottelusetin tai muun vastaavan ja
tuotekatalogin + mainoksen (5p/paikka)

Tein postauksen itsestäni ja tuotteista sosiaaliseen mediaan
(1p/postaus)

Lähetin asiakkailleni/kontakteilleni uutiskirjeen (1p/kirje)

Rekrytoin uuden FBO:n starttiboksilla 
(1 uusi FBO = 20p)

Pidin liiketoimintaesittelyn (1hlö = 10p)

Otin kontaktin liiketoiminta edellä (ei vaadita vastausta)
(1hlö = 2p)

Jaoin sovitusti webinaarikutsun tai -tallenteen (1hlö = 4p)

Lisäsin henkilön/kutsuin 48H infoon (1hlö = 4p)

Sain EI-vastauksen liiketoimintaan liittymiselle 
(1hlö = 3p)

Tein seurantaa kontaktilleni (1hlö = 5p)

Kontaktini liittyi intensiivikurssille (1hlö = 5p)

Kuuntelin Supervisor Akatemian/Intensiivikurssin/treffit
nauhoitteena (3p)

Osallistuin LIVENÄ intensiivikurssin kurssikertaan,
Supervisor Akatemiaan tai tiimitreffeille (5p)

Osallistuin Inspiraatiopäivään tai muuhun fyysiseen
koulutukseen (20p)

Opiskelin supersankarit.fi sivuston työkaluja/valmennuksia
min. 30min (3p)

Luin/kuuntelin MINDSET-aiheesta kirjaa/podcastia/videota
30min (2p)

Tein kuukausisuunnitelman ja palautin sen ohjaajalleni TAI
osallistuin 5CC-ohjauspuheluun (10p)
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Aktiviteettilista
NIMI_____________________________________
VK NRO__________________________________
PISTEMÄÄRÄ______________________________

OHJE: TÄYTÄ KAAVAKETTA VIIKON AJAN. LASKE PISTEET YHTEEN.
YHTEENSÄ 100P TAI YLI = MAHTAVAA; LIIKETOIMINTASI KASVAA - JATKA SAMAAN MALLIIN!
80-100P = SUUNTA ON LOISTAVA! MITÄ VOIT LISÄTÄ, ETTÄ SAAVUTAT YLI 100P JA PÄÄSET HUIPPUTULOKSIIN? 
60-80P = HYVÄ VAUHTI PÄÄLLÄ, JATKA VAIN AKTIVITEETTIEN LISÄÄMISTÄ, NIIN KASVU VAUHDITTUU!
40-60P = HYVÄ TAHTI, OLET MATKALLA OIKEAAN SUUNTAAN! 
20-40P = OLET ALOITTANUT JA SE ON TÄRKEÄÄ!
0-20P =  PYSTYT VARMASTI PAREMPAAN, TEE HYVÄ SUUNNITELMA!
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