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1. Wstep

Ten materiat pokazuje caty proces powstania Akademii Systemu i Automatyzacji (ASA): od
pierwszego pomystu, przez research i budowanie listy zainteresowanych, az po kampanie
premierowg i sprzedaz produktu.

Nie stworzytam tej Akademii przypadkiem ani ,na wyczucie”. Zanim powstata oferta, zanim
nagratam lekcje i zanim uruchomitam sprzedaz, najpierw chciatam sprawdzi¢ jedng
kluczowg rzecz: czy moja spotecznos¢ naprawde tego potrzebuje.

Od dawna widziatam, ze wiele osdb ma nie tylko problem z samg sprzedazg online, ale
przede wszystkim z techniczng strong catego procesu.

Chaos narzedzi, brak kolejnosci, skakanie miedzy platformami, frustracja, odktadanie
wdrozen i poczucie, ze ,to chyba nie jest dla mnie” - to wszystko wracato bardzo czesto.

W komunikacji wokot Akademii ten problem byt nazywany wprost: jako przecigzenie
technika, brak prostego systemu i potrzeba jednego miejsca, ktére pokaze wszystko krok po
kroku.

Dlatego zamiast od razu budowac produkt, najpierw zrobitam research.

Przez 14 dni prowadzitam kampanie walidacyjna, w ktérej wystatam serie maili i zaprositam
mojg spotecznos¢ na liste zainteresowanych. Zatozytam prosty prog: jesli zapisze sie
minimum 100 osob, bede wiedziala, ze ten projekt ma sens. Finalnie na liste zapisato sie
168 osdb, co dato mi jasny sygnat, ze potrzeba jest realna i warto iS¢ dalej.

To case study nie jest wiec tylko zbiorem maili czy screendéw ze stron.

To petna analiza procesu tworzenia nowego produktu cyfrowego: jak narodzit sie pomyst, jak
budowatam swiadomos¢ problemu, jak zbieratam zainteresowanych, jak rozgrzewatam
rynek przed premierg, jak prowadzitam komunikacje sprzedazowg i jak spinatam wszystko w
jedng, spdjng kampanie.

Jesli tworzysz wtasne produkty cyfrowe, planujesz premiere albo chcesz lepiej zrozumieé,
jak budowaé sprzedaz w oparciu o realne potrzeby odbiorcéw, ten materiat pokaze Ci caty
proces od srodka - krok po kroku, po ludzku i bez pomijania najwazniejszych elementow.

Zaczynamy!
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2. O czym jest ten materiat i jak z niego korzystaé

Ten materiat to petne case study pokazujgce, jak krok po kroku powstata i zostata sprzedana
Akademia Systemu i Automatyzacji (ASA).

Przygotowatam ten materiat po to, Zeby pokazac nie tylko, co zrobitam, ale przede
wszystkim, dlaczego zrobitam to wiasnie w taki sposoéb i co zadziatalo na kazdym
etapie.

W $rodku znajdziesz:

proces narodzin pomystu na Akademig,

analize kampanii researchowej i listy zainteresowanych,

whnioski z komunikacji mailowej,

sposob budowania produktu po walidaciji,

strukture kampanii rozgrzewajgcej i premiery,

role szkolenia live w przejsciu od edukacji do sprzedazy,

analize mechaniki oferty, sekwencji sprzedazowej oraz stron,

najwazniejsze lekcje strategiczne,

oraz model, ktéry mozna wykorzystac przy kolejnych premierach produktow
cyfrowych.

Ten materiat bedzie najbardziej wartosciowy dla oséb, ktore:

tworzg lub planujg stworzy¢ wiasny produkt cyfrowy,

chcg lepiej zrozumied, jak budowac premiere krok po kroku,

nie chcg tworzy¢ produktu ,w ciemno”,

chcg nauczyc sie tgczy¢ storytelling, edukacje i sprzedaz w jeden spojny proces,
oraz szukajg praktycznego przyktadu kampanii opartej na realnej potrzebie rynku.

Najlepiej korzysta¢ z tego materiatu jak z mapy.
Mozesz przejs¢ przez niego krok po kroku i obserwowac:

e o byto celem kazdego etapu,

e jak zmieniata sie komunikacja,

e jakie elementy przygotowywaty grunt pod kolejny krok,

e i ktdre mechanizmy warto przenie$¢ do wtasnych premier.

W tym case study, chciatam pokazac¢ Ci bardzo wazng rzecz: skuteczna premiera nie
zaczyna sie od sprzedazy. Zaczyna sie duzo wczesniej - od zrozumienia problemu,
stuchania rynku i budowania produktu, ktory jest odpowiedzig na realng potrzebe.



Wazny kontekst tego case study

To case study pokazuje premiere produktu cyfrowego, ktéra byta oparta na wczesniej
zbudowanej relacji z odbiorcami, istniejgcej liScie mailowej oraz spotecznosci skupione;j
wokot mojej marki.

To wazne, poniewaz taki model premiery zwykle najszybciej i najmocniej dziata wtedy, gdy
masz juz do kogo méwic¢, nawet jesli nie jest to ogromna spotecznos¢. W moim przypadku
nie byta to wielka skala, ale byly to osoby, ktére znaty juz mojg marke, czytalty moje maile i
byly zainteresowane tematykg tworzenia oraz sprzedazy produktéw cyfrowych.

Jednoczesnie ta premiera nie byta oparta na ptatnych reklamach ani na zimnym ruchu. Caty
proces zostat przeprowadzony organicznie, w oparciu o komunikacje, walidacje i relacje z
odbiorcami.

Jesli jestes na wczesniejszym etapie i dopiero budujesz swojg liste lub spotecznosé, ten
materiat nadal moze by¢ dla Ciebie bardzo wartosciowy - niekoniecznie jako kampania do
skopiowania 1:1 od razu, ale jako mapa procesu, sposéb myslenia i model dziatania,
ktéry pomoze Ci unikngé chaosu oraz zaczaé budowacé wiasciwe fundamenty duzo
wczesniej.

Celem tego raportu nie jest obietnica, Ze kazdy osiggnie identyczny wynik w tych samych
warunkach. Celem jest pokazanie logicznego procesu: jak nie tworzy¢ produktu w ciemno,
jak sprawdzac rynek, jak budowac zainteresowanie i jak prowadzi¢ premiere w sposob
bardziej strategiczny.



3. Skad w ogole wziat sie pomyst na Akademie

Pomyst na Akademie Systemu i Automatyzacji nie pojawit sie znikad.

Nie byt efektem chwilowej inspiracji ani probg stworzenia po prostu kolejnego produktu.

To byt bardzo naturalny krok, ktéry wyrést z mojego wtasnego doswiadczenia, frustracji oraz
z tego, co od diuzszego czasu obserwowatam w mojej spotecznosci.

Przez dtugi czas techniczna strona biznesu online byta dla mnie Zrédtem ogromnego
zmeczenia. Zamiast skupi¢ sie na tworzeniu produktéw, budowaniu marki i sprzedazy,
tracitam energie na walke z WordPressem, wtyczkami, integracjami, btedami na stronie i
narzedziami, ktore nie chciaty ze sobg wspotpracowac. To nie byt jeden incydent, tylko
powtarzajgcy sie schemat: co$ miato by¢ proste, a zamieniato sie w godziny klikania,
szukania rozwigzan i gaszenia pozaréw. W pewnym momencie technikalia zaczety zabierac
mi nie tylko czas, ale tez rados$¢ z prowadzenia biznesu.

Przetom przyszedt wtedy, gdy trafitam na platforme Systeme.io. Nagle okazato sie, ze
rzeczy, ktére wczesniej wymagaty kilku narzedzi, wielu integracji i niekornczacych sie
poprawek, mozna uprosci¢ i potgczy¢ w jednym miejscu. Strony, maile, lejki, produkty
cyfrowe, ptatnosci, formularze, automatyzacje - wszystko mogtam zrobi¢ w jednym, prostym
narzedziu. | wtasnie wtedy zrozumiatam cos bardzo waznego: problemem wielu oséb nie
jest brak pomystu, motywacji czy wiedzy biznesowej. Problemem jest techniczny chaos i
brak dobrego, prostego narzedzia, ktére z pomocg innej osoby, mozna opanowag, krok po
kroku.

Z czasem zaczetam widzie¢ ten sam problem nie tylko u siebie, ale tez u moich klientéw i
odbiorcéw. Coraz czesciej dostawatam pytania o samg platforme Systeme.io. Niektérzy mieli
juz pouktadang strategie, rozumieli oferte, content i sprzedaz, ale brakowato im jednego
miejsca, w ktorym mogliby spokojnie zrealizowa¢ techniczne wdrozenie. Pojawiaty sie
pytania o to, czy mam kurs tylko o Systeme.io, czy jest gdzies$ przestrzen skupiona
wytgcznie na technice i aktualnych funkcjach narzedzia. To byt bardzo wyrazny sygnat, ze
taka potrzeba naprawde istnieje.

Dodatkowo zauwazytam tez cos waznego w kontekscie mojego juz istniejgcego programu:
Biznes na Autopilocie (BNA). BNA od poczatku byto projektowane jako kompletny system
budowania biznesu online: od pomystu, przez produkt i strategie, az po sprzedaz i
automatyzacje. Ale sama platforma Systeme.io rozwija sie bardzo dynamicznie. Pojawiajg
sie nowe funkcje, zmiany, integracje i rozwigzania, ktére warto $ledzi¢ na biezgco. Nie
chciatam zamieniaé BNA w miejsce przetadowane dziesigtkami nowych lekcji technicznych.
Zamiast tego pojawita sie potrzeba stworzenia osobnej przestrzeni: bardziej praktycznej,
bardziej technicznej, aktualnej i skoncentrowanej wytgcznie na wdrozeniu.

W praktyce Akademia powstata wiec na styku trzech swiatow: mojego wiasnego
doswiadczenia, realnych pytan i problemow spotecznosci oraz potrzeby stworzenia miejsca,
ktére nie bedzie kolejnym kursem o wszystkim, ale konkretng, techniczng przestrzenig
wdrozeniowa.



Nie chodzito o to, by doda¢ nastepny produkt do oferty. Chodzito o to, by rozwigza¢ bardzo
konkretny problem: jak pomaéc ludziom przej$¢ od chaosu, frustracji i odktadania wdrozen do
prostego systemu, ktéry naprawde dziata.

Po przeczytaniu tego rozdziatu, chciatabym dac¢ Ci przestrzen na refleksje i zastanowienie
sie w tym miejscu, co wedtug Ciebie, w Twojej niszy wymaga teraz rozwigzania “palgcego”
problemu? Wykonaj to proste zadanie ponizej, na tyle, na ile jeste$ w stanie to zrobié, na ten
moment.

Zadanie praktyczne: znajdz prawdziwy problem, z ktérego moze powstaé
Twaéj produkt. Pomysl chwile i odpowiedz na te pytania:

1. Jaki problem najczesciej widzisz u swojej spotecznosci lub klientow?

2. Ktéry z tych problemdéw wraca regularnie w wiadomosciach, pytaniach lub
rozmowach?

3. Czy ten problem dotyczy wiedzy, braku pewnosci, techniki, strategii czy wdrozenia?
4. Jak wyglada ten problem w codziennym zyciu Twojego odbiorcy?

5. Jakie jedno zdanie najlepiej opisuje ten problem po ludzku, bez branzowego jezyka?

Zanim przejdziesz dalej, zréb to mini éwiczenie
Dokoncz zdanie:

Méj nowy produkt powinien powsta¢ nie dlatego, ze chce cos sprzedaé, ale dlatego,
ze moi odbiorcy zmagaja sie z...

10



4. Research i walidacja pomystu przed stworzeniem
produktu

W tym rozdziale wyjasnie Ci jak wygladata poczgtkowa faza researchu, jak wygladata strona
zapisu na “liste zainteresowanych” i jakg to miato petni¢ role, w catym procesie.

Zanim zaczetam budowaé Akademie Systemu i Automatyzaciji, nie chcialam zaktadag, ze
sam pomyst wystarczy.

Wiedziatam juz, ze temat technicznego chaosu, automatyzaciji i uproszczenia biznesu online
mocno rezonuje z Mmojg spotecznoscia, ale chciatam sprawdzi¢ to w praktyce. Nie na
zasadzie ,wydaje mi si¢”, tylko na podstawie realnej reakcji odbiorcow. Dlatego zamiast od
razu nagrywac lekcje, tworzy¢ peing oferte i inwestowaé czas w budowe produktu, najpierw
zrobitam etap researchu i walidac;ji.

Ten etap trwat 14 dni i opierat sie na bardzo prostym zatozeniu:

najpierw sprawdzam, czy ludzie naprawde tego chcg, a dopiero pézniej podejmuje decyzje,
czy projekt powinien powstac¢. W praktyce oznaczato to stworzenie strony zapisu na liste
zainteresowanych oraz przygotowanie serii 6 maili, ktére miaty nie tylko zaprosi¢ do zapisu,
ale przede wszystkim zbadac, czy temat Akademii trafia w realng potrzebe rynku.

Strona zapisu na liste zainteresowanych byta pierwszym narzedziem walidacji pomystu. Jej
celem nie byta jeszcze sprzedaz, ale sprawdzenie, czy temat Akademii realnie przycigga
uwage i czy odbiorcy chcg dowiedziec sie wiecej. Ponizej pokazuje, jak wygladat landing
page listy zainteresowanych w czasie researchu.
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Zbuduj swaj lejek w

jeden dzien z jednym d])
narzedziem - nawet jesli

technika Cie przeraZza...

ktéry sprzedaje i zbiera leady bez stresu, chaosu i ' ’
przepalania budzetu

Ogarniesz platforme Systeme.io i postawisz system,

Zapisz sig na listg zainteresowanych Akademig S\’SIFJ\] E NIASIP‘R\
AKADEMIA
SYSTEMU & AUTOMATYZACJI

Imig

-
Email Lapiiz sig ffrfry'

TAK, CHCE DOLACZYC NA LISTE

] Zapis na listg oznacza, ze zgadzasz na kontakt mailowy od Klaudii . . o
Stawiarskiej oraz akceptujesz Polityke Prywatnosci. +/ Pierwszy lejek w1dzien

+/ Bez WordPressa i wtyczek

~/ Q&A comiesiac + aktualizacje

Dla twdrcéw online, ktérych blokuje ,,nie wiem, gdzie kliknaé i jak to spigé w
cato$é”. Dostajesz biblioteke krétkich tutoriali, w ktérych ustawiasz
konkretnie: strony, formularze, maile, automatyzacje i sprzedaz - tak, zeby
wreszcie ruszyé z miejsca z gotowym systemem.

Masz ogromny potencjat, wiedze i checi...
ale zatrzymujesz si¢ na technikaliach?

Nie wiesz, jak potaczyé domene, e-maile, ptatnosci i

formularze.

WordPress Cie przyttacza - tysigce wtyczek, btedy,

aktualizacje i konfiguracje, ktére raz dziataja, a raz nie.

Narzedzia do automatyzacji sg drogie, skomplikowane i

nie wiesz, od czego zaczad.

12



Brakuje Ci jednego, spdjnego miejsca, ktdre prowadzi za

reke od Ado Z.

Efekt?

Twoje pomysty stoja w miejscu.

A Ty zamiast zarabiaé online - spedzasz godziny, probujac
ogarnaé technike.

Czas to zmienié.

Nadchodzi....

Akademia Systemu i Automatyzacji (ASA)

to pierwsza w Polsce platforma cztonkowska,
ktéra nauczy Cig technicznej strony budowy biznesu online w narzedziu Systeme.io

— prosto, po ludzku, krok po kroku.

)o.w’ " !\n\um MASTERY
S LD AKADEMIA
4 PSYSTEMU & AUTOMATYZACII

Akademia Systemu _
& Automatyzacji =02

n
CERTYFIKAT @)

UKONCZENIA AKADEMII
SYSTEMU & AUTOMATVZACI

TUTORIALE
VIDEO

EBOOKI

Bez programisty. Bez WordPressa. Bez stresu. Bez Miliona wtyczek i komplikacjil

Zbuduj swdj system raz a porzadnie, w jednym miejscu!

13



Tworzysz lub planujesz
produkty cyfrowe

- cheesz nauczyé sig obstugi
Systeme.io, by sprzedawaé swoje
produkty cyfrowe (kursy, eBooki,

szablony, etc.)

Akademia jest dla Ciebie, jesli:

Jestes coachem,
mentorem, Jeste$ Liderem w MLM
konsultantem lub

usl’ugodawcq online chcesz stworzy¢ prosty lejek,

dzieki ktéremu pozyskasz nowych

(np. Wirtualna Asystentka, Social klientéw lub parmeréw
Media Manager, Video Editor, etc) biznesowych bez ciagtego pisania
- cheesz, aby klienci sami na Messengerze.

zapisywali sig na konsultacje, a
Twoje oferty pracowaly na

autopilocie.

CZEGO SIE NAUCZYSZ

Potrzebujesz porzadku

po prostu masz doéé chaosu
technicznego, miliona narzedzi,
ktérych nie rozumiesz i cheesz
wreszcie poczué, Zze masz
kontrole nad swoim biznesem
online.

Lekcje krétkie (5-12 min), krok-po-kroku, bez zargonu. Ogladasz — klikasz — dziata.

Etap 1:

Podtgczenie domeny, skrzynki firmowej, i przygotowanie
platformy pod swdj biznes, a nastepnie stworzenie strony
www, landing page i strony sprzedazowej z Twojg oferta.

Etap 2

W Akademii pokaze Ci:

Moja propozycja planowanych tutoriali, kliknij strzateczke, by rozwinaé

(] Etap 4:

sprzedazy ustug.

Etap 5:

Zaplanowanie i zbudowanie pierwszego lejka

pozyskiwania klientéw na produkty lub ustugi.

Etap 3:

Etap 6:

Podtaczenie p+atnos'ci,e-maile w kampaniach i

automatyzacje w lejkach sprzedazowych.

tylko zamiast seriali oglgdasz tutoriale, ktére pomogg Ci rozwijaé Twdj biznes online i

Udostgpnienie i uruchomienie sprzedazy produktéw
cyfrowych (jesli juz je masz) typu: kursy online, ebooki,
szkolenia, subskrypcje etc, lub zautomatyzowanie

o

Potgczenie wszystkiego i stworzenie dziatajacego systemu,
ktéry generuje klientow 24/7.

o

Wykorzystanie petnego potencjatu narzgdzia Systeme.io do

zaawansowanych automatyzacji sprzedazy.

To bedzie Twoje centrum technicznego ogarniecia - cos jak Netflix,

arabiac wigcej!
-

Ptacisz miesigcznie, uczysz sig¢ we wtasnym tempie i mozesz zrezygnowac w kazdej chwili.

CHCE DOLACZYC NA LISTE ZAINTERESOWANYCH >
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Czesc¢! Tu Klaudia!

Twdj instruktor i trener biznesu online

Po 7 latach intensywnej pracy jako przedsigbiorca, w trakcie ktdrych
testowatam rézne metody zarabiania online, odkrytam co$ przetomowego:
biznes oparty o produkty cyfrowe i zautomatyzowana sprzedaz to méj
sposéb na osiagnigcie stabilnych dochodéw bez rezygnacji z czasu dla
rodziny.

Jako samodzielna mama 5-latka mieszkajgca na Teneryfie, wiem, jak
wazne jest potgczenie pracy z codziennym zyciem, ktére naprawde daje
rado$¢. Dlatego stworzytam SYSTEM, ktéry pozwala mi rozwijaé biznes na
autopilocie, generujac dochody i budujac marke, nawet gdy jestem zajeta
Zyciem prywatnym.

Przesztam przez niezliczone szkolenia, kursy, coachingi i testowatam
dziesiatki strategii - wszystko po to, by stworzyé biznes, ktéry nie tylko
zarabia, ale pozwala mi cieszy¢ sig swoboda, o jakiej zawsze marzytam.

Platforma Systeme.io, ktérej chce Cig nauczy¢ w Akademii, to jedno z
narzedzi do sukcesu, ktére sprawito, ze méj biznes zaczat zarabiaé 6
cyfrowe kwoty, i teraz chce przekazaé Tobie, jak Ty tez mozesz zastosowac
je w swoim biznesie.

Dzigki dostgpowi do Akademii Systemu i Automatyzacji nauczysz sieg,
jak skutecznie zaplanowac i sprzedaé swoje produkty cyfrowe,
produkty MLM lub swoje ustugi, dostownie na autopilocie!

Czujesz, ze to moze odmienic¢ Twdj biznes? Zapisz sig na listg
zainteresowanych teraz i juz wkrétce zaczniesz budowac swéj dochodowy
biznes online, na najprostszej platformie do automatyzacji!

an{m gWWJ#n

FAQ
Odpowiedzi na Twoje pytania

Jak to bedzie dziatac i ile kosztowac (~)
Czym jest Systeme.io i dlaczego wlasnie na tej platformie bedziemy pracowac? (~]
Czym rozni sie Akademia Systemu i Automatyzacji od kursu “Biznes na Autopilocie™? (~)
Dlaczego mozesz mi zaufa¢ ®
Czy Akademia jest tylko dla osob, ktére tworzg kursy lub eBooki? (~]
Czy moge zrezygnowac z subskrypcji w dowolnym momencie? (]
Nie znam si¢ na technice - czy sobie poradze? @
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FAQ
Odpowiedzi na Twoje pytania

Jak to bedzie dziata¢ i ile kosztowaé

Czym jest Systeme.io i dlaczego wiasnie na tej platformie bedziemy pracowac?
Czym rozni sie Akademia Systemu i Automatyzacji od kursu “Biznes na Autopilocie™?
Dlaczego mozesz mi zaufa¢

Czy Akademia jest tylko dla osob, ktore tworzg kursy lub eBooki?

Czy moge zrezygnowac z subskrypcji w dowolnym momencie?

Nie znam si¢ na technice - czy sobie poradze?

Kiedy Akademia b¢dzie dostgpna? Czy moge juz dosta¢ dostep?

Co jesli mam juz kurs Biznes na Autopilocie (BNA)?

Akademia Systemu i Automatyzacji dostepna juz wkroétce!

Jesli chcesz nauczyc€ sie ogarnia¢ Systeme.ioodAdo Z i
stworzy¢ swoj system sprzedazy lub system pozyskiwania
klientéw — zapisz si¢ na liste zainteresowanych.

Zapisz sig ponizej, a gdy Akademia wystartuje - dostaniesz dostep w najnizszej cenie 99 zt/mies.

Zapisz mnie na listg zainteresowanych Akademia ASA

Co pisza kursanci,
o moich lekcjach:

Niektoére opinie na temat dotychczasowych kurséw
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Co pisza kursanci,
o moich lekcjach:

Niektére opinie na temat dotychczasowych kursow

Klaudio,

musze to powiedziec: jestemn “zakochana® w Twoich kursach. Nikogo tak nie podziwialam za pracowitosé, elegancjg projekidw
jak Ciebie.

Woje kursy pokazaly mi, 26 Moge 5i¢ NAUCZYE Nowych Umiejgtnossi i 2a
10 bardzo bardzo dzigkuje . Tlumaczysz jak przystato na doskonatq Masterke (Maestra), a poniewaz | [a bylam m.in. takze
nauczycielkg, patrafie docenié kunszt

Duzo nauczylam si¢ od Ciebie, ale wczegniej poznawal tnosci i roche czasu uplynelto nis olege

canvy.

Poczulam sympatie do Cebie dzigki Webinarom | YouTubowi, Kazdy Twéj produkt jest wysokie klasy | eleganci
Diatego wpadiam w poploch nie moggac wejéé do mojej canvy Master Grafika. Ech, pojechalabym na Teneryfe, aby uczyé sig
od Ciebie. Moze wygram na Loterii??

Pozdrawiam
Joanna Mularz

celinka.podrozuje 6dni

Klaudio, bardzo dziekuje Tobie za kurs, jest Q
mega super, konkrety, bardzo dobrze

ttumaczysz, wiele ucze sie z niego, grafika

staje sie przyjemnoscia, Canva dzigki Tobie

jest The Best J¢ &

Dziekuje bardzo za ten kurs @ @ @

Polecam ten kurs wszystkim, ktdrzy chca sie
rozwija¢ w online &3

Odpowiedz  Ukryj

Monika Wojtkow

Polecam jestem w trakcie kursu i naprawde bardzo duzo
wiedzy odnosnie strony internetowej, sprzedazy
zautomatyzowanej, pracy w mediach . Nie dowiesz sie tego
z neta bo Klaudia to praktyk i dlatego tez postanowitam od
niej tg wiedze bra¢ &

Polityka
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Strona z potwierdzeniem zapisu oraz pro$bg o wypetnienie prostej ankiety w arkuszu
Google

STAWIARSKA

! %nw{/m
b zi;ég{c /

Twaj zapis zostat potwierdzony!

Jestes oficjalnie na liScie
zainteresowanych Akademia
Systemu i Automatyzacji

Akademia Systemu
& Automatyzacji

Swietna decyzjal
Wtasnie dotgczytas do grona osob, ktdre cheg wreszcie
ogarnac techniczna strone swojego biznesu online - bez
frustracji, chaosu i ciagtego proszenia o pomoc.
Kiedy Akademia wystartuje, to Ty dowiesz sie o tym jako
pierwsza, a jesli dotaczysz podczas premiery - otrzymasz
dostep w najnizszej cenie 99 zt/mies.

Co dalej:

1. W ciggu kilku minut sprawdz swoja skrzynke - wystatam Ci maila z
potwierdzeniem zapisu.
(Jesli nie widzisz wiadomosci, zajrzyf do folderu ,Spam”lub ,Oferty”)

2. Kiedy Akademia bedzie gotowa, otrzymasz ode mnie maile z powiadomieniem i
mozliwoscig wykupienia dostepu,

3. A teraz prosba do Ciebie: pomozesz mi stworzy¢ cos wyjatkowego? -

Zalezy mi, zeby Akademia naprawdg odpowiadata na Twoje potrzeby.
Dlatego przygotowatam krotka ankiete (3 pytania) - zajmie Ci dostownie
minute, a dzigki niej bede mogta stworzyc lekcje, ktore naprawde Ci pomoga.

KLIKNIJ TUTAJ, BY WYPEENIC ANKIETE oy

Twaj gtos n le ma znaczenie

Do zobaczenia wkrotce!

Atymczasem - dziekuje, ze pomagasz mi tworzyc¢
cos, co moze utatwic zycie tysiacom
przedsiebiorcow online.

Twoje wsparcie naprawde ma znaczenie.

- Klaudia Stawiarska
Twarczyni Akademii Systemu i Automatyzacji

6000
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Pytania Odp 102 I ia

Pomoz mi stworzy¢ Akademie Systemu i

Automatyzaciji

Czesé! Tu Klaudia g2

Dzigkujg, ze zapisatas sig na list zainteresowanych Akademig Systemu i Automatyzacji.
Zanim wystartujg, chce lepiej poznac Twoje potrzeby — tak, aby Akademia naprawdg rozwigzywata Twoje
najwigksze problemy zwigzane z techniczng strong biznesu online.

Wypetnienie ankiety zajmie Ci dostownie minutg, a Twoj glos pomoze mi stworzyé miejsce, ktore bedzie dla
Ciebie maksymalnie praktyczne i skuteczne.

Z géry dziekuje za Twoje odpowiedzi!

Akademia Systemu
& Automatyzacji

Jakie techniczne wyzwanie najbardziej Cig teraz blokuje w rozwijaniu Twojego biznesu online? *

(Np. stworzenie strony www, podpiecie platnosci, ustawienie automatyzacji, mailing, newsletter,
system sprzedazy, system pozyskania klienta, wystawienie kursu/ebooka na sprzedaz...)

Tekst diugiej odpowiedzi

Co chciatabys, zeby znalazto sig w Akademii Systemu i Automatyzaciji?

(Np. konkretne tutoriale, szablony, checklisty, gotowe rozwigzania, konkretne lekcje, sesje Q&A
itp.)

Z jakiej branzy jestes i jak planujesz wykorzystaé Systeme.io?
(Np. MLM, kursy online, eBooki, ustugi, coaching, social media, freelancing itp.)

Tekst diugiej odpowiedzi

Gdyby Akademia wystartowata jutro, co by$ zrobita?
Od razu dotgczylabym i zaczeta dziataé!
Jeszcze sie zastanawiam, ale bardzo mnie to ciekawi.
Na razie tylko obserwuje.

Inne:

Dodatkowe sugestie/opinie (na czym najbardziej Ci zalezy by pojawito si¢ w Akademii?)

Tekst diugiej odpowiedzi

Opcjonalnie: Imig i nazwisko (+ email)

Tekst krotkiej odpowiedzi
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Od poczatku ustalitam sobie jasny warunek: jesli na liste zapisze si¢ minimum 100
osO6b, uznam to za wystarczajgcy sygnat, ze produkt ma potencjat i warto ruszy¢ dalej. To
byt bardzo wazny moment strategiczny, bo dzieki temu nie tworzytam produktu ,w ciemno”.
Nie opieratam sig tylko na intuicji, ale na konkretnej odpowiedzi odbiorcéw. Finalnie na liste
zapisato sie 168 osob, co dato mi jasny sygnat, ze zapotrzebowanie jest realne, a temat
Akademii odpowiada na co$, czego moja spotecznos¢ faktycznie potrzebuje.

Ponizej przygotowatam dla Ciebie analize wszystkich maili, ktére wystatam do caftej mojej
listy mailowej przed stworzeniem produktu, gdzie komunikowatam moéj pomyst oraz
promowatam zapis na liste zainteresowanych. Z tresci tych maili, zrobitam posty i rolki na
Instagrama oraz relacje do Stories, ktére udostepnitam w czasie 14 dni researchu.

Dodatkowo nagratam 3 filmy na YouTube, w ktorych komunikowatam moj pomyst na
Akademie oraz link do zapisu:

Jak Zabrac Sie do Stworzenia Ebooka i Sprzeda¢ Go w 10 krokach [Petne Szkolenie]
Prawdopodobnie najwaznigjszy trening na temat lejka sprzedazowego. jaki
kiedykolwiek zobaczysz

e Akademia Systemu i Automatyzacji: o co chodzi?

Ten research miat kilka celow jednoczesnie.

Po pierwsze, chciatam sprawdzi¢ poziom zainteresowania samym produktem.
Po drugie, zalezato mi na tym, zeby zobaczy¢, ktdre komunikaty najmocniej
poruszajg odbiorcéw i na jaki jezyk najlepiej reaguja.

e Po trzecie, chciatam zbudowac pierwszg liste oséb najbardziej zainteresowanych
premierg, czyli grupe, ktéra nie tylko ,kliknie z ciekawosci”, ale bedzie realnie czekaé
na otwarcie zapiséw.

Najmocniejsze komunikaty w researchu:

technika pokazana po ludzku

prostota zamiast miliona narzedzi

jeden system zamiast chaosu

brak koniecznosci bycia ,techniczng osobg”
ulga, spokdj i kontrola zamiast frustracji

To, co byto szczegdlnie wazne w tej fazie, to sposob prowadzenia komunikacji. Nie
zaczetam od suchego opisu produktu ani od listy funkcji. Zaczetam od problemu. Od emocji.
Od historii. Pierwsze maile nie sprzedawaty jeszcze samej Akademii w klasyczny sposéb,
tylko budowaty swiadomos¢ problemu, z ktérym mierzy sie wiele oséb probujgcych dziataé
online: chaos narzedzi, brak technicznej prostoty, frustracja, odktadanie wdrozen i poczucie,
ze ,chyba sie do tego nie nadaje”. W mailach wracaty motywy przecigzenia WordPressem,
btedami, integracjami, nadmiarem narzedzi i godzinami spedzonymi na prébach zrobienia
czegos$, co miato by¢ proste.
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https://youtu.be/LCBYBwTpXis?si=HciOkB_520zp7HRm
https://youtu.be/0B_VeT8lzhM?si=bTacfDZTxCf9LPAj
https://youtu.be/0B_VeT8lzhM?si=bTacfDZTxCf9LPAj
https://youtu.be/VnbBfzyPWc0?si=y80pxQoq53Dmoa6Q

Dzieki temu research nie byt tylko testem zainteresowania nowym produktem.

Byt tez testem jezyka, emoc;ji i obietnicy, na ktérych pozniej mogtam oprzeé catg
komunikacje premierowa. Juz na tym etapie wyraznie byto widac¢, ze najmocniej dziataty
tresci pokazujgce prostote, ulge, porzadek i technike ttumaczong ,po ludzku”. Bardzo dobrze
rezonowat tez przekaz, ze problemem nie jest brak inteligencji, talentu czy motywacji, tylko
brak jednego, prostego systemu, ktéry kto§ pokaze krok po kroku. Wiasnie ten komunikat
wracat pézniej wielokrotnie w dalszej kampanii.

W praktyce etap researchu petnit wiec potréjng role. Byt:

e walidacjg pomystu
e budowaniem listy zainteresowanych
e | pierwszym etapem rozgrzewania rynku pod przyszig premiere.

To dobrze pokazuje, ze premiera Akademii nie zaczeta sie dopiero w dniu otwarcia zapiséw.
Ona zaczeta sie duzo wczesniej: w momencie, gdy zaczetam nazywac problem, pokazywac
rozwigzanie i zapraszac ludzi do wejscia na liste zainteresowanych. To wtasnie wtedy
powstat pierwszy fundament sprzedazy.

Kiedy po 14 dniach okazato sie, ze zapisato sie 168 osdb, decyzja byta juz bardzo prosta.
Rynek odpowiedziat i dat mi zielone Swiatto. Potrzeba zostata potwierdzona czarno na
biatym.

A Akademia przestata by¢ pomystem i zaczeta stawac sie realnym produktem. W mailu
zamykajgcym research jasno ogtositam, ze zaczynam prace nad Akademia, stawiajgc sobie
cel stworzenia platformy i przygotowania kluczowych materiatéw w ciggu 30 dni. To byt
moment przejscia z fazy testowania do fazy budowy.
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Zadanie praktyczne: zaplanuj witasny research przed stworzeniem
produktu

1. Jaki pomyst na produkt chcesz sprawdzi¢?

2. Co doktadnie chcesz zwalidowa¢: temat, format, cene, grupe docelowg czy samo
zainteresowanie?

3. Jakg jedna akcje uznasz za sygnat realnego zainteresowania?

4. Czy bedzie to zapis na liste, odpowiedz na maila, ankieta, klikniecie czy zakup wersji
testowej?

5. lle czasu chcesz dac¢ sobie na etap researchu?

Cwiczenie wdrozeniowe: uzupetnij

Pomyst, ktory chce sprawdzié:

Czas trwania researchu:
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5. Analiza 6 maili researchowych

W tym rozdziale przeanalizujemy tres¢ maili, ktére wystatam w fazie researchu oraz wnioski,
ktére mozesz zastosowac u siebie.

Etap researchu nie byt zwyktg serig wiadomosci z CTA do zapisu.
To byta przemyslana sekwencja, ktorej celem byto przeprowadzenie odbiorcy od
emocjonalnego rozpoznania problemu do konkretnej decyzji: ,tak, tego wtasnie potrzebuje”.

Kazdy mail rozwijat inny element komunikaciji i przesuwat odbiorce o krok dalej. Dzieki temu
zapis na liste zainteresowanych nie byt przypadkowym kliknieciem, ale efektem stopniowo
budowanego przekonania, ze Akademia odpowiada na realny, palgcy problem.

Maile wysytam co drugi dzien, czyli w poniedziatek, srode i pigtek, przez 2 tygodnie (tgcznie
6 strategicznych wiadomosci).

Mail 1
Temat: Prawie zrezygnowatam... bo TECHNIKALIA mnie wypality!

Pierwszy mail otwierat kampanie bardzo mocno emocjonalnie. Zamiast zaczyna¢ od opisu
produktu, funkcji czy oferty, zaczetam od osobistej historii frustracji. Pokazatam konkretng
scene: pozny wieczor, laptop, zimna herbata, problem z WordPressem, awarie, btedy i
moment zwatpienia. To byt bardzo dobry ruch, bo od pierwszego zdania odbiorca nie trafiat
na ,sprzedaz”’, tylko na historie, w ktérej mogt sie przejrzeé.

Ten mail robit trzy rzeczy naraz:

e Po pierwsze, budowat identyfikacje: pokazywat, ze techniczny chaos nie jest
abstrakcyjnym problemem, tylko czyms bardzo realnym i emocjonalnie
obcigzajgcym.

e Po drugie, budowat zaufanie: nie wystepowatam tu jako osoba, ktéra ,zawsze
wszystko ogarniata”, tylko jako ktos, kto sam przeszedt przez ten batagan.

e Po trzecie, wprowadzat pierwsze ziarno rozwigzania: pojawiato sie Systeme.io jako
narzedzie, ktore uproscito wszystko i uratowato sytuacje.

Cel maila 1:
nie sprzedaé¢ Akademii, tylko otworzyé emocje i sprawic, by odbiorca pomyslat: ,to jest
doktadnie o mnie”.

Najmocniejszy mechanizm:
storytelling + ulga po chaosie.

Whiosek:

kampanie researchowg warto zaczynac¢ od problemu przezytego osobiscie, a nie od opisu
produktu. Ludzie najpierw muszg poczu¢, ze ktos naprawde rozumie ich frustracje. Dopiero
pozniej sg gotowi stuchaé o rozwigzaniu.
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Temat

Prawie zrezygnowatam ...bo TECHNIKALIA mnie wypality!

Zapowied?

Czy Ty tez masz dosyé ?

Body

{first_name},
Byta godzina 22:30, niedziela.

Ma&j synek juz spat, a ja siedziatam z kubkiem zimnej herbaty i laptopem,
probujgc “tylko na chwile” podpigé ptatnosé na WordPressie... i zgadnij co sig
stato?

Wityczka sie zacieta.
Aktualizacja skasowata mi p6t strony.
Hosting wywalit btad.

"Whaaaat? Nie wierze! Znowu?!"

Aja ... po trzech godzinach klikania, czytania foréw i googlowania “jak
potgczy¢ Stripe z WooCommerce i wtyczkg do kurséw” , siedziatam i
patrzytam w biaty ekran $mierci z jakimis$ "dziwnymi kodami", ktére
kompletnie nic mi nie mowity.

Wtedy pomyslatam:

» 10 chyba nie jest dla mnie. lle jeszcze bede walczyc z technikaliami, ktére
powinny juz dawno $migac. Przeciez wszystko zrobitam dobrze, a tu znéw
co$ sig popsufo. Moze po prostu nie potrafie. Moze nigdy nie ogarne tej catej
techniki. Moze powinnam zajg¢ sie czyms innym lub po prostu wréci¢ na
etat...”

| wiesz, co byto najgorsze?
Ze to nie byt jednorazowy incydent.
To byta moja codzienno$é przez dwa lata.

Ciggty bol gtowy z technikaliami.

Wityczki, ktére nie dziataly.

Narzedzia, ktére sie ze sobg nie dogadywaty.

Godziny spedzone na prébach “zrobienia czego$ prostego”.

| przez to wszystko...

zamiast rozwija¢ biznes, tworzy¢ nowe produkty, budowaé¢ marke,
sprzedawac, ja walczytam z systemami, technikaliami i komplikacjami na
stronie.

Ale z racji tego, ze jestem osobg bardzo wierzacg i ufam, ze zawsze
wszystko dziata na mojg korzys¢, wydarzyt sie cud!

Pamietam moment, w ktérym potozylam sie spac z intencjg, zeby
Wszechswiat znalazt dla mnie rozwigzanie, bo dtuzej nie dam rady...
Nie chciatam by¢ zaktadniczka technologii i zarywa¢ nocki na ciagtym
naprawianiu czegos.

| uwierz mi lub nie, ale wiasnie wtedy, kolejnego dnia, doktadnie o 6.20 rano,
trafitam na narzedzie, ktére uratowato maj biznes (i moje zycie!).

Jedno narzedzie, ktore potrafito zrobi¢ wszystko to, z czym przez lata
walczytam na WordPressie.

Jesli oglgdasz moje filmy na YouTube, lub czytasz moje maile, to juz pewnie
wiesz, ze chodzi o platforme All in 1: Systeme.

Gdy tylko "przypadkiem" trafitam na tg platforme, natychmiast zaczetam jg
badaé.
Sprawdzitam wszelkie mozliwe opinie w internecie i zareiestrowatam sie za
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Gdy tylko "przypadkiem" trafitam na tg platforme, natychmiast zaczetam jg
badaé.

Sprawdzitam wszelkie mozliwe opinie w internecie i zarejestrowatam sie za
darmo, zeby przekonac sie, czy to rzeczywiscie prawda, o czym pisze tysigce
ludzi, ktérzy przeniesli sie z drogich skomplikowanych narzedzi, na tg
platforme.

Nie zawiodtam sig.

Okazuje sie, 7e ta platforma ogarnia wszystko, na czym mi zalezy w moim
biznesie (publikacja moich produktéw cyfrowych: kurséw, ebookéw etc,
hosting video, strony sprzedazowe, lejki sprzedazowe, landing page, email
marketing, strona www, kalendarz umawiania konsultacji, autowebinary,
ptatnosci, faktury, sklep online i wszelkie automatyzacje, pod jednym
dachem, bez zadnych komplikacji i tysigca narzedzi, w jednej $miesznie
niskiej cenie!).

Dzisiaj, patrzac wstecz, mam tylko jedng mysl:

gdybym miata $wiadomos$¢ tego narzedzia wezesniej, zaoszczedzitabym lata
frustracji, nieprzespane noce na nauce tego wszystkiego oraz tysigce $ na
skomplikowanych wtyczkach do Wordpressa!

Przekonaj sie sam/a, jesli jeszcze nie poznatas tej platformy.

Ajesli juz wiesz czym jest to narzedzie, ale jeszcze nie miatas okazji nauczyé
sie go, to mam dla Ciebie dobrg wiadomosé¢!

Planuje stworzy¢ pierwsza w Polsce Akademie Systemu i Automatyzacji :
Systeme Mastery!

Bo chce pokaza¢ Ci po ludzku, jak krok po kroku ogarnaé techniczng strone
biznesu.

Bez programistéw, bez stresu, bez bledéw 404 i bez przepalania budzetu na
niepotrzebne wtyczki, ktére tylko komplikujg zycie!

Przeczytaj wiecej na stronie, na ktérej opisuje czym konkretnie ma by¢ ta
Akademia, dla kogo i jak dotgczyé.

Bo techniczna strona biznesu online nie musi by¢ Twoim wrogiem.
Ona moze by¢ Twoim najwiekszym sprzymierzeficem, jesli ktos Ci jg po
prostu dobrze pokaze.

Pozdrawiam ciepto,

K{'an&’( (245

Klaudia Stawiarska

Twoja Instruktorka Biznesu Online

gam Ci y biznes online na
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Mail 2

Temat: Kiedy Twoj biznes wyglgda jak pokdj nastolatka

Drugi mail przesuwat komunikacje z poziomu osobistej historii na poziom bardziej
uniwersalnego problemu. Tutaj gtdwnym motywem byt chaos wielu narzedzi, poréwnany do
bataganu w pokoju dziecka. To byta dobra metafora, bo trudny techniczny temat zostat
pokazany bardzo obrazowo i lekko, bez ciezkiego jezyka. Dzigki temu problem nadal byt
powazny, ale czytelny i tatwy do ,poczucia”.

Ten mail porzgdkowat jeden z gtéwnych bdli grupy docelowej: nie chodzi tylko o to, ze co$
nie dziata, ale o to, ze caty biznes jest sklejony z wielu niespéjnych elementow. MailerLite,
WordPress, LearnPress, Stripe, Zapier i cata reszta tworzyly obraz systemu, ktéry zamiast
pomagac, zabiera energie. Potem pojawiato sie kontrastowe rozwigzanie: jedno miejsce,
jedno logowanie, jeden system.

Cel maila 2:
pogtebi¢ Swiadomos¢ problemu i nazwaé chaos w sposoéb prosty, obrazowy i bliski
codziennosci odbiorcy.

Najmocniejszy mechanizm:
metafora + kontrast: batagan vs prostota.

Whiosek:

kiedy komunikujesz techniczny produkt, nie warto brzmie¢ technicznie. Duzo lepiej dziatajg
poréwnania, ktére od razu uruchamiajg obraz w gtowie odbiorcy. To obniza op6r i sprawia,
ze nawet skomplikowany temat staje sie ,po ludzku” zrozumiaty.
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Temat

Kiedy Twdj biznes wyglgda jak pokéj nastolatka

Zapowiedz

Czy u Ciebie tez panuje "lekki batagan”?

Body

{first_name},

Nie wiem, jak u Ciebie, ale mdj pierwszy biznes online wygladat... jak totalny
batagan, ktéry mogtabym poréwnac¢ do pokoju mojego synka, kiedy ma
przyptyw energii (i chce sig nagle bawi¢ dostownie wszystkim, we wszystko, a
potem zapomina posprzatac ;)

Folder z pomystami, Excel z zadaniami, Canva z grafikami, Gmail z
fakturami, milion otwratych zaktadek w przegladarce, a do tego:

— MailerLite do maili,

— WordPress do stron,

— LearnPress do kurséw online,

— FunnelKit do automatyzaciji lejkéw,

— Stripe do ptatnosci,

— Zapier, bo nic si¢ nie chciato polgczy¢,

— | dziesiagtki innych wtyczek, ktérych nazw juz nawet nie pamietam.

Brzmi znajomo?

Pamigtam, ze miatam wtedy wrazenie, Ze robig wszystko, a tak naprawde nie
posuwatam sig do przodu ani o krok.

Kazde dziatanie byto jak uktadanie puzzli z 5 réznych pudetek (na dodatek
bez obrazka). Nic do siebie nie pasowato.

A kiedy cos wreszcie dziatalo... kto$ wypuszczat nowa aktualizacje. |
zaczynato sie¢ od nowa.

To byt moment, w ktérym zrozumiatam, Ze nie potrzebuje wigcej narzedzi,
ktére tylko psuja mi nerwy i trace na nie czas, tylko potrzebuje prostoty.

Narzedzie Systeme, o ktérym pisatam Ci w poprzednim mailu, byto jak
powiew $wiezego powietrza.

Jedno miegjsce.
Jedno logowanie.
Jeden system, ktéry wreszcie miat sens i ogarniat wszystko!

| to wiasnie ta prostota sprawita, ze mogtam odetchngé.
Bo wiesz, co sie dzieje, gdy w Twoim biznesie panuje porzadek?

Masz przestrzen na kreatywnosé.
Na pomysty, na dziatanie i na sprzedaz!

Czujesz, ze Twdj biznes potrzebuje uporzagdkowania?

Wiasnie dlatego tworze Akademie Systemu i Automatyzacji — miejsce, ktére
nauczy Cie, jak uporzgdkowac techniczng strone Twojego biznesu raz na
zawsze, wykorzystujac jedng intuicyjng platforme All in 1, Systeme!

Klikni tutaj i zapisz sie na liste zainteresowanych

Bo kiedy Twoje narzedzia zaczynajg ze soba wspdtpracowac,
zaczynasz mie¢ czas na to, co naprawde sie liczy.

Pozdrawiam cieplto,

27



Mail 3

Temat: Przepalitam tysigce ztotych na wtyczki i kursy, ktére nic nie zmienity

Trzeci mail byt bardzo mocny, bo podnosit stawke. W pierwszych dwéch mailach odbiorca
widziat frustracje i chaos. Tutaj dochodzit jeszcze koszt. Nie tylko emocjonalny, ale tez
finansowy, czasowy i zyciowy. Pokazatam, ze techniczny batagan nie jest niewinnym
problemem ,do ogarniecia kiedys”, ale czyms, co realnie zjada pienigdze, energie i czas, a
czasem wrecz blokuje rozwoj biznesu.

W tym mailu bardzo dobrze dziatata gteboka historia transformaciji: od pierwszych préb,
przez prowizje platform, kosztowne kursy, wtyczki, nieprzespane noce i gaszenie pozardéw,
az po odkrycie Systeme.io i odzyskanie spokoju, kontroli oraz wzrostu przychodéw. To nie
byt juz tylko mail o problemie. To byt mail, ktéry pokazywat cene pozostania w problemie i
site zmiany po uproszczeniu systemu.

Cel maila 3:
uswiadomi¢ odbiorcy, ze brak prostego systemu kosztuje wiecej, niz mu sie wydaje.

Najmocniejszy mechanizm:
storytelling transformacyjny + pokazanie realnych strat.

Whiosek:
odbiorcy czesto nie reagujg na sam opis problemu, dopdki nie zobaczg jego ceny. Ten mail
Swietnie pokazywal, ze chaos techniczny kosztuje nie tylko nerwy, ale tez pienigdze, sen,
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czas i rozwoj. To bardzo wzmacnia potrzebe zmiany.

Temat

Przepalitam 1000 z} na wtyczki, ktére nic nie zmienity

Zapowiedz

o kosztach utrzymania biznesu online

Body

{first_name},
Pamigtam to jak dzis.

Byt 2019 rok, nagratam swdj pierwszy kurs online, bez zadnych oczekiwan
finansowych, bo w tamtym czasie kursy i nauka online, nie byly jeszcze tak
popularne.

Mimo to, zrobitam to, bo po prostu miatam wielkg che¢ i potrzebe podzielenia
sie moim do$wiadczeniem i wiedza z branzy Marketingu Sieciowego.

Problem w tym, ze bytam wtedy totalnie zielona.
Nie miatam pojecia, jak to wszystko dziata: gdzie postawi¢ kurs, jak
przyjmowac platnosci, i jak to w ogéle zautomatyzowac.

Wiegc wybratam pierwszg lepszg platforme do kurséw, ktéra obiecywata “tatwy
start”.

No i tak, start byt tatwy... dop6ki nie zobaczytam, ze pobierajg 10% prowizji
od kazdej sprzedazy.

A do tego doliczali optaty za bramki ptatnicze.

W praktyce?
Kiedy kto$ kupowat mdj kurs, wigcej zarabiala platforma niz ja.

Ale wiesz co?
Nie miatam wtedy sily ani wiedzy, zeby to zmieni¢.
Bytam w cigzy, wiec powiedziatam sobie: ,Dobrze, niech dziata jak dziata.”

| dziatato.

Przez trzy lata moje kursy sprzedawaly sig automatycznie, przynosity
pasywny dochéd.

Niewielki, bo zjadaty go prowizje, ale wystarczajgcy, zebym mogta zajgc¢ sie
macierzynstwem.

A potem przyszedt 2023 rok.

Zostatam samodzielng mamg na Teneryfie i musiatam podjg¢ decyzje o
formie zarabiania, by méc sie utrzymaé tu z moim synkiem. Wrécitam na
rynek online.

Nowa energia, nowe pomysty, nowe produkty i decyzja:
»Zaczynam od zera. Tym razem wszystko zrobie po swojemu, bo chce mie¢
nad tym kontrole i zarabia¢ konkretne pienigdze!”

No i sig zaczelo...nagratam nowy kurs online...

Przeniostam sie na WordPressa, bo przeciez “wszyscy z niego korzystajg”.
Tylko nikt nie powiedziat mi, Zze to studnia bez dna.

Najpierw musiatam nauczy¢ sie obstugi WordPressa (kupitam kurs).
Potem zainstalowatam WooCommerce, zeby méc sprzedawac (kupitam
kurs).

Potem LearnPress, Zzeby mie¢ platforme kursowa.

A do tego dokupitam wtyczke FunnelKit, zeby tworzy¢ lejki sprzedazowe.
Potem jeszcze wtyczka do faktur, certyfikatow, integraciji z mailingiem...

Kupowatam kurs za kursem, wtyczke za wtyczka,
i zamiast rozwija¢ swoj biznes, uczylam sie narzedzi.
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Bywalo, Ze siedziatam do 2. w nocy, prébujac potaczy¢ wszystko tak, zeby
dziatato.
Rano budzit sig¢ méj trzyletni synek, a ja miatam oczy jak zombi.

| wtedy zaczynaly sie maile:

.Nie moge kupi¢ kursu.”

.Nie dostatam dostepu.”

.Nie przyszto potwierdzenie ptatnosci.”
JKlaudia, na Twojej stronie cos nie dziata...”
.Nie moge sie zalogowac do kursu..."

Aja, samodzielna mama na Teneryfie z mega ograniczonym czasem i
budzetem, siedziatam i gasitam pozary,
zamiast robi¢ to, co naprawde kocham: uczy¢, tworzy¢ i inspirowac.

Batam sie dotkngé na mojej stronie czegokolwiek, zeby znowu czego$ nie
popsucé.
Bylam zmeczona, sfrustrowana i zrezygnowana.

| wiesz co zrobitam?

Kupitam kolejny “magiczny kurs coachingowy” za ponad 4000 zt, ktéry miat
wszystko uproscic.

Instruktor obiecywat ztote gory, a w $rodku...

kolejna lista narzedzi, ktére razem kosztowaty drugie 4000 zt.

Poczutam sie, jakbym cofneta sie do punktu wyjscia.
To byt moment, w ktérym naprawde chciatam sie poddac.

Pamigtam, ze pewnego wieczoru po prostu usiadtam i powiedziatam:
Wszechswiecie, prosze daj mi jakis znak, rozwigzanie na tg sytuacje, bo juz
nie mam sity walczyc.”

| wiesz co?
Dostatam ten znak.

W kwietniu 2024 trafitam na platforme Systeme.
| to byta mitos¢ od pierwszego kliknigcia.

Jedna platforma.

Jedno logowanie.

Jedna, $miesznie niska optata za korzystanie (cho¢ mozna zaczg¢ za
darmo!).

W koncu mogtam zrobi¢ wszystko:

strong www, strony landingowe, strony sprzedazowe, udostgpnic kursy,
stworzy¢ lejek pozyskujacy kontakty oraz lejek sprzedazowy, ustawic¢
automatyczny mailing, podigczy¢ ptatnosci - wszystko w jednym miejscu!

Bez wtyczek, bez btedéw, bez nerwéw i miliona monet!

Wtedy pomyslatam:
+Woooow! Dlaczego nikt nie pokazat mi tego wczesniej?”

QOd tamtej pory wszystko sie zmienito.

Zyskatam spokdj, kontrole i 10x wyzsze przychody z duzo mniejszym
wysitkiem i poswieconym czasem!

A co najwazniejsze, wreszcie zaczetam znowu czué rados$¢ z mojego
biznesu.

Dzi$, kiedy ucze moich klientéw i kursantéw automatyzaciji, pierwsze co im
mowieg to: ,Nie komplikuj. Upraszczaj.”

Dlatego wtasnie planuje stworzy¢ cos$ zupetnie nowego!
Systeme Mastery czyli Akademia Systemu i Automatyzacji.

Bo wiem, jak to jest mieé¢ Swietny pomyst, ale utkng¢ na technice.
| wiem tez, jakg ulge daje, kiedy wreszcie wszystko zaczyna dziata¢.

Nie chce, zeby$ musiata przechodzié przez to samo, co ja.
Nie chce, zebys przepalala pieniadze, czas i energie na cos, co mozna
uproscic.

Kliknij tutaj i zapisz sie na liste zainteresowanych Akademig Systemu

Bo jesli Twoj biznes kosztuje Cie wiecej nerwdw niz radosci, czas to zmienic.
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Mail 4
Temat: Jak MLM-owcy, Coachowie i Eksperci mogg zarabiac¢ na autopilocie

Czwarty mail robit bardzo strategiczng robote: poszerzat rynek. Po trzech mailach odbiorca
mogt jeszcze mysleé, ze ten produkt jest gtdwnie dla oséb z kursami, ebookami albo stricte
produktami cyfrowymi. Ten mail rozbijat ten op6r i pokazywat, ze automatyzacja nie jest
zarezerwowana dla jednej niszy. Wrecz przeciwnie - moze dziata¢ w branzy MLM (marketing
sieciowy), coachingu, ustugach, konsultacjach czy pracy freelancera.

To byt bardzo madry ruch, bo w researchu nie chodzito tylko o to, zeby przekonac juz
zainteresowanych, ale tez o to, zeby niepotrzebnie nie zawezi¢ grupy odbiorcéw. Przyktady
konkretnego zastosowania automatyzacji sprawiaty, ze kolejne osoby mogty zobaczy¢ siebie
w tej komunikacji. Mail nie méwit juz tylko ,to dziata”, ale pokazywat: ,to moze dziataC tez u
Ciebie, nawet jesli nie masz kursu”.

Cel maila 4:
rozszerzy¢ percepcje produktu i pokazac, ze Akademia nie jest tylko dla tworcow kurséw.

Najmocniejszy mechanizm:
tamanie mitu + przyktady zastosowania.

Whiosek:
jesli produkt ma szerokie zastosowanie, trzeba to odbiorcy bardzo jasno pokazac. Inaczej
czes¢ osob sama sie wykluczy, mimo ze produkt bytby dla nich idealny.
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Temat

Jak MLM-owcy, Coachowie i Eksperci mogq zarabia¢ na autopilocie

Zapowiedz

Nie masz kursu? Ok! | tak mozesz zautomatyzowac swéj biznes

Body

{first_name},

Jedng z rzeczy, ktére najbardziej mnie bawig w swiecie online, jest
przekonanie, ze automatyzacja jest tylko dla tych, ktérzy majg kursy, ebooki
czy produkty cyfrowe.

Wiesz, taki mit, ze ,musisz mieé¢ produkt cyfrowy, zeby zarabia¢ na
autopilocie”.

To bzdura.
| wiem to, bo widziatam zbyt wiele przyktadéw na to, ze mozna inaczej.

Automatyzacja to nie zaden magiczny przycisk.
To po prostu system, ktéry pozwala ludziom pozna¢ Cie, zaufa¢ Ci i kupi¢ to
co oferujesz, bez Twojej ciagtej obecnosci.

| wiesz co?
Kazdy biznes, absolutnie kazdy, moze z niej korzystac, bo przepis jest ten
sam!

Dam Ci kilka przykfadéw...

Znam dziewczyne, ktéra dziata w MLM.

Zamiast pisac dziesigtki wiadomosci dziennie w Social Mediach i ttumaczy¢
kazdemu na Messenger, czym jest jej produkt/biznes,

stworzyla prosty lead magnet — mini e-book o tym, jak dbaé¢ o odpornosé.

Osoby, ktére go pobieraty, trafiaty na jej liste mailingowa.
Dostawaly kilka wartosciowych maili, poznawaly ja, zaczynaty jej ufac.
A potem... same pytaly o oferte.

Zero spamu. Zero nachalno$ci.
Po prostu raz stworzony system, ktéry pracowat za nia.

Znam tez coacha, ktoéry miat dos¢ umawiania konsultacji przez Messenger.
Ciagle ktos pisat, przektadat, zapominat, odwotywat.

W koncu stworzyt prosty system na jednej platformie,

gdzie ludzie sami rezerwowali termin, ptacili online,

i dostawali automatycznie fakture oraz zostawali w bazie mailowej na
przysziosé.

Wieczorem otwierat laptopa, widziat kalendarz peten spotkar i mowit:
LNiesamowite! To dziata, nawet kiedy $pie.”

Awirtualna asystentka, ktérg szkolitam, miata problem z tym, ze ciagle
szukata klientéw “na zimno”.

Po kilku konsultacjach ze mng stworzyla prostg strong, dodata formularz
wyceny,

i ustawita automatyczne maile, ktére prowadzity potencjalnych klientéw przez
proces poznania jej ustug.

Teraz klienci... sami do niej pisza.
Bo dobrze ustawiony system fo nie tylko technologia.
To Twoja nowa wersja bardziej zorganizowana i pewna siebie.

Nie potrzebujesz miliona narzedzi.
Nie musisz by¢ programistka.

Nie musisz mie¢ kursu ani e-booka.

Wystarczy, ze zrozumiesz, jak dziata prosty system, ktéry raz ustawiony na
odpowiednim narzedziu online, pracuje dla Ciebie codziennie.

| doktadnie tego chce Cie nauczyé¢ w Akademii Systemu i Automatyzacji.
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Mail 5

Temat: Czym rozni sie Akademia Systemu i Automatyzacji (ASA) od Biznesu na
Autopilocie?

Pigty mail miat jedno bardzo wazne zadanie: zdjg¢ zamieszanie ofertowe. Poniewaz czes¢
mojej spotecznosci zna juz program Biznes na Autopilocie (BNA), naturalnie pojawiato sie
pytanie, czy Akademia zastepuje BNA, czy jest jego czescig, czy jest dla nowych oséb, czy
tylko dla kursantow. Ten mail porzgdkowat mape produktow i zapobiegat bardzo groznemu
problemowi: kanibalizacji lub niejasno$ci komunikacyjnej.

Tutaj bardzo dobrze dziataly dwa elementy.

Pierwszy to logiczne wyjasnienie: BNA daje petng strategie budowy biznesu online, a ASA
ma by¢ techniczng, biezgcg, praktyczng przestrzenig wdrozeniowg opartg o Systeme.io,
ktére stale sie rozwija.

Drugi to swietna analogia: BNA jako plan budowy domu, a Akademia jako ekipa od
podiaczenia pradu, wody i Swiatta. To bardzo szybko porzgdkowato role obu produktow.

Cel maila 5:
usung¢ niepewnosc¢ i jasno pokazac, czym Akademia jest, a czym nie jest.

Najmocniejszy mechanizm:
uporzadkowanie oferty i jasne rozdzielenie rél produktow.

Whiosek:

kiedy tworzysz nowy produkt obok istniejgcego bestselleru albo flagowego programu,
musisz bardzo jasno pokazac relacje miedzy nimi. Bez tego czes¢ odbiorcow nie kupi nie
dlatego, ze nie chce, tylko dlatego, ze nie rozumie, po co to istnigje.
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Temat

Czym rézni sie Akademia Systemu i Automatyzacji od Biznesu na Autopilocie?

Zapowiedz

Pytacie, wiec odpowiadam
Body

{first_name},

Dostaje od Was mnéstwo pytan o nowy projekt: Akademig Systemu i
Automatyzaciji.

Niektorzy z Was sg juz moimi kursantami z programu Biznes na Autopilocie,
inni dopiero rozwazajg wejscie w $wiat automatyzacji, wigc pomyslatam, ze
dzis wszystko wyjasnie prosto i konkretnie.

Bo wiem, Ze kiedy w moim $wiecie pojawia sie co$ nowego, pojawia sig tez
pytanie:

.Czy to zastepuje BNA?"

,Czy to cos dla mnie, jesli juz mam dostep do BNA?”

LA jesli dopiero zaczynam, to od czego w ogdle powinnam zaczgé?”

Usigdz wygodnie, bo to Ci rozjasni catg mape moich programéw «
Skad wzigt sie pomyst na Akademie

Kiedy tworzytam Biznes na Autopilocie, moim celem bylo daé Ci kompletny
system budowania dochodowego biznesu online: od pomystu, przez produkt,
po sprzedaz i automatyzacje.

| dokfadnie tam to dostajesz: strategie, mindset, marketing, sprzedaz,
content, automatyczne lejki i gotowe szablony. Cata moja dotychczasowa
wiedza, z 7 lat dziatania online, skondensowana w jednym programie.

Ale z czasem zauwazytam co$ bardzo waznego...
Platforma Systeme, czyli narzedzie, ktorego ucze w BNA , ciagle sie rozwija.
Co miesigc pojawiajg sie nowe funkcje, integracje i mozliwosci.

Aja, testujac je na biezaco, pomyslatam:
.Nie chce zasmiecaé BNA dziesigtkami nowych lekcji technicznych... ale
chce dac moim kursantom miejsce, w ktorym bedg mogli by¢ zawsze na

biezgco.”

Ponadto jest sporo moich klientow, ktérzy ciggle mnie pytaja, czy mam gdzies
kurs, tylko na temat platformy Systeme, bo wszystko inne juz ogarniaja.

Wiegc w odpowiedzi na to, przyszedt mi pomyst na Akademie Systemu i
Automatyzaciji - czyli praktyczna, techniczng platforme czlonkowska, gdzie
krok po kroku pokazuje Ci, jak wszystko zrobi¢ w Systeme!

Zobacz ponizej w skrécie: roznice migdzy BNA a ASA:

L)
Réznice Biznes na Autopilocie (BNA) BiZne Akademia Systemu | Automatyzac]i (ASA) 3‘5",‘{?

Odkry] techniczne tajniki biznesu - wszystko, co
Zanurz sie w strategii, marketingu, sprzedazy | Stworz

ke
Cel programu SO WyMerSare7 BB el potrzebujesz, by arozumied | 2astosowsé w praktyce.
narzedzie Systeme.io!
Dia k: et ¢ tech: kty -
Ideaine dia tych, kidrzy marza o dochodowym bizmesie '@ 21080, kto pragnie opanowa techniczne aspekty
Dla kogo od stron i lejkéw po maile, nawet jedli nie sprzedajesz
online i cheg go zbudowat krok po kroku!
produktéw cyfrowych!
Forma Program online pelen modutow, bonusow, PDF-w | sesji Caionkowska platforma z regularmymi nowymi tutorialami,
Q&A - dostep na zawsze| aktualizacjami | com|esigcznymi QRAL
Platforma Systeme jo: od stron www i platnosci po maile i
i gla, dukt, tredci, daz, lejki, aut 1 i
Tematyka STMAGS, POCHR, Iecl SPTACA, . BUESAREAR integracje - praktyczne klik po kliku® instrukcje doslownie
praedsigbiorczy mindset - wszystko w jednym miejscu!
paicem n3 ekranie!
Aktualizacje Zawsze b3d# na biezaco 2 najnowszymi strategiami | Ciagle aktualizacje techniczne - zawsze zgodne z
materialami biznesowymil najnowszymi zmianami w Systeme.iol
Subskr - dok: i nowal
Dostep Kup raz i ciesz sig dozywotnim dostepem! WRSEIYPGA M ESCINA - MOZes2 AONCTyS | IeTygnonacwW

dowolnym momencie.

Jesli jeste$ juz mojg kursantka lub kursantem w Biznesie na Autopilocie, to
Akademia bedzie dla Ciebie:
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Jesli jestes juz mojg kursantkg lub kursantem w Biznesie na Autopilocie, to
Akademia bedzie dla Ciebie:

+ miejscem doskonalenia techniki,

« zrodtem najnowszych tutoriali dot. funkcji Systeme,

« przestrzenig, w ktérej mozesz uczy¢ sie prostych rozwigzan narzedzia
Systeme krok po kroku — od kogos, kto testuje je codziennie.

Czyli w praktyce : uzupetnieniem Twojego BNA o najnowsze aktualizacje
techniczne i lekcje na temat nowych funkcji z ktérych korzystam w
moim biznesie!

To troche tak, jakbys$ miata BNA jako plan budowy catego domu,
a Akademie jako Twojg ekipe, ktéra pomaga Ci podtgczy¢ prad, wodeg i
$Swiatto :)

Oba elementy sg potrzebne — ale dziatajg najlepiej, gdy sg razem.
Dlaczego to wazne?

Zalezy mi, zeby$ nie czul/a sie przytloczona technika.

Bo wiem, ze wiele oséb ma swietne pomysty i genialne produkty...
ale nie wdraza ich tylko dlatego, Zze bojg sige systemoéw, przyciskow i
konfigurac;ji.

Akademia to miejsce, w ktérym to ogarniesz raz na zawsze — bez stresu, bez
miliona narzedzi i bez niepotrzebnych kosztow.

Kliknij tutaj, zeby zapisa¢ sie na liste zainteresowanych Akademig Systemu i

Automatyzacji

Bo jesli chcesz, zeby Twoj biznes dziatat ptynnie, potrzebujesz zaréwno
strategii (BNA), jak i solidnego systemu (ASA).
A razem tworzg duet, ktéry naprawde potrafi pracowaé na autopilocie.

Pozdrawiam ciepto,

Klaudia Stawiarska

Twoja Instruktorka Biznesu Online

Pomagam Ci zbudowaé dochodowy biznes online na autopilocie

{first_name}, chcesz nauczy¢ sie jednej platformy All in 1, na ktérej zbudujesz

lejek sprzedazowy i system pozyskiwania klientéw w 1 dzien?
Wospaniale! Juz wkrétce planuje otworzy¢ Akademig Systeme Mastery

Zapisz sie na liste zainteresowanych, by otrzymac¢ pierwszenstwo i
nailanera nfarta dla niarwervrh rzlnnkAw naderae nramiarvl 7anicr cia
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Mail 6

Temat: Finaf researchu... czy Akademia powstanie?

Szd6sty mail byt kulminacjg catego etapu. To tutaj research zostat zamkniety i zamieniony w
decyzje. Nie byt to juz mail ,sprawdzmy, czy to ma sens”, tylko ,rynek odpowiedziat, wiec
dziatamy”. W momencie wysyiki tego maila na liscie byto 98 osob przy zatozonym progu 100
0s0b, a finalnie liczba zapisanych wzrosta do 168. Zatem oficjalnie ogtositam rozpoczecie
prac nad Akademig. To byt bardzo wazny moment, bo zmieniat status projektu z pomystu w
cos realnego.

Ten mail robit tez cos jeszcze bardzo waznego w catym tym procesie: budowat spoteczny
dowdd stusznosci. Odbiorca nie widziat juz tylko mojego pomystu, ale konkretng reakcije
innych ludzi. Pojawiaty sie komentarze, wiadomosci, odzew i liczba zapiséw, ktére dziataty
jak sygnat: ,nie tylko Ty tego chcesz - wiele os6b czeka na ten produkt”. To naturalnie
wzmacniato zaufanie i ekscytacje przed premiera.

Cel maila 6:
zamkngc¢ etap badania rynku, ogtosi¢ wynik i przejs¢ z walidacji do budowy produktu.

Najmocniejszy mechanizm:
spoteczny dowdd stusznosci + oficjalne potwierdzenie decyzji.

Whiosek:

zakonczenie researchu nie powinno by¢ ciche. To moment, ktéry warto celebrowac
komunikacyjnie, bo pokazuje odbiorcom, ze ich reakcja realnie wptywa na rozwoj produktu.
Dzieki temu czujg, Zze sg czescig powstawania czego$ waznego, a nie tylko widzami
kampanii.
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Temat

Finat researchu

Zapowiedz

czy Akademia powstanie?

Body

{first_name},

Kiedy w poprzednim tygodniu wystatam pierwszy mail o pomysle stworzenia
Akademii Systemu i Automatyzacii, nie sgdzitam, ze spotka sig to z tak
ogromnym odzewem.

Dostatam dziesiatki wiadomosci i komentarzy od oséb, ktére napisaty:
.Klaudia, to doktadnie to, czego potrzebuje. Wreszcie ktos mowi po ludzku o
technice.”

| wiesz co?
To mnie utwierdzito w jednym: nie jeste$ sama w tym chaosie.

Bo kazdy, kto prébowat stworzy¢ cos swojego online, zna to uczucie:
Godziny spedzone na YouTube,

btedy, ktdre pojawiajg sie znikad,

i ta my$l: ,Moze ja sie po prostu do tego nie nadaje...”

A przeciez to nieprawda.

Nie potrzebujesz by¢ informatykiem, zeby mieé biznes, ktéry dziata
automatycznie.
Potrzebujesz systemu, ktory ktos Ci pokaze krok po kroku.

Przez ostatnie 14 dni robitam co$, czego wczesniej nie robitam.
Postanowitam sprawdzi¢, czy naprawde istnieje potrzeba na ten projekt...

Wystatam kilka maili i zaprositam mojg spoteczno$é do zapisania si¢ na liste
zainteresowanych Akademig Systemu | Automatyzaciji.

| wiesz co sie stalo?
Zapisalo sig 98 oséb!

98 przedsigbiorcéw, coachéw, tworcow, MLM-owcéw i freelancerow,
ktorzy powiedzieli jednym kliknigciem:

»Tak, Klaudia — tego wiasnie potrzebuje.”

To byt dla mnie sygnat jasny jak storfce:

Akademia musi powstac.

(miatam cel, aby bylo 100 os6b na liscie, by podja¢ dziatanie, ale juz 98 daje
mi zielone $wiatto)

Dlatego oficjalnie ogtaszam:
Zaczynam prace nad Akademig Systemu i Automatyzacii.

Daje sobie cel:

w ciggu 30 dni stworzy¢ peing platforme,
nagrac¢ wszystkie kluczowe tutoriale,
przygotowac aktualne materiaty,

aby kazdy, kto dotgczy, mégt rozpoczgé 2026 rok z konkretnym narzedziem,
ktore naprawde dziata.

Nie z planami, nie z postanowieniami, tylko z gotowym systemem, ktéry
sprzedaje, automatyzuje i oszczedza czas.

To nie bedzie kolejny kurs o strategii.

To miejsce, w ktérym technika przestanie Cie paralizowac.

Gdzie krok po kroku pokaze Ci, jak to wszystko dziata w praktyce: po ludzku,
spokojnie i bez stresu.
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| wiasnie dlatego czuje dzi$ ogromng wdziecznos¢.
Bo gdyby nie te 98 osdb, ktore kliknely ,Zapisuje sie na liste”,
ten projekt prawdopodobnie dalej bytby tylko pomystem w moim notatniku.

Ale nie jest.
Teraz to sie dzieje.

poczatku (jesli jeszcze Cie tam nie ma)

Dotacz, jesli chcesz wej$¢ w nowy rok z poczuciem spokoju, systemu i
kontroli nad swoim biznesem.

Bo 2026 to bedzie rok dziatania ze spokojem, nie z chaosem, i konkretnym
efektem!

Dziekuje Ci, ze jestes$ czescig tego momentu.
To dopiero poczatek i obiecuje, ze bedzie spektakularnie!

Bede Cig informowac o postepach mojej pracy nad ASA,
Zagladaj do skrzynki,

Pozdrawiam,

Klaudia Stawiarska
Twoja Instruktorka Biznesu Online
Pomagam Ci zbudowaé dochodowy biznes online na autopilocie

W momencie wysyiki tego maila na liscie byto 98 osdb przy zatozonym progu 100 oséb, a
finalnie liczba zapisanych wzrosta do 168 (w kolejne 5 dni dotgczyto jeszcze 70 osdb).

Cel: 100 oséb
Wynik: 168 oséb
Decyzja: Akademia powstaje



Jaki byt rezultat tej prostej sekwencji mailowej?

Patrzac na cato$¢, ta kampania researchowa byta zbudowana bardzo logicznie.

Najpierw pojawita sie emocja i osobista historia. Potem zostat nazwany chaos i pokazany
kontrast miedzy bataganem a prostotg. Nastepnie zostata podniesiona stawka przez
pokazanie kosztu tego chaosu. PdZniej komunikacja zostata poszerzona na rézne typy
biznesow. Nastepnie zostat uporzagdkowany kontekst catej oferty wzgledem BNA.

A na koncu przyszto domkniecie, liczby i oficjalna decyzja o budowie Akademii.

Jak widzisz, to nie byta seria przypadkowych maili.

To byta przemyslana, petna $ciezka prowadzenia odbiorcy od: ,,mam ten problem”

do ,,to rozwigzanie jest dla mnie”, a potem do ,,0k, ten produkt naprawde powstaje i
chce byé w tym od poczatku”.

Najwazniejsze wnioski z analizy 6 maili

Po przeanalizowaniu catej sekwencji wida¢ bardzo wyraznie, ze najlepiej dziataty nie
techniczne argumenty, tylko ludzki jezyk, emocjonalna prawda i proste obrazy. To nie
funkcje narzedzia budowaty zainteresowanie na poczatku, tylko ulga, prostota, poczucie
bezpieczenstwa i obietnica, Zze kto$ wreszcie pokaze to wszystko bez chaosu i bez
nadmiaru.

Drugim waznym wnioskiem jest to, Zze research jednoczesnie walidowat pomyst i
budowat grunt pod przyszia premiere. Odbiorcy nie trafili na gotowy produkt znikgd. Oni
najpierw przeszli przez historie problemu, rozpoznali siebie w tej komunikacji,
zobaczyli sens rozwigzania i dopiero pdézniej zapisali sie na liste. Dzieki temu lista
zainteresowanych byta jakosciowa, a nie przypadkowa.

Trzecia rzecz: ogromng sitg tej sekwencji byto uporzgdkowanie miejsca Akademii w catym
ekosystemie oferty. Gdyby zabrakto maila wyjasniajgcego relacje ASA do BNA, czes¢
odbiorcow mogtaby zosta¢ w niepewnosci. A niepewnos¢ w kampanii dziata jak reczny
hamulec. Tu zostata dobrze rozbrojona.
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Zadanie praktyczne: stwérz wtasng sekwencje 6 maili researchowych

1. Jaka historig mozesz otworzy¢ swoj research, zeby odbiorca od razu poczut: ,to jest
0 mnie”?

2. Jak nazwiesz problem, ktéry chcesz poruszy¢, w prosty i obrazowy sposéb?
3. Jak pokazesz koszt pozostania w tym problemie?

4. Jak rozszerzysz komunikacje tak, by wiecej oséb zobaczyto, Zze to rozwigzanie jest
takze dla nich?

5. Jak wyjasnisz, czym Twéj nowy produkt rézni sie od tego, co juz masz w ofercie?

6. Jak domkniesz research i ogtosisz decyzje: projekt powstaje albo nie?

Cwiczenie wdrozeniowe: wypisz szkic swoich 6 maili:

Mail 1 — historia problemu:

Dodatkowe pytanie refleksyjne

Jakie 3 najwazniejsze btedy mogtabym popetni¢ podczas researchu i jak moge ich
unikng¢?
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6. Co dokladnie zadzialato w researchu i dlaczego ta
komunikacja zarezonowata

Patrzac na caly etap researchu, wida¢ wyraznie, ze jego sita nie polegata na ,sprytnej
kampanii” ani na agresywnym promowaniu nowego produktu. Zadziatato cos duzo
wazniejszego: bardzo dobrze trafiona komunikacja, ktéra od poczatku byta osadzona w
prawdziwym problemie odbiorcéw. Nie zaczynata od funkcji, modutdéw czy technicznych
mozliwosci Akademii. Zaczynata od bdlu, frustracji i chaosu, ktére wiele oséb zna z
wiasnego doswiadczenia. W mailach regularnie wracaty motywy typu: brak kolejno$ci,
problem z WordPressem, niespojne narzedzia, trudnos¢ z podpieciem pfatnosci, formularzy
czy newslettera oraz poczucie, ze ,moze ja sie po prostu do tego nie nadaje” (doktadnie te
frazy zostaty “wyciggniete” z ankiety, ktérg wypetnito ponad 100 osob, po zapisaniu liste. To
wtasnie ten jezyk sprawiat, ze odbiorcy czuli sie zrozumiani, bo byt dokfadnie ten sam,
jakiego sami uzywajg.

Whniosek #1: Zadziatato zaczecie od problemu, a nie od produktu

Jednym z najmocniejszych elementdw tej komunikacji byto to, Ze nie prébowatam od razu
.Sprzedac¢ pomystu na Akademie”. Najpierw nazwatam problem, kitéry odbiorcy juz mieli w
sobie. To bardzo wazne, bo ludzie rzadko reagujg na nowy produkt tylko dlatego, ze jest
nowy. Reagujg wtedy, gdy widzg, ze ten produkt rozwigzuje co$, co ich realnie meczy. W
moich mailach ten problem byt pokazany bardzo konkretnie: chaos techniczny, nadmiar
narzedzi, brak prostego planu i zmeczenie ciggtym ogarnianiem rzeczy, ktére miaty przeciez
utatwiac biznes, a nie go komplikowac. To tworzyto silne poczucie: ,Klaudia méwi doktadnie
o tym, z czym ja sie zmagam”.

Dlaczego to zarezonowato:
bo odbiorca najpierw rozpoznawat siebie w problemie, a dopiero potem zaczynat
interesowac sie rozwigzaniem.

Whiosek #2: Zadziatat ludzki, prosty jezyk zamiast technicznego zargonu

Druga rzecz, ktéra bardzo mocno zagrata, to jezyk. Nie komunikowatam Akademii jak
narzedzia ,dla zaawansowanych”, tylko jak miejsce, ktore ttumaczy technike spokojnie,
prosto i bez stresu. Wprost padaty sformutowania o pokazywaniu wszystkiego ,,po ludzku”,
.Krok po kroku” i bez koniecznosci bycia informatykiem. To byto kluczowe, bo grupa
docelowa nie szukata kolejnego skomplikowanego systemu. Ona szukata ulgi. Szukata
poczucia, ze wreszcie ktos pokaze im to normalnie, bez nadecia i bez milionéw trudnych
stéw. W jednym z maili wprost pojawia sie komunikat, ze odbiorca nie potrzebuje by¢
informatykiem, tylko potrzebuje systemu, ktory ktos pokaze krok po kroku. To jest bardzo
mocny komunikat psychologiczny, bo zdejmuje ciezar z cztowieka i przenosi go na proces.

Dlaczego to zarezonowalo:
bo usuwato wstyd i napiecie. Problem nie brzmiat juz: ,jestem za staba technicznie”, tylko:
»nikt mi tego wczesniej dobrze nie pokazat”.
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Whiosek #3: Zadziatal storytelling oparty na prawdziwym doswiadczeniu

Kolejnym mocnym elementem byt storytelling. Nie pisatam z pozycji osoby, ktéra ,wie lepiej”,
tylko z pozycji kogos, kto sam przez to przeszedt. W mailach przewija sie moja historia:
préby ogarniecia sprzedazy, problemy z domeng, ptatnosciami, newsletterem, integracjami,
awariami WordPressa, poczuciem samotnosci i zmeczenia. To budowato autentycznos$é.
Zamiast teoretyzowac, pokazywatam droge: od chaosu do systemu. A to zawsze dziata
mochniej niz sama ekspercka wiedza, bo daje odbiorcy nadzieje: ,skoro ona przez to przeszta
i dzis to dziata, to moze ja tez dam rade”. W dodatku ta historia nie byta wygtadzona. Byta
ludzka, momentami niewygodna i wiasnie przez to wiarygodna.

Dlaczego to zarezonowato:
bo odbiorcy nie widzieli tylko produktu, ale tez przewodniczke, ktora juz przeszia te droge i
moze ich przez nig przeprowadzic.

Whiosek #4: Zadziatat kontrast: chaos vs spokdj

Ta komunikacja nie byta zbudowana tylko na bdlu, ale tez na kontrascie. Z jednej strony
chaos, stres, porozrzucane narzedzia, brak kolejnosci, problemy techniczne i odktadanie
dziatania. Z drugiej strony spokdj, prosty system, automatyzacja, porzadek i poczucie
kontroli. To byto wida¢ zaréwno w mailach, jak i w sposobie moéwienia o efekcie koncowym:
system, ktéry dziata w tle, klienci zapisujgcy sie automatycznie, sprzedaz produktow w tle,
wiecej oddechu i mniej gaszenia pozaréw. W jednym z maili wrecz pojawia sie wizja: biznes
dziata, nawet kiedy Ty Spisz, odpoczywasz albo zajmujesz sie rodzing. To jest bardzo silny
obraz transformaciji o ktérym wiele oséb marzy.

Dlaczego to zarezonowato:
bo ludzie nie kupujg techniki dla samej techniki. Kupujg efekt, jaki technika moze im da¢:
spokdj, oszczednos¢ czasu, prostote i wiecej przestrzeni w gtowie.

Whniosek #5:. Zadziatal konkretny prég walidacji i jasny cel kampanii

Bardzo mocnym elementem tej kampanii byt tez sam mechanizm researchu. Nie zrobitam
.luZnego badania zainteresowania”. Ustalitam sobie jasny prég: minimum 100 oséb na liscie
zainteresowanych. To zadziatato na dwéch poziomach. Po pierwsze, dato mi bardzo
konkretng miare, czy projekt ma sens. Po drugie, komunikacyjnie dodato temu etapowi
autentycznosci i napigcia. Odbiorcy nie zapisywali sie na cos zupetnie abstrakcyjnego. Czuli,
ze biorg udziat w realnym procesie decyzyjnym. Kiedy pozniej ogtositam, ze na liste zapisato
sie 168 osob, a wiec wiecej niz zaktadane minimum, caty projekt zyskat mocny spoteczny
dowdd stusznosci. Nie byt juz tylko moim pomystem. Byt odpowiedzig rynku.

Dlaczego to zarezonowato:
bo odbiorcy poczuli, ze ich reakcja naprawde ma znaczenie i ze uczestniczg w czyms$
zywym, a nie w sztucznie zaplanowanej kampanii.

42



Whniosek #6: Zadzialalo pokazanie, ze Akademia nie jest ,kolejnym
kursem”, tylko rozwigzaniem konkretnego problemu

To tez byto bardzo wazne: Akademia nie byta komunikowana jako ,,nowy kurs
techniczny”. Byla pokazywana jako miejsce, w ktérym technika przestaje paralizowac,
gdzie ktos prowadzi krok po kroku, gdzie nie trzeba miliona narzedzi i gdzie mozna w koncu
pouktada¢ system raz a dobrze. Wprost pojawiaty sie komunikaty, ze to nie bedzie kolejny
kurs o strategii, ale przestrzen, w ktorej technika przestaje by¢ przeszkodg. To ustawiato
produkt bardzo jasno i odrézniato go od wielu innych ofert, ktére sprzedajg ,wiecej wiedzy”,
ale niekoniecznie dajg wdrozenie.

Dlaczego to zarezonowato:
bo grupa docelowa nie potrzebowata kolejnej teorii. Potrzebowata uproszczenia, wdrozenia i
poczucia: ,w kohcu ogarne to raz a dobrze”.

Whniosek #7: Zadziatato zbudowanie emocji wspolnego tworzenia czegos
od poczatku

Jest jeszcze jeden wazny element, ktory czesto umyka, a tu zagrat sSwietnie. W tej
komunikacji odbiorcy nie byli traktowani jak bierni subskrybenci listy. Oni zostali zaproszeni
do czegos$, co wtasnie powstaje. Kiedy ogtositam wynik researchu i napisatam, ze gdyby nie
te 168 osdb, ten projekt dalej bytby tylko pomystem w notatniku, stworzytam bardzo silne
poczucie wspélnoty i udziatu w czyms waznym. To buduje nie tylko zainteresowanie, ale tez
emocjonalne przywigzanie do projektu jeszcze przed premiera.

Dlaczego to zarezonowato:
bo ludzie lubig czué, Zze sg czescig powstawania czegos nowego, a nie tylko odbiorcami
gotowej oferty zrzuconej z gory.

Podsumowujac, dlaczego ten research dat efekty

Finalnie ten etap zadziatat dlatego, ze nie byt tylko zimnym badaniem rynku. Byt poczgtkiem
relacji i poczgtkiem narracji sprzedazowej. t.gczyt w sobie kilka bardzo mocnych elementow:
prawdziwy problem, prosty jezyk, autentyczng historie, kontrast miedzy chaosem a
spokojem, jasny prég walidacji i poczucie wspdlnego budowania czegos$ waznego.
Dzieki temu odbiorcy nie tylko zapisywali sie na liste zainteresowanych. Oni zaczynali
wierzy¢, ze Akademia moze by¢ dokfadnie tym, czego im brakowato.

W praktyce research spetnit wiec trzy funkcje naraz: potwierdzit potrzebe rynku, zbudowat
jakosciowa liste zainteresowanych i stworzyt fundament emocjonalny pod pézniejsza
premiere. | wtasnie dlatego ta komunikacja zarezonowata tak mocno - bo nie probowata
nikogo przekonac na site. Ona po prostu bardzo trafnie nazwata to, co odbiorcy juz od
dawna czuli, ale czesto nie umieli sami ubra¢ w stowa.
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Zadanie praktyczne: sprawdz, co naprawde rezonuje z Twoim odbiorca

1. Czy w swojej komunikacji zaczynasz od problemu czy od produktu?

2. Czy Twqj jezyk jest prosty i ludzki, czy bardziej brzmi jak opis funkcji?

3. Czy pokazujesz prawdziwg historie albo doswiadczenie, ktére buduje zaufanie?
4. Czy Twdj odbiorca widzi koszt pozostania w obecnym miejscu?

5. Czy komunikujesz efekt koncowy jako ulge, spokdj albo prostote?

Cwiczenie wdrozeniowe: przepisz swoj obecny opis produktu w dwoch
wersjach:

Wersja 1: jak brzmi teraz

To éwiczenie moze zrobi¢ dla Ciebie ogromng robote i pokazaé nowg perspektywe.
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7. Decyzja: Akademia powstaje! Budowanie produktu
po walidacji

Moment walidacji byt punktem zwrotnym.

Do tego czasu Akademia Systemu i Automatyzacji byta pomystem, ktéry dopiero
sprawdzatam. Po zakonczeniu researchu i zebraniu 168 oséb na liscie zainteresowanych
wszystko sie zmienito. To nie byta juz hipoteza ani luzna koncepcja produktu. To byt
potwierdzony kierunek, za ktérym stato konkretne zainteresowanie rynku. Wtasnie wtedy
mogtam podjgé decyzje z petnym przekonaniem: Akademia powstaje.

To bardzo wazny moment w catym case study, bo pokazuje réznice miedzy tworzeniem
produktu ,bo mam pomyst’ a tworzeniem produktu ,bo rynek jasno pokazat, ze tego chce”.
Lista zainteresowanych potwierdzita popyt. Odbiorcy nie tylko klikali w zapis, ale tez
reagowali na komunikacje, odpowiadali na maile, wypetniali ankiete po zapisie i dawali jasny
sygnat, ze temat prostego, technicznego wdrozenia naprawde jest im potrzebny. To wtasnie
dzigki temu kolejny etap nie byt juz zgadywaniem, czego ludzie moga chcieé. Byt
odpowiedzig na cos, co zostato wczesniej sprawdzone i nazwane.

Po zamknieciu etapu researchu oficjalnie ogtositam, ze zaczynam prace nad Akademia.
Jednoczesnie postawitam sobie bardzo konkretny cel: w ciaggu 30 dni stworzy¢ petna
platforme, nagra¢ wszystkie kluczowe tutoriale i przygotowac aktualne materiaty, tak aby
osoby, ktére dotgczg, mogtly wejsé w nowy rok z gotowym systemem, a nie tylko z kolejng
porcjg teorii. To byt bardzo mocny komunikat, bo od poczatku ustawiat Akademie nie jako
.Jeszcze jeden kurs”, ale jako praktyczne miejsce wdrozeniowe, ktére ma daé realny efekt w
krotkim czasie.

Ten 30-dniowy cel robit tez cos jeszcze: porzadkowat proces od strony strategiczne;.

Nie chodzito o budowanie ogromnego, przetadowanego produktu, ktéry powstaje miesigcami
i probuje zawrze¢ wszystko. Chodzito o stworzenie czegos$ konkretnego, uzytecznego i
gotowego do wdrozenia. Akademia miata od poczatku by¢ miejscem prostoty, nie przesytu.
Miejscem, w ktérym uzytkownik nie tonie w materiale, tylko dostaje to, czego potrzebuije,
zeby uruchomi¢ system sprzedazy i automatyzaciji bez chaosu. Juz na etapie zapowiedzi
bardzo wyraznie wybrzmiewato, Zze nie bedzie to kolejny kurs o strategii, ale przestrzen, w
ktérej technika przestanie paralizowac i zostanie pokazana krok po kroku, spokojnie i bez
stresu.

To wiasnie tutaj widac, ze produkt nie byt budowany na Slepo.

Tres¢ Akademii zaczeta powstawac juz z petnym zrozumieniem rynku. Wiedziatam juz, co
najmocniej rezonuje z odbiorcami, jakie stowa przyciggajg ich uwage, czego sie bojg i czego
potrzebujg najbardziej. Research pokazat bardzo jasno, ze najwigkszym problemem nie jest
brak ambicji czy wiedzy biznesowej, ale techniczny chaos, brak jednego narzedzia i brak
kogos, kto pokaze caty proces po ludzku. Dlatego wtasnie zawartosé Akademii nie byta
budowana wokét ,wszystkiego, co sie da”, tylko wokot tego, co miato daé odbiorcy
najwieksza ulge i najszybszy efekt.
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Co dat mi research przed budowg produktu?

e potwierdzenie potrzeby rynku
e gotowy jezyk komunikaciji

e jasnos$¢, jakie problemy sg najwazniejsze
e pewnosé, ze tworze cos potrzebnego

Na tym etapie zaczeta sie wiec rownolegta budowa kilku kluczowych elementow produktu.

e Po pierwsze, powstawata sama struktura Akademii, czyli logiczny uktad
materiatéw, ktéry miat prowadzi¢ uzytkownika przez techniczng strone Systeme.io w
prosty i uporzgdkowany sposaéb.

e Po drugie, zaczely powstawaé tutoriale - nieprzypadkowe lekcje, ale materiaty
wybrane tak, by odpowiadaty na najbardziej palgce potrzeby odbiorcéw.

e Po trzecie, przygotowywane byly aktualne materialy pomocnicze, ktére miaty
wspiera¢ wdrozenie.

e Po czwarte, rownolegle budowana byta strona sprzedazowa, ktéra miata ubra¢
caty produkt w spéjny przekaz i przetozy¢ potrzeby rynku na konkretng oferte.

Bardzo istotne byto to, ze komunikacja sprzedazowa nie powstawata od zera. Ona juz miata
fundament. Jezyk, ktory pozniej pojawiat sie na stronie sprzedazowej i w kampanii
premierowej, wyrastat bezposrednio z researchu. To wlasnie tam sprawdzity sie
komunikaty o prostocie, spokoju, jednym systemie, oszczedno$ci czasu i pieniedzy oraz
braku potrzeby bycia ,techniczng osobg”. W pézniejszej komunikacji sprzedazowej ten sam
rdzen wracat bardzo konsekwentnie: uczysz sie jednego narzedzia raz a dobrze, tworzysz
system, ktéry dziata, i przestajesz traci¢ energie na chaos technologiczny. Juz w mailach
premierowych pojawiato sie mocne podkres$lenie, ze Akademia pokazuje jedno narzedzie,
na ktérym mozna zbudowac biznes bez technicznego bolu glowy, zamiast spedzac dziesigtki
godzin na tgczeniu wielu rozwigzan i naprawianiu tego, co sie psuje.

To pokazuje bardzo wazng rzecz strategiczng: dobra walidacja skraca pézniejszy proces
tworzenia oferty.

Kiedy rynek wczesniej pokaze Ci, czego naprawde potrzebuije i jak o tym méwi, nie musisz
zgadywac ani pisa¢ komunikacji od zera. Masz juz gotowy kierunek. W przypadku Akademii
to wiasnie research dostarczyt jezyka, obietnicy i gtéwnych filarow przekazu. Dzieki
temu zaréwno sam produkt, jak i jego sprzedaz byly od poczatku oparte na tym, co juz
zostato potwierdzone w praktyce.

W praktyce ten etap byt wiec naturalnym przejsciem od walidacji do budowy... ale budowy
bardzo Swiadome;j.

Nie tworzytam produktu w prozni, tylko tworzytam go juz w ptynnym dialogu z rynkiem.

Z jasnym sygnatem, ze ludzie chcg prostoty, chcag jednego systemu, chcg wsparcia krok po
kroku i chcg wreszcie przestaé czu¢ sie przyttoczeni technikg. To wtasnie dlatego Akademia
od poczatku miata byé produktem praktycznym, lekkim w odbiorze i opartym na szybkim
wdrozeniu, a nie kolejnym miejscem petnym teorii, ktérg ,kiedy$ sie przerobi”.
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Mozna wiec powiedzie¢, ze po walidacji wydarzylty sie trzy kluczowe rzeczy:

Po pierwsze, lista zainteresowanych potwierdzita popyt i data zielone $wiatto do
dziatania.

Po drugie, zostat ustalony konkretny plan budowy produktu w 30 dni.

Po trzecie, zawartos¢ i komunikacja Akademii zaczety powstawac juz nie na
podstawie domystéw, ale na bazie jezyka i potrzeb, ktdre wczesniej zostaty bardzo
wyraznie potwierdzone przez spotecznosé.

Po walidacji Akademia nie byta juz tylko pomystem. Stata sie projektem z potwierdzonym
popytem, konkretnym planem dziatania i jasno okreslong obietnicg. To wiasnie wtedy
zaczeto sie budowanie produktu, ktéry od poczatku byt osadzony w realnych potrzebach
odbiorcow i w jezyku, ktory juz wczesniej z nimi zarezonowat.

Zadanie praktyczne: nie buduj w ciemno

1.

Co juz wiesz o potrzebach rynku po swoim researchu?

Jakie 3 problemy powinien rozwigza¢ Twoj produkt w pierwszej kolejnosci?
Jakie elementy produktu sg naprawde niezbedne na start?

Co mozesz zostawiC na pozniej, zamiast przetadowywac oferte?

Jakiego jezyka z researchu uzyjesz pozniej na stronie sprzedazowej i w mailach?
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Cwiczenie wdrozeniowe: uzupetnij tabele

Najwazniejszy problem rynku:

Jak odpowie na niego méj produkt:

Najczestsza obiekcja:

Jak rozbroje ja w komunikacji:

Najmocniejszy komunikat z researchu:

Gdzie uzyje go w sprzedazy:
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8. Kampania rozgrzewajaca przed premierg

Po zakohczeniu researchu i rozpoczeciu budowy Akademii przyszedt kolejny kluczowy
moment: przygotowanie rynku do zakupu. To juz nie byt etap walidacji ani zbierania
sygnatéw, czy produkt jest potrzebny. Ten etap miat zupetnie inny cel. Chodzito o to, zeby
odbiorca nie tylko wiedziat, ze Akademia powstaje, ale tez naprawde poczut, ze jest mu
potrzebna witasnie teraz. Szczegdinie w kontekscie kohcowki roku, kiedy wiele oséb
naturalnie robi podsumowania, analizuje, co udato sie zrealizowac, a co kolejny raz zostato
tylko planem.

Temat

| znowu... grudzien. A systemu nadal brak?

Zapowiedz

W tym roku miato by¢ inaczej. Ale technika znowu Cie zatrzymata?
Body

Hej {first_name},

Grudzier znowu Cig zaskoczyt?

Miat to by¢ rok zmian, rok dziatania i rok ,w koncu ruszam z tym biznesem”.
Abyt...

milionem otwartych zakfadek
setkami godzin spedzonych na YouTubie
frustracjg, bo ,przeciez to nie powinno by¢ takie trudne!”

Znasz to?
Ja to znam az za dobrze...

| jestem na 95% przekonana, ze wiem, co Cig trzymato w miejscu...
techniczny chaos i brak konkretnego planu?

« Jak podigczy¢ domene

« Gdzie ustawi¢ strone zapisu na lead magnet
« Jak sprzeda¢ swoj produkt

« Jak zintegrowa¢ ptatnosci

« Jak pozyskac¢ klientow

« Czy to wszystko w ogdle dziata?!

Ale spokojnie.
Nie potrzebujesz kolejnego ,cudownego kursu”.
Potrzebujesz systemu.

Dlatego oficjalnie ogtaszam, ze w grudniu tworze Akademig Systemu i
Automatyzaciji - pierwsze w Polsce miejsce, gdzie uczysz sie:

jak zbudowac¢ lejek sprzedazowy od A do Z
jak ogarnaé narzedzie Systeme.io bez stresu
i jak wreszcie ruszyc¢ z zarabianiem online— automatycznie

To nie bedzie teoria.

To bedzie czysta praktyka, krok po kroku, bez zbednego zargonu i lania
wody.

Doktadnie tak, jakby$ siedziata ze mng przed komputerem, a ja bym
pokazywata Ci palcem na ekranie, gdzie co klikng¢ i dlaczego wtasnie w ten
spos6b.

Kiedy robitam ekspresowy research, czy jest potrzeba na taki produkt,
to ponad 120 oséb zapisato sie na listg zainteresowanych w 12 dni.

To nie przypadek.

Jesli Ty tez chcesz wejs¢ w 2026r. z gotowym systemem:

Zamiast kolejnego postanowienia, zréb pierwszy prawdziwy krok.
Pozdrawiam ciepto,
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Grudzien byt do tego idealnym momentem. Z jednej strony to czas domykania roku, z drugiej
- moment, w ktérym wiele os6b obiecuje sobie, ze ,od stycznia w koncu ruszy”. Wtasnie na
tym napieciu zostata zbudowana kampania rozgrzewajaca. Jej zadaniem byto od$wiezy¢
problem, przypomnieé odbiorcy, co przez caty rok go blokowato, pokaza¢ koszt dalszego
dziatania bez systemu i ustawi¢ Akademie jako realne rozwigzanie na start nowego roku.
Nie jako kolejng inspiracje, ale jako konkretny krok, ktory mozna wdrozy¢ zamiast znéw tylko
planowac.

Ta kampania byta bardzo dobrze osadzona w prawdziwej sytuacji odbiorcy. Nie méwita do
osoby, ktéra ,potrzebuje wiecej motywacji’. Méwita do osoby, ktéra miata juz pomysty, miata
che¢ dziatania, ale kolejny raz utkneta na technice, chaosie i braku struktury. W mailach
wracaty pytania, ktére mocno uruchamiajg autorefleksje: ktére z Twoich pomystéw doczekaty
sie realizacji w 20257 co miafo ruszyc, ale nie ruszyto? ile razy planowatas produkt, strone,
liste mailingowg, webinar albo sprzedaz, ale wszystko zatrzymywato sie po drodze? To byt
bardzo wazny ruch, bo nie budowat presji z zewnatrz, tylko uruchamiat w odbiorcy wtasne
whnioski.

W tej fazie komunikacja nie tylko wracata do znanego juz problemu technicznego chaosu,
ale pokazywata tez jego konsekwencje w czasie. To juz nie byt tylko ,frustrujgcy problem”. To
byt problem, ktéry zabrat kolejny rok. W mailach pojawiaty sie obrazy milionéw otwartych
zaktadek, godzin spedzonych na YouTubie, nieskonczonych prob podtgczenia domeny,
ptatnosci, formularzy czy strony zapisu, a takze mocny wniosek: brak efektéw nie wynika z
lenistwa, tylko z braku systemu i narzedzia, ktére tgczy wszystko w catosé. To wiasnie ten
przekaz przygotowywat grunt pod zakup, bo pokazywat, ze problem nie zniknie sam z siebie
tylko dlatego, ze zmieni sie data w kalendarzu.

Jednoczesnie kampania rozgrzewajgca nie zatrzymywata sie na samym bélu. Bardzo mocno
budowata tez kontrast miedzy starym sposobem dziatania a tym, co moze wydarzy¢ sie
po wdrozeniu prostego systemu. W mailach pojawiaty sie obrazy nowego roku z gotowym
narzedziem, dziatajgcg strong, pierwszym lejkiem, listg mailingowa i systemem, ktory
pracuje nawet wtedy, kiedy uzytkownik odpoczywa, $pi, gotuje albo zajmuje sie rodzing.
Dzigki temu Akademia nie byta komunikowana jako ,kurs techniczny”, ale jako sposob
wejscia w 2026 z wiekszym spokojem, kontrolg i realnym ruchem do przodu.

Warto tez zauwazy¢, ze w tej kampanii bardzo konsekwentnie utrzymany zostat jezyk,
ktory wczesniej sprawdzit sie w researchu. Nadal powracaty te same filary komunikaciji:
prostota zamiast miliona narzedzi, system zamiast chaosu, wdrozenie zamiast teorii, ,po
ludzku” zamiast technicznego zargonu oraz spokodj zamiast frustracji. To byto bardzo
strategiczne, bo dzieki temu odbiorca nie miat poczucia, ze komunikacja nagle zmienita ton i
zaczeta ,sprzedawac inaczej”’. Wrecz przeciwnie - kampania rozgrzewajgca byta naturalnym
rozwinieciem tego, co zostato zbudowane wczesniej.

Ta faza petnita tez jeszcze jedng wazng funkcje: przesuwata odbiorce z poziomu
zainteresowania na poziom gotowosci. Po researchu kto§ mogt myslec: ,to brzmi ciekawie”.
Po kampanii rozgrzewajgcej miat zaczgé myslec: ,jesli znowu nic z tym nie zrobie, mgj
kolejny rok bedzie wyglgdat doktadnie tak samo”. | wtasnie to napiecie byto potrzebne
przed premiera. Nie agresywna presja, tylko bardzo klarowne uswiadomienie kosztu
bezczynnosci i pokazanie, ze rozwigzanie jest juz blisko.
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Temat

Ktére z Twoich pomystéw doczekaly sie realizacji w 20257

Zapowiedz

| jak sprawi¢, by 2026 byl rokiem realnych efektéw — nie tylko planéw.

Body

Hej {first_name},
Usigdz na chwile, wez kawe lub herbate i pomys$l.
Ten rok wiasnie sie konczy.

Nie wiem, jaki byt dla Ciebie —
by¢ moze peten wyzwan, moze spokojniejszy, moze przetomowy...

A moze miat by¢ ,wielkim rokiem startu”, ale co$ nie zagrato.
Zadam Ci bardzo proste, ale wazne pytanie:

Ktore z Twoich pomystéw w 2025 naprawde ujrzaly swiatto dzienne?
Kurs lub Ebook, ktéry miatas wypuscic?

Strona, ktéra miata by¢ gotowa wiosng?

Lista mailingowa, ktéra miata zy¢?

Ebook, ktérego sprzedaz miata dziata¢ na autopilocie?

Jesli Twoja odpowiedz brzmi:
»Niestely, nic z tego jeszcze sig nie wydarzylo...”
to nie jestes sama.

Z rozmoéw z setkami kobiet (i dziesigtkami mezczyzn) wiem jedno:
Brak efektow to najczesciej nie wina lenistwa.
To brak systemu i brak narzedzia, ktére to wszystko tgczy.

Bo jak co$ ma sie uda¢, skoro prébujesz skleja¢ wszystko z 10 réznych
aplikacji?

WordPress sig sypie, MailerLite ma integracje, ktérej nie rozumiesz,
a YouTube niby tlumaczy, ale nic nie dziata tak samo jak na filmie...

To nie jest kwestia braku checi.
To kwestia braku struktury.

Dlatego, jesli chcesz, by 2026 byt rokiem dziatania, nie planowania,
potrzebujesz czego$ wigcej niz inspiracji.

Potrzebujesz SYSTEMU.

| doktadnie to da Ci moja Akademia Systemu i Automatyzacji (ASA) nad ktérg
witasnie pracuje.

To nie jest kolejny kurs.

To bedzie Twoje centrum technicznego ogarniecia.
Jak Netflix, ale z tutorialami, ktére budujg Ci biznes online.

W Akademii:

« Zbudujesz pierwszy lejek sprzedazowy w jeden dzien

« Podigczysz strone, domene, landing page, maile, ptatnosci — w jednym
miejscu

« Nauczysz sie narzedzia Systeme krok po kroku (bez stresu i Zargonu)

« | stworzysz system, ktéry bedzie dziata¢, gdy Ty odpoczywasz, $pisz,
gotujesz, pracujesz...

Wyobraz sobie 2026 z takim systemem:

Kazdy Twoj pomyst lgduje na stronie w 30 minut
Zamiast pisac¢ do ludzi, to oni sami piszg wiadomosci do Ciebie
Twoje produkty cyfrowe (lub z marketingu sieciowego/afiliacyjnego) sprzedajg
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Temat

Zostatam sama z dzieckiem i totalnym chaosem w gtowie...

Zapowiedz

Dzi$ ucze inne kobiety, jak stworzy¢ system, ktéry zarabia nawet wtedy, gdy sq offline.

Body

{first_name},
Pozwol, ze opowiem Ci cos$ osobistego.

Pare lat temu bytam w miejscu, ktére by¢ moze dobrze znasz...
Miatam glowe petng pomystéw

Chciatam dziata¢ online, tworzy¢, pomagaé

Miatam juz nawet kurs i oferte...

...ale wszystko zatrzymywato sie na jednym punkcie:
TECHNIKALIA.

Nie wiedziatam:

— gdzie udostepni¢ moje produkty na sprzedaz

— jak podigczy¢ ptatnosci

— co z domena, formularzem, newsletterem...

— jak to wszystko pouktadaé po kolei, Zeby po prostu "samo sig sprzedawato"

Przesztam przez setki frustracji:

WordPress sie sypat, wtyczki nie dziataty, MailerLite nie chciat sie
zintegrowac,

a YouTube mi nie pomagat, tylko mieszat w glowie jeszcze bardziej.

A w tym wszystkim, ja samotna mama z matym dzieckiem,
zyjgca na Teneryfie, prébujgca ogarngé zycie i biznes jednoczesnie.

Brzmi znajomo?
Dzi$ sytuacja wyglada inaczej.

« Mam swdj system, ktéry pracuje, nawet kiedy ja nie moge.

« Klienci sami sig¢ zapisujg na moje konsultacje i ustugi.

« Produkty cyfrowe sprzedajg sie w tle.

« Aja moge by¢ z synkiem, chodzi€ na spacery i... spokojnie oddychag¢.

| wiesz co Ci powiem? To nie jest magia. To efekt prostego systemu, ktéry
zbudowatam dzieki jednemu, prostemu narzedziu: Systeme.

| wiasnie dlatego teraz pracuje nad Akademig Systemu i Automatyzacji.

Bo wiem, ile kobiet (i mezczyzn) dzi$ stoi w miejscu, tylko dlatego, ze nie
wiedzg, gdzie klikngc.

Akademia, to bedzie Twoje miejsce, gdzie:

« Zbudujesz swoj pierwszy lejek w 1 dzien (i w ogéle dowiesz sie czym
jest lejek i jak zaprojektowac taki system dla swojego produktu czy
ustugi)

» Nauczysz sie narzedzia Systeme.io krok po kroku, na ktérym zrobisz
dostownie wszystko, co niezbedne, by Twdj biznes pracowat 24/7

« Ustawisz caly system bez programisty, WordPressa, czy miliona
wtyczek

« Zyskasz spokdj. Strukture. | pewnos¢, ze to dziata.

Bo ja juz przez to wszystko przesztam.
| teraz pokaze Ci, jak to zrobi¢ po ludzku, prosto i konkretnie.

Juz ponad 120 oséb zapisato si¢ na liste zainteresowanych Akademis.
Jesli czujesz, ze to moze by¢ co$, czego wiasnie potrzebujesz kliknij tutaj:

52



Temat

5 technicznych frustracji, ktére prawie zabity mdj biznes

Zapowiedz

...i jak to zmienié

Body

{first_name},
Czy zdarzylo Ci sie kiedys, ze:

X Znalazta$ idealny szablon strony, ale nie wiedziata$, gdzie go wklei¢?
X Strona landingowa z lead magnetem ,niby dziatata”, ale nie zbieraty sie
maile?

X Strona sprzedazowa wygladata OK, ale nie dalo sie zaptacié?

X Mailing nie wyszedt, bo co$ sie rozigczyto?

X Miatas $wietny produkt... ale zero klientéw, bo wszystko sie rozjechato?

Jesli przy ktérymkolwiek z tych punktéw pokiwatas gtowa, to jestes w dobrym
miejscu.

Prawda jest brutalna:

Nie brakuje Ci wiedzy, zeby zarabia¢.
Nie brakuje Ci motywacji, zeby dziatac.
Ale brakuje Ci skutecznego SYSTEMU.

Systemu, ktéry potgczy wszystko w jedng catosé: bez stresu, bez miliona
wtyczek i bez strachu, ze ,,co$ znowu nie dziata lub si¢ wykrzaczy”.

Dlatego tworze Akademie Systemu i Automatyzaciji.
To miejsce, w ktorym nauczysz sie:

« Jak zbudowa¢ strone landingowa w jeden dzienh

« Jak zbudowa¢ strong www wraz z blogiem, w jeden weekend

« Jak ustawi¢ ptatnosci, formularze, strone i automatyzacje w jednym
prostym narzedziu Systeme

» Jak mie¢ wszystko, co niezbedne w biznesie online, w jednym miejscu
—raz, a porzadnie

Bez WordPressa.
Bez programisty.
Bez technicznej ,magii” i bolu gtowy.

To, co teraz wydaje sie trudne, moze za chwilg by¢ proste.

Bo kazdy problem, ktéry dzi$ frustruje
-ma swoje rozwigzanie.

Juz ponad 120 oséb zapisato sig na liste zainteresowanych.
Ajuz teraz moge oficjalnie oglosi¢, ze Akademia startuje w styczniu.

Kliknij tutaj i zapisz sie teraz:
Dotacz do listy zainteresowanych Akademig

To moze by¢ pierwszy krok do roku, w ktérym wreszcie poczujesz:
»Tak! Ja to wszystko w koncu ogarniam.”

Pozdrawiam,
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Temat

Nie potrzebujesz kolejnego postanowienia. Potrzebujesz planu.

Zapowiedz

W 2026 nie obiecuj sobie wiecej. Dzialaj inaczej.

Body

{first_name},

Wiesz, co majg wspodlnego prawie wszystkie moje kursantki, zanim trafity do
mnie?

Kazda z nich miata juz co najmniej jedno postanowienie:
W tym roku naprawde ruszam z produktem cyfrowym.”
»W koncu zrobie strone i zaczne zarabiac.”

~Zbieram liste, sprzedaje ebooka i lece!”

| wiesz co?
Moéwity to... w grudniu zesztego roku.
Grudzien to czas marzen, planéw, list, wizji lepszej wersji siebie.

Ale jest tez jeden problem...
Postanowienia bez systemu to tylko tadne zdania na kartce.

Bo nawet najbardziej ambitny cel:
— stworzy¢ ebooka/kurs online,

— pozyskac klientow,

— dziata¢ regularnie online,

— zbudowac swoj pierwszy lejek,

rozpadnie sie w styczniu, jesli nie masz jasnego planu, struktury i narzedzia,
ktére Cie poprowadzi.

| teraz chce Cie zapytac szczerze:
Czy tylko planujesz, czy systematycznie realizujesz?

Bo widzisz...

Lubie poréwnanie do GPSa.

Mozesz znac cel (np. chcesz zarabia¢ na ebookach i kursach online),
Mozesz miec paliwo (motywacje),

Ale jesli nie masz trasy i nawigacji, to szybko utkniesz.

Akademia Systemu i Automatyzacji to wtasnie taka nawigacja.

Poprowadzi Cie za reke przez kazdy krok budowy systemu sprzedazy online,
bez domystow, bez kodowania i bez stresu.

W Akademii nauczysz sig:

« Jak zbudowact lejek, ktéry naprawde dziata (w 1 dzien)

« Jak ustawi¢ domene, formularze, ptatnosci — raz a dobrze

« Jak korzystaé z Systeme.io krok po kroku — nawet jesli jestes
poczatkujgca

« Jak potgczy¢ wszystko w system, ktéry pracuje za Ciebie

To nie bedg suche ,lekcje wideo”.

To bedzie dostownie praktyczna transformacja.

Z chaosu w ktérym jestes aktualnie, do do klarownej $ciezki

Z pomystow, ktére od dawna sie "kurza", do realnej sprzedazy

Z wiecznego planowania i krecenia sie w kotko, do prawdziwych efektow!
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Wyobraz sobie, ze:

— W styczniu masz gotowg strone.

— W lutym zbierasz pierwsze maile i prowadzisz webinar.

— W marcu zarabiasz pierwsze pienigdze z produktu cyfrowego.
— A w kwietniu... myslisz: ,dlaczego ja nie zaczetam wczesniej?”

To jest mozliwe.
| setki moich klientéw to pokazuja.

Dlatego teraz, zanim skonczy sie ten rok:
Nie pisz kolejnej listy ,co by$ chciata osiagngé w Nowym Roku”.
Tylko zréb co$, co sprawi, ze w koricu naprawde sie uda.

Dotacz do listy zainteresowanych Akademig tutaj: Zapisz sie na liste

To tylko zapis, bez zobowigzan, ale z dostepem do bonuséw, pierwszenstwa i
specjalnej ceny.

Jesli mogtabym Ci strescic¢ jedng z najwazniejszych lekgji, jakie wyniostam z
ostatnich 7 lat w biznesie online, to to, ze nie wygrywa najlepszy pomyst.

Wygrywa ten, kto dziata z sprawdzonym systemem.

W 2026r. nie musisz mie¢ nowej tozsamosci.
Nie musisz ,sta¢ sie kims$ innym”.

Musisz po prostu wdrozy¢ narzedzie, ktére da Ci efekt.
A ja juz wkrétce, chetnie pokaze Ci jak.

Do zobaczenia!
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Temat

Jedno narzedzie, ktére ogarnia wszystko. Bez WordPressaq, bez kodu, bez stresu.

Zapowiedz

Czym jest Systeme.io i dlaczego zmienit méj biznes (i zycie)?

Body

{first_name},

Dzisiaj chce Ci opowiedzie¢ o jedynym narzedziu, ktére sprawito, ze moj
biznes online zaczat wreszcie dziata¢: Systeme.io

Jesli styszysz o nim pierwszy raz, spokojnie.
To nie jest kolejna ,modna aplikacja”.
To jest cos, co naprawde zmienia zasady gry.

Czym jest narzedzie Systeme.io?

Systeme.io to kompletna platforma do budowy i prowadzenia biznesu online.
Pozwala Ci w JEDNYM MIEJSCU:

stworzy¢ prostg strone www

zbudowac lejek sprzedazowy

ustawi¢ formularze zapisu (landing page)

wysyta¢ maile do swojej listy

sprzedawac produkty cyfrowe

prowadzi¢ kursy online

zintegrowaé ptatnosci (w tym Blik, PayPal, Stripe)
umawia¢ automatycznego spotkania przez kalendarz
ustawia¢ autowebinary

« a nawet wysyta¢ kampanie SMS!

Bez kombinowania.

Bez WordPressa.

Bez kodowania.

Bez miliona zaktadek i logowania sig¢ wszedzie.

Wiesz jak to u mnie wygladato wczesniej?

Zanim odkrytam Systeme, moje dziatania wygladaty tak:
— strona na WordPressie

— mailing w MailerLite

— ptatnosci przez Stripe

— kurs na osobnej platformie

— i dziesiatki integracji, ktére co chwile sie sypaty

Nie wiedziatam, co gdzie dziata.

Co przestanie dziata¢.

| ile mnie to jeszcze bedzie kosztowac.

Dodam, ze kazde oddzielne rozwigzanie kosztowato mnie fortune!

A jak wyglada teraz?
Systeme daje mi spokgj, kontrole, klarownos$é i automatyzacje!

Caly méj system dziata w jednym miejscu.

Dzigki temu moge robié¢ to, co najwazniejsze: pomagadé innym i rozwijaé
swojg marke!



Dlaczego chce Cie nauczyé tego narzedzia w Akademii?
Bo nie chodzi tylko o narzedzie.

Chodzi o to, ze Systeme.io naprawde:

« upraszcza wszystko

« jest dostepne po polsku

« ma plan darmowy (do 2000 kontaktéw!)

« dziata Swietnie dla oséb poczatkujgcych

« pozwala Ci ruszy¢ ZARAZ, nie za pot roku

| dlatego... to wtasnie na nim opieram Akademig Systemu i Automatyzacji
nad ktorg rozpoczetam prace w grudniu.

W Akademii:

« pokaze Ci Systeme.io krok po kroku
* nauczysz sie jak uzywac jego funkcji w praktyce, klik po kliku
« zbudujesz realny system dziatania (a nie tylko ,znajomo$¢ platformy”)

Jesli chcesz dotgczy€ na liste zainteresowanych, kliknij tutaj:
Zapisz sie na liste zainteresowanych

Zrobisz pierwszy krok do tego, by w korficu mie¢ swoj system, ktéry dziata.
| nie, nie musisz by¢ techniczna.
Wystarczy, ze masz marzenie i checi, a ja pokaze Ci reszte.

Tymczasem z okazji zblizajacych sie Swiat, zycze Tobie i Twojej rodzinie
spokoju, zdrowia, mitosci, obfitosci i samych radosci. Niech ten magiczny
czas bedzie dla Was cudowng okazjg do odpoczynku, refleksji i fadowania
pozytywnych baterii na nadchodzgcy Nowy Rok!

Sciskam,
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Temat

+A co jesli...?" Czyli odpowiedzi na pytania, ktére mozesz miec :)

Zapowiedz

Nie musisz sig domyslaé, sprawdz czy to dla Ciebie.

Body

{first_name},

Witaj w Nowy Roku 2026! Niech ten rok bedzie dla Ciebie obfity we wszystko
o czym marzysz! Niech Ci dobra energia sprzyja przez 365 dni z lekkosciag i
radoscig!

Tymczasem opowiem Ci wiecej o czym$ nowym, co juz "za moment" bedzie
dostepne!

Wiem, ze kiedy myslisz o czym$ nowym, a zwtaszcza technicznym —
pojawia sie milion pytan.
| dobrze, bo to znaczy, ze naprawde sie nad tym zastanawiasz.

Dlatego dzisiaj: odpowiadam.
Oto najczestsze pytania, ktére stysze o Akademii Systemu i Automatyzacji:

1. ,Nie znam sie na technice. Czy sobie poradze?”

Tak! Bo Akademia zostata stworzona wiasnie dla takich oséb jak Ty.

Kazda lekcja to krotki, konkretny tutorial, bez zargonu, krok po kroku, palcem
na ekranie. Klikasz doktadnie to, co pokazuje i wszystko zaczyna dziata¢. Nie
uczysz sie teorii, tylko od razu robisz praktyczne rzeczy, ktére budujg Twoj
system.

2. ,Czy Akademia jest tylko dla osob, ktére chcg sprzedawac kursy?”
Nie.

Akademia jest dla:

Tworcow produktow cyfrowych (kursy, ebooki, szablony)

Coachoéw, mentoréw, ustugodawcow oferujgcych ustugi online
Wirtualnych Asystentek, SMM, freelanceréw

Oso6b w branzy MLM, pozyskujacych klientow/partneréw biznesowych
Kazdego, kto chce mie¢ system pozyskiwania klientow online

Jesli masz wiedze lub ustuge i chcesz zaczaé zarabia¢ online — to miejsce
dla Ciebie.

3. ,Co doktadnie znajde w Srodku?”

Lekcje video, ktdre pokazujg doktadnie co klikng€, gdzie wejsc i jak ustawi¢
Gotowe szablony i checklisty

Biblioteka materiatéw, ktéra stale sie rozwija

Sesje Q&A na zywo raz w miesigcu

Wsparcie we wdrazaniu narzedzia Systeme i budowaniu lejkéw

To jak Netflix, tylko ze zamiast seriali ogladasz instrukcje, ktére budujg Ci
biznes ;)

4. ,Co jesli chce zrezygnowacé? Czy co$ mnie wigze?”

Nic. Zero zobowigzan. Akademia dziata w modelu subskrypcyjnym, jak
Netflix:

Ptacisz miesiecznie

Uczysz sie we wiasnym tempie

Mozesz zrezygnowac w dowolnym momencie — jednym kliknigciem
Nie ma zadnych umodw, haczykow ani ,matego druczku”.



5.,,Co z osobami, ktére majg juz kurs Biznes na Autopilocie?”

Swietne pytanie! Biznes na Autopilocie to strategia, mindset i caty plan
budowania oferty, lejkéw i skalowania biznesu.

Akademia Systemu i Automatyzacji to techniczne ,know-how" czyli jak to
wszystko zrobi¢ w Systeme.io oraz roztozenie wszystkich funkcji Systeme na
malutkie kawateczki, aby jak najlepiej wykorzystywaé narzedzie Systeme w
swoim biznesie.

To sie pieknie uzupetnia. Masz strategie z BNA? Akademia pomoze Ci
wdrozy¢ jg w praktyce kroczek po kroczku — szybciej, prosciej i bez stresu.

6. ,Kiedy Akademia rusza? | jak sie zapisac?”

Oficjalny start juz w styczniu (prawdopodobnie 12 stycznia jesli dobrze
pdjdzie)!

Ale aktualnie, wciaz trwa zapis na listg zainteresowanych.

Zapis nic nie kosztuje, do niczego nie zobowigzuje, ale daje Ci:
pierwszenstwo przy starcie
dostep do bonusow

i najnizszg mozliwg cene (99 zt/mies)

Kliknij tutaj i dotgcz teraz

Jesli masz jeszcze inne pytania, po prostu odpisz na tego maila :)
Z przyjemnoscig Ci odpowiem.

Pozdrawiam ciepto,
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Temat

Nie planuj 2026 bez tego...

ZapowiedZ

Zanim zaczniesz nowy rok, upewnij si¢, ze masz to, co daje prawdziwe efekty.

Body

{first_name},

Nie wiem, jaki byt Twdj 2025 rok.
Moze peten przetoméw, moze walki, a moze wcigz czekasz, az co$ ,w koncu
ruszy”.

Ale wiem jedno:

Jesli chcesz, zeby 2026 byt rokiem efektow, nie wystarcza tylko marzenia,
plany i dobre intencje.

Potrzebujesz SYSTEMU.

Takiego, ktéry:

« dziafa, kiedy Ty odpoczywasz

« zbiera Twoich idealnych klientow

» prowadzi ich przez oferte

» i sprzedaje automatycznie, kazdego dnia

Wiasnie taki system zbudowatam dla siebie i pomagam teraz tworzy¢ go
moim klientom: kobietom i mezczyznom takim jak Ty, ktérzy majg ogromng
wiedze, pasje i misje... ale nie chcg wiecej traci¢ czasu na chaos techniczny,
préby i biedy.

| dlatego juz wkrétce poprowadze specjalne szkolenie na zywo, ktére pokaze
Ci dokiadnie:

Jak zbudowad system sprzedazy online w 7 dni — bez programisty, bez
WordPressa, bez stresu

Jak stworzy¢ prosty, dochodowy lejek pozyskujgcy klientow

Jak w koncu zapanowa¢ nad swoim biznesem technicznie i mentalnie
| jak dziata¢ z lekkoscig i efektem, a nie z frustracjg i sping

Tytut szkolenia:
,Zréb to raz, a dobrze — stworz swoj system sprzedazy online na 2026r. w 7
dni”

To szkolenie bedzie wprowadzeniem do mojej nowej Akademii Systemu i
Automatyzacji — czyli miejsca, w ktérym nauczysz sig w praktyce, jak ogarnac
caty biznes online na jednej platformie.

Ale uwaga:
To wydarzenie odbedzie sie tylko raz na zywo 15/01 o godz. 18.00 PL
Beda specjalne bonusy i wyjgtkowa oferta tylko dla uczestnikow.

Jesli czujesz, ze:

Czas dziata¢ madrzej, nie cigzej

Chcesz wejs¢é w rok 2026 z konkretnym planem, nie kolejnym
postanowieniem

| w koricu chcesz to wszystko uporzgdkowac raz na zawsze...
To to szkolenie jest dla Ciebie.

Linka wysle Ci w nastepnej wiadomosci (zagladaj do skrzynki 15
stycznia!)

2026 moze byé rokiem przetomu.

Ale tylko jesli dziatasz inaczej niz w poprzednich latach.
Nie szybciej i nie wigce;.

Po prostu — z systemem, ktéry jest sprawdzony i dziata!

Do zobaczenia na szkoleniu!
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W praktyce wiec kampania rozgrzewajgca zrobita trzy rzeczy naraz.

e Po pierwsze, odswiezyta gidéwny problem i przypomniata, co naprawde blokowato
odbiorcow przez caty rok.

e Po drugie, nadata temu problemowi wiekszg wage, pokazujgc jego cene w postaci
straconego czasu, energii i niespetnionych planow.

e Po trzecie, ustawita Akademie jako praktyczne rozwigzanie na nowy rok - cos, co
daje nie tylko wiedze, ale przede wszystkim strukture, system i realne wdrozenie.

Mozna wiec powiedzieé¢, ze ta kampania nie sprzedawata jeszcze wprost, ale robita cos, bez
czego poézniejsza sprzedaz bytaby duzo trudniejsza: przygotowywata odbiorce do decyzji.
Sprawiata, ze gdy przyszito zaproszenie na szkolenie live i pézniejsze otwarcie sprzedazy,
rynek nie byt juz zimny. Byt Swiadomy problemu, swiadomy stawki i Swiadomy tego, ze
Akademia moze by¢ doktadnie tym, czego potrzebuje, zeby wejs¢ w nowy rok inaczej niz
zwykle.

Mini-struktura tej fazy

Cel kampanii rozgrzewajacej

Celem tej fazy nie bylo jeszcze domkniecie sprzedazy, ale zbudowanie gotowosci
zakupowej. Komunikacja miata przypomnie¢ odbiorcy, ze problem nadal istnieje, ze nie
zniknat przez ostatnie miesigce i ze jesli nic sie nie zmieni, bardzo tatwo przeniesie sie
takze na kolejny rok. W grudniu ten przekaz dziata szczegdélnie mocno, bo naturalnie tgczy
sie z bilansem roku, poczuciem niedosytu i potrzebg nowego otwarcia.

Gtéwne motywy komunikacyjne
Najmocniej wracaty tu cztery motywy.

Pierwszy: kolejny rok minat, a systemu nadal brak.

To byt bardzo silny punkt wejscia, bo uderzat w prawde, ktérej wiele oséb nie chce sobie
mowic¢ wprost. Pomysty byly, intencje byty, ale efekty nie przyszty, bo brakowato narzedzia,
struktury i technicznego pouktadania.

Drugi: problemem nie jest brak checi, tylko brak systemu.

To wazne, bo zdejmowato z odbiorcy poczucie winy. Komunikat nie brzmiat: ,nie dziatatas
wystarczajgco mocno”, tylko: ,prébowatas, ale dziatata$ bez odpowiedniej struktury”. To
buduje ulge i otwiera cztowieka na rozwigzanie.

Trzeci: postanowienia bez systemu nic nie zmieniaja.
To byt bardzo celny motyw koncéwki roku. Pokazywat, ze sama motywacja, wizja czy
ambitne cele nie wystarcza, jesli nie stoi za nimi konkretna nawigacja i narzedzie.
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W mailach Akademia byta nawet poréwnana do GPS-u, ktoéry prowadzi uzytkownika przez
caty proces krok po kroku.

Czwarty: Akademia jako sposob wejscia w nowy rok z gotowym systemem.

Nie chodzito juz 0 0gdlng inspiracje, ale o obraz bardzo konkretnego efektu: dziatajgce;j
strony, pierwszego lejka, podtgczonych ptatnosci, listy mailingowej i systemu, ktéry wspiera
sprzedaz w tle. To bardzo dobrze osadzato oferte w praktyce.

Rola tej fazy w catym lejku

Ta kampania byla mostem miedzy walidacja i budowa produktu a wtasciwa premiera.
To ona przesuneta odbiorce z etapu ,brzmi ciekawie” do etapu ,nie chce kolejnego roku bez
efektow”. Dzigki temu pézniejsze szkolenie live nie trafiato do zimnej listy, tylko do
oso6b, ktore byly juz emocjonalnie i mentalnie przygotowane na zmiane. To ogromna
roznica, bo sprzedaz nie zaczyna sie w momencie otwarcia koszyka. Sprzedaz zaczyna sie
wtedy, gdy odbiorca naprawde poczuje wage problemu i zobaczy rozwigzanie jako
pilne i potrzebne.

Zadanie praktyczne: przygotuj rynek do zakupu

1. Co przez ostatni rok lub ostatnie miesigce blokowato Twojego odbiorce?
2. Jak mozesz mu to przypomnie¢ bez zawstydzania i bez moralizowania?
3. Jak pokazesz koszt braku decyzji?

4. Jak osadzisz swoj produkt jako rozwigzanie ,na teraz”, a nie ,kiedy$”?

5. Jaki temat lub motyw moze najlepiej zagra¢ w Twojej kampanii rozgrzewajgcej?

Cwiczenie wdrozeniowe
Napisz 3 tematy maili rozgrzewajgcych:

Mail 1 — przypomnienie problemu:
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9. Szkolenie live jako most miedzy rozgrzaniem rynku a
sprzedaza

Po kampanii rozgrzewajgcej rynek byt juz swiadomy problemu. Odbiorcy wiedzieli, co ich
blokuje, widzieli cene chaosu i byli coraz bardziej gotowi na zmiane. Ale nadal brakowato
jednego elementu: momentu, w ktérym caty ten problem zostanie uporzadkowany w
praktyczny sposoéb, a rozwigzanie pokaze sie jako cos realnego, a nie tylko
,obiecujgcego”. Wtasnie dlatego centralnym punktem przejscia miedzy rozgrzaniem rynku a
sprzedazg stato sie szkolenie live. Zamiast otwiera¢ sprzedaz wytgcznie przez maile,
wybratam format, ktéry pozwala da¢ wartosé, zbudowaé zaufanie i pokazaé logicznag
droge do efektu jeszcze zanim padnie oferta.

To byt bardzo dobry wybér strategiczny. Sam mailing mogtby oczywiscie sprzedac cze$é
miejsc, ale live dawatl duzo wiecej. Pozwalat zobaczy¢ mnie na zywo, ustysze¢ sposob
ttumaczenia, poczu¢ energie i przekonac sie, ze ten temat rzeczywiscie mozna ogarngé
prosto, spokojnie i bez technicznego zadecia. To szczegdlnie wazne przy produkcie takim
jak Akademia, bo odbiorca nie kupuje tutaj tylko dostepu do platformy. Kupuje poczucie, ze
w koncu ktos$ przeprowadzi go przez technike krok po kroku. Tego nie da sie zbudowac¢ tak
samo mocno jednym mailem sprzedazowym. Live byt wiec nie tylko narzedziem
promocyjnym, ale tez forma demonstracji stylu nauczania i jakosci wsparcia, ktore
pozniej obiecywata Akademia.

Temat szkolenia zostat sformutowany nastepujgco:

»Zrob to raz, a dobrze - stwérz swoj system sprzedazy online na 2026 r. w 7 dni”. Ten
tytut od razu tgczyt kilka rzeczy, ktore byly juz wczesniej budowane w komunikacji. Po
pierwsze: prostote. Po drugie: potrzebe zrobienia czegos$ raz, ale porzadnie. Po trzecie:
konkretny efekt, czyli system sprzedazy online. Po czwarte: bardzo wyrazny kontekst
czasowy, czyli wejscie w nowy rok z czyms gotowym, a nie znéw tylko z planem. Juz sam
temat live’a dziatat wiec jak kontynuacja catej wczesniejszej narraciji.

Bardzo wazne byto tez to, co miato wydarzy¢ sie podczas samego szkolenia. To nie miato
by¢ ogdlne wystgpienie motywacyjne ani przeglad funkcji platformy. Struktura live’a byta
utozona tak, zeby przeprowadzi¢ odbiorce przez bardzo konkretng $ciezke: od
uswiadomienia sobie, dlaczego stoi w miejscu, przez pokazanie obrazu przyszitosci, az po
prostg mape dziatania w 5 krokach. Juz w zapowiedzi pojawiato sie mocne ustawienie: ,to
nie bedzie typowe szkolenie... to bedzie plan wdrozenia”, a takze jasna obietnica, ze na
kohcu odbiorca dostanie wybér: moze probowacé robi¢ to sam albo wejs¢ do Akademii i
przejs¢ caty proces razem, ekran po ekranie. To byto bardzo uczciwe i jednoczesnie bardzo
sprytne, bo od poczatku komunikowato wartos¢, a nie ukrywato, ze na koncu pojawi
sie nastepny krok.

Najmocniejsze w tym webinarze byto to, ze przejscie do oferty nie nastepowato nagle. Ono
byto logicznym skutkiem catego szkolenia. Najpierw pojawiat sie problem: chaos
techniczny, rozgrzebane narzedzia, brak kolejnosci, robienie contentu bez sprzedazy, lek
przed technikg. Nastepnie przychodzit kontrast i diagnoza: problemem nie jeste$ Ty, tylko
brak systemu. Potem pojawiat sie obraz przysztosci: spokdj, porzadek, jeden link,
automatyczne dziatania, mozliwos¢ odpoczynku bez poczucia winy. Nastepnie uczestnik
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dostawat konkretng wartos¢ w postaci systemu w 5 krokach oraz krétkiego demo. Dopiero
po tym nastepowata zmiana paradygmatu - z ,potrzebuje wiecej motywacji’ na ,potrzebuje
systemu” ... i dopiero wtedy oferta Akademii jako miejsca wdrozenia. To jest wtasnie ten
moment, w ktérym sprzedaz przestaje by¢ ,doklejong prezentacjg produktu”, a staje sie
naturalnym kolejnym etapem.

W praktyce webinar petnit wiec role mostu.

taczyt emocjonalne napiecie z wczesniejszej kampanii z konkretng $ciezkg dziatania.
taczyt edukacje z oferta.

tgczyt problem z rozwigzaniem.

| co najwazniejsze: przygotowywat odbiorce do zakupu w sposob, ktéry nie wymagat
agresywnej presji, bo decyzja zakupowa byta osadzona w zrozumieniu, a nie w
impulsie.

Cel szkolenia

Celem szkolenia nie byto tylko ,zrobi¢ webinar i zaprosi¢ do zakupu”.

To byt duzo bardziej strategiczny element catej premiery. Live miat przede wszystkim dac
odbiorcy realng wartos¢, uporzagdkowac problem, pokazaé prostg mape dziatania i
zbudowa¢ zaufanie do tego, ze Akademia rzeczywiscie pomoze przejs¢ od chaosu do
systemu. W agendzie szkolenia juz na poczatku pojawia sie obietnica: uczestnik dostanie
mape, checkliste, 5 krokéw, demo i Q&A. To bardzo mocno ustawia wydarzenie jako
konkretne i uzyteczne, a nie wytgcznie sprzedazowe.
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Temat

Zréb to raz, a dobrze - link do szkolenia na zywo 15.01 0 18:00

Zapowied?

Stwérz system sprzedazy online w 2026 roku bez kodowania, stresu i miliona narzedzi.

Body

{first_name},

Chce Cie dzi$ zaprosi¢ na co$ wyjatkowego —
szkolenie online na zywo, ktére moze catkowicie odmienié¢ Twoj sposéb
dziatania w 2026 roku.

Kiedy?

15 stycznia (Czwartek)

Godzina: 18:00 (czasu PL)

Gdzie? Na YouTube — wystarczy klikngé link i dotgczy¢

Tytut szkolenia:

,Zrob to raz, a dobrze — stworz swoj system sprzedazy online w 2026 roku
krok po kroku”

To spotkanie dla Ciebie, jesli chcesz:

« w koncu ogarngé techniczng strone swojego biznesu

« przestaé¢ traci¢ czas na chaos, WordPressa i narzedziowe kombinacje

« miec¢ jeden prosty system, ktory zbiera klientéw i sprzedaje
automatycznie

Na szkoleniu dowiesz sie:

« Jak zbudowa¢ system sprzedazy online w 7 dni — nawet jesli technika
Cie przeraza

Jakie elementy musi zawiera¢ Twoj dziatajacy lejek (i w jakiej
kolejnosci)

Dlaczego Systeme.io to najprostsze narzedzie, ktére ogarnie wszystko
w jednym miejscu

Jak unikng¢ najczestszych btedoéw, przez ktére 80% tworcow stoi w
miejscu

| co mozesz zrobi¢ od zaraz, zeby w 2026 ruszy¢ naprawde z efektem

BONUSY

Na konicu spotkania opowiem tez o mojej Akademii Systemu i
Automatyzaciji,

czyli platformie, ktéra pomoze Ci zrealizowaé¢ wszystko to, o czym bedziemy
mowic, krok po kroku.

Tylko osoby obecne na zywo dostang dostep do unikalnych bonuséw i
skorzystaja z najnizszej mozliwej ceny startowe;j!

Nie przegap tego spotkania.

Zréb sobie herbate, wez zeszyt i spedz ten wieczér uczac sie, jak raz a
dobrze uporzgdkowac swdj biznes online.

[Kliknij tutaj, Zeby dotaczy¢ do szkolenia na YouTube]
(Link mozesz tez dodac¢ do kalendarza!)

Do zobaczenia 15 stycznia!
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Drugim celem byto uporzadkowanie problemu, z ktérym odbiorca mierzyt sie od miesiecy.

Wczesniejsze maile i kampania rozgrzewajgca budowaty swiadomosé tego bdlu, ale live
miat da¢ nazwe, strukture i logike. Zamiast kolejnego ,masz chaos”, uczestnik dostawat
jasny komunikat: problemem nie jestes Ty, problemem jest brak systemu, czyli brak
kolejnosci, logiki i jednego miejsca, ktére spina sprzedaz online. To byta bardzo wazna
zmiana, bo odbiorca przestawat obwinia¢ siebie, a zaczynat rozumie¢ prawdziwe zrédto
blokady.

Trzecim celem byto pokazanie prostej mapy dziatania.

Nie wystarczy powiedzie¢ komus$, ze potrzebuje systemu. Trzeba jeszcze pokazac, z czego
ten system sie skfada. | wkasnie po to pojawit sie rdzen szkolenia: system sprzedazy online
w 5 krokach. To byta forma mini-transformacji juz na samym live’ie. Uczestnik wychodzit nie
tylko z emocja ,to ma sens”, ale tez z konkretnym szkicem tego, co powinno sie
wydarzyé¢ po kolei.

Czwartym celem byto zbudowanie zaufania.

Nie przez obietnice, ale przez sposob prowadzenia. Live pokazywat, ze potrafie
ttumaczy¢ rzeczy techniczne prosto, praktycznie i bez tworzenia dodatkowego stresu.
Krétkie demo, interakcje na czacie, Q&A i konkretne przyktady wzmacniaty poczucie, ze
Akademia nie bedzie kolejnym miejscem z teorig, tylko praktycznym wsparciem we
wdrozeniu.

Dopiero pigtym celem byto zaproszenie do Akademii.

| wiasnie dlatego to dziatato. Oferta nie pojawiata sie na poczatku ani nie byta gtéwng trescig
wydarzenia. Pojawiata sie dopiero wtedy, gdy uczestnik juz rozumiat swoj problem,
zobaczyt prosta mape, poczut ulge i ustyszat, Ze nie potrzebuje wiecej motywacji, tylko
systemu. Dzieki temu Akademia nie byta odbierana jako ,sprzedaz po webinarze”, tylko jako
logiczny nastepny krok dla oséb, ktére chcg wdrozy¢ to wszystko z pomocg i szybciej.
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Temat

Zaczynamy Szkolenie "Zréb To Raz A Dobrze" [link w $rodku]

Zapowiedz

Zobacz, jak zbudowaé swéj system sprzedazy online w 2026 - krok po kroku

Body

{first_name},
Wiasnie startujemy ze szkoleniem:
»Zrob to raz, a dobrze — stworz swéj system sprzedazy online w 2026

roku krok po kroku”
Link do wejscia:

Przygotuj herbate, zeszyt i troche przestrzeni tylko dla siebie.
Zaczynamy punktualnie o 18:00 — kliknij teraz i przywitaj sie¢ w czacie :)
Kliknij tutaj i dotgcz do szkolenia

Do zobaczenia!

o

Klaudia Stawiarska
Twoja Instruktorka Biznesu Online
Pomagam Ci zbudowa¢ dochodowy biznes online na autopilocie

Struktura szkolenia

Struktura tego live’a byta bardzo dobrze przemyslana i warto jg zbadac tutaj, jako osobne
case study mechaniki sprzedazy, bo tu naprawde wida¢ logiczne prowadzenie odbiorcy.

Problem: czemu ludzie stojg w miejscu

Pierwszy mocny segment szkolenia dotyczyt problemu. Padaty tam dokfadnie te elementy,
ktére wracaty juz wczesniej w komunikacji: chaos techniczny, rozgrzebane narzedzia, brak
kolejnosci, tworzenie contentu bez sprzedazy i opér wynikajgcy z poczucia ,hie jestem
techniczna”. To bardzo mocny punkt wyjscia, bo od razu buduje rozpoznanie. Uczestnik nie
styszy abstrakcyjnej teorii, tylko wtasne codzienne frustracje nazwane wprost. Kluczowe
zdanie z tej czesci brzmiato: ,,Problemem nie jestes Ty. Problemem jest brak systemu.”
To jest bardzo wazny moment psychologiczny, bo zdejmowat ciezar winy z cztowieka i
przenosit go na brak struktury.
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Obraz przysziosci: co daje system

Nastepnie pojawia sie obraz przyszitosci. To etap, w ktorym odbiorca ma zobaczy¢, po co w
ogole to wszystko. W szkoleniu byto to podane bardzo konkretnie: wiesz, co robi¢ w
poniedziatek zamiast ,kiedys”, klient dostaje wszystko automatycznie, masz jeden link, ktéry
ma sens, mozesz odpoczgé¢ bez poczucia winy. Najmocniejsze zdanie z tej czesci to:
»Oystem to spokéj. Brak systemu to praca w stresie.” To idealnie zamienia techniczne
zagadnienie w bardzo ludzki benefit. Nie chodzi o samg platforme. Chodzi o spokdj,
porzadek i przewidywalnosé.

System w 5 krokach
To byt sSrodek szkolenia i prawdziwe ,mieso”. Uczestnik dostawat prosty model dziatania:

jedno narzedzie: Systeme.io
strona zapisu i formularz
sekwencja maili

oferta do kupienia
automatyzacja i skalowanie.

abkrowbd -~

Kazdy krok byt pokazany nie tylko przez ,co”, ale tez ,po c0” i ,jaki jest najczestszy btad”. To
bardzo mocna konstrukcja edukacyjna, bo nie tylko porzadkuje proces, ale tez od razu
rozbraja typowe potkniecia. Do tego dochodzito krétkie mikro-demo pokazujace prosta
regute automatyzacji po zapisie. To z jednej strony budowato warto$¢, a z drugiej dawato
uczestnikowi przedsmak tego, jak wyglada uczenie sie w praktyce.

Zmiana paradygmatu: Potrzebny jest system, a nie ciggla motywacja

Po czesci edukacyjnej nastepowat bardzo wazny segment mentalny. Padato tam zdanie:
,»Nie potrzebujesz wiecej motywacji. Potrzebujesz systemu.” To byt genialny most do
oferty, bo przestawiat sposdb myslenia odbiorcy. Zamiast dalej wierzyc¢, ze problemem jest
brak dyscypliny albo staba organizacja, uczestnik zaczynat widzie¢, ze bez wtasciwe;j
kolejnosci i narzedzia bedzie wcigz wracat do tego samego miejsca. Ten segment zamieniat
Akademie z ,fajnego kursu technicznego” w odpowiedz na duzo gtebszy problem: brak
systemu, ktéry daje state wyniki zamiast chwilowych zrywow.

Oferta: Akademia jako wdrozenie, nie kolejna teoria

Dopiero po catej tej $ciezce pojawiata sie oferta Akademii. | to jest jeden z najmocniejszych
elementéw tej premiery. Akademia nie byta prezentowana jako ,,kolejna dawka wiedzy”,
ale jako miejsce wdrozenia. Padaly tu trzy bardzo mocne komunikaty: tutoriale ekran po
ekranie bez zgadywania, gotowe szablony stron, maili i lejkow oraz techniczne Q&A, zeby
nie siedziec¢ trzy dni nad jednym guzikiem. Do tego doszto bardzo jasne ustawienie, dla kogo
jest ten produkt: dla oséb nietechnicznych, ktére chca prostoty i szybkiego wdrozenia.
Pojawita sie tez cena premierowa: 99 zt miesiecznie i element bezpieczenstwa: mozliwosc
rezygnacji w dowolnym momencie. To $wietnie usuwato opér i domykato prezentacje oferty.
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Q&A na zywo

Na koncu odbyto sie Q&A, ale nie jako luzny dodatek. Zasada byta bardzo czytelna: kazda
odpowiedz konczyta sie mini-mostem do Akademii, pokazujac, ze dany problem jest
rozwiniety krok po kroku w konkretnym module. To bardzo elegancki sposob sprzedazy, bo
nie wciska oferty na site, tylko naturalnie pokazuje, ze jesli ktos chce wejs¢ gtebiej, to ma
gdzie.

Dlaczego ten webinar dzialat sprzedazowo

To szkolenie dziatato tak dobrze, bo byto oparte na bardzo logicznej strukturze:
problem — diagnoza — mapa — rozwigzanie — oferta

Najpierw uczestnik widziat siebie i swoje blokady.

Potem rozumiat, dlaczego stoi w miejscu.

Nastepnie dostawat prostg mape dziatania.

Potem zmieniat sposéb myslenia z ,musze sie bardziej zmotywowaé” na ,musze dziata¢ w
systemie”.

A dopiero na koncu dostawat oferte, ktéra nie brzmiata jak przypadkowy upsell, tylko jak
naturalne miejsce wdrozenia tego, czego wiasnie sie nauczyt.

| wkasnie dlatego live byt tak waznym mostem miedzy rozgrzaniem rynku a sprzedaza.
Nie tylko zwiekszat zaufanie.

On sprawiat, ze zakup Akademii przestawat by¢ ,decyzjg o kursie”, a stawat sie decyzjg o
wdrozeniu systemu, ktory uczestnik juz zaczat rozumiec i chcieC.
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Zadanie praktyczne: zaprojektuj wtasne szkolenie live jako most do

oferty

1.

2.

Jaki jeden gtéwny problem ma uporzgdkowaé Twoje szkolenie?
Jakg prostg mape dziatania mozesz pokazaé podczas live'a?
Jakg jedng zmiane myslenia chcesz wywotaé u odbiorcy?

Co uczestnik powinien zrozumiec¢, zanim pokazesz oferte?

W ktérym momencie zaproszenie do produktu bedzie naturalnym kolejnym krokiem?

Cwiczenie wdrozeniowe: uzupetnij szkielet swojego live’a

Temat szkolenia:
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10. Otwarcie sprzedazy i kampania po szkoleniu

Po szkoleniu live rynek byt juz dobrze przygotowany. Odbiorcy rozumieli problem, znali
logike systemu sprzedazy online, widzieli prostg mape dziatania i wiedzieli, ze Akademia nie
jest kolejnym kursem o teorii, tylko miejscem wdrozenia. To oznaczato, ze mozna byto
przej$¢é do klasycznej kampanii sprzedazowej. Ale ,klasycznej” nie znaczy tu suchej czy
sztywnej. Nadal najwazniejszg role odgrywaty historia, edukacja, emocje i konkret. Zamiast
zasypywac ludzi na liscie mailowej samymi CTA, kazdy kolejny mail zdejmowat inny opér
i wzmacnial inng motywacje do zakupu.

Sekwencja po szkoleniu byfa rozpisana bardzo logicznie. Najpierw szto otwarcie sprzedazy i
prosty call to action. Potem pojawiat sie mail o zawartosci Akademii, zeby odbiorca mogt
zobaczy¢, co konkretnie dostaje. Nastepnie wysytana byta powtérka szkolenia, co pozwalato
wroci¢ do wartosci i uzupetni¢ wiedze osobom, ktére nie mogty by¢ na live albo jeszcze nie
byty gotowe na decyzje. Kolejny mail podnosit temat kosztu braku decyzji. Nastepny
budowat wizje tego, jak mogtoby wygladac zycie i biznes po wdrozeniu systemu. Pdzniej
pojawiata sie historia Marty jako case study klientki, ktére jednoczesnie zbijato opor
technologiczny.

A ostatnie dwa dni to juz Swiadome domykanie: 1 dzien do konca, ostatni dzien i ostatnie
godziny. Taka sekwencja dziata dobrze, bo nie powtarza w kétko tego samego
argumentu, tylko krok po kroku przeprowadza czlowieka przez decyzje.

Logika kampanii sprzedazowej w skrocie:

Dzien 1: otwarcie i prosty CTA

Dzien 2: zawartos$¢ produktu

Dzien 3: powtdrka szkolenia

Dzien 4: koszt bezczynno$ci

Dzien 5: wizja zycia po wdrozeniu systemu

Dzien 6: case study klientki + zbicie leku technologicznego
Dzien 7: presja czasu, ostatni dzien, ostatnie godziny

Najwazniejsze jest jednak to, ze nawet w tej najbardziej sprzedazowej fazie odbiorca nadal
nie kupowat ,dostepu do lekcji o narzedziu”. On kupowat spokdj, prostote, system i ulge
od technicznego chaosu. W mailach bardzo wyraznie wracaty sformutowania o tym, ze
Akademia daje klarowny plan wdrozenia, gotowe lekcje, szablony i instrukcje krok po kroku,
spokdj, bo nie trzeba tego wszystkiego wymysla¢ samodzielnie, a takze system, ktéry dziata
nawet wtedy, gdy wiasciciel biznesu jest offline. To jest bardzo wazne, bo wtasnie na tym
poziomie emocjonalnym i praktycznym podejmowana byla decyzja zakupowa.
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Strategia oferty

Oferta zostata skonstruowana bardzo rozsadnie i miata kilka mocnych elementéw, ktore
razem zwiekszaty gotowos¢ do zakupu.

Pierwszy z nich to cena premierowa 99 z} miesiecznie. Byfa jasno przedstawiona jako
warunek dostepny tylko na starcie. Po premierze cena rosta do 149 zt miesiecznie, a
dodatkowo znikaty bonusy premierowe i konczyty sie najkorzystniejsze warunki wejscia.
Dzieki temu odbiorca widziat realng korzys¢ z dotgczenia teraz, a nie ,kiedys pozniej”. To nie
byta sztuczna promocja bez konsekwenciji, tylko bardzo czytelny uktad: wczesniejsza
decyzja oznaczata lepszy start.

Drugi element to mozliwo$¢ rezygnacji w dowolnym momencie. To byt bardzo wazny
komunikat bezpieczenstwa, szczegdlnie dla oséb, ktére mogty mieé opdr przed kolejng
subskrypcjg albo obawe, ze ,utkng” w czyms$ na dtuzej. Dzieki temu oferta nie brzmiata jak
zobowigzanie, tylko jak bezpieczne wejscie do programu, ktéry mozna przetestowac bez
duzego ryzyka. W kampanii ostatnich godzin ten element byt podkreslony jeszcze mocnie;j:
»nie ryzykujesz nic”. To bardzo dobrze rozbrajato napiecie zwigzane z decyzjg zakupowa.

Trzecim elementem byty bonusy premierowe, ktére byty ograniczone czasowo. Ich rola
byta podwdéjna. Z jednej strony wzmacniaty poczucie wyjatkowosci startu. Z drugiej strony
budowaty dodatkowy powdd, by nie odktada¢ decyzji. To wazne, bo wiele 0sob nie
potrzebuje tylko argumentu ,to jest dobre”, ale tez powodu ,dlaczego wtasnie teraz”. Bonusy
bardzo dobrze petnig te funkcje, jesli sg dobrze osadzone w catosci oferty.

Czwarty element to bezpieczenstwo zakupu rozumiane szerzej niz tylko mozliwosc
rezygnacji. Chodzi tez o sposéb komunikacji: produkt byt pokazany jako narzedzie dla oséb
nietechnicznych, poczatkujgcych, przyttoczonych i zmeczonych chaosem. W praktyce
odbiorca nie styszat: ,to platforma z masg funkcji, musisz sie wszystkiego nauczy¢”. Styszat:
»uczysz sie krok po kroku, bez stresu, w swoim tempie, z gotowymi szablonami, wsparciem i
Q&A”. To jest ogromna réznica psychologiczna. Produkt przestaje wtedy wydawac sie
trudny, a zaczyna wydawac si¢ bezpieczny i osiggalny.

Mozna wiec powiedzieé, ze strategia oferty opierata sie na pieciu filarach:
e niska cena wejscia na starcie
e wzrost ceny po premierze
e bonusy ograniczone czasowo
e mozliwosc¢ rezygnacji w kazdej chwili

e poczucie bezpieczenstwa dla oséb nietechnicznych
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Logika kampanii sprzedazowej: analiza e-maili

Dzien 1: otwarcie sprzedazy i prosty CTA

Pierwszy dzien po szkoleniu miat jedno gtéwne zadanie: otworzy¢ sprzedaz jasno i bez
komplikowania. Po live’ie odbiorcy byli juz po wartosciowej czesci edukacyjnej, wiec nie
trzeba byto od nowa ttumaczy¢ catego kontekstu. Potrzebny byt prosty komunikat: Akademia
jest juz otwarta, mozesz dotgczy¢ teraz. To byt moment zebrania ,najgoretszych” oséb -
tych, ktére po szkoleniu byty juz gotowe na decyzje i potrzebowaty tylko czytelnego kroku
dalej. Tu najwazniejsza byta prostota, brak przecigzenia i jasne CTA.

Temat

{first_name}, juz jest! Akademia Systemu i Automatyzacji jest juz dostepna!

Zapowiedz

Tylko przez nastepne 7 dni skorzystaj z najlepszych warunkéw!
Body

Czesé!l Tu Klaudia.

Nareszcie!l!
Moja Akademia Systemu i Automatyzacji jest juz dostepna!!

Zbuduj swdj lejek w jeden dzien z jednym narzedziem — nawet jesli technika
Cie przeraza...

Kliknij tutaj, aby otrzymaé dostep do Akademii Systemu i Automatyzaciji,
zanim cena promocyjna wygasnie!!

Cena promocyjna: 99 PLN/msc
Za 7 dni bedzie kosztowaé 149 PLN/msc.

Do zobaczenia!!
Klaudia

Akademia Systemu
& Automatyzacji
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Dzien 2: zawartos¢ produktu

Drugi dzien stuzyt osobom, ktore jeszcze myslaty: ok, ale co doktadnie dostaje?”. Tu
pojawiat sie mail o zawartosci Akademii. To bardzo wazny etap, bo nawet gdy kto$
emocjonalnie chce zmiany, nadal potrzebuje racjonalnego uzasadnienia zakupu. W tej
czesci komunikacji byty wiec podkreslane konkretne elementy produktu: tutoriale ekran po
ekranie, szablony, instrukcje krok po kroku, mozliwos¢ zbudowania strony, lejka, mailingu i
automatyzacji oraz dostep do wsparcia i Q&A. Taki mail przektada pragnienie na konkret.

Temat

co jest zawarte w mojej nowej Akademii Systemu i Automatyzacji?

Zapowiedz

Body

{first_name},

Sposrdd setek dostepnych platform, na ktérych mozesz stworzy¢ strony
www, sprzedawac swoje kursy i ebooki, budowac listy mailowe i lejki
sprzedazowe,

platforma Systeme jest najprostsza, dzieki ktdrej rozwinetam biznes online,
generujacy 6 cyfrowe dochody!!!

Korzystajac z Wordpressa i miliona wtyczek, musiatam spedzi¢ dziesiatki
godzin, Zeby sig tego wszystkiego nauczyé, potem kolejne dziesigtki godzin,
zeby to wszystko razem potgczyé, potem setki godzin na pilnowaniu czy nic
sig "nie wykrzacza" i naprawianiu tego "co sig¢ wykrzaczyto"...

a do tego wszystkiego wydatam fortune, Zeby moc to wszystko testowac.

W mojej_najnowszej Akademii pokazuje JEDNO narzedzie, na ktérym
zbudowatam caty méj biznes w zaledwie 3 miesigce, bez "technicznego bélu
glowy”.

Jesli chcesz oszczedzi¢ czas i pienigdze, naucz sie jednego narzedzia,
RAZ A DOBRZE! i skup sie na rozwoju swojego biznesu.

Cena premierowa: 99z/msc*
*Za 7 dni bedzie 149zt/msc.

Kliknij tutaj i zgarnij dostep do Akademii juz dzi$, zanim podniose cene do

149zl/msc!

Do zobaczenia w $rodku!
Klaudia

Dzien 3: powtorka szkolenia

Trzeci dzien to bardzo sprytny ruch. Zamiast ponownie sprzedawac ,na sucho”, dajesz
powtdrke szkolenia. To pozwala wréci¢ do wartosci, jeszcze raz przejs¢ przez logike catego
systemu i uzupetnic luki u osob, ktore nie byty na live albo nie obejrzaty go w catosci.
Powtdrka dziata tez dlatego, ze cze$¢ oséb potrzebuje ustysze¢ cos$ drugi raz, zanim
naprawde uswiadomi sobie problem i rozwigzanie. To nie jest tylko ,przypomnienie”. To
kolejna szansa na dojrzewanie decyzji.
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Temat

Nie zdgzytas$ na szkolenie? Mam dla Ciebie powtérke!

Zapowiedz

Body

{first_name},
Jesli nie mogtas by¢ z nami na zywo, nic straconego!

Wiasnie udostepniam powtérke szkolenia:
,Zroéb to raz, a dobrze — stwérz swoj system sprzedazy online w 2026 roku

Po szkoleniu oficjalnie otworzytam drzwi do Akademii Systemu i
Automatyzaciji!

To moje techniczne centrum dowodzenia dla oséb, ktére majg juz dos¢
tkwienia w miejscu i chcg wreszcie ruszy¢ z automatyzacjg, stronami,
mailami i sprzedazg online.

W Akademii:

« uczysz sie Systeme.io krok po kroku

« ogladasz krotkie lekcje i od razu dziatasz

« tworzysz swoj system — i masz go gotowego w kilka dni
« co miesigc masz dostep do sesji Q&A

« masz moje wsparcie i sprawdzong droge

(po premierze cena bedzie 149zl/mies. dla nowych subskrybentéw).
Mozesz zrezygnowaé w kazdej chwili.

Nie czekaj na ,idealny moment”.
Bo ten moment jest... wiasnie teraz.

Do zobaczenia na poktadzie!
Klaudia

Akademia Systemu
& Automatyzacji

Dzien 4: koszt bezczynnosci

Czwarty dzien podnosit stawke. To moment, w ktérym nie wystarczy juz méwic tylko o
korzysciach. Trzeba nazwa¢ cene pozostania w tym samym miejscu. W tym mailu mocno
wybrzmiewaly konsekwencje dalszego odwlekania: zostajesz w trybie szukania
rozwigzania, konkurencja idzie dalej, chaos narzedzi zabiera czas, wyglgdasz mnigj
profesjonalnie w oczach klientéw, tracisz pienigdze, tracisz potencjalne zarobki i dodatkowo
tracisz najlepsza cene. To bardzo dobrze dziata, bo wiele oséb bardziej mobilizuje
perspektywa straty niz sama obietnica zysku.
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Temat

Jakg cene placisz, nie dotgczajge do Akademii teraz?

Zapowiedz

Body

{first_name},

chce do Ciebie dzi$ napisa¢ zupetnie inaczej niz zwykle.
Bez obiecywania cudéw i bez marketingowe;j presiji.
Po prostu szczerze i do rzeczy.

By¢ moze zapisatas sie na mojg liste oséb zainteresowanych Akademig i
teraz sig wahasz czy dotgczy¢...

Wiec w rzeczywistosci masz teraz dwie opcje:

Jedna to dofgczenie do Akademii.

Druga to... brak decyzji.

| wiasnie o tej drugiej chce Ci dzi$ co$ napisaé, bo moze "co$ kliknie" i
Zrozumiesz wazng rzecz.

Jesli nie zdecydujesz sie teraz na dotgczenie do Akademii, to:
1. Zostajesz wciaz w trybie ,,szukam rozwigzania”

Jesli nie dotgczysz, bardzo mozliwe, ze wrécisz do dobrze znanego
schematu:

YouTube, darmowe webinary, lead magnety, checklisty, scrollowanie
Instagrama i "szukanie ztotego $rodka na biznes online".

Potem sprébujesz potaczy¢ te wszystkie "puzzle rozsypanej wiedzy", w jedna
catosc.

Troche stad, troche stamtad.

| na koncu... bedziesz "modli¢ sie", zeby ,,zadziatato”.

Ja dokfadnie tak dziatatam przez wiele miesiecy: bez instrukcji, bez systemu i
bez zadnej konkretnej mapy, ktéra miataby mnie doprowadzi¢ do celu.

Z przekonaniem, ze ,jakos to ogarne”.

Efekt?

Nie ruszatam do przodu.

Btadzitam w chaosie.

W kotko naprawiatam to samo i doktadatam nowe "nieistotne puzzle".
Poprawiatam te same rzeczy po 10, 20 razy.

| tracitam czas, ktérego nikt mi juz nie odda.

2. Konkurencja w tym czasie robi swoje

W tym samym czasie, kiedy Ty si¢ zastanawiasz, kto$ z Twojej branzy
dotgczy do Akademii, nauczy sie korzysta¢ z Systeme, zbuduje liste
mailingows, ustawi prosta automatyzacje i sprzeda pierwszy albo kolejny
produkt.

ATy?

Bedziesz dalej zastanawia¢ sie: ,Co z czym potgczyc?”, ,0d czego zaczgé?”
i ,Czy ja w ogole robig to dobrze?”

| wiesz co? to nie jest kwestia zadnego talentu.
To jest kwestia systemu i odpowiedniego narzedzia z ktérym postawisz
fundamenty dla swojego biznesu.
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3. Chaos narzedzi i wieczne gaszenie pozaréw

Jesli nie dotgczysz, bardzo mozliwe, ze pdjdziesz w klasyke: kolejne
narzedzie, kolejna wtyczka, kolejny abonament, kolejne godziny nauki...

Ja tak dziatatam miesigcami z 10 réznych narzedzi.
Integracje. Aktualizacje. Btedy.
Cos sie wykrzaczato non stop.

Zamiast sprzedawac, tworzy¢ nowe produkty i rozwijac biznes...

Ja naprawiatam, ttumaczytam sig klientom, uspokajatam frustracje
i modlitam sig, zeby zndw co$ sig nie popsulo....

To byt chaos, ktéry zabierat méj cenny czas, zabierat energie, zabierat
rado$¢ z dziatania i bardzo mocno uderzat w wizerunek mojej marki...

4. Brak profesjonalizmu w oczach klientéw

To jest brutalna prawda, ale trzeba jg powiedziec:

Jesli Twoja strona nie dziata, jesli zakup jest skomplikowany,
jesli dostep nie przychodzi, i jesli co$ ,nie klika”...

to ludzie kupig u kogos innego.

Nie dlatego, ze jestes gorsza.
Tylko dlatego, Ze nie chcg ryzykowaé u amatora.

Technika to dzi$ nie dodatek.
To cze$¢ zaufania do marki.

5. Tracisz czas, pienigdze i potencjalne zarobki

Nie dotgczajac, tracisz czas na samodzielng nauke, czas na popetnianie
biedéw
i pienigdze na narzedzia, ktére czgsto okazuja sie ,nie dla Ciebie”..

Ale jest jeszcze cos wazniejszego.

Tracisz pienigdze, ktére mogtabys juz zarabia¢,
gdyby system byt prosty, uporzadkowany i dziatat.

6. Tracisz najlepszg ceng, jaka kiedykolwiek bedzie

Teraz Akademia kosztuje:
99 zt / miesiac
(albo 997 zt/ rok).

Po premierze:
149 zt | miesiac.

Kazdy, kto dotgczy teraz, blokuje sobie te ceng na state.

Jesli zrezygnujesz i wrocisz pozniej - wracasz w aktualnej cenie na stronie.
To nie jest zaden trik, ani "chwyt marketingowy".

To jest po prostu nagroda za decyzje teraz.

7. A na koncu... jest najgorsza konsekwencja

Jesli nie podejmiesz decyzji teraz, to albo bedziesz sie grzebac¢ w tym
wszystkim miesigcami, albo w koncu sig zmeczysz i po cichu zrezygnujesz ...

Co w rezultacie spowoduje, Zze "porzucisz" marzenie o spokojnym,
niezaleznym biznesie online i Zyciu na wtasnych zasadach.

Nie dlatego, ze sig nie nadajesz.

Tylko dlatego, ze zostatas z tym sama.

(wiem, bo ja tez prawie kiedy$ zrezygnowatam...)

{first_name}, to jest moment decyzji
Nie méwie, ze Akademia jest dla kazdego.
Ale jesli dotartas do tego miejsca w mailu —

to znaczy, ze to bardzo mozliwe, ze jest dla Ciebie.

Dolacz teraz, zablokuj cene 99 zt i przestan kreci¢ sie w kétko
Nie dlatego, ze ,trzeba”.




Dzien 5: wizja zycia po wdrozeniu systemu

Po dniu kosztu bezczynnosci przychodzi dzieh oddechu i wizji. To bardzo madra kolejnosc.
Najpierw pokazujemy, ile kosztuje brak decyzji, a potem przypominamy, po co w ogole warto
dziata¢. Mail typu ,co by byto, gdyby wszystko dziatato” wzmacnial obraz nowej
rzeczywistosci: klarowny plan wdrozenia, spokéj, system sprzedazy pracujacy w tle,
mozliwo$¢ dziatania bez ciggtego gaszenia pozarow. Taki mail wzmacnia pragnienie, a nie
tylko presje. | dobrze, bo sama presja bez obrazu przysztosci meczy.
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Temat

Co by bylo, gdyby wszystko po prostu... dziatalo?

Zapowiedz

Zamiast chaosu - system, ktéry pracuje, nawet gdy $pisz.

Body

{first_name},

Wyobraz to sobie taki scenariusz:

Budzisz sie rano — a na Twoim koncie juz sg nowe zapisy na liste mailowa.
Twoja kampania e-mailowa dziata, bez koniecznosci klikania ,wyslij".

Ktos kupit Twoj eBook, kurs albo zarezerwowat konsultacje, na autopilocie.
Masz porzadek, system i kontrole.

Brzmi jak marzenie?

To nie marzenie.

To rzeczywistosé setek moich klientek, ktére stworzyty swéj system online —
bez WordPressa, bez wtyczek i bez programisty.

Prawda jest taka, Zze Twdj sukces nie zalezy od tego, ile wiesz.
Ani od tego, jak bardzo sie starasz.
Tylko od tego, czy masz system, ktéry pracuje za Ciebie.

A doktadnie taki system stworzysz w Akademii Systemu i Automatyzaciji.

Co zyskujesz, dotaczajac teraz?

Klarowny plan dziatania

Gotowe lekcje wideo: klik-po-kliku, prostym jezykiem
Porzadek i spokéj w Twoim biznesie

System, ktéry pracuje, nawet gdy Ty odpoczywasz...

Nie musisz juz ,ogarnia¢ wszystkiego”.
Wystarczy, ze zrobisz to raz — a dobrze.

Dotgcz teraz i zablokuj specjalng cene — tylko 99 zt/mies (potem 149zH/msc)

Rezygnujesz z subskrybcji kiedy chcesz, bez zadawania pytan.
Otrzymujesz bonusy dostgpne jeszcze tylko przez 3 dnil

A za kilka tygodni spojrzysz wstecz i pomyslisz:
.Jak dobrze, ze wtedy kliknetam.... To byt dobry moment.”

Do zobaczenia w $rodku.
Klaudia

P.S. Jesli masz jakie$ pytania, odpisz na tego maila.

Bonus:
30 Dniowe Wyzwanic

Platforma z tulorialami &)
stale aktualizowana

Lekeije
krok po kroku

Miesigezne spotkania Q&EA Certyfikat ukoficzenia

{first_name}, kliknij tutaj i dotgcz do Akademii za jedyne 99zt/msc




Dzien 6: case study klientki + zbicie leku technologicznego

Szo6sty dzien to case study Marty. Tego typu mail jest kluczowy, bo robi dwie rzeczy naraz.
Po pierwsze, daje spoteczny dowdd stusznoéci. Po drugie, obniza opdr typu: ,u innych moze
dziata, ale u mnie nie”. Historia klientki, ktéra tez byta przyttoczona technika, tez stata w
miejscu, a potem zaczeta dziata¢ z prostszym systemem, jest jednym z najmocniejszych
elementéw kampanii. To juz nie jest tylko sucha obietnica. To dowdd, ze ktos podobny do
odbiorcy przeszedt te droge i dat rade. Szczegdlnie przy produkcie technicznym takie
historie sg bezcenne, bo zbierajg lek ,ja sobie nie poradze” i rozbrajajg go konkretnym
przyktadem.
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Temat

.Technologia mnie przeraza...” - stysze to codziennie. A potem dzieje sig magia.

Zapowiedz

Jesli myslisz, ze sobie nie poradzisz, ten mail moze zmieni¢ wszystko.

Body

{first_name},

Chce Ci dzi$ opowiedzie¢ historig jednej z moich klientek.

Ma na imie Marta.

Przyszia do mnie z ogromnym oporem, méwita:

LKlaudia, ja nawet nie wiem, jak podfgczy¢ domene.

Wszystko mnie stresuje. Technika mnie przeraza, bo tego jest tak duzo...
A najbardziej to boje sig, Ze znowu sig zapisze i nie ogarne...”

Znasz to uczucie?

To paraliz, ktéry nie ma nic wspélnego z brakiem inteligencji.

Bo Marta byla $wietng ekspertkg w swojej dziedzinie. Miata pomyst na
eBooka i konsultacje, miata juz klientéw ,z polecenia”.

Ale wszystko trzymata w chaosie.

Nie miata lejka.

Nie miata automatyzaciji.

Nie miata odwagi, zeby zrobi¢ pierwszy krok.

Dlaczego?
Bo nikt nigdy nie pokazat jej, jak to wszystko ustawié prosto, po ludzku.
A teraz zgadnij co sie wydarzyto...

Marta dofgczyta do mojego kursu.

W pierwszym tygodniu:

podiaczyla swojg domene

stworzyta landing page i prosty formularz zapisu
postawita pierwszy e-mail z podzigkowaniem
zbudowata swadj pierwszy mini-lejek

i... zyskata pierwsze zapisy NAAUTOMACIE (!)

A potem napisata do mnie tak:

+Klaudia, nie wierze, Ze ja to zrobifam samodzielnie!

Wszystko, co mnie przerazafo, okazafo sig... zaskakujaco proste.
Dzieki Tobie, zrobitam to bez problemu, podazajgc za krokami ktére
pokazujesz”

| wtasnie po to stworzytam Akademig Systemu i Automatyzacji.
Nie po to, zeby Cig zasypac teorig.
Nie po to, zebys znowu czuta sie przyttoczona iloscig informacii.

Tylko po to, Zeby wreszcie kto$ pokazat Ci wszystko fopatologicznie!
dat Ci gotowe lekcje, ktére mozesz ,odtworzyc¢ i klikng¢ w swoim tempie”
i pomogt Ci stworzy¢ system sprzedazy, ktéry dziata 24/7, krok po kroku.

Bo prawda jest taka, ze nie musisz by¢ ,techniczna”,
nie musisz umie¢ programowac
i nie musisz nawet wiedzie¢, co to API!

Wystarczy, ze potrafisz klikngé play, zatrzymaé film, i wykonac to, co widzisz
na ekranie.

To wszystko.
W Akademii czekajg na Ciebie:
Lekcje wideo, krotkie, konkretne i bez zbednego zargonu

Sprawdzony plan dziatania od Ado Z
Miesieczne Q&A, gdzie odpowiadam na Twoje pytania



Dzien 7: presja czasu, ostatni dzien, ostatnie godziny

Ostatni etap kampanii to domkniecie decyzji. | tu bardzo dobrze zagrata podwdjna
komunikacja: najpierw mail ,ostatni dzien”, potem ,ostatnie godziny”. W tych wiadomosciach
mocho wybrzmiewato, ze od jutra cena rosnie do 149 zt miesiecznie, bonusy znikajg, a
obecne warunki nie wrécg. Jednoczesnie ta presja czasu nie byta oderwana od catej
wczesniejszej komunikacji. Nadal wracaty argumenty o dziataniu, sprawczosci, budowaniu
pewnosci siebie krok po kroku i zyskiwaniu systemu, ktory daje spokdj. To wazne, bo nawet
pilnos¢ zakupu, byta osadzona w wartosciach kampanii, a nie w pustym ,kup, bo koniec”.
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Temat

"

Zostat 1 dzieri. Potem cena rosnie

Zapowiedz

Ostatnia szansa, zeby dotqczyé do Akademii za 99 zi/mies. + zgarngé bonusy

Body

{first_name},
Zegar tyka...

Zostat tylko 1 dzien, zeby dotgczy¢ do Akademii Systemu i Automatyzaciji w
najnizszej cenie i z wyjatkowymi bonusami.

Po tym czasie cena ro$nie z 99 zt na 149 zt / miesigc!

znikajg wszystkie bonusy premierowe

i tracisz dostep do specjalnego pakietu wsparcia, z ktérego juz korzystajg
dziesigtki uczestniczek...

| teraz pytanie do Ciebie:

Czy jestes$ gotowa nadal dziala¢ ,na oko”, metodg prob i biedéw...
czy chcesz wreszcie poczué, ze wszystko w Twoim biznesie dziata jak
nalezy?

Bo tak jak juz pisatam, to nie jest kolejny ,kurs online”.
To system, ktéry ustawia Twoj biznes tak, zeby dziatat 24/7.

W Akademii:

uczysz sie Systeme.io krok po kroku, bez stresu

budujesz swojg strone www, lejek, sekwencje mailowg i automatyzacje
udostepniasz swoje produkty na sprzedaz (kursy, ebooki, ustugi)

masz dostep do gotowych szablonow, wsparcia | Q&A

uczysz sie w swoim tempie

mozesz zrezygnowacé w kazdej chwili

Nadszedt moment, by skonczy¢ z wiecznym chaosem i w korcu utozyé to
tak, jak trzeba.

Akademia to klarowna droga - od zera do gotowego systemu sprzedazy i
pozyskiwania klientow, ktéry dziata na autopilocie.

Ale uwaga: po premierze Akademia NIE zniknie, ale...

cena ro$nie do 149 zt/ miesigc lub 1499zt/rok
nie wrécg bonusy, ktére sa dostepne tylko teraz
i nie bedzie juz tak korzystnych warunkéw wejscia.

Jesli czujesz, ze to moze by¢ TEN krok, ktéry wszystko zmieni - zréb go
teraz.
Kliknij tutaj i dotgcz do Akademii za 99 zt

Zréb to dzis! Nie czekaj, zeby potem nie zatowaé, ze jest za pézno.

Czekam na Ciebie w $rodku :),
Klaudia

Bonus:
Platforma z tutorialami &) 30 Dniowe Wyzwanie

stale aktualizowana
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Temat

Ostatnia szansa, by dolqczyé do Akademii za 99 zt + zgarngé wszystkie bonusy

Zapowiedz

Dzi$ ostatni dzieri. Jutro bedzie juz inaczej.

Body

{first_name},

To juz ostatni dziefh promocji na dofgczenie do Akademii Systemu i
Automatyzacji.

Od jutra cena rosnie do 149 zt / miesigc,
znikajg bonusy premierowe,
a decyzja, ktéra mozesz podjaé dzis, stanie sie tylko wspomnieniem

| wiem, jak to jest.... jeszcze jeden dzien, jeszcze chwila zastanowienia, a
"moze znajde cos prostszego"...

Ale prawda jest taka, ze dziatanie zawsze wygrywa z czekaniem!

Kiedy dziatasz, uczysz sig w praktyce, czujesz sprawczos¢, widzisz, ze
poruszasz sig¢ do przodu, Twoja wizja zaczyna sie robi¢ klarowniejsza,
nabierasz pewnosci siebie, i w koricu wierzysz, ze TY TEZ MOZESZ TO
ZROBIC!

Tak wiasnie buduje si¢ poczucie wlasnej wartosci i samooceny
(zaréwno w Zyciu, jak i w biznesie).

Poprzez dziatanie.

Kroczek po kroczku.

Ja wiasnie w ten sposo6b zaczynatam, i matymi krokami sig rozwijatam (P.S.
wciaz sie rozwijam i wcigz nie czuje sie zadnym ekspertem). Ale moj mindset
przeszedt totalne "pranie mézgu", bo moje dziatania udowodnity mi, ze
jestem wiecej warta, niz "te natretne mysli", ktére ciggle prébowaty mnie
zatrzymacé na poziomie "i tak Ci sie nie uda"....

Tak wigc DZIALAJ!

Obserwuj swoje mini sukcesy, i buduj swoje poczucie wiasnej wartosci,
bo nikt inny nie zrobi tego lepiej, niz Ty sama!

Ja jestem obok, zeby Cie wspieraé.

Wiesz, co zyskujesz, klikajac ,dotgcz do Akademii"?

klarowny plan wdrozenia platformy Systeme.io (po polsku!)

gotowe lekcje, szablony i instrukcje krok po kroku co klikngé i dlaczego
spokdj, bo nie musisz tego wszystkiego wymysla¢ sama

system sprzedazy, ktory dziata, gdy Ty jestes offline

dostgp do Q&A i wsparcia na zywo co miesigc (na wypadek gdybys "utkneta")
| najwazniejsze: pewnos¢, ze w koncu idziesz do przodu.

Zbyt dtugo kobiety (i mezczyzni) takie jak Ty — petne wiedzy i pasji — byty
blokowane przez chaos techniczny i szum informacyjny.

Czas to przerwac.
Czas zbudowaé cos$, co bedzie dziataé bez Ciebie.
Czas stworzy¢ system raz — a dobrze.

Kliknij tutaj_i dotacz dzi§ do Akademii za 99 zl/msc

Nie odkladaj tej decyziji.
Zrdb to dla siebie, dla swojej wizji i dla swojego spokoju.

Do zobaczenia na poktadzie,
Klaudia
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Co sprawito, ze ta kampania sprzedazowa byila
skuteczna

Najmocniejsze w tej sekwencji byto to, ze nie probowatam sprzedawaé wszystkiego
jednym argumentem. Zamiast tego kazdy mail robit inng robote. Jeden otwierat, drugi
ttumaczyt, trzeci przypominat wartos¢, czwarty pokazywat cene bezczynnosci, pigty budowat
wizje, szosty dawat spoteczny dowdd, a si6dmy domykat decyzje przez presje czasu. Dzieki
temu kampania nie byta monotonna i nie brzmiata jak kopiuj-wklej z piecioma wersjami tego
samego CTA.

Druga wazna rzecz: pilnos$¢ nie pojawita sie znikad. Byta osadzona w catej wczesniejszej
komunikacji. Najpierw zbudowatam problem, potem mape, potem wartos¢, potem
bezpieczenstwo, a dopiero na koncu presje czasu. To jest zdrowa kolejnos¢. Inaczej
deadline brzmi jak desperacja. Tutaj brzmiat jak naturalny moment domkniecia oferty.

Trzecia rzecz: przez caly czas sprzedaz byta zakotwiczona w jezyku researchu i
wczesniejszej kampanii. Nie zmienitam nagle tonu na typowo ,launchowy” oderwany od
tego, co odbiorcy juz polubili. Nadal byto prosto, po ludzku, z empatig, z konkretem i bez
technicznego nadecia. To daje poczucie spéjnosci, a spojnosé buduje zaufanie.
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11. Strona zapisu i strona sprzedazowa jako czesé
narracji - analiza

W dobrze zaprojektowanej kampanii strona nie jest osobnym bytem.

Nie powinna méwic innym jezykiem niz maile.

Nie powinna tez nagle zmieniac tonu, obietnicy czy sposobu myslenia odbiorcy.

Jej zadaniem jest przeja¢ uwage i emocje zbudowang wczesniej w komunikacji i
doprowadzi¢ cztowieka do kolejnego kroku w jak najbardziej naturalny sposéb.

W kampanii Akademii Systemu i Automatyzacji wtasnie tak to dziatato.

Najpierw maile budowaty swiadomos¢ problemu, pokazywaty chaos techniczny,
frustracje, brak systemu i potrzebe prostego rozwigzania. Potem landing page listy
zainteresowanych przejmowat ten przekaz i zamieniat go w zapis. A pdzniej, gdy
sprzedaz zostata otwarta, strona sprzedazowa rozwijata t¢ sama historie jeszcze
glebiej: pokazywata transformacje, ttumaczyta zawartos¢ produktu, usuwata obiekcje i
prowadzita do zakupu. To miato duze znaczenie, bo spojnos¢é miedzy mailingiem a strong
zwieksza zaufanie. Odbiorca ma poczucie, ze caty czas jest prowadzony przez jedna,
logiczng opowiesé¢, a nie wrzucany z jednego swiata w drugi.

W praktyce obie strony petnity zupetnie inne role.

Landing page listy zainteresowanych miat walidowa¢ pomyst i zebraé¢ osoby, ktére
czujg, ze to temat dla nich. Strona sprzedazowa miala juz zamieni¢ zainteresowanie w
decyzje zakupowa. Ale obie opieraty sie na tych samych filarach komunikacyjnych:
prostota, jedno narzedzie, brak technicznego chaosu, oszczednos¢ czasu i pieniedzy oraz
wdrozenie krok po kroku. To wtasnie dzieki temu kampania byta spdjna nie tylko
tresciowo, ale tez strategicznie.

Landing page listy zainteresowanych

Landing page listy zainteresowanych byt pierwszym miejscem, w ktérym odbiorca mogt
przejs¢ od samego ,to brzmi ciekawie” do konkretnego dziatania. Jego rola byta bardzo
prosta, ale strategicznie ogromnie wazna: miat zatrzymac¢ uwage, potwierdzi¢, ze ten temat
jest dla danej osoby, i doprowadzi¢ do zapisu bez zbednego tarcia.

Najwazniejszym elementem takiej strony zawsze jest nagtéwek. To on musi przejgé energie
z maila i od razu odpowiedzie¢ na pytanie: ,czy to jest dla mnie?”. W moim przypadku
nagtéwek i cata obietnica strony wzmacniaty doktadnie to, co juz wczesniej dziatato w
komunikaciji: jedno narzedzie zamiast miliona, prosty system zamiast chaosu, technika
pokazana po ludzku, bez stresu i bez potrzeby bycia ekspertem. Juz w mailach kierujgcych
na strone bardzo jasno wybrzmiewato, ze chodzi o nauczenie sie jednej platformy typu
all-in-one (do wszystkiego), na ktérej mozna zbudowac lejek sprzedazowy i system
pozyskiwania klientéw w jeden dzien, a takze o pierwszenstwo i najlepszg oferte dla
pierwszych cztonkéw. To wtasnie te elementy budujg tez sens landing page’a.
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Drugim kluczowym elementem byta obietnica.

Nie chodzito o obietnice w stylu ,zapisz sie, bo co$ powstaje”, tylko o bardzo konkretnag
wizje tego, co daje ten produkt. W mailach wokot listy zainteresowanych wracaty takie
korzysci jak:

e pierwszenstwo przy starcie,
e dostep do bonusoéw,
e najnizsza mozliwa cena 99 zt miesiecznie,

e mozliwos¢ wejscia do projektu od samego poczatku.

To jest bardzo dobra konstrukcja, bo zapis staje sie czyms$ wiecej niz ,zostawieniem maila”.
On daje realny powdd, by wejs¢ na liste teraz, a nie czeka¢. Dzieki temu landing page nie
zbiera przypadkowych kontaktéw, tylko osoby, ktére naprawde chcag byé¢ blisko
premiery.

Trzeci element to oczywiscie formularz zapisu i samo CTA.

Na tym etapie ogromne znaczenie ma prostota. Strona nie powinna by¢ przetadowana, bo
jej celem nie jest petna sprzedaz, tylko jeden jasny ruch: dotacz do listy
zainteresowanych. Im mniej rozpraszaczy, tym lepiej. Dobrze dziata tez CTA, ktore nie
brzmi ogdlnie, tylko odnosi sie do korzysci, np. ,Dotgcz do listy i otrzymaj pierwszenstwo”,
»Zapisz sie i zgarnij najlepszg oferte”, ,Chce dostac¢ dostep jako pierwsza”. To wzmacnia
motywacje do klikniecia.

Czwarty element to argumenty, ktére majg wesprze¢ decyzje.

Tu landing page nie musi by¢ dtugi, ale powinien odpowiedzie¢ na kilka podstawowych
pytan:

e dla kogo to jest,
e jaki problem rozwigzuje,
e dlaczego warto zapisac sig juz teraz,

e co odbiorca zyska dzieki temu produktowi.
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| tu znowu wracamy do spéjnosci z mailingiem. W mailach pojawiaty sie bardzo konkretne
argumenty: brak chaosu, jedno narzedzie, oszczednos¢ czasu i pieniedzy, brak koniecznosci

bycia techniczng osobg oraz mozliwo$¢ nauczenia sie wszystkiego krok po kroku. Jesli te
argumenty pojawialy sie tez na stronie, to landing page dziatal nie jak osobna
reklama, tylko jak logiczne przedituzenie catego researchu.

Pigty element to wczesna walidacja produktu.

To jest bardzo ciekawa rola tego landing page’a, bo on nie stuzyt tylko do budowania listy.
On byt rowniez narzedziem decyzyjnym.

Dzieki niemu mogtam sprawdzi¢, czy temat faktycznie rezonuje, a prég minimum 100 oséb
dawat temu bardzo konkretng rame. Sam zapis byt wiec juz czescia procesu tworzenia
produktu. Odbiorcy nie tylko zgtaszali zainteresowanie, ale realnie wptywali na to, czy

Akademia powstanie i w jakim kierunku pojdzie dalej, dzieki wypetnieniu ankiety po zapisie.

To buduje duzo wieksze zaangazowanie niz klasyczny zapis ,na newsletter”.
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Zbuduj swdj lejek w

jeden dzien z jednym

narzedziem - nawet jesli

technika Cie przeraza... v \]

V V

4
(

Ogarniesz platforme Systeme.io i postawisz system,
ktory sprzedaje i zbiera leady bez stresu, chaosu i
przepalania budzetu

Zapisz sig na listg zainteresowanych Akademig S\’s’l‘l{:\] E NIASI‘P‘ RY

AKADEMIA —
SYSTEMU & AUTOMATYZACJI

Imig

~
Email _(J/r//f',, z sig tutaj

TAK, CHCE DOEACZYG NA LISTE

. , ~/ Bez WordPressa i wtyczek
[ zapis na listg oznacza, ze zgadzasz na kontakt mailowy od Klaudii ) . -
Stawiarskiej oraz akceptujesz Polityke Prywatnosci +/ Pierwszy lejek w 1 dzien

v/ Q&A co miesiac + aktualizacje

Dla twércow online, ktérych blokuje , nie wiem, gdzie kliknaé i jak to spia¢ w
catos¢”. Dostajesz bibliotekg kratkich tutoriali, w ktérych ustawiasz
konkretnie: strony, formularze, maile, automatyzacje i sprzedaz - tak, zeby
wreszcie ruszyé z miejsca z gotowym systemem.

Masz ogromny potencjat, wiedze i checi..
ale zatrzymujesz sie na technikaliach?

Nie wiesz, jak potaczy¢ domeng, e-maile, ptatnosci i

formularze.

WordPress Cie przyttacza - tysigce wtyczek, btedy,

aktualizacje i konfiguracje, ktore raz dziataja, a raz nie.

Narzedzia do automatyzacji sa drogie, skomplikowane i

nie wiesz, od czego zaczad.
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Brakuje Ci jednego, spdjnego miejsca, ktére prowadzi za

reke od A do Z.

Efekt?

Twoje pomysty stoja w miejscu.

A Ty zamiast zarabiaé online - spedzasz godziny, prébujac
ogarnac technike.

Czas to zmienid.

Nadchodzi....

Akademia Systemu i Automatyzacji (ASA)

to pierwsza w Polsce platforma cztonkowska,

ktéra nauczy Cie technicznej strony budowy biznesu online w narzedziu Systeme.io

— prosto, po ludzku, krok po kroku.

N
t\ SYSTEME MASTERY

AKADEMIA

PSYSTEMU & AUTOMATYZACII

Akademia Systemu
& Automatyzaciji

2.
CERTYFIKAT @}

UKONCZENIA AKADEMII
AuTOMA

{\v' ; TUTORIALE
N € VIDEO

BONUSOWE
EBOOKI

Bez programisty. Bez WordPressa. Bez stresu. Bez Miliona wtyczek i komplikacji!

Zbuduj swoj system raz a porzgdnie, w jednym miejscu!

90



Akademia jest dla Ciebie, jesli:

X Jeste$ coachem,
Tworzysz lub planujesz

A mentorem, Jeste$ Liderem w MLM
pro ukty CYfrowe konsult.antem lub chcesz stworzyé prosty lejek, Potrzebujesz porzadku
- chcesz nauczyé sig obstugi usl'ugodawcq online e ve prostyfejers
Syt b " . . dzigki ktoremu pozyskasz nowych po prostu masz do$é chaosu
ys:”‘k:'"’- fY SP': a“””:"‘mk{e (np. Wirtualna Asystentka, Social klientéw lub partneréw technicznego, miliona narzedzi,
procuity cyfrowe fkursy. eBookl. Media Manager, Video Editor, etc) biznesowych bez ciagtego pisania ktérych nie rozumiesz i chcesz
szablony. etc) - chcesz, aby klienci sami na Messengerze. wreszcie poczué, ze masz
zapisywali sig na konsultacje, a kontrolg nad swoim biznesem
Twoje oferty pracowaty na online.

autopilocie.

CZEGO SIE NAUCZYSZ

Lekcje krotkie (5-12 min), krok-po-kroku, bez zargonu. Ogladasz — klikasz — dziata.

W Akademii pokaze Ci:

Moja propozycja planowanych tutoriali, kliknij strzateczke, by rozwinaé

Etap I! (] Etap 4: (]

Podtaczenie domeny, skrzynki firmowej, i przygotowanie Udostepnienie i uruchomienie sprzedazy produktéw
platformy pod swdj biznes, a nastgpnie stworzenie strony cyfrowych (jesli juz je masz) typu: kursy online, ebooki,
www, landing page i strony sprzedazowej z Twojg oferta. szkolenia, subskrypcje etc, lub zautomatyzowanie

sprzedazy ustug.

Etap 2: (]

Etap 5: (]
Zaplanowanie i zbudowanie pierwszego lejka
pozyskiwania klientéw na produkty lub ustugi. Potgczenie wszystkiego i stworzenie dziatajacego systemu,
ktory generuje klientow 24/7.

Etap 3: o

Etap 6: (]
Podtgczenie p*atnoéci,e»maile w kampaniach i
automatyzacje w lejkach sprzedazowych. Wykorzystanie petnego potencjatu narzedzia Systeme.io do
zaawansowanych automatyzacji sprzedazy.

To bedzie Twoje centrum technicznego ogarnigcia - cos jak Netflix,
tylko zamiast seriali oglagdasz tutoriale, ktére pomoga Ci rozwija¢ Twdj biznes online i zarabia¢ wigcej!
Ptacisz miesigcznie, uczysz si¢ we wtasnym tempie i mozesz zrezygnowaé w kazdej chwili.

CHCE DOMCZYC NA LISTE ZAINTERESOWANYCH —



%2/{(1}/ swejq insbudelortep

Czes$é! Tu Klaudia!

Twéj instruktor i trener biznesu online

Po7latach i ywnej pracy jako igbi . w trakcie ktérych
ré6zne metody iania online, odkrylam co$ przetomowego:
biznes oparty o produkty cyfrowe i zautomatyzowana sprzedaz to méj
sposéb na osiagnigci ilny 6w bez ji z czasu dla
rodziny.

Jako samodzielna mama 5-latka mieszkajaca na Teneryfie, wiem, jak
waine jest potaczenie pracy z codziennym zyciem, ktére naprawde daje
radosé. Dlatego stworzytam SYSTEM, ktéry pozwala mi rozwijaé biznes na
autopilocie, generujac dochody i budujac marke, nawet gdy jestem zajeta
2yciem prywatnym.

Przesztam przez niezli  kursy, gii
dziesiatki strategii - wszystko po to, by stworzyé biznes, ktéry nie tylko
zarabia, ale pozwala mi cieszy¢ si¢ swoboda, o jakiej zawsze marzytam.

Platforma Systeme.io, ktérej chce Cig nauczyé w Akademii, to jedno z
narzedzi do sukcesu, ktére sprawito, ze mdj biznes zacza zarabiaé 6
cyfrowe kwoty, i teraz chce przekazaé Tobie, jak Ty tez mozesz zastosowaé
je w swoim biznesie.

Dzigki i do i systemu i ji sie,

jak P isp é swoje p y cyfrowe,
produkty MLM lub swoje ustugi, dostownie na autopilocie!

Czujesz, ze to moze odmienié Twéj biznes? Zapisz sig na liste
zainteresowanych teraz i juz wkrétce zaczniesz budowaé swéj dochodowy
biznes online, na najprostszej platformie do automatyzacjit

Kloudin: Slassiasspe

FAQ
Odpowiedzi na Twoje pytania

Jak to bedzie dziata¢ i ile kosztowaé (~]
Czym jest Systeme.io i dlaczego wlasnie na tej platformie bedziemy pracowac? (]
Czym r6zni si¢ Akademia Systemu i Automatyzacji od kursu “Biznes na Autopilocie™ (~]
Dlaczego mozesz mi zaufa¢ 8]
Czy Akademia jest tylko dla osob, ktore tworzg kursy lub eBooki? (]
Czy moge zrezygnowac z subskrypcji w dowolnym momencie? (]
Nie znam si¢ na technice - czy sobie poradz¢? (]
Kiedy Akademia bedzie dostgpna? Czy moge juz dosta¢ dostep? (]
Co jesli mam juz kurs Biznes na Autopilocie (BNA)? ()

Akademia Systemu i Automatyzacji dostepna juz wkrétce!

Jesli chcesz nauczy¢ sie ogarnia¢ Systeme.iood Ado Zii
stworzy¢ swoj system sprzedazy lub system pozyskiwania
klientéw — zapisz sie na liste zainteresowanych.

Zapisz sig ponizej, a gdy Akademia wystartuje - dostaniesz dostep w najnizszej cenie 99 zt/mies.

Zapisz mnie na liste zainteresowanych Akademia ASA

Co pisza kursanci,
o moich lekcjach:

Niektore opinie na temat dotychczasowych kurséw
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Landing page listy zainteresowanych nie miat jeszcze sprzedawac Akademii w petnym
sensie. Jego zadaniem byfo nazwac problem, pokazac obietnice i zebrac osoby, ktore

Co pisza kursanci,
o moich lekcjach:

Niektoére opinie na temat dotychczasowych kurséw

celinka.podrozuje 6dni

Klaudio, bardzo dzigkuje Tobie za kurs, jest
mega super, konkrety, bardzo dobrze
ttumaczysz, wiele ucze sig z niego, grafika
staje sie przyjemnoscig, Canva dzigki Tobie
jest The Best o &

Dzigkujg bardzo za ten kurs ¢ @ @
Polecam ten kurs wszystkim, ktérzy chcg sig
rozwijaé w online &

Odpowiedz  Ukryj

Monika Wojtkéw

Polecam jestem w trakcie kursu i naprawde bardzo duzo

wiedzy odnosnie strony internetowej, sprzedazy

zautomatyzowanej, pracy w mediach . Nie dowiesz sig tego
z neta bo Klaudia to praktyk i dlatego tez postanowitam od

niej ta wiedzeg braé¢ ==

chciaty wejsc do projektu jako pierwsze - z najlepszg ceng, bonusami i pierwszenstwem przy

starcie.
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Twoj zapis zostat potwierdzony!

¥ Jestes oficjalnie na liscie
S zainteresowanych Akademia
Systemu i Automatyzacji

Akademia Systemu
& Automatyzacji

Swietna decyzja!

Wtasnie dotaczytas do grona osob, ktore cheg wreszcie
ogarnac techniczng strone swojego biznesu online - bez
frustracji, chaosu i ciagtege proszenia o pomaoc.
Kiedy Akademia wystartuje, to Ty dowiesz sie o tym jako
pierwsza, ajesli dotaczysz podczas premiery — otrzymasz
dostep w najnizszej cenie 99 zt/mies.

Co dalej:

1. W ciagu kilku minut sprawdz swoja skrzynke — wystatam Ci maila z
potwierdzeniem zapisu.
(Jesli nie widzisz wiadomosci, zajrzyj do folderu ,Spam"lub ,Oferty")

2. Kiedy Akademia bedzie gotowa, otrzymasz ode mnie maile z powiadomieniem i
mozliwoscig wykupienia dostepu

3. Ateraz prosba do Ciebie: pomozesz mi stworzy¢ cos wyjatkowego?

Zalezy mi, zeby Akademia naprawde odpowiadata na Twoje potrzeby.
Dlatego przygotowatam krétka ankiete (3 pytania) - zajmie Ci dostownie
minute, a dzigki niej bede mogta stworzyc lekcje, ktore naprawde Ci pomoga.

Do zobaczenia wkrotce!
Atymeczasem - dziekuje, ze pomagasz mi twerzyc

e
’ i A cos, co moze utatwic zycie tysigcom
I l\i ﬂ.‘ przedsigbiorcow online.
"“-:‘;: Twoje wsparcie naprawde ma znaczenie.
)
5 - Klaudia Stawiarska
7@ : . Tworczyni Akademii Systemu i Automatyzacji

06O @0

Strona podziekowania miata na celu potwierdzic¢ zapis oraz jedno konkretne CTA: prosha o

wypetnienie ankiety z 3 prostymi pytaniami, ktore pomogty mi pdzniej tworzyc¢ tres¢ do
produktu, oraz wykorzystywac uzyte frazy moich subskrybentéw, do komunikacji
marketingowe.
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Strona sprzedazowa ASA

Jedli landing page miat zatrzymac¢ uwage i zebra¢ zainteresowanie, to strona sprzedazowa
miata juz wykonac¢ duzo wiekszg prace: przejgc caly ciezar decyzji zakupowej. To tutaj
odbiorca musiat dosta¢ odpowiedz nie tylko na pytanie ,czy mnie to interesuje?”, ale tez:

e czy to jest dla mnie,

e co dokfadnie dostane,

e czy dam sobie rade,

e czy to jest warte tej ceny,

e czy moge zaufac tej ofercie,

e | dlaczego warto wejsc teraz.

Pierwszym i najwazniejszym elementem tej strony jest hero section.

To jest sekcja, ktéra musi przejg¢ uwage i bardzo szybko odpowiedzie¢ na trzy rzeczy:

co to jest, dla kogo to jest i jaki efekt daje. W przypadku Akademii hero powinien od razu
podkresla¢ transformacje: z chaosu technicznego do prostego systemu sprzedazy online.
Juz w mailach po szkoleniu wracaty sformutowania typu: ,zbuduj swdj lejek w jeden dzien z
jednym narzedziem - nawet jesli technika Cie przeraza” oraz ,naucz sie jednego narzedzia,
raz a dobrze”. To sg doktadnie te komunikaty, ktére idealnie pracujg w hero section, bo od
razu fgcza problem, prostote i obietnice efektu.

Drugi element to obietnica transformaciji.

Bardzo wazne jest, zeby strona nie sprzedawata samej zawarto$ci, tylko zmiane, jaka
produkt daje. | tutaj Akademia byta komunikowana bardzo dobrze: nie jako ,lekcje o
Systeme.io”, ale jako sposob na zbudowanie strony, lejka, listy mailingowej i systemu, ktory
dziata w tle nawet wtedy, kiedy wtasciciel biznesu odpoczywa albo zajmuje sie rodzing. W
jednym z maili przed premierg bardzo mocno wybrzmiato, ze Akademia nie ma uczy¢ ,tylko
narzedzia”, ale ma da¢ efekt samodzielnie zbudowanego systemu: strony, lejka, listy
mailingowej i automatyzacji. To jest bardzo mocny rdzen obietnicy transformacji.
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Trzeci element to zawartos$¢ srodka, czyli sekcje pokazujgce, co doktadnie znajduje sie w
srodku produktu.

Tutaj odbiorca chce zobaczyé konkrety. | wtasnie dlatego na stronie sprzedazowej warto byto
bardzo wyraznie pokazac:

e tutoriale krok po kroku,

e praktyczne szablony do uzupetnienia,
e gotowe rozwigzania techniczne,

e wsparcie i Q&A,

e 0sobisty system dziatania, ktory przeszedt test w moim biznesie.

To bardzo dobrze réownowazy emocje i logike. Z jednej strony odbiorca chce spokoju i
prostoty, ale z drugiej nadal chce wiedzie¢, za co ptaci. Strona sprzedazowa musi
wiec zamieni¢ obietnice w konkret.

Czwarty element to sekcja dla kogo / nie dla kogo.

To jest bardzo niedoceniany fragment stron sprzedazowych, a robi ogromng robote, bo
pomaga odbiorcy samemu sie zakwalifikowaé. W przypadku Akademii to szczegdlnie
wazne, bo wiele oséb moze myslec¢: ,to chyba dla bardziej technicznych”, ,to chyba dla os6b
z duzym biznesem”, ,to moze nie dla poczatkujgcych”. Tymczasem cata komunikacja ASA
byta budowana odwrotnie: dla oséb nietechnicznych, przyttoczonych, zmeczonych chaosem,
szukajgcych prostoty i jednego systemu. Taka sekcja na stronie powinna to bardzo jasno
wzmacniac i jednoczesnie odcina¢ osoby, ktore szukajg skomplikowanych rozwigzan
albo chcg wszystko budowac z 10 réznych narzedzi. To zwieksza trafno$¢ oferty i zmniejsza
wewnetrzny chaos u odbiorcy.

Piagty element to FAQ.

Przy produkcie takim jak ten FAQ nie jest dodatkiem. To cze$¢ sprzedazy, bo to tutaj
najczesciej domyka sie takie obiekcje jak:

e czy dam sobie rade, jesli jestem poczatkujaca,

e Cczy musze juz mie¢ produkt,

e czy to jest dla mnie, jesli mam chaos technologiczny,
e czy musze znaé Systeme.io,

e czy moge zrezygnowac,
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ile to kosztuje,

Co sie stanie po premierze.

Dobre FAQ nie tylko odpowiada na pytania. Ono obniza lgk. A przy technicznym
produkcie to jest absolutnie kluczowe.

Szésty element to cena.

Na stronie sprzedazowej cena nie powinna by¢ wrzucona sucho. Musi by¢ osadzona w
kontekscie warunkéw premierowych. W kampanii wyraznie komunikowane byto:

99 zt miesiecznie na starcie,
po 7 dniach cena wzrasta do 149 zt miesiecznie,

teraz obowigzujg najlepsze warunki wejscia.

To dobrze dziata, bo cena przestaje by¢ oderwang liczbg, a staje sie czescig decyzji
czasowe;j.

Siodmy element to bonusy.

To one wzmachniajg atrakcyjnos$¢ premiery i dajg dodatkowy powdd do dziatania teraz. Na
stronie byly pokazane bonusy premierowe, nie tylko jako ,dodatki”, ale jako element
zwiekszajgcy wartosc pierwszenstwa wejscia. One wspotgraty z mailami deadline’owymi i
wzmacniaty komunikat: ten moment startu naprawde rozni sie od pézZniejszego wejscia.

Osmy i ostatni element to CTA, czyli wezwanie do dziatania.

Na dobrej stronie sprzedazowej CTA nie powinno by¢ tylko raz na dole. Powinno pojawiac
sie w strategicznych momentach strony:

po hero,

po gtéwnych benefitach,
po pokazaniu zawartosci,
po FAQ,

przy cenie i bonusach.
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| co wazne: CTA powinno by¢ spdjne z tonem catej kampanii. Nie agresywne,
tylko jasne, konkretne i prowadzgce do kolejnego kroku, czyli zakupu. Na przyktad:
,Dotgcz do Akademii teraz”, ,Wejdz do Akademii w cenie premierowej”, ,Zacznij
budowac swoj system krok po kroku”.

Na kolejnych stronach pokazuje screeny, jak wyglgdata moja strona sprzedazowa w

dniu premiery.

Przestan by¢ ,informatykiem” we wtasnej firmie. Zacznij sprzedawac.

Akademia Systemu i Automatyzacji

Zbuduj swdj system sprzedazy w Systeme.io nawet w jeden
weekend - bez technicznego betkotu, bez chaosu i bez
zgadywania ,co klikngc”.

Akademia Systemu
& Automatyzacji

w online, ktérych blokuje iem, g
krotkich tutoriali, w kt konkretnie:
tak, zeby v

Chce dotaczy¢ do Akademii (99 zt/mies.)

tak dtugo, jak ma:

Chcialabym juz sprzedawac¢, ale... utknelam w ustawieniach.”

Brzmi znajomo? Masz swietny produkt, masz wiedze, masz checi. A potem otwierasz narzedzie i czujesz $ciane.
,Gdzie podpiag¢ ten formularz?”
,Dlaczego mail nie wychodzi po zakupie?”
.Jak potaczy¢ ptatnosci, zeby nie robic¢ tego recznie?”
Nie wiesz, jak potgczy¢ domeng, e-maile, ptatnosci i formularze.
WordPress Cie przytfacza - tysigce wtyczek, btedy, aktualizacje i konfiguracje, ktére raz dziatajg, a raz nie.
Narzedzia do automatyzacji sg drogie, skomplikowane i nie wiesz, od czego zaczaé.

Brakuje Ci jednego, spdjnego miejsca, ktére prowadzi za reke od A do Z.
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Brakuje Ci jednego, spéjnego miejsca, ktére prowadzi za reke od A do Z.

To dlatego czujesz chaos

Zamiast zarabia¢, spedzasz 4 godziny na YouTube, szukajac jednego tutorialu, ktéry i tak nie pasuje do
Twojej wersji panelu.

By¢ moze masz kilka narzedzi, jakies strony, by¢ moze jakis lejek i moze jakies maile.
Kazdy ,jakos” dziata, ale nic nie dziata razem.

Co chwile uczysz sie nowej strategii, testujesz nowe rozwigzanie, poprawiasz to, co juz byto poprawiane
trzy razy ..

A mimo to sprzedaz jest nieregularna, w gtowie masz ciggty chaos i czujesz, ze ciggle stoisz w tym
samym miejscu.

Nie dlatego, ze robisz za mato.

Tylko dlatego, ze nikt nie pomégt Ci tego pouktadaé w jeden system z prostym narzedziem All in 1!

Ja bytam doktadnie w tym samym miejscu.

Przez diugi czas zbieratam narzedzia, zamiast systemu. Uczytam sie fragmentow,
zamiast catosci.

Dziatatam (bardzo intensywnie), ale bez spdjnej struktury... | widze to samo u
oséb, ktére zapisywaty sie na Akademie, kiedy robitam research przed.

W ankietach powtarzato sie jedno zdanie (w réznych wersjach): ,Niby cos mam...
ale nie wiem, jak to wszystko pofaczyc, i od czego w ogéle zaczac.”

| wiasnie z tego chaosu powstat pomyst na Akademig.
Nie jako ,kolejny kurs”, i nie jako ,szybki sposob na zarabianie online”. Ale jako
miejsce, w ktérym w koncu robisz porzadek: w narzedziach, w stronach, w
lejkach i w automatyzacji.

| Bez presji, scigania sie w social mediach i zgadywania, co jest kolejnym krokiem.
Nareszcie rozumiesz co z czym, po co i jak to zrobi¢, Zzeby u Ciebie dziatato.

Zobacz, One juz dzialaja




ASA to ,jinstrukcja obstugi” Twojego biznesu online od podstaw.

To nie jest kolejny kurs o teorii marketingu czy trudnych i drogich
narzedziach, ktére zniechecaja od pierwszego wejrzenia. To
techniczna narzedziownia, w ktérej wchodzisz, ogladasz 10-20
minutowe wideo i masz to zrobione u siebie.

Wybierasz proces i wdrazasz:

Strona lagdowania » Formularz » Tagowanie » Mail » Pfatno$¢ »
Dostawa produktu » Strona WWW

Wszystko w jednym miejscu, w jednym prostym narzedziu All in 1. Bez
Wordpressa i miliona wtyczek!

Sam konkret!

g7
rudf

/

i,

celinka.podrozuie 1 - @ suto
Kupitam Twoj kurs i jestem mega szczesliva. @

tiumaczysz, full instrukcii przekazuiesz, lubig
uczestniczyé na wszystkich Twoich
spotkaniach, kursach, gaziekolwiek i
Kiedykolwiek &

Zawsze coé nowego | glebszego sig dowiem,

Kazda osoba jest dla Ciebie wazna,
odpowiadasz na wszystkie pytania | wszystkim
oczywitcie & &

Polecam Twoje kursy kazdemu , wiek sig nie
liczy &

Pozdrawiam serdeczric @ &

Odpowiedz  Ukryi

Co dokladnie dostajesz?

systemut
&N
v

a -
Klaudia Stawiarska ¢ ¥ v
Y @ Y !
=3 \("*

~ Zacani] tutej Wprowadzenie
‘Witaj na poktadzie Akademii Systemu i Automatyzacji

=
o)
==

[y —

O Skrzyeika Firmows

Witaj na

poktadzie!

dil - ogrom wiedzy
Jestes wyjgtkowa, bardzo duzo | dobrze N e nie miatam
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DLA KOGO JEST AKADEMIA

Akademia jest dla Ciebie, jesli:

v/ planujesz sprzeda¢ ebook, kurs, ustuge lub

subskrypcje

v masz oferte lub produkt, ale brakuje Ci spéjnego

systemu sprzedazy

v/ masz dos¢ darmowych, niespéjnych porad z
YouTube

v/ czujesz chaos w narzedziach, stronach, lejkach,

mailach
v/ chcesz mie¢ petng kontrole nad swoim systemem

v/ nie chcesz codziennie byé ,na widoku”, nagrywaé

rolek ani krzycze¢ w social mediach

v/ zalezy Ci na prostocie i jasnych decyzjach, a nie na

testowaniu wszystkiego

v chcesz w koncu ruszy¢ z miejsca, a nie tylko sie uczyé

DLA KOGO NIE JEST

Akademia NIE jest dla Ciebie, jesli:
X szukasz ,magicznej metody na szybkie pieniadze
online”
X wolisz komplikowa¢ biznes 15 réznymi narzedziami
X oczekujesz, ze ktos zrobi wszystko za Ciebie
X nie zamierzasz wdrozy¢ ani jednej lekcji w zycie
Tu nie uczymy sie trikdw z Instagrama.

Tu budujemy strukture, ktéra zostaje na lata i ktéra
mozesz duplikowaé do kolejnych projektow!
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Dlaczego postawilam na Systeme.io

Przetestowatam wszystko: WordPress, WooCommerce, OptimisePress, FunnelKit,

MailerLite, AWeber, LearnPress, Teachable, WebinarKit

prawie zrezygnowatam z

biznesu online, bo technika doprowadzata mnie do szatu... Az w koncu trafitam na
Systeme.io! Wybratam te platforme bo jest najprostsza, ma wszystko co potrzeba w
Jjednym miejscu i ma najlepszy stosunek ceny do jakosci na swiecie!

Systeme.io ma wszystko, czego potrzebujesz do swojego biznesu online

(strony www, blogi, sprzedaz kurséw, ebookéw, email marketing, platforma kursowa, lejki
sprzedazowe, automatyzacje, autowebinary, etc). W Akademii pokaze Ci, jak z tego
skorzystac, by nie zwariowac.

Nie musisz wierzy¢ mi na stowo,

oto co moéwig tysigce uzytkownikéw z catego globu, ktérzy korzystaja juz z Systeme

(screeny ze strony Systeme.io):

ValH. 412023
Human Resources Director
mal-Business (50 o fowes emp)

"I tried the rest and found Systeme.io to be the best!"

%k Kk 5/5
What do you like best about Systeme.io?
After trying other funnel platforms, the ol

has a very short learning curve, is very mobile-friendly, and the pricing is perfect.
After months of trying to get competitors' funnels to work, we tried Systeme.io.
Within days we completed our sales funnel and the email opt-in Thank You page.
We have now moved on to setting up our course, which seems as easy as the
other products on Systeme.io. Using Systemeio is so easy!

Opinia Oli z mojego kursu BNA, ktéra korzysta z Systeme

Efekt? Mam dziatajaca strong internetowa, Nadal pracuje nad jej widocznoécia w Google, ale
to juz kolejny etap. Co wazne - teraz ide dalej. Zaczynam prace nad ebookiem, czego
wezeénie w ogéle nie bratam pod uwage.

Najbardziej pomogto mi to, 2e techniczne tematy zostaly odczarowane.
To, co wezedniej wydawalo sie nieosiagaine, stalo sie ,do zroblenia®

Cauje sig dobrze. Jest we mnie wiecej spokoju, ale tez motywacja do dalszej pracy. Mam
poczucie, 2e Ju? nie stoje w miejscu | 2e kolejne kroki sa mozliwe.

Pozdrawiam
ola

(@karolina.karolina 2 godziny temu

Sulan 8. 2/9/2024
Smal-Business (50 orfower emp)

“Very impressed”
* %k Kk 5/5

What do you like best about Systeme.io?

I've been using kartra for 3 years now.

Compated systeme.o is 5o much faster and easier in use.

And also the price is 500 much better then Kartra's.

Their migration team has done a fantastic job migrating.

And their affiliate program is simply remarkable, giving you a 60% of the cut
Customer support is quick, | thank God for this being out there!

Opinia Asi z mojego kursu BNA, ktéra korzysta z Systeme

Wybacz, ze piszg tutaj, ale musze! Od dawna szukatam kursu, ktéry pokaze
mi jak dziata¢ w online i nie zbankrutujg. Jestes naprawde doskonatq
nauczycielkq | twérczynia kursow. Przerobitam wiele Twoich kursow od A
do 2. Ale BNA to rewelacja na rynku! Ziote sztabki dla poczatkuiacej
solopreneur. Niczego nie zostawitas przypadkowi, co zobaczylam w spisie
tresci. To Twéj flagowy kurs i nic go nie przebije. "Chapeau bas"! Jestes
Cesarzowa od Online! Wow! Od chwili poznania Ciebie tkwig w zachwycie
jak mozna zakochat sig w kursie @ (¥ (3 Dzigkuie. Ciekawost: jak trafitas

na systeme.io? Zatatwitas wszystkich swoim kursem!!t e

Nie ma nad czym sig zastanawiac¢! Ja dotgczytam i to byta jedna z
lepszych decyzji jakie podjetam w ciggu ostatnich 10 lat == mam
juz swoja strong, wszystko dopinam, zrobitam rzeczy, ktére mnie
paralizowaty bo myslatam, ze musze by¢ po studiach
informatycznych, zeby to pojac¢. Okazato sig, ze to wszystko jest
dziecinnie proste z Twojg pomoca! & & & lece dalej!

Pokaz mniej

Odpowiedz
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Jesli kochasz dlubaé¢ w WordPressie i masz developera pod r¢ka - super.
Jesli cheesz prostego systemu All in One bez miliona wtyczek, wtedy Systeme ma sens.

W Akademii nauczysz sig nie tylko funkcji tej
platformy i jej mozliwosci, ale przede wszystkim
zobaczysz jak jej uzywac w praktyce, na
przyktadzie mojego biznesu, ktéry generuje ok

500k pln rocznie (pasywnie)* !

Zobaczysz moje lejki od sSrodka i skopiujesz
doktadnie to, co dziata u mnie! PLN 31993

Zaczniesz przyciggac klientow na swoja liste
mailows i sprzedawac swoja oferte

na autopilocie. e

*Wyniki zalezq od niszy, oferty i wdrozer.
Ja pokazuje Ci system, ktéry u mnie dziata.

NAUCZ MNIE KLAUDIA JAK UZYWAC SYSTEME.IO

Co dokladnie daje Ci Akademia...

Od chaosu i frustracji, do uporzadkowanego biznesu.
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Krok po kroku:

v jak stworzy¢ strone internetowa i sprzedazowa

v/ jak zbudowac prosty, logiczny lejek sprzedazy:

ebooka, kursu lub konsultacji

v/ jak poukladac automatyzacje maili, by pozyskiwac
klientow 24/7, bez Socialow
v/ jak potaczy¢ wszystko w jeden system, ktéry dziata

bez Twojej ciggtej obecnosci

Bez zgadywania:

v doktadne tutoriale techniczne
v pokazane ,co klikna¢" i ,dlaczego tak”

v minimum narzedzi, maksimum klarownosci

Bez presji:

Vv uczysz sig we wiasnym tempie
v wracasz do lekcji, kiedy chcesz

v/ wdrazasz wtedy, gdy masz przestrzen

DOLACZ TERAZ- TYLKO 99zt*

Cena podczas premiery! Potem bedzie 149z¢/msc.

Jaki jest efekt koncowy

Po Akademii:

v rozumiesz, jak dziata Twéj system sprzedazy

v/ masz uporzadkowana strone www, lejek, maile, strony

landingowe, strony sprzedazowe i komunikacje, w jednym

prostym narzedziu!

v wiesz, co robié dalej: bez chaosu i bez frustracji

v/ przestajesz improwizowac, dziatasz profesjonalnie

v ico najwazniejsze: odzyskujesz spokéj w gtowie
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Jak dziala dostep

Akademia to platforma subskrypcyjna, co oznacza, ze otrzymujesz dostep online 24/7,
w miesiacu w ktorym Twoja subskrypcja jest aktywna.
Jesli anulujesz subskrypcje, to dostep jest zamkniety.

Wiekszos¢ materiatdw jest juz nagrana do natychmiastowej nauki
(natomiast kolejne, nowe materiaty beda pojawiac sie kazdego miesigca)

Brak zobowiagzan diugoterminowych:

mozesz zrezygnowac w kazdej chwili.

Akademia Systemu
& Automatyzacji

Wybierz plan dostepu

Nie musisz decydowac “na zawsze". Mozesz zacza¢ miesiecznie i w kazdej chwili przejsc na roczny.
Skorzystaj z okazji premierowej jeszcze przez:

(0] b 11 2423

DNI GOD MINUTY SEKUNDY
OPCIA 1: Miesigcznie OPCJA 2: Rocznie
992* / MIESIECZNIE 9972' /ROCZNIE
Cena po premierze: 149 zbmiesigcznie Cena po premierze: 1499 zifrocznie
v jesli chcesz wejs¢ bez presji i zobaczyc, jak Ci v jesli wiesz, ze chcesz na spokojnie wdrozyc
sie pracuje z platforma Systeme, oraz jak trafia system bez myslenia co miesigc “czy zostaje”,
do Ciebie moj przekaz i sposéb uczenia. a przy okazji oszczedzi¢ prawie 200z1.
Wybieram Miesieczny Biore roczny w premierze
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Czego konkretnie nauczysz si¢ w Akademii
Systemu i Automatyzacji ...

Etapy wdrazania wiedzy w |

v Etap 1: Podigczenie domeny, skrzynki firmowej, i przygotowanie platformy pod swdj biznes,

a nastepnie stworzenie strony www, landing page i strony sprzedazowej z Twoja oferta.

v Etap 2: Zaplanowanie i zbudowanie pierwszego lejka pozyskiwania klientdw na produkty

lub ustugi.

v/ Etap 3: Podtgczenie ptatnosci, e-maile w kampaniach i automatyzacje w lejkach

sprzedazowych.

v/ Etap 4: Udostepnienie i uruchomienie sprzedazy produktow cyfrowych (jesli juz je masz)
typu: kursy online, ebooki, szkolenia, subskrypcje etc, lub zautomatyzowanie sprzedazy

ustug.

v Etap 5: Polgczenie wszystkiego i stworzenie dziatajgcego systemu, ktéry generuje klientéw

24/7 .

v Etap 6: Wykorzystanie petnego potencjatu narzedzia Systeme.io do zaawansowanych

automatyzacji sprzedazy.

Miesieczne spotkania Q&

W ramach subskrypcji masz mozliwos¢ spotkania si€ ze mng raz w miesigcu, gdzie
odpowiadam na pytania techniczne, dotyczace wszystkiego co zawarte jest w tutorialach z

Akademii.
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Bonus miesiaca dla aktywnych!

| Bonus
Miesiaca

)

W kazdym miesigcu przygotowatam bonus dla aktywnych Subskrybentéw, co oznacza, ze w
ramach Twojego cztonkostwa, bedziesz mie¢ mozliwosé¢ otrzymania: ebooka, szablonu,
workbooka, szkolenia, checklisty, wyzwania, etc. Wazne: bonusy nie sumuja sie wstecz. Co
oznacza, ze dotgczajgc w danym miesigcu, otrzymujesz bonus z tego miesigca. To nagroda za

bycie aktywna czescig Akademii.

Po ukoriczeniu wszystkich modutéw w Akademii, otrzymasz certyfikat!

yoUw
y N CERTYFIKAT
Za UKONCZENIA AKADEMII
SYSTEMU & AUTOMATYZACII
r“‘-\\ Zawladczam, 26
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Wiec jaki jest kolejny krok?

Wystarczy wybrac preferowany poziom cztonkostwa ponizej, uzupetnic dane i przygotowac sig na
znaczacg zmiane w podejsciu do biznesu online.

Gdy tylko dzis aktywujesz swoje cztonkostwo, otrzymasz ode mnie e-mail z powitaniem i informacja,
Jjak uzyskac dostep do tresci i bonusow dostepnych wytacznie dla cztonkdw.

WAZNE: Miesieczne bonusy sg wysytane e-mailem, wiec uzyj swojego najlepszego adresu e-mail,
aby moje wiadomosci do Ciebie dotarty i abys niczego nie przegapita!

Zacznij juz teraz, a ja z niecierpliwoscia czekam na mozliwos¢ pomocy w rozwoju Twojego biznesu!
Gwarancja Ceny: Dotaczajac teraz, Twoja cena 99 zt/msc nigdy nie wzro$nie, dopéki Twoja

subskrypcja jest aktywna. Nawet gdy za rok ASA bedzie kosztowac 299 z, Ty nadal pfacisz tylko 99
zt. To samo tyczy sie subskrypcji rocznej. Premiera trwa jeszcze przez:

01: 1 :23: 51

GCODZINY

SEKUNDY

MIESIECZNY ROCZNY
992* / MIESIECZNIE 9972' / ROCZNIE
Cena po premierze: 149 zi/miesigcznie Cena po premierze: 1499 ztfrocznie
v Pelny dostep do biblioteki tutoriali v Wszystko co w planie miesiecznym
v Wszystkie aktualizacje v 2 miesigce oszczednosci
v Wsparcie na Q&A miesiecznym v Gwarancja wszystkich bonuséw
v/ Bonus miesigca v Spokdj glowy na 12 miesiecy
Wybieram Miesieczny Wybieram Rocz
Bez zobowigzan. Anuluj kiedy chcesz Oszczedzasz prawie 200zH
*Twoje cztonkostwo bedzie automatycznie odnawiane na te sama *Twoje czionkostwo bedzie automatycznie odnawiane co 12 miesiecy
kwote co 30 dni, az do momentu jego anulowania. Nie ma zadnych za te sama kwote, dopdki go nie anulujesz. Nie ma zadnych
zobowigzan - po prostu anuluj w dowolnym momencie, aby uniknaé zobowigzan - po prostu anuluj w dowolnym momencie, aby uniknac
przysztych platnosci, wysytajac wiadomosc e-mail do naszego przysztych ptatnosci, wysytajac wiadomos¢ e-mail do naszego
przyjaznego Zespotu Obstugi Klienta na adres przyjaznego Zespotu Obstugi Klienta na adres
admin@klaudiastawiarska.pl admin@klaudiastawiarska.pl
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Bonus tylko podczas premiery!

,30 dni do Biznesu, ktéry zarabia 20k/miesiecznie”

Ten bonus to kompletny plan dziatania krok po kroku, dostepny od razu po
zakupie wewnatrz platformy Akademii.

Nie musisz ogladac diugich lekcji wideo i rozkminiac, od czego zaczac - wszystko
masz rozpisane dzien po dniu, z tutorialami opisanymi prostym jezykiem,
przyktadami i gotowymi promptami Al, by przyspieszy¢ Twoja prace. Wystarczy
otworzyc¢ lekcje i natychmiast wdrazac.

To jak ,trener na zgdanie”, ktory prowadzi Cie przez caty proces budowania
systemu zarabiajacego online: od pustej kartki do gotowej maszyny sprzedazowej.

30 dni do Biznesu, ktory
zarabia 20k/miesigcznie

-plan dzialania krok po kroku:

Co konkretnie otrzymasz w srodku?

(R
- o))
S5V IBL\I!LESU it v/ 30 krotkich lekcji na platformie, z jasnymi instrukcjami, przyktadami,
~

KTORY ZARABIA i

20k miesiecznie / =L checklistami i promptami Al

v/ Kazdy dzien to jeden konkretny krok: od niszy, przez lead magnet, landing

page, maile i ofertg, az po system sprzedazy

v Wszystko zaprojektowane tak, by budowac realny system, ktéry generuje

sprzedaz na autopilocie
v Praca wiasnym tempem, dostep od razu po zalogowaniu

v Mozesz zaczac¢ od zera albo wykorzysta¢ wyzwanie, by ulepszyé to, co juz

masz
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Co zyskujesz po realizacji wyzwania?

v/ Zbudujesz swoja baze: lead magnet, strong zapisu, sekwencje

powitalng, oferte, ruch i maile @ e @ el @ sy @

v/ Uruchomisz codzienny rytm pracy, ktéry wesprze regularne pozyskiwanie @

klientéow

v/ Stworzysz wiasny mini-lejek e-mailowy i evergreenowe tresci, ktére beda

pracowac na Ciebie latami

v Nauczysz sie pisa¢ maile sprzedazowe, ktére naprawde konwertuja — bez

wciskania i bez "narzucania sie"

v/ Zyskasz system i porzadek: wszystko jest utozone w chronologicznej

kolejnosci i dziata razem jak dobrze naoliwiona maszyna 24/7!

Dlaczego to daje realne efekty?

Bo zamiast uczy¢ sie teorii i odktada¢ wdrozenie ,na pézniej", dziatasz od razu z prostymi
zadaniami do wykonania dzien po dniu. A dziatanie, ktére robisz, daje prawdziwe wyniki.

Ten bonus dostajesz tylko podczas premiery Akademii.
Nie znajdziesz go nigdzie indziej.

TAK CHCE DOSTEP - ZA JEDYNE 99zt/msc

Pierwsza platforma, ktére nauczy Cie “technikalii" ludzkim jezykiem!

 SATISFACTION
. GUARANTEED
Kk gk %

FAQ - Najczestsze pytania i odpowiedzi
Dla kogo jest Akademia Systemu i Automatyzacji? [~]

Czym jest Systeme.io i dlaczego wiasnie na tej platformie
bedziemy pracowac?

Na czym polega subskrypcja Akademii?

Czy subskrypcja odnawia sie automatycznie?

Czy moge zrezygnowac¢ w dowolnym momencie?

Czy otrzymam zwrot pieniedzy po rezygnacji?

Co sie stanie, jedli ptatnos¢ nie zostanie pobrana?

Czy Akademia zastepuje kurs BNA i co jesli mam juz kurs
Biznes na Autopilocie?

Czym rézni sie Akademia Systemu i Automatyzacji od kursu °
Biznes na Autopilocie?

Nie znam sie na technice: czy sobie poradze? (~)
Czy Akademia jest tylko dla oséb, ktére tworzg kursy lub ®
eBooki?

Czy musze kupowac drogie narzedzia? (]
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Kto bedzie Cie uczyt...

Czese! Tu Klaudia!

Po 7 latach intensywnej pracy jako przedsiebiorca, w trakcie ktérych
testowatam rézne metody zarabiania online, odkrytam co$
przetomowego: biznes oparty o zautomatyzowana sprzedaz produktéw

cyfrowych!

Jako samodzielna mama 5-latka mieszkajgca na Teneryfie, wiem, jak
wazne jest potgczenie pracy z codziennym zyciem, ktére naprawde daje
rados¢. Dlatego stworzytam SYSTEM, ktéry pozwala mi rozwija¢ biznes
na autopilocie, generujac dochody, nawet gdy jestem zajeta zyciem

prywatnym.

Przesztam przez niezliczone szkolenia, kursy, coachingi i testowatam
dziesigtki narzedzi - wszystko po to, by stworzy¢ biznes, ktéry nie tylko
zarabia, ale pozwala mi cieszy¢ sie swobodg, o jakiej zawsze marzytam.

Platforma Systeme.io, ktérej chce Cie nauczy¢ w Akademii, to jedno z
narzedzi do sukcesu, ktére sprawito, ze méj biznes zaczat zarabia¢ 6
cyfrowe kwoty, i teraz chce przekazac Tobie, jak Ty tez mozesz
zastosowac je w swoim biznesie.

Dzieki dostepowi do Akademii Systemu i Automatyzacji nauczysz sie,
jak skutecznie zaplanowaé i sprzeda¢ swoje produkty cyfrowe,
produkty MLM lub swoje ustugi, dostownie na autopilocie!

Czujesz, ze to moze odmieni¢ Twoj biznes? Dotgcz do Akademii i zacznij
budowac swoéj dochodowy biznes online, na najprostszej platformie do

automatyzacji!
K(/AMM{ o g%nw wnrsbo

Dolacz teraz w najnizszej cenie
premierowej!

Twoja inwestycja w wiedze to jedyne 99 zt/ miesiac! Mniej niz kolejne narzedzie, z ktérego nie
skorzystasz. Mniej niz kolejny kurs, ktéry zostanie niedokonczony.

Znacznie wiecej porzadku w gtowie i w Twoim biznesie.

Ale UWAGA! Ta cena jest tylko teraz podczas premiery. Po premierze subskrypcja bedzie
kosztowaé 149zt/msc

Jesli chcesz uporzadkowac swéj biznes, przesta¢ zgadywac i miec¢ system zamiast presji
Dotacz do Akademii Systemu i Automatyzacji i zréb wreszcie porzadek, ktéry pozwoli Ci is¢
dalej.

Bonus:
30 Dniowe Wyzwanie

Platforma z tutorialami &
stale aktualizowana

Lekeje
krok po kroku

Miesi¢ezne spotkania Q@A Certyfikat ukoriczenia

JESTEM GOTOWA SIE TEGO NAUCZYC

Dotacz teraz, pézniej cena wzrasta do 149z/msc.




P.S. Chceesz zobaczyc 1lekeje za free?

W tej lekcji pokazuje 9 lejkdw i automatyzacji, ktére generuja klientéw na autopilocie 24/7!

KAZDY LEJEK W SYSTEME MA TE SAME KLOCKI:

STRONA — AKCJA KLIENTA — MAIL — OFERTA — FOLLOW-UP.

Rozni sie tylko tym, co jest na stronie, co klient ma zrobic i co dostaje potem.

» 0:00/31:02

»Klaudia, chce, zeby ktos mi to wyttumaczyt krok po kroku”
Doktadnie po to jest ta Akademia.
Nie po to, zeby dorzucac Ci kolejne strategie, zasypywac teorig i udawac,
ze to proste, wystarczy tylko chciec”
Ale po to, zeby pokaza¢ co kliknaé, w jakiej kolejnosci, dlaczego wtasnie tak

i czego nie robi¢, zeby nie komplikowac sobie zycia

Bez lania wody, skakania po dziesieciu narzedziach naraz
i bez poczucia, ze znowu czegos nie rozumiesz.
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Spodjrz na to w ten sposob: Twoja godzina pracy jest warta znacznie wiecej
niz koszt miesiecznej subskrypcji ASA. Jesli dzieki moim tutorialom
odzyskasz choéby jedna godzine w miesigcu, ktéra dotagd marnowatas
na walke z technika - Akademia juz sie zwrdcita. Nie szukaj dalej, bo
nigdzie nie znajdziesz tak konkretnej, technicznej instrukcji obstugi
Twojego biznesu w tej cenie. Zacznij budowacd system, ktdry pracuje,
gdy Ty odpoczywasz.

Do zobaczenia w srodku,
Klaudia

P.S. Za chwile zamkniesz te strone i masz dwie drogi. Mozesz wréci¢ do
samodzielnego boksowania sie z Systeme.io, szukania rozwigzan na
YouTube i frustracji, ze 'znowu cos nie dziata'. Albo mozesz wybrac druga
droge: dotaczy¢ do ASA, dostac gotowa mape i w jeden weekend
pouktadac to, co blokowato Cie od miesiecy. Ryzyko jest po mojej stronie -
mozesz zrezyghowac w kazdej chwili. Dlatego nie tra¢ wiecej czasu!
Wybierz spokdj i zacznij w koncu sprzedawac.

JESTEM GOTOWA SIE TEGO NAUCZYC, WCHODZE!

Copyright © 2026 - KlaudiaStawiarska.pl - Regulamin | Kontakt | Polityka Prywatnosci

(o

Wiascicieler marki Akademia Systemu i Automatyzacji jest: Klaudia Stawiarska,

NiP: ESY5025121A. Kontakt: admin@klaudiastawiarska.pl

* Wszystkie podane ceny sa cenami brutto (zawierajg podatek VAT)

Po dokonaniu platnosci otrzymasz fakture VAT na podany adres e-mail

Ta strona nie jest czescia witryny Facebook™ ani Facebook Inc. Ponadto, ta strona NIE jest w Zaden sposob wspierana ani
sponsorowana przez Facebook™ czy Meta Platforms, Inc. FACEBOOK™ jest znakiem towarowym nalezacym do META
Platforms, Inc. Niniejsza oferta jest niezalezna inicjatywa edukacyjng i nie jest oficjalnym produktem firmy ITACELOS LTD

(wiasciciela marki Systeme.io), cho¢ opiera sig na wykorzystaniu tego narzedzia.

ZASTRZEZENIE: Prezentowane na stronie efekty oraz przyklady finansowe (np. wzmianki o biznesie 20k/mies.) sa wynikami
osob, ktore aktywnie wdrozyty zdobyta wiedzeg. Prosimy o zrozumienie, ze wyniki te nie sa gwarantowane i nie sa ,typowe” dla
kazdego uczestnika bez wiozenia odpowiedniej pracy. Twoje sukcesy zalezg od wielu czynnikéw: Twojego doswiadczenia, etyki
pracy, rodzaju oferowanego produktu oraz aktualnej sytuacji rynkowej. Akademia Systemu i Automatyzacji dostarcza narzedzi i
instrukgcji (know-how), ale nie bierze odpowiedzialnosci za indywidualne wyniki finansowe. Prowadzenie biznesu online wigze

sig z ryzykiem i wymaga regularnego dziatania.

Strona sprzedazowa ASA nie byta tylko miejscem finalizacji zakupu. Byta naturalnym
przedtuzeniem narracji z maili i webinaru: od problemu, przez obietnice prostoty, az po
konkretng decyzje wejscia do systemu.
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Potrzebujesz pomocy? Skontaktuj sig:
admin@klaudiastawiarska.pl

Zamowienie Akademia Systemu i Automalyzacji

Wyhierz plan Subskrypcjiz

Akademia Systemu i Automatyzacji P 99,00 2t kazdy miesiac
Podatek od sprzedazy (21%) PN 17,8 2t kazdy miesiac

Catkowity BN 99,00 7t kazdy miesiac

) Akademia Systemu Plan Roczny PN 997,00 zt kazdy rok

*Placisz lub rocznie. Mozesz 2rezyg w dowolnym momencie, bez komplikacji,

wystarczy, e napiszesz na adminf@klaudiastawiarska.pl.

Informacje kontaktowe:
Wybierz rodzaj zakupu: prywatnie czy na firme?

@® Indywidualny O Firma

“wpr np. olia Poisii PL

Imig
Nazwisko
Adres email
Adres

Miasto

Kod pocztowy

Hiszpania v

Wybierz forme platnosci:

Karta kredytowa lub debetowa visa (@) “T=E oscovmn

MM /RR Kod CVC

& Sacure payments powered by mollie

@ VISA AMEX 8 PayPal

Mollie

PayPal P PayPal

*Nie jest wymagana karta kredytowa. Jeéli nie masz karty debetowej, zaléz darmowe

konto na PayPal i zapla¢ PayPalem

Zamawiam dostep do Akademii [Subskrypcja]

0O *Dokonujac tego zakupu, akceptuje Regulamin i Polityke Prywatnosci, a
takze warunki uzytkowania platformy kursu

. Bezpieczne Platnosci

100% Twoje jest bezpiecznym.

=_ bi m Twoja p i

transakeji s dla nas priorytetem

GUARANTEED SAFS CHEGKOUT
~ ) QN visal
= @

Strona z formularzem zamowienia podsumowata korzysci oraz domykata sprzedaz

b

Pl oo 3
ot

Vicskesae i 05\

Olo, co olrzymasz w
Akademii:
v Biblioteke Tutoriali ,Klik po Kliku” -

natychmiastowy dostep do bazy konkretnych
lekcji w Systeme.io

S

Gotowa Mape Sciezki Wdrozenia - jasny plan

krok po kroku, ktory eliminuje chaos. Dowiesz

sig dokladnie, co ustawic najpierw, a co potern,
by Twoj system byt szczelny i profesjonalny od

pierwszego dnia.

<

‘Wsparcie na zywo (Sesje Q&A) - raz w
miesigcu spotykasz sig ze mng na zywo, aby
rozwiazac Twoje indywidualne wyzwania
techniczne. Nigdy nie zostajesz sama z
problemem, ktérego ,nie da sie wyklikac”

BONUS WYZWANIE: Plan ,,30 dni do
20k/mies.” - kompletny proces sprzedazowy z
wykorzystaniem promptow Al i gotowych
schematow, ktory zamieni Twojg techniczng
baze w maszyng generujaca zyski.

<

<

‘Gwarancje Najnizszej Ceny na Zawsze —
blokujesz dla siebie stawke oferty specjalnej
(99 zi/mies. lub 997zHrok). Nawet jesli cena
wzrosnie w przysztosci, Ty zachowujesz swoje
preferencyjne warunki tak diugo, jak bedziesz
aktywna w Akademii

Uezestniczq w kursie Klaudi ,8iznes na autopiiocie” i chot na
<o dzieri dziatam samodzielnie, to w momentach, gdy
clagu 24

potrzebuig wsparcia - Kia
‘godzin, bardzo konkretnie i tiafnie.

Uczg sig od kilku 0360 2 branzy - takze od Skwarka czy
Kotodziefa ~ | mimo e majg ogromng wiedze i zasiegi, czgsto
ich odpowledzi 5 2byt ogdine albo nie dotyczg dokladnie
‘moich wyzwa. Klaudia natomiast potrafi w kilku zdaniach
rafié dokladnie w sedno - w to, cZego naprawdg potrzebuig

Jei spossb méwienia | myélenia idealnie wspdigra z mofa
asoboviobciy. Czasem jedno zdanie od nie) wystarczy, 2ebym
ruszyl 2 miejsca i rozwigzal problem, nad ktrym inni
rozpisywaliby sig godzinam

To osoba, k umie indywiduaine potrzeby, nie méi
potrafi dopasowa: sie do stylu pracy | sposobu
myslenia drugiego cziowieka. Dia mnie o ogromna wartog¢.

Z peinym przekonaniem moge powledziec, te Klaudia
@ idealnie trafia w méj sposéb dziatania | postrzegania biznesu.

. cetinka.podrozsie 1 ¢ -4 auc
Kupitam Twej kurs | jestom mega szczediia. W
Jestod wyjgtkowa, bardzo duto | dobrze
tumaczysz, fullnstruke] przekazujesz, hibig
uezestniczyé na wszysikich Twoich
spotkaniach, kursacr, gaziekohwiek |
kiedykolwiek &f
Zawszo coé nowega | glqbszego sig dowiom,
naucze # &
Kazda 050ba fost dia Clsbie wazna,
na wszysikie pytania | wszystkim
oczywiicie & &
Polacam Twaje kursy kazdemu , wiak sig nie
liczy &
Pozdrawism serdecznie @ &

poprzez screeny opinii 0sob, ktore witasnie dotgczyty do Akademii.



Co pokazuja te dwie strony razem

Patrzac na landing page i strone sprzedazowg razem, bardzo wyraznie wida¢ jedng rzecz:
obie byly czescia tej samej historii. Landing page przejmowat uwage i walidowat pomyst.
Strona sprzedazowa przejmowata gotowosc i zamieniata jg w zakup. Ale obie mdéwity tym
samym jezykiem: prostota, jedno narzedzie, brak chaosu, krok po kroku, oszczednos¢ czasu
i pieniedzy, bezpieczehstwo dla oséb nietechnicznych. To wtasnie ta spéjnos¢ sprawia, ze
kampania wyglada profesjonalnie i budzi zaufanie. Nie dlatego, ze ,ma duzo
elementéw”, ale dlatego, ze kazdy element robi swojg robote i wspiera ten sam gtéwny
przekaz.
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12. Efekty premiery Akademii Systemu i Automatyzaciji

Na koniec warto spojrzec¢ nie tylko na sam proces kampanii, ale tez na jej efekty.
Bo ostatecznie najwazniejsze pytanie brzmi: czy ten model dziatania przetozyt sie na
realne wyniki?

Tak.

W ciggu 14 dni researchu na liste zainteresowanych Akademig zapisato sie 168 oséb. To
byt pierwszy mocny sygnat, ze temat naprawde rezonuje z mojg spotecznoscig i ze warto i$¢
dalej z budowg produktu oraz premiera.

Nastepnie, w czasie wtasciwej kampanii premierowej, w ciggu 8 dni sprzedazy do
Akademii dotaczytly 93 osoby. (Niestety nie mam dzis zachowanego screena doktadnie z
tego momentu, ale zachowalty sie zrzuty pokazujgce skale kampanii oraz kolejne etapy jej
wyniku).

Na jednym ze screendw z mojego panelu Systeme.io widag, ze:

strona zamoéwienia miata 183 wejscia,
a na tamtym etapie odnotowanych byto 82 sprzedaze, co dawato bardzo wysoki
wspotczynnik konwersji strony zamowienia na poziomie 45%.

Total sales Average cart value

PLN12,334.1 PLN 173.71

Page views opt-ins Sales Earnings / Pageview

All Conversion rate Total Conversion rate Revenue

Akodemia Systemu i Automatyz... 836 0 0%

Zaméwienie Akademii Systemu i... 183 o 0% 82 45% PLN 11,340.10 PLN 6196

To pokazuje bardzo wazng rzecz: osoby, ktére dotarty do etapu zakupu, byly juz mocno
przygotowane przez wczesniejszg komunikacje, kampanie rozgrzewajaca i live. Ta
sprzedaz nie opierata sie na przypadkowym ruchu, tylko na dobrze poprowadzonym
procesie, ktory budowat gotowosé do decyz;ji.

Kolejny istotny wskaznik to wynik po 30 dniach od premiery.
W tym czasie Akademia miata juz 100 aktywnych cztonkow.

Zamdwienie Akade... 309 0 0% 100 32% 21497,23 z4 69,57 zt

Oferta Audyt 1:1 79 0 0% 2 3% 994,01 z¢ 12,58 zt
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To oznacza, ze ten produkt nie tylko dobrze wystartowat, ale tez utrzymat bardzo mocny
rezultat wzgledem liczby oséb, ktére wczesniej zapisaty sie na liste zainteresowanych.

Jesli zestawimy:

e 168 os6b na liscie zainteresowanych
z
e 100 aktywnymi cztonkami w ciggu 30 dni,

to wida¢ wyraznie, ze byta to kampania o bardzo dobrej jakosci ruchu i wysokiej
zgodnosci produktu z realng potrzeba rynku.

To, co dodatkowo wzmacnia wynik tej premiery, to fakt, ze Akademia byta produktem
subskrypcyjnym. Nie sprzedawatam jednorazowego kursu czy ebooka, ale dostep
miesieczny, ktéry buduje powtarzalny przychéd i realny dochéd pasywny. Taki model

sprzedazy zwykle jest bardziej wymagajacy niz sprzedaz produktu jednorazowego, bo klient
musi podja¢ decyzje o wejsciu w abonament, a nie tylko o pojedynczym zakupie. Dlatego
osiggniecie takiego wyniku przy nowym produkcie pokazuje nie tylko skutecznos¢ kampanii,

ale tez wysokg jakos¢ dopasowania oferty do realnej potrzeby rynku.

NAJWAZNIEJSZE LICZBY TE]
PREMIERY

* 168 0s0b na liscie zainteresowanych w 14 dni

e 03 sprzedaze w ciagu 8 dni premiery

¢ 100 aktywnych czlonkow w ciagu 30 dni

¢ 183 wejscia na strone zamowienia

e 82 zakupy widoczne na zachowanym screenie z Systeme

o 45% konwersji strony zamowienia na etapie tego zrzutu

Liczba 93 odnosi sie do wyniku koricowego z 8 dni otwartej sprzedazy. Nie zachowat sie

screen doktadnie z tego dnia, dlatego w raporcie pokazuje najblizsze zachowane zrzuty z

narzedzi.
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13. Najwazniejsze wnioski strategiczne z tej premiery

Patrzgc na cafg premiere Akademii, najwazniejsze jest jedno: ten sukces nie wydarzyt sie
dlatego, ze powstat ,fajny produkt”. On wydarzyt sie dlatego, ze caty proces byt
przemyslany od poczatku do konca. Tu nie byto wrzucenia oferty w internet i liczenia, ze
moze ktos kupi. Najpierw pojawit sie problem, potem zostata sprawdzona potrzeba rynku,
pozniej powstat produkt, a dopiero na koncu przyszta sprzedaz. | wkasnie to nadaje sens
catej tej kampanii.

Nie zaczynaj od budowania produktu. Zacznij od walidacji

To jest chyba najwazniejszy wniosek z catej premiery.

Akademia nie powstata dlatego, ze ,pomyst wydawat sie dobry”. Najpierw zostat
sprawdzony rynek. Dopiero potem zapadta decyzja, ze warto i$¢ dalej. To bardzo
zmienia wszystko, bo kiedy najpierw walidujesz, nie tworzysz produktu w ciemno. Nie
zgadujesz. Nie liczysz na szczescie. Masz konkretny sygnat, ze ludzie naprawde tego chca.
Juz na etapie researchu byt jasny prog: jesli zapisze sie minimum 100 oséb, projekt rusza.
Ostatecznie zapisato sie 168 osbb, wiec decyzja o stworzeniu Akademii byta oparta nie na
przeczuciu, tylko na realnym zainteresowaniu.

Lista zainteresowanych to nie formalnosé¢, tylko narzedzie do
sprawdzenia rynku

Bardzo czesto lista zainteresowanych jest traktowana jak dodatek do kampanii. Cos$, co
.warto mie¢”. Tutaj byto inaczej. Ta lista petnita konkretng funkcje strategiczng. Ona
pokazala, czy temat w ogdle ma potencjat. Dzieki niej byto wiadomo, ze nie chodzi tylko o
kilka oséb, ktérym pomyst sie spodobat, ale o realng grupe, ktéra chce wejs¢ w ten temat
gtebiej. To jest ogromna réznica. Lista zainteresowanych nie bytfa tu przypadkiem. Byta
narzedziem decyzyjny w catej strategii tworzenia produktu.

Storytelling rozgrzewa lepiej niz sucha lista funkcji

To tez byto bardzo mocne. Ludzie nie zapisali sie na liste dlatego, ze przeczytali, ile bedzie
lekcji albo jakie funkcje ma platforma. Zapisali sie dlatego, ze rozpoznali siebie w historii. W
mailach nie byto od razu ,tu bedzie to i to”. Najpierw byta frustracja, chaos, WordPress,
milion narzedzi, poczucie przyttoczenia i ulga, kiedy w koncu pojawit sie prostszy system. To
wiasnie to budowalo emocjonalne potaczenie. Cztowiek nie myslat: ,0, ciekawy produkt”.
Myslat: kurcze, to jest doktadnie méj problem”. | wtedy dopiero otwiera sie przestrzen na
rozwigzanie.

Ludzie nie kupuja techniki. Kupuja spokdj, prostote i poczucie kontroli

To jest jedna z najwiekszych lekcji z tej premiery. Akademia nie byta sprzedawana jako ,kurs
o Systeme.io” ani ,pakiet tutoriali technicznych”. Byta komunikowana jako sposéb na
uporzgdkowanie biznesu, uproszczenie dziatania i zdjecie z gtowy tego ciggtego napiecia
zwigzanego z technika. Ludzie nie chcg po prostu wiedzie¢, gdzie klikngé. Oni chcg przestac
sie bac, ze cos znowu nie dziata. Chcg rozumiec, to co robig i by¢ w tym niezalezni.
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Chcag mniej chaosu, mniej zgadywania, mniej straconego czasu. Chcg czué, ze majg nad
tym kontrole. | wtadnie to byto sprzedawane przez catg kampanie: nie narzedzie, tylko ulge.

Szkolenie live swietnie dziata jako pomost miedzy edukacja a sprzedaza

Live byt tu bardzo mocnym ruchem. Nie chodzito tylko o to, zeby ,zrobi¢ webinar”, bo tak sie
robi premiery. Chodzito o to, zeby daé wartos¢, uporzadkowac problem i pokazaé prostg
mape dziatania, zanim padnie oferta. Dzigki temu Akademia nie pojawita sie nagle jak
reklama po darmowej tresci. Pojawita sie jako naturalny nastepny krok. Najpierw
uczestnik rozumiat, dlaczego stoi w miejscu. Potem widziat prostg droge wyjscia. A dopiero
pozniej dostawat zaproszenie do miejsca, w ktérym moze to wdrozy¢ krok po kroku. To jest
duza réznica, bo wtedy sprzedaz nie jest doklejona na site. Ona wynika z logiki catego
procesu.

Osobny produkt techniczny miat sens, bo nie rozmywat programu
Biznes na Autopilocie (BNA)

To tez byt bardzo wazny ruch strategiczny. Gdyby caty temat techniki, tutoriali i biezacych
aktualizacji zostat wrzucony do BNA, ten program zaczatby sie rozmywac¢. BNA jest duzym,
strategicznym programem o budowaniu biznesu online. Akademia miata inng role: by¢
technicznym, praktycznym miejscem wdrozeniowym. Dzieki temu oba produkty mogty by¢
jasne w odbiorze. BNA nie zostato przecigzone dodatkowymi warstwami, a Akademia
dostata wlasna, wyrazng tozsamos¢. To pokazato tez odbiorcom, ze nie tworze kolejnej
oferty ,na site”, tylko naprawde porzadkuje swoj ekosystem produktow.

Ta komunikacja dziatata, bo byla oparta na jednym giéwnym problemie:
chaosie technicznym

To byt fundament wszystkiego. Nie probowatam méwi¢ o dziesieciu problemach naraz. Nie
rozciggatam tej premiery na wszystko, co tylko da sie podpig¢ pod biznes online. Cata
komunikacja byta zbudowana wokoét jednego mocnego rdzenia: chaos techniczny. Brak
systemu. Za duzo narzedzi. Brak kolejnosci. Odktadanie wdrozeh. Przyttoczenie. | wtasnie
dlatego to dziatato. Bo przekaz byt prosty, spdjny i fatwy do zrozumienia.

Odbiorca od pierwszego maila do strony sprzedazowej styszat tak naprawde te samg
prawde, tylko pokazywang z ré6znych stron. A taka spéjnos$¢ buduje zaufanie i sprawia, ze
kampania nie wyglgda jak przypadkowy zlepek komunikatow.
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Podsumowanie

Najwieksza sita tej premiery nie polegata na jednym mailu, jednym webinarze czy jednej
stronie sprzedazowej. Polegata na tym, ze wszystko byto oparte na dobrej kolejnosci i
jednym mocnym problemie. Najpierw zostat nazwany chaos. Potem sprawdzono, czy
ludzie naprawde chcg rozwigzania. Nastepnie powstat produkt odpowiadajgcy doktadnie na
te potrzebe. Pézniej rynek zostat rozgrzany, live uporzadkowat problem, a kampania
sprzedazowa domkneta decyzje.

| chyba wiasnie to jest najwazniejszy wniosek z catego tego case study:
dobra premiera nie polega na tym, zeby gtosno méwi¢ o produkcie.

Dobra premiera polega na tym, zeby najpierw bardzo dobrze zrozumie¢ problem, a
potem poprowadzi¢ ludzi do rozwigzania krok po kroku.

Zadanie praktyczne: wyciagnij lekcje dla swojego kolejnego produktu

1. Czy dzis$ tworzysz bardziej ,obok rynku” czy ,razem z rynkiem”?

2. Czy masz zwyczaj walidowa¢ pomysty, czy raczej od razu przechodzisz do
tworzenia?

3. Czy Twoja komunikacja opiera sie na jednym gtéwnym problemie, czy prébujesz
mowi¢ o wszystkim naraz?

4. Czy Twoje produkty sg wystarczajgco jasno rozdzielone, czy odbiorca moze sie w
nich gubic¢?

5. Co z tego case study chcesz $wiadomie powtérzy¢ przy swojej nastepnej premierze?

Cwiczenie wdrozeniowe: dokoncz zdanie

Przy mojej kolejnej premierze na pewno powtorze...
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14. Model do powtérzenia przy kolejnych premierach

Patrzac na premiere Akademii Systemu i Automatyzacji, bardzo wyraznie widac, ze ten
proces da sie zamieni¢ w konkretny model dziatania. | to jest ogromna warto$¢ tego
case study. Bo nie chodzi tylko o to, ze ten produkt zostat dobrze wprowadzony na rynek.
Chodzi o to, ze cata premiera opierata sie na logicznej kolejnosci krokoéw, ktére mozna
powtérzyé przy kolejnych produktach cyfrowych.

Ten model wyglada tak:

pomyst — research — lista zainteresowanych — walidacja — budowa produktu —
kampania rozgrzewajaca — live — otwarcie sprzedazy — domkniecie — retencja

To nie jest przypadkowa sekwencja.

Kazdy etap przygotowuje grunt pod nastepny.

Dzieki temu nie prébujesz sprzedawac zbyt wczesnie, nie budujesz produktu w ciemno
i nie liczysz na cud w dniu premiery. Zamiast tego prowadzisz odbiorce krok po kroku: od
zainteresowania do decyzji, a potem do wdrozenia i pozostania w produkcie.

Przeanalizujmy ten model, punkt po punkcie:

1. Pomyst

Wszystko zaczyna sie od pomystu, ale sam pomyst nie wystarczy.

Na tym etapie najwazniejsze nie jest jeszcze tworzenie produktu, tylko zauwazenie
realnego problemu, ktéry powtarza sie u Twoich odbiorcéw. W przypadku Akademii tym
problemem byt chaos techniczny, brak jednego systemu i frustracja zwigzana z wdrazaniem
rzeczy online.

To wazny punkt wyjscia, bo dobry produkt nie zaczyna sie od pytania:
,CO mogtabym sprzedac?” Tylko od pytania: ,,z czym moi ludzie naprawde sie¢ mecza?”

2. Research

Kiedy pojawia sie pomyst, nie warto od razu budowaé catego produktu. Lepiej najpierw
sprawdzié, czy ten temat naprawde rezonuje. Czy ludzie reagujg. Czy ten problem jest
dla nich wystarczajgco wazny. Research to etap, w ktérym zaczynasz mowi¢ o problemie,
testujesz komunikaty, obserwujesz reakcje i budujesz pierwsze zainteresowanie.

To wtasnie tutaj mozesz sprawdzi¢:

jakie stowa najmocniej trafiaja,
ktore historie poruszajg ludzi,
jakie obiekcje pojawiajg sie najczesciej,

czy odbiorcy naprawde chcg rozwigzania, czy tylko méwig, ze temat jest ,ciekawy”.

Research to nie strata czasu. Traktuj to jako etap, ktdry oszczedza Ci mndstwo
pracy pozniej.
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3. Lista zainteresowanych

Kolejny krok to stworzenie listy zainteresowanych.

| tu wazna rzecz: taka lista nie powinna by¢ traktowana jak formalnos¢ albo ,mity dodatek”.
To jest jedno z najlepszych narzedzi do sprawdzenia realnego zainteresowania
rynkowego.

Jesli ktos zostawia maila, robi juz maty krok w strone produktu.
Pokazuje, ze temat jest dla niego wazny.
A im wiecej takich oséb sie zbiera, tym mocniejszy masz sygnat, ze warto is¢ dalej.

Dodatkowo lista zainteresowanych daje Ci:

e baze najcieplejszych odbiorcéw,
e poczucie momentum przed premiera,
e mozliwos¢ komunikowania sie z osobami najbardziej zainteresowanymi,
e i pierwsza grupe ludzi, ktérzy prawdopodobnie kupig jako pierwsi.
4. Walidacja

Na tym etapie nie chodzi juz o ,przeczucie”, tylko o decyzje opartg na faktach.
Walidacja to moment, w ktérym sprawdzasz, czy masz wystarczajgco mocny sygnat z
rynku, zeby wejs¢ w budowe produktu.

To moze by¢:

okreslona liczba zapiséw,

konkretna liczba odpowiedzi,

poziom zaangazowania,

reakcje na komunikacje,

lub inny jasny wskaznik, ktory ustalisz wczesnie;.

To bardzo wazne, bo walidacja daje Ci spokdj.
Nie tworzysz wtedy produktu ,bo moze sie uda”.
Tworzysz go dlatego, ze widzisz realne zainteresowanie.

5. Budowa produktu

Dopiero tutaj zaczyna sie wtasciwe tworzenie produktu.

| to jest ogromna réznica, bo teraz nie budujesz go juz w ciemno. Budujesz go z wiedzg,
co rynek chce ustyszeé, czego sie boi, czego potrzebuje najbardziej i jaki jezyk z nim
rezonuije.

To oznacza, ze produkt powstaje szybciej, madrzej, bardziej konkretnie i duzo blizej
realnych potrzeb odbiorcy.

Na tym etapie warto rownolegle budowac strukture produktu, zawartos¢, gtéwne obietnice,
elementy sprzedazowe i jezyk komunikacji, ktéry juz zostat wczesniej przetestowany.
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6. Kampania rozgrzewajaca

Kiedy produkt jest juz prawie gotowy albo gotowy, nie warto od razu otwiera¢ sprzedazy.
Najpierw trzeba przygotowac rynek. Kampania rozgrzewajaca przypomina odbiorcom
problem, pokazuje koszt bezczynnosci, odswieza ich potrzebe i buduje gotowos¢ do
zakupu.

To jest etap, w ktorym odbiorca przestaje myslec:
,to brzmi ciekawie”, a zaczyna myslec: ,ja naprawde musze cos z tym zrobic”.

To miato duze znaczenie, bo ciepty rynek kupuje inaczej niz zimny.
Potrzebuje mniej ttumaczenia, mniej nacisku i szybciej podejmuje decyzje.

7. Live

Szkolenie live albo webinar to swietny most miedzy edukacjg a sprzedaza.
To moment, w ktorym mozesz:

dac realng wartosc,

uporzadkowac problem,

pokazaé prostg mape dziatania,
zbudowaé zaufanie,

i dopiero potem zaprosi¢ do produktu.

Live dziata mocno, bo odbiorca nie tylko czyta, ale tez widzi Ciebie, styszy Twéj sposéb
ttumaczenia i zaczyna czuc, ze naprawde moze z Tobg przejs¢ ten proces.

To sprawia, ze oferta nie pojawia sie jak reklama znikad, tylko pojawia sie jako naturalny
kolejny krok.

8. Otwarcie sprzedazy

Dopiero po tym wszystkim przychodzi moment otwarcia sprzedazy.
| tutaj najwazniejsze jest to, zeby nie probowac ,dociskac” ludzi od razu wszystkim naraz.
Lepiej poprowadzi¢ kampanie krok po kroku:

otwarcie,

pokazanie zawartosci,
przypomnienie wartosci,
pokazanie kosztu bezczynnosci,
wizja efektu,

spoteczny dowdd stusznosci,
deadline.

Dzieki temu sprzedaz nie jest chaotyczna, tylko jest uporzgdkowanym procesem
domykania decyzji.
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9. Domkniecie

Kazda dobra premiera potrzebuje domkniecia. Nie chodzi o sztuczne cisnienie, tylko o jasny
moment, w ktérym koncza si¢ warunki premierowe, bonusy albo cena startowa. To
daje ludziom powdd, zeby podjgé decyzje teraz, a nie odktadac¢ jej na wieczne ,pozniej”.

Deadline dziata najlepiej wtedy, gdy jest prawdziwy, byt komunikowany wczesniej i jest
osadzony w wartosci calej oferty.

Wtedy nie brzmi jak desperacki trik, tylko jak naturalne zakonczenie etapu sprzedazy.

10. Retencja

To etap, o ktérym wiele os6b zapomina, a jest bardzo wazny.

Premiera nie kohczy sie w momencie zakupu. Szczegdlnie przy produkcie subskrypcyjnym
albo spotecznosciowym. Po zakupie zaczyna sie kolejna cze$¢ pracy: utrzymanie klienta,
wdrozenie go do produktu, pokazanie mu wartosci i zadbanie o to, zeby chciat zosta¢ na
dituzej.

Retencja obejmuje miedzy innymi:

e dobre powitanie po zakupie,

e jasny onboarding (wdrozenie),

e szybkie pokazanie pierwszych efektow,

e regularne nowe materiaty,

e wsparcie,

e przypominanie o wartosci produktu,

e | budowanie poczucia, ze decyzja o wejsciu byta dobra.

To jest bardzo wazne, bo prawdziwa sita produktu nie konczy sie na sprzedazy.
Ona pokazuje sie w tym, czy ludzie zostaja, korzystajg i polecajg dale;j.

Streszczenie: moéj caty model w skrocie

Zeby to uproéci¢ jeszcze bardziej, caty ten proces mozna zapamietac tak:

1. Zauwaz problem

2. Sprawdz, czy rynek go czuje

3. Zbierz liste zainteresowanych

4. Podejmij decyzje na podstawie danych

5. Zbuduj produkt wokét realnych potrzeb

6. Rozgrzej rynek przed premierg

7. Uporzadkuj problem i pokaz mape na live

8. Otworz sprzedaz i prowadz ludzi przez decyzje
9. Domknij kampanie deadline’em

10. Zadbaj o doswiadczenie po zakupie

To case study nie pokazuje tylko, jak sprzedatam Akademie. Pokazuje tez model, ktory
mozna wykorzystac przy kolejnych premierach produktow cyfrowych.
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Dlaczego ten model dziata

Ten model dziata dlatego, ze szanuje naturalng droge, jakg przechodzi klient. Najpierw musi
poczué problem. Potem musi zobaczy¢, ze rozwigzanie ma sens. Pdzniej musi zaufac, ze
wiasnie Ty mozesz mu pomoc. Dopiero na konncu podejmuje decyzje.

Wiele premier sie wyktada, bo prébujg skroci¢ ten proces.

Za szybko przechodzg do oferty.

Za wczesnie budujg produkt.

Za mato rozgrzewajg rynek.

Albo zapominajg o tym, Ze po zakupie tez trzeba poprowadzi¢ klienta.

Tutaj ten proces byt logiczny. | wiasnie dlatego da sie go potraktowac nie tylko jako historie
jednej premiery, ale jako gotowy model do wykorzystania przy kolejnych projektach.

Jak mozesz wykorzystaé ten schemat dalej

Najwieksza wartos¢ tego schematu polega na tym, Ze mozesz go zastosowac nie tylko do
duzych premier. On sprawdzi sie takze przy:

nowym Kursie,

nowym membershipie,

mini produkcie,

programie mentoringowym,

pakiecie szablonow,

albo nawet przy sprzedazy nowej ustugi.

Nie zawsze kazdy etap musi by¢ tak rozbudowany jak tutaj, ale sama logika powinna zostac
ta sama: najpierw problem i walidacja, potem budowa, potem rozgrzanie, pézniej sprzedaz i
na koncu utrzymanie klienta.
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Zadanie praktyczne: zbuduj szkic wiasnej premiery krok po kroku

Uzupetnij swéj model:

Moj pomyst:

Na podstawie sekcji o walidacji ustal moj wiasny prég sukcesu dla nowego pomystu.
Po czym poznam, ze warto is¢ dalej?

126



15. Zakonczenie

Patrzac dzi$ na caty proces powstania i premiery Akademii Systemu i Automatyzaciji, widze
bardzo wyraznie, ze ta kampania nauczyta mnie jednej z najwazniejszych rzeczy w biznesie
online: dobry produkt nie powinien powstawaé¢ w oderwaniu od ludzi, ktérym ma
stuzyé.

Zbyt tatwo jest wpas$¢ w putapke tworzenia czegos ,,na wyczucie”, bo wydaje nam sie,
ze to dobry pomyst. Sama mogtabym péjs$¢ tg drogg. Mogtabym od razu zacza¢ budowac
Akademie, nagrywac lekcje, tworzy¢ strone i dopiero pdzniej zastanawiac sie, czy moja
spotecznos¢ naprawde tego potrzebuje. Ale dzis wiem, ze to nie bylaby najlepsza droga.

Najmocniejszg czescig catego tego procesu byto wtasnie to, ze nie zaczetam od produktu.
Zaczetam od problemu. Od rozmowy z rynkiem. Od sprawdzenia, czy to, co widze i
czuje, rzeczywiscie rezonuje tez po drugiej stronie. | to dato mi co$ znacznie wiecej niz
tylko potwierdzenie, ze warto i$¢ dalej. Dato mi pewnos$¢, spokdj i jasnosé, jak ten produkt
powinien wygladac, jak powinien by¢ komunikowany i czego moi odbiorcy naprawde od
niego oczekuja.

To wiasnie dlatego, gdybym miata przej$¢ przez ten proces jeszcze raz, zrobitabym to
bardzo podobnie. Najpierw nazwatabym problem. Potem sprawdzita zainteresowanie.
Zbudowalta liste oséb, ktére naprawde chca rozwigzania. Dopiero pézniej tworzyta
produkt, rozgrzewata rynek i prowadzita sprzedaz. Ten proces moze wydawac sie
dtuzszy, ale w praktyce oszczedza mndstwo czasu, energii i bltedéw. Bo nie budujesz w
ciemno. Budujesz z poczuciem, ze to, co tworzysz, ma sens.

Drugg ogromng lekcjg byto dla mnie to, jak wielka sile ma prostota. W tej premierze nie
wygrat skomplikowany marketing. Nie wygraty wielkie obietnice ani techniczne szczegéty.
Najmocniej zadziatat prosty, prawdziwy komunikat o chaosie technicznym, przyttoczeniu,
braku systemu i potrzebie poukfadania wszystkiego raz a dobrze. To byt temat, ktory
naprawde bolat mojg spotecznos$é. | wiasnie dlatego ta komunikacja zadziatata. Nie dlatego,
ze byta ,sprytna”, ale dlatego, ze byta prawdziwa.

Bardzo mocnym punktem catej premiery byto tez dla mnie szkolenie live. To wtasnie ono
potgczyto wszystko w jedng catos¢. Dato wartos¢, uporzgdkowato problem, pokazato prostg
mape dziatania i sprawito, ze oferta Akademii nie byta czyms$ doklejonym na koncu,
tylko naturalnym kolejnym krokiem. | to jest co$, co na pewno zabieram ze sobg do
kolejnych premier. Bo kiedy edukacja i sprzedaz sa dobrze polaczone, nie trzeba
nikogo przekonywac¢ na site. Wystarczy dobrze go poprowadzic.
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Ale chyba najwazniejsze, co zostaje ze mng po tej premierze, to wtasnie ten wniosek: warto
tworzy¢ produkt razem z rynkiem, a nie obok rynku.

Kiedy tworzysz obok rynku, tatwo wpas¢ w swoje wtasne zatozenia. tatwo budowac cos, co
Tobie wydaje sie Swietne, ale niekoniecznie jest tym, czego ludzie naprawde potrzebujg tu i
teraz. Kiedy tworzysz razem z rynkiem, stuchasz, obserwujesz, testujesz, wyciggasz wnioski
i dopiero wtedy budujesz. Dzieki temu produkt nie jest tylko efektem Twojego pomystu. Jest
odpowiedzig na realng potrzebe.

I mysle, ze wtasnie dlatego ta premiera byta tak spéjna i tak mocna.

Bo Akademia nie zostata wymysSlona przy biurku, w ciszy i ukryciu przed swiatem....

Ona zostata zbudowana w odpowiedzi na prawdziwy problem, ktéry od dawna widziatam u
swojej spotecznosci i ktdry najpierw pozwolitam tej spotecznoséci potwierdzié.

Dzis patrze na ten proces nie tylko jak na premiere nowego produktu, ale jak na bardzo
wazng lekcje strategiczng. Lekcje o tym, Zze najlepsze premiery nie zaczynajg sie od
sprzedazy. Zaczynaja sie od stuchania, prostoty i dobrej kolejnosci. | przede wszystkim od
zaufania, ze jesli naprawde rozumiesz problem swoich odbiorcéw, to mozesz stworzy¢ cos,
co nie tylko sie sprzeda, ale tez bedzie im naprawde stuzy¢.
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Teraz Twoja kolej ....

Mam nadzieje, ze ten materiat pokazat Ci nie tylko kulisy jednej premiery, ale przede
wszystkim logike catego procesu, ktéry mozna wykorzysta¢ takze we wtasnym biznesie.

Ta premiera bardzo wyraznie pokazata mi, ze skuteczny produkt nie powstaje z przypadku.
Powstaje wtedy, kiedy naprawde stuchasz rynku, nazywasz problem po ludzku i budujesz
rozwigzanie, ktére odpowiada na realng potrzebe, a nie tylko na wkasny pomyst.

Akademia nie zostata stworzona na slepo. Zostata zbudowana krok po kroku: od obserwaciji,
przez research, walidacje, komunikacje, az po sprzedaz. | wiasnie to dato jej tak mocny
start. Ten proces utwierdzit mnie tez w przekonaniu, ze dobra premiera nie musi opierac sie
na chaosie, presji i przypadkowych dziataniach. Moze by¢ uporzadkowana, przemyslana i
oparta na realnym dialogu z rynkiem.

Mam nadzieje, ze ten raport nie bedzie dla Ciebie tylko ciekawym case study, ale przede
wszystkim praktyczng mapa. Takg, do ktorej wrocisz wtedy, gdy bedziesz tworzy¢ swoj
wiasny produkt, planowaé premiere albo zastanawia¢ sie, od czego w ogdle zaczac.

Bo dobra premiera nie zaczyna si¢ od sprzedazy.

Dobra premiera zaczyna sie od zrozumienia, prostoty, stuchania

i od odwagi, zeby najpierw sprawdzié¢, czego naprawde potrzebujg Twoi odbiorcy, a dopiero
potem budowac.

Jesli po przeczytaniu tego materiatu spojrzysz inaczej na swoj kolejny produkt, swoj
research, swojg komunikacje albo swojg premiere - to znaczy, ze ten raport spetnit swojg
role.

Czasem najwigkszy przetom nie zaczyna sie od wielkiej kampanii.
Czasem zaczyna sie od jednego dobrego pytania:
czy naprawde wiem, czego potrzebuje moéj odbiorca?

A kiedy odpowiedz brzmi ,tak”, wtedy wszystko zaczyna uktadac sie duzo proscie;.

| jesli jest jedna rzecz, ktorg naprawde chciatabym, zeby zostata z Tobg po przeczytaniu
tego materiatu, to wtasnie ta: nie musisz tworzy¢ produktu w ciemno.

Mozesz stworzy¢ go madrze, strategicznie i w zgodzie z tym, czego naprawde potrzebujg
Twoi odbiorcy.

Teraz Twoja kolej... le€¢ zdobywac szczyty!

Powodzenia,

%ﬁm«// o g%iwumgén
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