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Ten workbook pomoze Cizaplanowac
SW0j wlasny, prosty system
zarabiania online — nawet jesli
dopiero zaczynasz.

/rob krok po kroku to ¢wiczenie, a na
koncu bedziesz miec jasng wizje i
konkretne dzialania do zrealizowania
W clggu 3 miesiecy.
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KROKT: Jaka jest Twojawizja?

Co chcesz osiggna¢ za 90 dni? Napisz jak najbardziej konkretnie.
Przyktad: Chce stworzy¢ swoj pierwszy produkt cyfrowy i sprzeda¢ minimum 30 sztuk.




KROK2: Dla kogo cheesz tworzyc?

Opisz swojego idealnego klienta w 3-4 zdaniach.
Kim jest? Z jakimi problemami sie mierzy? Czego szuka? Jakie produkty kupuje?
PRO TIP: Aby oszczedzi¢ czas na researchu, skorzystaj z ChataGPT - zobacz tutaj.



https://www.kursy.klaudiastawiarska.pl/chatgptasystent

KROK3: Jaki problem rozwigzesz?

Jaki gtbwny problem pomoze rozwigzac¢ Twéj produkt cyfrowy?
Pamietaj: ludzie kupuja rozwiazania, nie produkty.




KROK4: Co stworzysz?

Wybierz typ produktu: np. kurs, ebook, szablony, warsztaty, mini szkolenie, pakiet PDFéw, etc
Temat mojego produktu:




KROKS: Plan 90 dniw 3 etapach

Podziel swoj cel na 3 gtdwne etapy:

MIESIAC 1: FUNDAMENTY

MIESIAC 2: TWORZENIE

MIESIAC 3: PROMOCJA + SPRZEDAZ




KROK6: Co zrobisz w tym tygodniu?

Wypisz 3 mikro-kroki, ktére mozesz wykona¢ w najblizsze 7 dni:

KROK7: Twoje “Dlaczego”

Wypisz powody po co to robisz? Co Cie bedzie motywowato, kiedy zrobi sie trudno?




Plan tygodnia
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Przykladowy Plan
Dzialania
—90)dmdo

sprzedazy
30 produkiow



TYDZIEN 1-2: Pomysl + grupa docelowa

Wypisz 10 rzeczy, ktére umiesz / lubisz / doswiadczytas

Wybierz jeden temat, ktory realnie komus$ pomaga

Zrbéb ankiete lub rozmowy z 5 osobami z grupy docelowej

Opisz swojego idealnego klienta w 4 zdaniach

TYDZIEN 3-4: Produkt + oferta

« Zdecyduj: kurs, ebook, warsztat czy szablony

o Okresl efekt koncowy - co osoba osiggnie dzieki Twojemu
produktowi

« Nadaj tytut roboczy

« Rozpisz agende / spis tresci / strukture

« Napisz wersje roboczg oferty

TYDZIEN 5-6: Tworzenie produktu

Napisz lub nagraj 50% materiatu
Przygotuj grafiki, PDF-y, slajdy lub nagrania
Zorganizuj pliki i stworz folder produktu

Przetestuj - czy wszystko dziata i jest czytelne?
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TYDZIEN 7: Budowa listy mailingowey

Stworz lead magnet (np. karta pracy, lista, checklista)
Zaprojektuj strone zapisu (Systeme.io lub inna)
Stwérz automatyczng wysytke maila z prezentem

Dodaj 3-5 maili do sekwencji powitalnej

TYDZIFN 8: Content marketing

« Zaplanuj 2 posty tygodniowo + 3 stories dziennie

« Stworz 3 reelsy edukacyjne i 1 storytelling

o Zacznij promowac swéj lead magnet

« Zbieraj adresy e-mail

« Alternatywnie: udostepnij bezposrednio ptatng reklame na
Facebooku/Instagramie

TYDZIEN 9: Strona sprzedazowa

Napisz nagtéwki, opis oferty, sekcje ,,dla kogo”
Dodaj bonusy i FAQ
Podtacz ptatnosé i automatyczng wysytke produktu

Przetestuj catosc¢ jako klient

www.KlaudiaStawiarska.pl
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TYDZIEN 10-11: Kampania sprzedazowa

« Przygotuj sekwencje maili sprzedazowych (5-7)

« Nagraj video sprzedazowe lub poprowadz live/webinar
o Codziennie publikuj stories z CTA

o Zbieraj pierwsze zamowienia!

TYDZIEN 12: Podsumowanie + skalowanic

o Zrob analize: co zadziatato, co poprawié

« Zbierz feedback od klientow

. Zaplanuj kampanie evergreen (np. przez mailing)
« Przygotuj kolejne produkty lub promocje na state

www.KlaudiaStawiarska.pl
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Checklistay Krok po Krekw

e Okresl swoja misje i cel tworzenia produktu

e 7/decyduj, dla kogo dokladnie tworzysz

e Wybierz tematiformat produktu (kurs, ebook,
szablony itp.)

e Opisz efekt koncowy, jaki osiggnie klient

e 7bhadaj potrzeby Twojej grupy docelowe;

e Stworz roboczy tytuli podtytul produktu

e /aplanuj strukture modulow |/ rozdzialow

e Napisz krotkie opisy kazdego elementu produktu

e /decydujo cenie imodelu sprzedazy

e /aplanuj bonusy, ktore zwieksza wartosc oferty

e /robliste narzedzi, kcorych potrzebujesz do
realizacji

e Wybierz platforme sprzedazowa (Systeme,
WordPress, itd.)

e Stworz folder z materialami do projektu

e Zaprojektujlogo lub grafike produktu

e Napisz opis oferty (dla strony sprzedazowej)
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Checklistay Krok po Krekw

e Nagraj lub napisz zawartosc produktu

o Stworz lead magnet, ktory przycigga idealnego
klienta

e 7aprojektuj strone zapisu na lead magnet

e Stworz sekwencje powitalng e-maili

e /acznij budowac liste mailingowq

e Przygotuj gralike lub mockup produktu

e Napisz 5 postow zapowiadajacych produkt

e 7aplanuj kampani¢ contentowq (reelsy, stories,
YouTube)

e /decyduj, czy cheesz zrobi¢ webinar sprzedazowy

e Napisz sckwencje e-maili sprzedazowych

e 7aprojektuj strone sprzedazowq

e Dodaj I'AQisekeje ,dla kogo | dla kogo nie”

e Podlgcz system platnosci

e Przetestuj proces zakupu jako klient

e Przygotuj mail z dostawg produktu
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Checkligt e Krek pe Krokw

e Stworz plan dzialan promocyjnych na 7 dni

e 7aprojektuj timer / odliczanie na stronie

e Dodaj dowody spoleczne: opinie, komentarze,
Zrzuty

e Napisz posty z pilnoscig: ,Zamykamy sprzedaz!”

e 7rob checkliste zadan na dzien premiery

e Stworz plan dzialan po sprzedazy

e Przygotuj automatyzacje: tagi, kampanie, upselle

e 7adbaj o mobilng wersje strony

e /rob testy — kup, obejrzyj, kliknij

e &% Odpal sprzedaz!
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Na zakonczenie..

Pamietaj, ze kazdy wielki biznes zaczyna sie od
jednej decyzji — decyzji, ze zastugujesz na wiece.

Nie musisz miecC wszystkiego gotowego od razu.
Nie musisz by¢ perfekcyjna.

Wystarczy, ze codziennie zrobisz
jeden maty krok.
Zaufaj sobie.
Masz w sobie wszystko, czego potrzebujesz, by

stworzyC cos wartosciowego | dochodowego.

Twoj] pomyst, Twoje doswiadczenie i Twoje serce
Moga pomaoc innym...

Dziataj swoim tempem.
A ja kibicuje Ci z catego serca!

Zrob pierwszy krok dzisiaj — to wtasnie od niego
wszystko sie zaczyna.
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Chcesz stworzy¢ swdj biznes online,
ktéry generuje state przychody,
bez ciggtego sprzedawania i spedzania
godzin w social mediach?

Przedstawiam kurs Biznes na Autopilocie — kompletny
system, ktory pokaze Ci, jak zarabia¢ na sprzedazy
kursow i ebookdw, wykorzystujac automatyzacje i

skuteczne strategie marketingowe.

& DOLACZ TERAZ | ZACZNIJ
ZARABIAC ONLINE! -9

Dla oséb, ktére chcg zarabiac online na
produktach cyfrowych.

Dla tworcow, coachow, freelancerow i ekspertow,
ktorzy chca sprzedawac swoje kursy i ebooki.

Dla oséb, ktére nie chca spedzac godzin na social
media, ale chca generowac state przychody.

Dla tych, ktérzy chca stworzy¢ stabilny,
dochodowy system sprzedazowy.

% Jedli chcesz zamienié swoje umiejetnosci na
pasywny dochdd, ten kurs jest dla Ciebie! 57_
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