
J’aide [Marché] à sortir  de :
[Mot/phrase 1  présent],

[Mot/phrase 2 présent] et
[Mot/phrase 3 présent]

à
[Mot/phrase 1  futur],

[Mot/phrase 2 futur] et
[Mot/phrase 3 futur]

JOUR 2
LA STRATÉGIE AIMANT

Attirer tes ______ de _____ et te ____________
OBJECTIF

T’_________ à ________ tes ____________, pour _______ ta _____
 _’__________;

tu offres une _______________ à tes clients. Ton audience doit se sentir ________,
___, ________.

PRINCIPES CLÉS
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QUESTIONS

Présent
En une très courte phrase ou idéalement en 1 mot... décris où en est ton prospect.

Futur

Qui aides-tu ?

J’aide [Marché] à sortir de :
[Mot/phrase 1 présent] : 
à [Mot/phrase 1 futur] :

Un cran plus loin... un brin de copywriting

Faire ______ l’_____
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