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POUR DEVELOPPER VOS VENTES EN LIGNE
Il faut maitriser le marketing, la vente et la communication.



DÉFINITION DU 
MARKETING

Le marketing est le mécanisme de société 
par lequel individus et groupes satisfont 
leurs besoins et désirs au moyen de la 
création et de l’échange de produits et 
services ayant de la valeur pour autrui



LES 3 M

•Marché
•Message
•Média



UN BON MARCHE

•Une Foule nombreuse de 
personnes

•Ayant un besoin urgent
•Cherchant déjà 
proactivement une solution

•Ayant de l’argent pour payer



UN BON MARCHE

•Segmentation 
•Ciblage
•Positionnement 



LES CRITÈRES DE 
SEGMENTATION

➡Genre 
➡Age
➡Activité
➡Localisation
➡Intérêt
➡Lifestyle 



CHOISIR VOTRE CIBLE

•En fonction 
de vos forces 
actuelles et de 
vos objectifs. 



LES 4 TYPES DE 
POSITIONNEMENT

•Less for Less 
•Less for More
•More for Less
•More for More



CE QUE VEULENT LES CLIENTS

•Meilleur que ce qu’ils 
ont actuellement

•Produit des résultats 
plus rapidement

•Moins cher que ce qu’ils 
dépensent actuellement



UN BON MESSAGE

•Problèmes
•Peurs 
•Souhaits 
•Désirs



UN BON MESSAGE

•Problèmes
•Aggravation 
•Solution 
•Action



UN BON MEDIA

•Réseaux Sociaux
•Emails / SMS 
•Humains



LE BON 
MARKETING

Adresser 
le bon message 
au bon marché 

en utilisant le bon média, 
au bon moment



DÉFINITION 
DE LA VENTE

La vente est simplement 
un échange de valeur.



LA FORMULE 
POUR TOUT 

VENDRE

CSC+RDA+GLO+CLV=$



CSC: COMPRENDRE SA CIBLE

•PPSD



RDA: REDIGER ET DELIVRER UN 
ARGUMENTAIRE

•PASA



GLO: GÉRER LES OBJECTIONS

18 objections 
majeures à 
gérer



CLV: CLORE LA VENTE

➡ Double choix
➡ Assumer la vente
➡ Un détail mineur 



VK Académie

Pour vendre plus et convaincre  
plus facilement vos clients

35 vidéos formation

15.000F

GoodSellers 
devenez un expert de la vente
18 Objections 
majeures et comment les gérer

๏Formation Video GOODSELLERS (valeur: 125.000F)

๏Formation Video OBJECTIONS (valeur: 30.000F)

185.000F



LE BUT DE 
VOTRE SITE 
INTERNET

CSC+RDA+GLO+CLV=${



LE SCHEMA DE LA COMMUNICATION



SUREXPOSITION MÉDIATIQUE



COURBE DE L’OUBLI



COURBE DE LA RÉTENTION





Pixel Email





SI VOUS N’AVEZ 
AUCUN MOYEN 

DE RECONTACTER 
VOS PROSPECTS

Vous allez devoir investir 
énormément en publicité 
pour peu de résultats !



DIFFERENTES OPTIONS DE PUB
Pour optimiser votre budget publicitaire, vous devez faire du CPA





BATIR VOTRE 
SITE DE VENTE

Pour doubler votre Chiffre 
d’affaires actuel 



10 ÉLÉMENTS 
INDISPENSABLES

dans votre message de vente



10 ÉLÉMENTS INDISPENSABLES

1. LE TITRE



10 ÉLÉMENTS INDISPENSABLES

1I. 
ENDOCTRINEMENT



10 ÉLÉMENTS INDISPENSABLES

III. 
PROBLÈME 

AGGRAVATION 
SOLUTION



10 ÉLÉMENTS INDISPENSABLES

IV. 
L’OFFRE 



10 ÉLÉMENTS INDISPENSABLES

V. 
LES BENEFICES 



10 ÉLÉMENTS INDISPENSABLES

VI. 
LA PREUVE SOCIALE 

ET L’AUTORITÉ  



10 ÉLÉMENTS INDISPENSABLES

VII. 
LA RARETÉ  



10 ÉLÉMENTS INDISPENSABLES

VIII. 
LA GARANTIE



10 ÉLÉMENTS INDISPENSABLES

IX. 
L’APPEL A L’ACTION



10 ÉLÉMENTS INDISPENSABLES

X. 
FLOW GENERAL



tinyurl.com/vksio

https://tinyurl.com/vksio






next.systeme.io/cs

http://next.systeme.io/cristalshop








Enregistrer vos modifications

Modifier votre pagePersonnaliser l’adresse de votre page 



Section



Rangée



Elément







Gras Italique Souligné Barré Couleur Lien

Taille du texte

Police

Couleur de l’arrière 
plan du texte



Options Dupliquer SupprimerInsérer une image

Taille

Marge autour 
de l’image



Taille

Texte dans la boite



Action que fait
le bouton

Action suivante

Texte sur le bouton





OPTION 1





https://longueur-davance.systeme.io/stade



Pour vendre plus et convaincre  
plus facilement vos clients

50.000F 250.000F

✦ Une page de vente professionnelle

✦ Un formulaire de commande

✦ Un exit pop up

✦ Un compte de vendeur sur PaiementPro

✦ Un formulaire de commande sur PaiementPro

✦ Un email automatique au client 

✦ Un email automatique au vendeur

✦ Un pixel Facebook

✦ Une base de données clients



OPTION 2





Pour doubler  
vos ventes en ligne

100.000F 750.000F

✦ Une page de vente professionnelle

✦ Un formulaire de commande

✦ Un exit pop up

✦ Un compte de vendeur sur PaiementPro

✦ Un formulaire de commande sur PaiementPro

✦ Un email automatique au client 

✦ Un email automatique au vendeur

✦ Un pixel Facebook


✦ Une page d’Upsell

✦ Un formulaire de commande upsell

✦ Une page de Downsell

✦ Un formulaire de commande downsell

✦ Une page récapitulative de la commande

✦ Une page des options de paiement

✦ Campagne email de relance automatique (3 jours)

✦ Support et maintenance pendant 6 mois



MERCI 


