S H'WN E

/ Ce soir, prenez 5 minutes pour répondre a cette question dans votre carnet :

“Qu’est-ce que je ressens dans mon corps quand je parle de mon offre, ou de mon tarif ?”

Qu’est-ce que cela me montre ?

Comment j'aimerais me sentir demain en en parlant ?

@ Ce que vous ressentez est la clé pour réinventer votre posture de vente.



