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Stratevia

Checklist Strategica per
Aprire la Tua Attivita

Questa guida pratica ti accompagnera passo dopo passo nel percorso di apertura della tua attivita,
fornendoti tutti gli strumenti necessari per partire col piede giusto, evitando errori costosi sia in
termini di tempo che di denaro. Dall'ideazione alla pianificazione finanziaria, scoprirai come

trasformare la tua idea in un'impresa sostenibile e di successo.
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Perché Pianificare e Fondamentale

Aprire un'attivita rappresenta molto piu di un semplice atto di entusiasmo o passione.
E un processo che richiede un'attenta analisi dei numeri, scelte strategiche ponderate e una

pianificazione dettagliata.

Come commercialista, osservo quotidianamente situazioni critiche: attivita inaugurate senza un piano
concreto, con costi ampiamente sottovalutati, scelte fiscali inappropriate e soci che ignorano persino i

propri obblighi contributivi INPS.

Questa checklist & stata concepita per guidarti attraverso i passaggi fondamentali dell'avvio di
un'impresa, permettendoti di evitare errori banali che potrebbero rivelarsi estremamente costosi.
L'obiettivo & offrirti una visione completa e strutturata di tutto cio che & necessario per iniziare con

solide basi la tua avventura imprenditoriale.

La differenza tra chi sogna di fare impresa e chi effettivamente riesce a creare un'attivita sostenibile
spesso risiede proprio nella preparazione iniziale. Molti aspiranti imprenditori sottovalutano
limportanza di questo lavoro preliminare, concentrandosi esclusivamente sull'idea e trascurando gli

aspetti pratici, burocratici e fiscali che sono altrettanto determinanti per il successo.

Se vuoi approfondire uno o pill temi rappresentati in questa checklist potrai farlo entrando nel

programma BusinesStart, cliccando sul link qui sotto.
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Chi Sono e Perché Ti Dico Questo st

Mi presento: sono Elena Carolo, commercialista
con una specializzazione nell'affiancamento
strategico agli imprenditori. La mia filosofia
professionale & semplice ma efficace: non mi
occupo di vendere sogni irrealizzabili, ma mi
impegno concretamente ad aiutarti a evitare

potenziali incubi imprenditoriali.

Nella mia esperienza quotidiana, mi trovo

spesso a confrontarmi con una realtd

preoccupante: numerose aziende nascono senza

una chiara consapevolezza dei costi di gestione e

| 4 mantenimento. Molti imprenditori si lanciano nel

\ / £ . mercato senza aver calcolato quanto

/ 3 effettivamente costera mantenere operativa la

loro attivita, e questo rappresenta uno dei
principali fattori di fallimento nei primi anni di

‘ \ vita di un'impresa.

Questa checklist nasce proprio dall'osservazione di questi errori ricorrenti e dalla volonta di fornire
uno strumento pratico che permetta di fare impresa in modo consapevole, non limitandosi
semplicemente all'apertura formale di una Partita IVA. La differenza tra aprire un'azienda e costruire
un'impresa sostenibile & sostanziale: la prima & un atto burocratico, la seconda & un processo

strategico complesso.

Se deciderai di approfondire questo percorso attraverso il programma Business Start, avrai
l'opportunita di essere guidato in modo strutturato nel processo di trasformazione della tua idea in
un'attivita economicamente sostenibile, con tutti gli strumenti pratici necessari per affrontare ogni fase

con sicurezza e competenza.
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Cosa Vuoli Fare e a Chi Vuoi Vendere s«

Validazione del Business

Hai gia sottoposto la tua idea di business a
un processo di validazione? Prima di investire
tempo e risorse, & essenziale verificare che
esista un mercato reale per cio6 che intendi

offrire.

Cliente Ideale

Hai delineato un profilo dettagliato del tuo
cliente ideale, identificando il suo problema
principale che intendi risolvere? Conoscere
profondamente il tuo target ¢ il primo passo

verso una proposta di valore efficace.

Definizione dell'Offerta

Hai definito con precisione cosa vendi, a chi
lo vendi e, soprattutto, perché i clienti
dovrebbero scegliere te invece della
concorrenza? La chiarezza su questi punti &

fondamentale.

Analisi Competitiva

Hai analizzato approfonditamente chi sono i
tuoi competitor e come ti posizioni rispetto a
loro? Comprendere il panorama competitivo
ti permette di individuare spazi di mercato

ancora inesplorati.

La definizione chiara e precisa di cid che intendi offrire al mercato rappresenta il punto di partenza
imprescindibile per qualsiasi attivita di successo. Non si tratta semplicemente di avere un'idea
generica, ma di articolarla in modo dettagliato, identificando con precisione il prodotto o servizio, il

target di riferimento e il valore aggiunto che sei in grado di offrire rispetto alla concorrenza.

Un errore comune tra gli aspiranti imprenditori & quello di sopravvalutare l'originalita della propria
idea e sottovalutare l'importanza dell'analisi di mercato. Ricorda che anche l'idea apparentemente piu
brillante deve confrontarsi con la realta del mercato: esistono clienti disposti a pagare per cio che

offri? Quanti sono? Dove si trovano? Come puoi raggiungerli efficacemente?

All'interno del percorso Business Start, avrai accesso a strumenti pratici e metodologie collaudate per
chiarire la tua idea imprenditoriale e verificarne la fattibilita sul mercato, evitando di investire tempo e

risorse in progetti che non hanno un reale potenziale commerciale.
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Scegli il Settore e la Strategia s

La scelta del settore in cui operare e la definizione di una strategia chiara rappresentano passaggi
importantissimi che determineranno il percorso futuro della tua attivita. Non si tratta semplicemente
di seguire le tue passioni o interessi personali, ma di effettuare un'analisi oggettiva delle opportunita

di mercato e delle tue competenze distintive.

Analisi del Settore

In quale settore specifico intendi operare? E

Sui prodotti
Massimo migliori si continua

fondamentale comprendere se questo settore si eatimento sinvestire
di liguidita \
trova in una fase di crescita, stabilita o e /i
danno risultati _ g s
saturazione. Entrare in un mercato in espansione emodimenl | 5 *«F | [t stors continn =
investire per
puo offrire maggiori opportunita, mentre . QUESTION MARK STAR e b
Crescita (punto di domanda) (stella)
inserirsi in un settore maturo o in declino del -
mercato f “:'i?'-.
richiedera strategie di differenziazione . * ./
w) ‘._"J
particolarmente efficaci. Considera fattori come @ ol
. i o i DOG CASH COW
le barriere all'ingresso, il livello di concorrenza, e (cane) (mucca da mungere) L
. . piu e non fanno generazione
le normative specifiche e le tendenze future. plrimnie oo . i @

Quota di mercato

Specializzazione vs Diversificazione

Una decisione strategica fondamentale riguarda il grado di specializzazione della tua offerta. Anni fa
l'approccio del "faccio tutto” o "da me trovi qualsiasi cosa" aveva un senso ma oggi per avere successo
€ necessario specializzarsi in un ambito molto specifico, diventando un punto di riferimento in una

nicchia di mercato.

Proposta di Valore

Qual e la tua proposta di valore distintiva? Si tratta dell'insieme di benefici che prometti di offrire ai
tuoi clienti e che ti differenziano dalla concorrenza.

Ti consiglio di scegliere la tua proposta di valore puntando su caratteristiche come esperienza unica,
innovazione tecnologica, servizio personalizzato, velocita di consegna, ecc.
Ti sconsiglio fortemente invece di avere come beneficio il prezzo basso perché troverai sempre

qualcuno che riesce promettere un prezzo minore del tuo.

La proposta di valore deve essere chiara, rilevante per il tuo target e sostenibile nel tempo.

Nel percorso Business Start troverai una guida pratica

all'analisi del settore, con strumenti specifici per valutare ® °

lattrattivita di diversi mercati e definire un posizionamento BUSlneSSta rt
strategico efficace. Questo ti permettera di prendere

decisioni informate e di costruire una strategia aziendale INIZIA LA TUA ATTIVITA AL MEGLIO

solida fin dalle prime fasi del tuo progetto imprenditoriale.
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Forma Giuridica e Regime Fiscale s«

Individuale o Collettiva

! La prima domanda fondamentale: lavorerai da solo o con altri? La risposta determinera
se orientarti verso una ditta individuale o una forma societaria.

Scelta della Forma Giuridica

Hai valutato quale forma giuridica si adatta meglio alla tua attivita (ditta individuale,

SRL, SRLS, societa di persone)? Ogni opzione comporta diversi livelli di responsabilita,

costi e complessita gestionale.

Gestione Societaria

8 Se opti per una societa, hai definito chiaramente le percentuali tra soci e i rispettivi ruoli?
Accordi chiari prevengono conflitti futuri.
Regime Fiscale

Hai valutato attentamente il regime fiscale pil vantaggioso per la tua situazione

(forfettario, ordinario)? La scelta impatta significativamente sulla tassazione e sugli

adempimenti.

La scelta della forma giuridica e del regime fiscale rappresenta uno degli aspetti pil tecnici ma anche
piu determinanti per il successo della tua attivita. Non si tratta di decisioni da prendere alla leggera o
basandosi su semplici "sentito dire". Ogni opzione comporta specifiche implicazioni in termini di

responsabilita personale, costi di gestione, adempimenti burocratici e, naturalmente, carico fiscale.

Se operi da solo, la ditta individuale puo sembrare la soluzione piu semplice, ma non sempre & la pil
vantaggiosa. Analogamente, il regime forfettario offre semplificazioni amministrative e aliquote
ridotte, ma presenta limitazioni che potrebbero ostacolare la crescita della tua attivita. Le forme
societarie, d'altro canto, offrono maggiore protezione del patrimonio personale ma comportano costi

di costituzione e gestione piu elevati.

All'interno di Business Start approfondiamo tutti i pro e contro delle diverse opzioni, con esempi
pratici calati su situazioni reali. Questo ti permettera di comprendere quale struttura si adatta meglio
non solo alla tua situazione attuale, ma anche ai tuoi obiettivi di crescita futura. Ricorda che mentre
alcune scelte possono essere modificate in seguito, altre comportano conseguenze a lungo termine

che & meglio valutare attentamente fin dall'inizio.
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Obblighi e Raccomandazioni

La gestione finanziaria rappresenta un aspetto fondamentale per la salute e la trasparenza della tua
attivita imprenditoriale. Se hai scelto di operare come societa (SRL, SNC, ecc.), devi sapere che la
legge impone l'apertura di un conto corrente aziendale dedicato. Questo non & solo un adempimento
formale, ma risponde alla necessita di separare nettamente il patrimonio societario da quello

personale dei soci.

La situazione é diversa per le ditte individuali, per le quali non esiste un obbligo legale di aprire un
conto separato. Tuttavia, questa apparente liberta puo trasformarsi in un serio problema gestionale.
Utilizzare lo stesso conto per spese personali e aziendali crea una confusione che complica
enormemente la gestione contabile, la verifica della redditivita effettiva e, non da ultimo, puo creare

problemi in caso di controlli fiscali.

Vantaggi di un Conto Dedicato

Separare i flussi finanziari personali da quelli aziendali offre numerosi vantaggi pratici. Innanzitutto, ti
permette di avere in oghi momento una visione chiara ed immediata della situazione finanziaria della
tua attivita. Potrai verificare con precisione quanto stai effettivamente guadagnando, quali sono le

principali voci di spesa e come si distribuiscono i flussi di cassa nel tempo.

Un conto dedicato facilita enormemente anche il lavoro del commercialista, riducendo il rischio di
errori contabili e, di conseguenza, i costi della consulenza. Dal punto di vista fiscale, inoltre, una chiara
separazione tra spese personali e aziendali riduce significativamente il rischio di contestazioni in caso
di verifiche da parte dell'Agenzia delle Entrate.

Separare le spese personali da quella aziendali

Questo & particolarmente importante per garantire la corretta deducibilita delle spese aziendali e
evitare eventuali sanzioni fiscali.

Molto importante & non utilizzare il bancomat aziendale per spese personali perché andrebbe ad
intaccare direttamente sul cash flow dell'azienda.

Un conto separato contribuisce a mantenere una maggiore trasparenza e professionalita nelle

operazioni finanziarie, costruendo una base solida per la crescita aziendale nel lungo termine.
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Investimenti Iniziali

Attrezzature e Materiali

Hai identificato tutte le attrezzature, gli arredi e
i software necessari per avviare la tua attivita?
Questi rappresentano investimenti iniziali che
dovranno essere accuratamente quantificati e
pianificati. Considera non solo il costo di
acquisto, ma anche eventuali spese di
manutenzione, aggiornamento o sostituzione nel

medio termine.
Spese di Costituzione

Se hai optato per una forma societaria, hai
previsto le spese notarili necessarie per la
costituzione? Queste possono variare
significativamente in base alla complessita dello
statuto e al capitale sociale. Non dimenticare di
includere anche i costi per liscrizione al Registro
delle Imprese e altri adempimenti burocratici

iniziali.

¢

Stratevia

Consulenze Professionali

Hai considerato i costi delle consulenze
professionali necessarie nella fase di avvio?
Questi includono il commercialista, ma possono
estendersi anche a grafici, esperti di branding,
sviluppatori web e altri professionisti
fondamentali per costruire la tua immagine

aziendale e la tua presenza online.

Budget di Partenza

Hai definito con precisione il tuo budget iniziale,
includendo una riserva per imprevisti? Un'analisi
finanziaria dettagliata ti permettera di
comprendere quanto capitale ti servira
realmente per iniziare e per sostenere l'attivita

fino al raggiungimento del punto di pareggio.
Costi Fissi

Hai mappato tutti i tuoi costi fissi ricorrenti come
affitto, utenze, abbonamenti software, stipendi
del personale? Questi rappresentano spese che
dovrai affrontare indipendentemente dal volume
di vendite, e la loro corretta previsione &

essenziale per la sostenibilita del tuo progetto.

La sottovalutazione degli investimenti iniziali e dei costi operativi rappresenta una delle principali

cause di fallimento delle nuove imprese. E fondamentale realizzare un'analisi finanziaria dettagliata e

realistica, che consideri non solo le spese evidenti ma anche quelle meno visibili o prevedibili.

Nel file Excel incluso nel percorso Business Start, troverai una tabella gia strutturata che ti guidera

nell'identificazione e nella quantificazione precisa di tutte le voci di spesa rilevanti per la tua attivita

specifica. Questo strumento ti permettera di costruire un piano finanziario solido, evitando sorprese

spiacevoli e assicurandoti di disporre delle risorse necessarie per affrontare con serenita la fase di

avvio.
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Definisci i Prezzi e la Strategia di Guadagno s

La definizione di una strategia di pricing efficace rappresenta uno degli aspetti piu delicati e
determinanti per il successo della tua attivita. Non si tratta semplicemente di stabilire un prezzo che ti
sembri ragionevole o che sia allineato a quello dei concorrenti, ma di costruire un sistema che

garantisca la sostenibilita economica del tuo business.

Analisi del Punto di Pareggio

Hai calcolato con precisione quanto devi

Ricavi
Costi

Break Even Point vendere per coprire i costi? L'analisi del punto di

>

Afrea del profitto cost

pareggio (break-even point) ti permette di

identificare esattamente quale volume di

s vendite & necessario per coprire tutti i costi fissi

- & a\,\\\

e variabili. Questo calcolo &€ fondamentale per

A Costi fissi

comprendere la fattibilita del tuo progetto e per
definire obiettivi di vendita realistici.

Quantita di Break Even uandrpradone

Valutazione dei Margini

| tuoi prezzi garantiscono un margine adeguato o rischi di operare in perdita? E essenziale analizzare
attentamente la struttura dei costi per ciascun prodotto o servizio e assicurarsi che il prezzo di vendita
generi un margine sufficiente non solo a coprire i costi diretti, ma anche a contribuire alla copertura dei

costi fissi e a generare un profitto.

Strategie di Offerta

Hai considerato diverse modalita di offerta come pacchetti, abbonamenti o listini differenziati?
Strategie di pricing innovative possono permetterti di intercettare diverse fasce di clientela, aumentare

il valore medio per cliente e creare flussi di ricavi piu stabili e prevedibili nel tempo.

Un errore comune tra i nuovi imprenditori &€ quello di sottovalutare il proprio valore di mercato,
fissando prezzi troppo bassi nella speranza di attrarre piu clienti. Questa strategia non solo puo
compromettere la sostenibilita economica, ma rischia anche di posizionare il tuo brand nella fascia

bassa del mercato, rendendo difficile un riposizionamento futuro.

Allinterno del percorso Business Start, troverai metodologie

pratiche e strumenti concreti per definire una strategia di ° °

pricing che valorizzi adeguatamente la tua offerta senza B us l n e Ssta rt
sovrapprezzarla, garantendo allo stesso tempo la

sostenibilita economica della tua attivita nel lungo periodo. INIZIA LA TUA ATTIVITA AL MEGLIO
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Rapporto con la Banca Steageia

Conto Corrente Dedicato Dialogo Strategico

Hai gia provveduto all'apertura di un conto Hai avviato un dialogo strutturato con la tua
corrente specificamente dedicato alla tua banca per comprendere quale tipo di

attivitd imprenditoriale? Come abbiamo visto, supporto puo offrirti nella fase di avvio e
questo rappresenta un passo fondamentale crescita? Molti istituti offrono servizi e

per una gestione finanziaria trasparente ed prodotti specifici per le nuove imprese che
efficiente. possono rivelarsi preziosi.

Costruire un rapporto solido e proficuo con il sistema bancario rappresenta un aspetto spesso
sottovalutato nella fase di avvio di un'attivita, ma che puo rivelarsi determinante per la sua crescita e
stabilita. La banca non dovrebbe essere vista semplicemente come un fornitore di servizi, ma come un

potenziale partner strategico che pud accompagnarti nel percorso di sviluppo imprenditoriale.

E fondamentale approcciarsi agli istituti bancari con professionalita e preparazione. Presentarsi con un
business plan dettagliato, proiezioni finanziarie realistiche e una chiara strategia di sviluppo aumenta
significativamente le probabilita di ottenere condizioni vantaggiose e di costruire un rapporto di fiducia

reciproca.

Un altro aspetto da considerare & la valutazione comparativa delle offerte di diversi istituti. Le
condizioni applicate ai conti aziendali, le commissioni per le operazioni e i tassi di interesse sui
finanziamenti possono variare notevolmente da una banca all'altra, con un impatto significativo sui

costi operativi della tua attivita.

Nel modulo "Bussola Bancaria" del percorso Business Start, imparerai come approcciare la banca da
imprenditore consapevole, non da supplicante. Acquisirai le competenze necessarie per negoziare
efficacemente, valutare le diverse offerte e costruire un rapporto bancario che supporti realmente le

esigenze e gli obiettivi della tua attivita.
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Crowdfunding e Investitori suratevi

Capitale Iniziale e Fonti di Finanziamento

Hai valutato attentamente se la tua attivita necessita di capitale iniziale proveniente da investitori
esterni? Questa decisione dipende da vari fattori, tra cui la natura del tuo business, il potenziale di
scalabilita e U'entita degli investimenti iniziali necessari. Alcune attivita possono partire con risorse
limitate e crescere organicamente, mentre altre richiedono significativi investimenti iniziali per essere

competitive.

Valutazione e Quote Societarie

Se hai deciso di cercare investitori, hai definito chiaramente quanta percentuale della tua azienda sei
disposto a cedere in cambio di capitale? Questa & una questione delicata che richiede un'attenta
valutazione: cedere troppe quote potrebbe significare perdere il controllo decisionale, mentre una

valutazione troppo alta potrebbe scoraggiare potenziali investitori.

Business Plan e Presentazione

Disponi di un business plan dettagliato, convincente e presentabile a potenziali investitori? Un
documento ben strutturato che illustri chiaramente il modello di business, il mercato di riferimento, la
strategia di crescita e le proiezioni finanziarie & essenziale per attrarre investimenti. Ricorda che gli
investitori non finanziano semplicemente un'idea, ma un progetto concreto con chiare prospettive di

ritorno economico.

Comprensione delle Aspettative degli Investitori

Hai una chiara comprensione di cid che gli investitori cercano realmente? A seconda della tipologia
(business angels, venture capital, investitori strategici), le aspettative possono variare
significativamente in termini di orizzonte temporale, tasso di rendimento atteso e coinvolgimento nella
gestione. Comprendere queste dinamiche ti permettera di indirizzare la tua ricerca verso gli investitori

piu adatti al tuo progetto.

Il crowdfunding rappresenta un'alternativa sempre pil popolare ai canali di finanziamento tradizionali,
permettendo di raccogliere capitale da un ampio numero di piccoli investitori. Esistono diverse
modalita di crowdfunding (reward-based, equity-based, lending-based) ciascuna con specifiche
caratteristiche e adatta a diversi tipi di progetti.
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Pianificazione Strategica e Scalabiliti swe

Definizione degli Obiettivi X

Hai stabilito obiettivi chiari e misurabili
a 3 mesi, 6 mesi e 1 anno? La
pianificazione a breve, medio e lungo 0["]

o . Monitoraggio e Adattamento
termine e essenziale per mantenere la

direzione e valutare i progressi. Hai implementato un sistema efficace
per monitorare regolarmente i risultati e
apportare correzioni tempestive? Un
Strategia di Crescita At approccio agile permette di rispondere
Hai gia iniziato a riflettere su come far rapidamente ai cambiamenti del
crescere l'attivita in modo sostenibile, mercato.
senza essere 'unico ingranaggio
operativo? La scalabilita richiede sistemi

e processi replicabili.

La pianificazione strategica rappresenta un elemento chiave che distingue un'impresa di successo da
un semplice lavoro autonomo. Non si tratta semplicemente di definire cosa fare domani o il mese
prossimo, ma di costruire una visione a lungo termine accompagnata da obiettivi concreti e misurabili

che fungano da tappe intermedie verso il traguardo finale.

La definizione degli obiettivi dovrebbe seguire il modello SMART: Specifici, Misurabili, Achievable
(raggiungibili), Rilevanti e Time-bound (temporalmente definiti). Questo approccio ti permettera di
trasformare aspirazioni generiche in traguardi concreti verso cui orientare le tue azioni quotidiane. E
importante che questi obiettivi siano documentati e periodicamente rivisti, adattandoli all'evoluzione

del contesto di mercato e della tua stessa attivita.

Un aspetto cruciale spesso trascurato riguarda la scalabilita del modello di business. Molti
imprenditori, soprattutto nelle fasi iniziali, tendono a centralizzare tutte le attivita, diventando il collo
di bottiglia della propria impresa. Per costruire un'attivita che possa crescere oltre i limiti del tuo
tempo personale, & essenziale sviluppare sistemi, processi e procedure che possano essere delegati o

automatizzati, liberando le tue risorse per attivita a maggiore valore aggiunto.

Con BusinesStart ti forniro le competenze finanziarie e strategiche necessarie non solo per gestire
un'attivita, ma per costruire una vera impresa scalabile e sostenibile nel lungo periodo. Questo
percorso ti guidera nell'implementazione di sistemi di monitoraggio delle performance, nella

pianificazione finanziaria avanzata e nell'ottimizzazione dei processi decisionali.

Businesstart

INIZIA LA TUA ATTIVITA AL MEGLIO


https://academy.stratevia.it/businesstart
https://academy.stratevia.it/businesstart

Checklist

Pianificazione Iniziale

Definire chiaramente il progetto
imprenditoriale e gli obiettivi SMART
(Specifici, Misurabili, Achievable, Rilevanti,

Time-bound)

Struttura Legale e Fiscale

Scegliere la forma giuridica piu adatta
(ditta individuale, SRL, etc.) e il regime

fiscale ottimale

Piano degli Investimenti

Calcolare gli investimenti iniziali necessari

e preparare un budget operativo

Relazioni Bancarie

Stabilire un rapporto solido con la banca e
comprendere le opzioni di finanziamento

disponibili

Pianificazione Strategica

Sviluppare una visione a lungo termine
con tappe intermedie e indicatori di

performance

¢

Stratevia

Utilizza questa checklist spuntabile per tenere traccia del tuo progresso nell'apertura della tua attivita:

Analisi del Mercato e del Target

Identificare il tuo settore specifico e la

clientela a cui vuoi rivolgerti

Gestione Finanziaria

Aprire un conto corrente dedicato
all'attivita e separare le finanze personali

da quelle aziendali

Strategia di Pricing

Definire i prezzi dei prodotti/servizi e la

strategia complessiva di guadagno

Finanziamenti Alternativi

Esplorare opportunita di crowdfunding e

la possibilita di attrarre investitori

Sistemi Scalabili

Creare processi replicabili e delegabili per

permettere la crescita dell'attivita



. . . . ¢
Risorse e Strumenti Pratici siratevi

Per trasformare le conoscenze teoriche in risultati concreti, avrai bisogno di strumenti pratici e risorse
specifiche che ti guidino in ogni fase del percorso imprenditoriale. Il percorso BusinesStart & stato
progettato proprio con questo obiettivo: fornire non solo informazioni, ma veri e propri strumenti

operativi immediatamente applicabili alla tua realta.

Businesstart
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File Excel e Modelli Precompilati

Allinterno del percorso, troverai numerosi file Excel gia strutturati per aiutarti nella pianificazione
finanziaria, nel calcolo del punto di pareggio, nella definizione dei prezzi e nell'analisi dei costi. Questi
strumenti ti permetteranno di effettuare simulazioni specifiche per la tua attivita, testando diverse

ipotesi e scenari prima di prendere decisioni cruciali.

Video Tutorial Dettagliati

Ogni modulo del percorso comprende video tutorial che spiegano in modo chiaro e dettagliato come
utilizzare gli strumenti forniti e come applicare le metodologie proposte. Questi contenuti sono
accessibili in qualsiasi momento e possono essere rivisti piu volte per approfondire gli aspetti piu
complessi.

Guide Passo-Passo

Per ogni fase del percorso imprenditoriale, dalla validazione dell'idea alla pianificazione strategica,
avrai a disposizione guide dettagliate che ti accompagneranno passo dopo passo, permettendoti di

procedere con sicurezza anche nei processi piu complessi.

Questi strumenti sono stati sviluppati sulla base dell'esperienza concreta con centinaia di imprenditori
e tengono conto delle problematiche reali che si incontrano nell'avvio e nella gestione di un'attivita.
L'obiettivo & quello di rendere accessibili metodologie professionali anche a chi non ha una formazione
specifica in ambito economico o gestionale, traducendo concetti complessi in procedure pratiche e

facilmente applicabili.
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- - - . . ¢
Conclusioni e Prossimi Passi suratevi

Avviare un'attivita imprenditoriale rappresenta un percorso entusiasmante ma complesso, che richiede
preparazione, pianificazione e una chiara visione strategica. Come abbiamo visto in questa guida, sono
numerosi gli aspetti da considerare: dalla validazione dell'idea di business alla scelta della forma
giuridica e del regime fiscale, dalla definizione dei prezzi alla pianificazione finanziaria, fino alla
costruzione di relazioni strategiche con banche e potenziali investitori.

La differenza tra chi riesce a costruire un'attivita sostenibile e chi incontra difficolta gia nei primi mesi
spesso risiede proprio nella qualita della preparazione iniziale. Investire tempo e risorse nella fase di
pianificazione non & un lusso, ma una necessita che pu6 determinate il successo o il fallimento del tuo

progetto imprenditoriale.

Come Procedere da Qui

Se hai seguito questa checklist e identificato aree in cui la tua preparazione potrebbe essere
migliorata, sei gia sulla strada giusta. Il prossimo passo consiste nell'approfondire sistematicamente
ciascuno degli aspetti trattati, sviluppando un piano d'azione dettagliato e acquisendo gli strumenti

necessari per implementarlo efficacemente.

Il percorso BusinesStart & stato progettato esattamente per questo scopo: trasformare questa
checklist in un programma completo di formazione e supporto pratico, con strumenti specifici, modelli
pronti all'uso e una guida passo passo che ti accompagni dalla concezione dell'idea fino alla gestione

quotidiana della tua attivita.

Un Investimento sul Tuo Futuro

Ricorda che la formazione imprenditoriale rappresenta uno degli investimenti piu redditizi che puoi
fare. Le competenze e gli strumenti che acquisirai non solo ti permetteranno di evitare costosi errori,

ma costituiranno un patrimonio che ti accompagnera durante tutta la tua carriera imprenditoriale.

Che tu decida di proseguire questo percorso autonomamente o di unirti al programma Business Start,
l'importante & che tu proceda con consapevolezza e determinazione, sapendo che ogni passo nella

direzione giusta ti avvicina al raggiungimento dei tuoi obiettivi imprenditoriali.

Non aspettare che sia tutto perfetto per iniziare - nessun business lo &€ mai. Inizia con cio che hai, da
dove sei, ma fallo con la preparazione e gli strumenti giusti. Il successo non & mai garantito, ma con la

giusta preparazione, la probabilita di raggiungerlo aumenta significativamente.
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