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COACHING EN LIGNE,

45 mn offerte pour faire
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Qui suis-je

Patricia de Zaldivar

Coach — Thérapeute — Formatrice — Conférenciere - Auteure

La technique de libération
i émotionnelle s

Des formations vendues par des plateformes partenaires

{ JE PRENDS UN RDV ]

45 mn offerte pour faire
avancer votre projet
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C’est impossible o+ «dre méme quand on dort

L'info pre- c’est fini !
QWE ‘ Seul les groupes Facer: vous apportent des clients
La publicite - vook ne fonctionne plus

Il y a beaucoup de m~ _ -t de moins en moins de place

Vous devez étre un SUPER ex oour percer sur le web

[ JE PRENDS UN RDV J

45 mn offerte pour faire
avancer votre projet
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75% des professionnels
de 'accompagnement
se sentent frustrés par leur

situation financiere

et par le faible volume de leurs clients

JE PRENDS UN'RDV

45 mn offerte pour faire
avancer votre projet
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L’écart entre ce que gagnent certains
N et les autres se creuse de plus en plus.

75% realisentun CA 24% réalisent un CA 1% réalise un CA de

inférieur a 3000€ entre 3000€ & plus 100 000€ par

(Trop souvent en dessous du

seuil de la pauvreté) 20 000€ par mois mois

[ JE PRENDS UN RDV J

45 mn offerte pour faire
avancer votre projet
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75% réalisent un CA
inférieur a 3000€

(Trop souvent en dessous du seuil
de la pauvreté)

24% réalisent un CA
entre 3000€ & 20000€
par mois

1% réalise un CA de

plus 100 000€ par
mois

€ Ne savent pas comment faire pour réussir leur

transitions sur le web

[ JE PRENDS UN RDV J

45 mn offerte pour faire
avancer votre projet
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Créer des formations a petits prix vendues par des
plateformes partenaires

24% réalisent un CA Créer des formations entre 250€ et 700€

entre 3000€ & 20000€ A s !
par mois vendues grace a votre audience

Créer une offre de coaching prémium (offre
transformationnelle) | sEPRENDS UN RDV |

45 mn offerte pour faire
avancer votre projet
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L'offre de coaching prémium

L'OFFRE HAUT DE GAMME

Géneraliste Vs expert paye tres cher

3 niveaux dans l'offre coaching et consulting

Niveau 1 : entre 2100 et € Orienté résultats. La valeur percu et le prix ne sont pas les

priorité, la seule priorité est la valeur du résultat, plus la douleur est grande, plus le résultat ©
« n’a pas de prix » - On vend les bénéfices de ce résultat, on ne parle que peude ce qu’ily a Spécifique :
dans le programme, c’est le résultat qui compte. La confiance est accordé a I'expert. Lexpert fixe - vend des
le prix en fonction de la valeur considérée pour ce résultat. Lexpert s’appui sur un process qu’il ,

a créé pour accompagner son client de sa situation actuelle a sa situation désirée. résultats

Niveau 2 : entre 260 et 2000€ - Marché plus niché orienté sur la valeur percue.

Loffre irrésistible (Bonus 1+Bonus 2+Bonus 3+.....) — Le but c’est que les gens se (2]

disent « waouh, c’est dingue tout ce que je vais avoir pour ce prix » - Les gens vont . .

devoir avancer tout seul, ils se rendent compte que c’est plus difficile que ce qu’ils Niche : vend de la valeur
imaginaient, il y a de nombreux abandons. Souvent trop d’apport a son marché,
indigeste pour le client.

(offre irrésistible)

Niveau 1 : entre 0 et 250€ on touche beaucoup de personne (la masse) — Le 1)
but sera sur la méme valeur se positionner le moins cher possible. Les gens Commodité : vend un prix JE PRENDS UN RDV
sont peu engagés, ils consomment leur formation mais n’y reviennent pas.

Attire des gens qui cherchent le prix le plus bas. n offerte pour faire

ancer votre projet



https://calendly.com/lcp-must21/session-strategique-le-catalyseur-de-prosper-clone

L'OFFRE HAUT DE GAMME

Design du processus d’accompagnement
3 a 5 ou 6 étapes

@

Etape 5

Eta V

A la fin de cette vidéo vous allez vous
aussi designer votre processus.

JE PRENDS UN RDV

avancer votre projet
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Votre offre doit :

S’adresser spécifiguement a votre avatar : ses frustrations, ses désirs, ou
est-ce gu’il en est et ou est-ce qu’il veut aller

Les aider a passer du point A au point B grace a un processus clair, simple,
efficace, dans le délais le plus court possible (ce n’est pas la durée qui fait le
prix mais le résultat !!! Les gens sont prét a payer plus cher si vous résolvez
leur probleme en 3 semaines plutét qu’en 6 mois).

Leur apporter la vie, I'argent, la sérénité qu’il cherche désespérément.

Votre offre doit régler le plus gros probleme de votre client et I'aider a
atteindre son plus grand désir. Si non vous ne pourrez pas vendre a des prix
prémium. [ JE PRENDS UN RDV ]

45 mn offerte pour faire
avancer votre projet
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Client idéal
segment du marché en relation avec votre expertise

accompagnement structuré en étapes claires, tout en

restant souple

rejoindre vos futurs clients sur les réseaux
sociaux + la maitrise de 4C + Un script pour vous aider a aider
votre futur client a prendre une décision

délivrer votre prestation
Réseaux sociaux,

contenus, témoignages ....
. ;e [ JE PRENDS UN RDV ]
Passer au niveau superieur et vendre plus ——

avancer votre projet
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Le bon état d’esprit ! (Mindset )

Savoir ou vous a

Ce que vous vou

lez et pourquoi

ez réellement

Mettre en place un plan d’actions éprouveé et le tenir

Transformer ses croyances limitantes en croyances porteuses

Dépasser les plafonds de verre

[ JE PRENDS UN RDV J

45 mn offerte pour faire
avancer votre projet
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GIE N°3

Vos cllents veulent du résultats ! Et
Mwnt m'ets a payer pour I’obtenir

. o | ‘
RN W 1 {)"{, 45 mn offerte pour faire
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L’'avenir appartient aux
coachs et therapeutes qui
auront opere cette transition



Est-ce fait
pour tout le monde?

[ JE PRENDS UN RDV J
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Est-ce fait
pour VOUS?

[ JE PRENDS UN RDV ]
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Parlons-en ensemble

JE PRENDS UN RDV

45 mn offerte pour faire avancer
votre projet

ACADEMY fer COACH
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