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👑  THE KING & QUEEN AUDIT
Ontdek jouw Hidden Treasure
Wat maakt jou de ONLINE King or Queen binnen je branche. Waarom zien potentiële klanten dat nog niet?


HOE HAAL JE HET MEESTE UIT DEZE AUDIT?
Drie regels. Eén doel.
	01
	Schrijf wat écht waar is, niet wat mooi klinkt.
Geen mooie zinnen nodig. Geen perfecte antwoorden. Schrijf wat jij voelt en ervaart, ook als het onaf aanvoelt. Juist die eerlijkheid maakt dit krachtig.



	02
	Neem de tijd. Maar niet te veel.
Tien tot vijftien minuten per vraag is genoeg. Je eerste antwoord is vaak het meest eerlijke. Denk na, maar denk niet te lang. Vertrouw op wat er vanzelf uitkomt.



	03
	Gebruik je antwoorden daarna actief.
Vul je antwoorden rechtstreeks in dit document in en sla het op. Dan heb je alles klaar om te kopiëren naar het aparte King & Queen Prompt document. Dat document laat de AI jouw website en socials analyseren op basis van wie jij écht bent.





DE ZEVEN VRAGEN
Jouw Hidden Treasure begint hier.
Geen juist of fout. Schrijf wat écht waar is, voor jou en voor je klanten. Dit is het begin van jouw koninkrijk.

	01
	Jouw echte expertise


	Waarom dit belangrijk is: Wat voor jou vanzelfsprekend is, is voor jouw klant vaak een openbaring. De meeste ondernemers onderschatten wat zij weten en kunnen. Hier begint jouw Hidden Treasure.


Denk na over:
→  Waar blink jij écht in uit, ook al vind jij het zelf normaal?
→  Wat zie of begrijp jij in jouw vakgebied dat anderen over het hoofd zien?
→  Wat kunnen mensen na het werken met jou dat ze daarvoor niet konden?
→  Welk inzicht of gevoel geef jij jouw klanten dat hen het meest verrast?

Jouw antwoord:






	02
	Jouw bewijs


	Waarom dit belangrijk is: Autoriteit zonder bewijs is een mening. Bewijs maakt het onweerlegbaar. De meeste ondernemers hebben meer bewijs dan ze denken. Tijd om het zichtbaar te maken.


Denk na over:
→  Welke concrete resultaten hebben de mensen bereikt die jij hebt geholpen?
→  Welke testimonials omschrijven jouw werk het beste?
→  Hoelang ben jij al actief en wat heeft die tijd jou geleerd dat anderen niet weten?
→  Wat is het mooiste resultaat dat jij ooit hebt bereikt voor iemand die jij hebt geholpen?

Jouw antwoord:






	03
	Wat je nog niet hardop durft zeggen


	Waarom dit belangrijk is: Je sterkste standpunt is vaak het één dat je nog verzwijgt. Ondernemers die durven zeggen wat anderen denken maar niet uitspreken worden onthouden. Jouw mening is jouw merk.


Denk na over:
→  Waar vergelijk jij jezelf met anderen waardoor jij jezelf kleiner maakt?
→  Wat zouden jouw beste klanten zeggen als je hen vraagt waarom ze voor jou kiezen?
→  Welke overtuiging heb jij over jouw vakgebied die ingaat tegen wat de meeste mensen beweren?
→  Waar ben jij klaar mee in jouw sector? Wat denk jij altijd maar zeg jij nooit?

Jouw antwoord:






	04
	Jouw standpunt in de markt


	Waarom dit belangrijk is: Niet jouw diensten of producten worden onthouden. Jouw standpunt wel. Kings en Queens hebben een mening. Ze zeggen wat de markt verzwijgt. Dat is wat mensen doet stoppen met scrollen.


Denk na over:
→  Welke hype of trend in jouw sector klopt volgens jou niet?
→  Wat verkoopt de markt dat jij bewust niet verkoopt, en waarom niet?
→  Welke belofte hoor jij anderen maken die jij nooit zou doen?
→  Wat wil jij dat mensen begrijpen over jouw vakgebied dat ze vandaag nog niet begrijpen?

Jouw antwoord:






	05
	Wat jij jouw klanten meegeeft


	Waarom dit belangrijk is: Of je nu schoenen verkoopt, knipt, coacht of bouwt: elke King or Queen geeft iets mee dat verder gaat dan het product of de dienst zelf. Dat iets is wat mensen doet terugkomen en doorvertellen.


Denk na over:
→  Wat voelen mensen als ze bij jou zijn geweest dat ze daarvoor niet voelden?
→  Wat nemen klanten mee na het werken met jou, verder dan het product of de dienst zelf?
→  Wat is de reden dat klanten terugkomen? Niet wat jij denkt, maar wat zij zeggen?
→  Wat is het verschil tussen jou en de concurrent, niet in prijs maar in beleving en gevoel?

Jouw antwoord:






	06
	Hoe zichtbaar ben jij vandaag?


	Waarom dit belangrijk is: Autoriteit die niemand ziet bestaat niet. Veel ondernemers hebben meer expertise dan ze tonen. Ze wachten tot iemand ernaar vraagt. Maar de markt wacht niet.


Denk na over:
→  Op welke kanalen ben jij vandaag zichtbaar en wat deel jij daar?
→  Wat werkt vandaag al goed in hoe jij jouw expertise toont?
→  Waar blijft jouw autoriteit nog te veel onder de radar?
→  Wat houdt jou tegen om meer te delen wat jij weet?

Jouw antwoord:






	07
	Jouw koninkrijk over drie jaar


	Waarom dit belangrijk is: Autoriteit bouw je niet in een dag, maar je bouwt het sneller als je weet waarheen. Deze vraag bepaalt de richting van alles wat je zichtbaar maakt. En wat je vandaag al moet beginnen te claimen.


Denk na over:
→  Welke zin wil jij dat mensen gebruiken als ze jou aanbevelen aan anderen?
→  Waarvoor wil jij bekend staan in jouw branche over drie jaar?
→  Wat moet er vandaag al zichtbaar zijn zodat die reputatie over drie jaar klopt?
→  Als jij de onbetwiste King or Queen bent binnen je branche: hoe ziet jouw dag er dan uit?

Jouw antwoord:








JOUW VOLGENDE STAP
Gebruik je antwoorden nu actief.
Je hebt zeven eerlijke vragen beantwoord. Je antwoorden zijn jouw Hidden Treasure in tekst. Nu ga je ze aan het werk zetten.
	👑  Jouw volgende stap
Download het aparte King & Queen Prompt document.
Dat document bevat de kant-en-klare prompt die je samen met jouw antwoorden kopieert naar Claude of ChatGPT. De AI analyseert dan jouw website en socials op basis van wie jij écht bent. Eerlijk, concreet en direct.
Hoe het werkt in drie stappen:
01  Vul je antwoorden in dit document in en sla op.
02  Open het King & Queen Prompt document.
03  Kopieer alles naar Claude of ChatGPT en voeg je websitelink en socialmedialink toe.





WIE IS CAROLINE VAN OTTEN?
De ONLINE Marketing Tolk.
Ik ben strategisch online marketing consultant voor ondernemers die zichtbaar zijn online maar niet consequent gekozen worden. Goed in wat ze doen, maar met een Hidden Treasure dat online nog niet zichtbaar is.
Mijn kernpositie is simpel: ik zorg dat jij gekozen wordt. Niet vergeleken.
Ik denk niet mee vanuit de zijlijn met theorie. Ik ga naast je zitten en werk samen met jou aan je strategie, je positionering, je content en je systemen. Zodat je marketing niet alleen mooi is maar ook klanten oplevert.
	Wil je weten hoe ver jij staat als King or Queen in jouw branche?
Plan een gratis Match Call in. 45 minuten. Geen verplichtingen. Ik kijk mee naar jouw situatie en zeg je eerlijk wat ik zie.
👑  www.deonlinemarketingtolk.com/match-call





Met strategie en hartelijkheid,
Caroline Van Otten
De ONLINE Marketing Tolk
www.deonlinemarketingtolk.com
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