
Durée : 45 minutes 
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Les clients n’achètent pas ce 
qu’ils ne comprennent pas



SAWUBONA « Je te vois »

VOTRE COACH

Jean-Philippe Vézina
Agence Movez Coaching

MONTRÉAL, CANADA
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Clarté : 
“Ce que tu vends vraiment”

“La plupart des entrepreneurs ne savent pas ce 
qu’ils vendent vraiment.”
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La vérité, c’est que personne n’achète un produit.

Les gens achètent une émotion, une transformation ou une version 
d’eux-mêmes qu’ils désirent devenir.

Clarté = confiance.
Et confiance = achat.
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Les 5 Marches du Framework 
M.A.R.C.H.É
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M – Malaise (le vrai problème)

Le Malaise, c’est reconnaître que ton client est perdu dans le 
bruit et que ta première mission,
c’est de lui montrer clairement ce qu’il cherche à résoudre.

Des phrases qui activent :
👉🏾 la survie
👉🏾 le mieux-être
👉🏾 la transformation
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A – Alliance (Créer la connexion émotionnelle)

L’Alliance, c’est l’art de dire :
“Je comprends ce que tu vis.”
👉

Ex.:
« Je comprend ce que s’est de se sentir déconnectée de ses 
racines… de ne pas trouver des produits qui nous ramène à soi, 
à nos cultures. »
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R – Révélation (la clé du message)

Le moment où tu nommes clairement :
👉🏾 ta solution
👉🏾 ta méthode
👉🏾 ton approche unique

Ex.:
« J’ai créer la marque X pour aider les femmes à se reconnecter 
à leurs racines à travers des rituels bien-être inspirés des 
traditions africaines. »
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C – Changement (le déclic mental du client)

Un message qui dit haut et fort :
• Voici comment je t’amène du point A au point B.
• Voici mon véhicule.
• Voici la transformation que tu vas vivre.

Ex.:
« Pour que tu ne te sentes plus tendue ou dispersée…
et qu’enfin tu retrouves un moment de calme, le temps d’une 
infusion qui apaise ton corps et recentre ton esprit. »
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H – Harmonie (le résultat final)

Répondre à la question que ton client se pose sans jamais la 
formuler :
👉🏾 “Qui est-ce que je vais devenir après ça ?”

C’est exactement ça, l’Harmonie.
🎯 C’est l’émotion finale.
🎯 C’est le “end result” de ton message.
🎯 C’est ce que ton client vit en lui après t’avoir choisi.
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E – Échange monétaire (la transaction)

Le moment où le client comprend, ressent… et achète.

L’occasion de présenter clairement le produit parfait, celui qui 
répond exactement à sa vérité du moment.

Et tu le fais avec une clarté absolue :
→ voici ce que tu vas vivre,
→ voici ce qui se passe ensuite,
→ voici comment ça t’aide.

Aucune confusion.
Juste un chemin qui s’ouvre.
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Les Résultats que tu as 
obtenus jusqu’à 

aujourd’hui
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Si tu plantes de nouvelles graines –

En changeant ta façon de penser et 
en utilisant des stratégies 

différentes –

Tu récolteras des fruits totalement 
nouveaux. 
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« Le Jour où on se met en route n’est 
pas le moment de commencer à 
faire ses préparatifs »

- Proverbe nigérian
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« Le choix est simple : 
soit tu continues à improviser… 

soit tu prends en main ton 
positionnement et tu actives 2026

en bâtisseur.
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https://www.parcoursafrofutur.com/positionnement-afromagnetik
https://www.parcoursafrofutur.com/positionnement-afromagnetik


Une expérience immersive

Un accompagnement personnalisé pour aborder 
de front tes plus grands objectifs ou défis en lien 
avec ton positionnement comme expert.

Ensemble, nous explorerons le domaine fascinant 
du storytelling. Tu apprendras comment cet art 
pourrait te permettre de captiver l’esprit de tes 
clients comme jamais auparavant.

Tu bénéficieras d'une attention personnalisée et de 
contenus de haute qualité, le tout dans une 
ambiance inspirante et motivante.P
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Spécialement à toi si…

• Tu es en train de bâtir ton business, tu avances avec 
passion mais tu sens que :

• Tu improvises souvent tes campagnes de vente.
• Tes offres sont bonnes, mais pas encore claires ni 

irrésistibles.
• Tu as besoin d’une méthode simple et guidée pour 

enfin structurer tes actions.

👉🏾 Positionnement AfroMagnétiK est parfait pour toi si tu 
veux acquérir les bases solides, clarifier ton offre et repartir 
avec un plan d’action prêt à mettre en œuvre.P
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Spécialement à toi si…

Ton business tourne déjà, tu as des clients, mais tu veux 
passer un cap :
• Tu cherches à raffiner ton message pour attirer une 

clientèle plus premium.
• Tu veux gagner du temps avec des templates prêts à 

l’emploi.
• Tu veux un feedback personnalisé pour valider ton plan et 

l’adapter à ton marché.

👉🏾 L’Option VIP est pour toi si tu veux aller plus vite, éviter les 
essais-erreurs et avoir un accompagnement direct pour 
maximiser tes ventes de fin d’année
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🚀 Places limitées –
Prochaine cohorte en cours

Pour les Afro-entrepreneurs déterminés
à clarifier leur message, et attirer des clients qui reconnaissent leur valeur 
premium (sans se justifier ni se brader).

🎯 Active ton Afro Branding pour l’année 2026

P
il

ie
rs

A
fr

o
M

a
g

n
é

ti
K

-
M

o
v

e
z

C
o

a
c

h
ig

2
0

2
5

https://www.parcoursafrofutur.com/positionnement-afromagnetik
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COACHING INDIVIDUEL ET EN GROUPE

Réserve dès aujourd’hui une Séance Stratégique 
personnalisée avec moi.

Lors de cet appel, nous aurons l’occasion de discuter de tes défis, 
de tes objectifs et de la manière dont je peux t’aider à les 
atteindre.

✅ En 45 minutes, nous allons :
• Analyser ta situation actuelle et identifier tes opportunités de 

croissance.
• Repérer les blocages qui freinent ta visibilité et ton impact.
• Te donner des pistes concrètes pour optimiser ton marketing 

et ton positionnement.

📅 Les places sont limitées chaque semaine – réserve ton créneau 
dès maintenant en cliquant sur le lien ci-dessous. 

Laissez-moi t’aider à débloquer ton plein potentiel et à obtenir le 
succès que tu mérites !

Jean-Philippe Vézina
Coach pour Afro 

Entrepreneur.es & Leaders
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Merci
AU PLAISIR D’AVANCER ENSEMBLE
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