


Företagets namn

Hemsida

Sociala Medier

Presentat ion av min business,  inklusive de t jänster jag erbjuder
och min målgrupp.

EMPIRE ÖVERSIKT



Vilket problem löser min verksamhet,  t i l l  exempel  att  hjä lpa
kunder att  övervinna specif ika utmaningar el ler  uppnå specif ika
mål .

Min USP = min superkraft .  Vad är  det jag gör annorlunda,  bättre
el ler  smartare än al la  andra?



Vikt igaste fördelarna med mina t jänster ,  t i l l  exempel  ökad
produktivitet ,  förbättrade relat ioner el ler  större s jä lv insikt .

Mina kval i f ikat ioner och erfarenheter ,  inklusive relevanta
cert if ier ingar el ler  utbi ldningar jag har genomgått .



Beskriv hur din verksamhet ska generera intäkter .  Tänk på ol ika
möj l igheter:  t jänster ,  produkter ,  workshops,  digita la resurser el ler
andra erbjudanden.

   

Skapa en f inansiel l  prognos för din verksamhet och redogör för
dina beräknade intäkter ,  kostnader och lönsamhet under de
kommande tre t i l l  fem åren.

            Intäkter                   Kostnader                        Resultat/Lönsamhet        

År 1

År 2

År 3

År 4

År 5

Kommentarer:



Vilka är  de främsta konkurrenterna och vi lka t jänster erbjuder de?

Hur brukar företag i  d in bransch ta betalt  – och vi lket pr is läge är
vanl igt  för  l iknande t jänster el ler  produkter?

Vi lka marknadsföringskanaler  kommer du använda och varför?

MARKNADSANALYS



Finns det några jur idiska el ler  reglerande krav för dina t jänster på
marknaden?

Hur kan ditt  företag differentiera s ig från konkurrenterna och
st icka ut  på marknaden? Vad gör dig oemotståndl ig?



STYRKOR SVAGHETER

MÖJL IGHETER HOT

SWOT ANALYS



Vilken är  min målgrupp? (å lder ,  kön,  inkomstnivå,  yrke etc. )

Vi lka specif ika behov har min målgrupp som mina produkter el ler
t jänster kan t i l lgodose?

Vi lka är  köpvanorna hos min målgrupp? (köpfrekvens,
genomsnitt l igt  köpbelopp etc. )

KUNDANALYS



Vilka är  de största utmaningarna som min målgrupp står  inför?

Hur föredrar min målgrupp att  få information om produkter el ler
t jänster? 

Vi lka är  de största konkurrenterna på marknaden och hur fångar
de min målgrupps uppmärksamhet?

Vad erbjuder marknaden just  nu och var f inns hålen jag kan kl iva
in och äga?



Vilka är  mina huvudkonkurrenter och vi lka t jänster erbjuder de?

Hur ski l jer  s ig mina t jänster från konkurrenternas?

Hur ser mina konkurrenters pr isstruktur ut  och hur ski l jer  den s ig
från min?

KONKURRENTANALYS



Hur marknadsför mina konkurrenter s ina t jänster och vi lka
kanaler  använder de?

Vi lka är  mina konkurrenters styrkor och svagheter?

Hur lockar och behål ler  mina konkurrenter kunder?



Finns det några nya trender el ler  förändringar på marknaden som
kan påverka min verksamhet?

Hur kan jag posit ionera mitt  företag så att  det st icker ut  på en
konkurrensutsatt  marknad?

Finns det några möj l igheter t i l l  partnerskap el ler  samarbete med
andra företag i  branschen?



Vem är min ideala kund och hur ser deras vär ld ut?

Vi lka är  mina pr imära marknadsföringskanaler  och takt iker?

Hur kommer jag att  mäta effekt iv iteten av mina
marknadsföringsinsatser?

MARKNADSPLAN



Vad är  mina korts ikt iga och långsikt iga marknadsföringsmål?

Vad har jag för planer för att  utöka min räckvidd och nå nya
kunder?



Intäktsprognos

KATEGORI FRÅGESTÄLLNINGAR

Beräknade
kostnader

Kontantbehov

Fordringar

Vad är min nuvarande prognostiserade
intäkt för de kommande 6 månaderna?
Hur kommer olika scenarier att påverka
den prognosen?

Vilka är mina nuvarande kostnader?
Hur tror jag att mina kostnader kommer
att förändras?

Hur mycket kontanter behöver jag ta ut
för att leva på?

Vad är jag skyldig för närvarande?
Vilka är mina betalningsvillkor?
Kan mina kunder betala mig?

KASSAFLÖDE
FOLLOW THE MONEY

Skulder Vad är jag skyldig andra (t.ex.
leverantörer)?
Vilka är betalningsvillkoren?

Krediter Har jag lån, leasing eller annatetc)



Intäkts-
utmaningar

Intäkts-
möjligheter

Kommer jag att sänka priserna?
Hur tror jag att försäljningsvolymen/

      antalet kunder kommer att påverkas?

Kostnads-
minskning

Har jag leverantörskostnaderna som jag
kan minska utan att det påverkar
kvaliteten?

Var finns potential att öka försäljningen?
Var finns potential att skapa nya erbjudanden?
Hur kan jag återanvända befintliga tillgångar



Intäktsprognos

KATEGORI KOMMENTAR

Beräknade
kostnader

Kontantbehov

Fordringar

MITT KASSAFLÖDE
FOLLOW THE MONEY

Skulder

Krediter



Intäkts-
utmaningar

KATEGORI KOMMENTAR

Kostnads-
minskning

Intäkts-
möjligheter

MITT KASSAFLÖDE
FOLLOW THE MONEY



Vilka är  de vikt igaste operat iva processerna och rut inerna för min
verksamhet?

Hur kommer jag att  skaffa kunder?

Hur gör jag kundresan smidig och minnesvärd?

EMPIRE PLAN



Hur kommer jag att  leverera mina t jänster/produkter

Hur hanterar jag betalningsprocesser?

Hur säkerstäl ler  jag att  mitt  empire levererar på högsta nivå –
varje gång?



ANTECKNINGAR



ANTECKNINGAR



ANTECKNINGAR


