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Viktigaste fordelarna med mina tjanster, till exempel 6kad
produktivitet, forbattrade relationer eller storre sjalvinsikt.

Mina kvalifikationer och erfarenheter, inklusive relevanta
certifieringar eller utbildningar jag har genomgatt.



Beskriv hur din verksamhet ska generera intdkter. Tank pa olika
mojligheter: tjanster, produkter, workshops, digitala resurser eller
andra erbjudanden.

Skapa en finansiell prognos for din verksamhet och redogér for
dina berdaknade intdkter, kostnader och lé6nsamhet under de
kommande tre till fem aren.

Intakter Kostnader Resultat/Lénsamhet

Ar 3

Ar 4

Ar 5

Kommentarer:



Vilka ar de framsta konkurrenterna och vilka tjanster erbjuder de?

Hur brukar foretag i din bransch ta betalt - och vilket prislage ar
vanligt for liknande tjanster eller produkter?

Vilka marknadsforingskanaler kommer du anvdanda och varfor?






STYRKOR SVAGHETER

MOJLIGHETER




Vilken ar min malgrupp? (alder, kon, inkomstniva, yrke etc.)

Vilka specifika behov har min malgrupp som mina produkter eller
tjanster kan tillgodose?

Vilka ar képvanorna hos min malgrupp? (kopfrekvens,
genomsnittligt képbelopp etc.)



Vilka ar de storsta utmaningarna som min malgrupp star infor?

Hur foredrar min malgrupp att fa information om produkter eller
tjanster?

Vilka ar de storsta konkurrenterna pd marknaden och hur fangar
de min malgrupps uppmarksamhet?

Vad erbjuder marknaden just nu och var finns halen jag kan kliva
in och aga?









Finns det ndgra nya trender eller forandringar pd marknaden som
kan paverka min verksamhet?

Hur kan jag positionera mitt foretag sa att det sticker ut pa en
konkurrensutsatt marknad?

Finns det ndgra mojligheter till partnerskap eller samarbete med
andra foretag i branschen?









KATEGORI FRAGESTALLNINGAR

e Vad ar min nuvarande prognostiserade

Intéktsprognos intakt for de kommande 6 manaderna?

e Hur kommer olika scenarier att paverka
den prognosen?

e Vilka dr mina nuvarande kostnader?

Beraknade . .

k d e Hur tror jag att mina kostnader kommer
ostnader att forandras?

Kontantbehov e Hur mycket kontanter behoéver jag ta ut

for att leva pa?

e Vad ar jag skyldig for narvarande?
Fordringar e Vilka ar mina betalningsvillkor?
e Kan mina kunder betala mig?

Skulder e Vad ir jag skyldig andra (t.ex.
leverantorer)?
e Vilka ar betalningsvillkoren?

e Har jag lan, leasing eller annatetc)

Krediter




Kommer jag att sianka priserna?

Intakts- * . N
. e Hur tror jag att forsaljningsvolymen/

utmaningar antalet kunder kommer att paverkas?

e Har jag leverantérskostnaderna som jag
Kostnads- kan minska utan att det paverkar
minskning kvaliteten?

e Var finns potential att 6ka forsaljningen?

. e Var finns potential att skapa nya erbjudanden?

Intakts-

mojligheter

Hur kan jag dteranvanda befintliga tillgdngar




KATEGORI

KOMMENTAR

Intdktsprognos

Beraknade
kostnader

Kontantbehov

Fordringar

Skulder

Krediter




KATEGORI

KOMMENTAR

Intakts-
utmaningar

Kostnads-
minskning

Intakts-
mojligheter



















