
خطة عمل لرمضان



معلومات عامة:

تزداد المبيعات بنسبة 80٪ خلال شهر رمضان
وعيد الفطر، وهذا هو السبب في إعداد حملة

قوية
حملة تسويقية مناسبة خلال شهر رمضان

ستعزز مبيعاتك لمدة شهرين بعد رمضان دون
الحاجة إلى نشر محتوى

بعد شهر رمضان وعيد الفطر، ينخفض قوة شراء
العملاء بشكل كبير، لذا لا يجب أن تتوقع إحراز

مبيعات بعد ذلك.

اتبعي الخطوات في هذه النشرة لمساعدتك في إنشاء حملة مخصصة مناسبة لعلامتك التجارية. هذه ليست بديلًا لدورة

'رمضان المميز'، هذه النشرة تعمل بشكل أفضل إذا تم استخدامها مع الدورة، ولكن بدونها، ما زال بإمكانكِ إنشاء حملة
’رمضان رائعة



ميزانية الحملة
التسويقية



يالا، دعينا نقوم بإنشاء الحملة
ا. أجيبي على الأسئلة التالية معً

للحصول على حملتك خلال نهاية
هذه النشرة.



1. زيادة المبيعات: زيادة الإيرادات خلال مواسم التسوق الذروة من خلال الترويج للمنتجات/الخدمات كهدايا مثالية أو عناصر يجب الحصول عليها خلال العطلات.

2. زيادة الوعي بالعلامة التجارية: رفع مستوى رؤية واعتراف العلامة التجارية خلال فترة تفاعل المستهلكين وزيادة الإنفاق.

3. جذب العملاء الجدد: جذب عملاء جدد من خلال عروض جذابة أو ترويجات، استغلالًا لاهتمام المستهلكين الأعلى خلال موسم العطلات.

4. الاحتفاظ بالعملاء: تعزيز العلاقات مع العملاء الحاليين من خلال برامج الولاء، والعروض الشخصية، أو الصفقات الحصرية.

5. تعزيز التفاعل والمشاركة: تشجيع التفاعل مع الجمهور من خلال محتوى موسم العطلات، وحملات وسائل التواصل الاجتماعي، أو تجارب تفاعلية لتعزيز الشعور
بالمجتمع.

6. الاتصال العاطفي: خلق تواصل عاطفي مع المستهلكين من خلال استغلال المشاعر المرتبطة بالعطلات، لتعزيز الصورة الإيجابية للعلامة التجارية.

7. زيادة حركة المرور على الموقع الإلكتروني: زيادة حركة المرور عبر الإنترنت من خلال حملات مستهدفة، لتشجيع المستهلكين على زيارة المواقع لمحتوى مرتبط بالعطلات
أو العروض الحصرية.

8. إثارة الضجة والحماس: خلق الترقب والحماس حول إطلاق المنتجات الجديدة، أو العروض لفترة محدودة، أو مجموعات العطلات الحصرية.

اختاري الهدف المناسب لحملتك التسويقية
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How to use calendar:

Click on the boxes in the calendar  

Re-create the content examples

Post the content on the day in the calendar 
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Reviews 

10 days before Ramadan content examples

https://www.tiktok.com/@simplysalfinds/video/6922621932374412550?q=3+valentine+day+gifts&t=1675348236004
https://www.pinterest.com/pin/975381231775944382/
https://www.tiktok.com/@lanlouunn/video/6929145366201814277?q=unboxing+valentine+day+gift&t=1675348272374
https://www.pinterest.com/pin/1548181151745008/
https://www.tiktok.com/@yourloverosestore/video/7183734676836715782?q=valentine+products&t=1675348340364
https://www.tiktok.com/@erin8323/video/6918402395378601222?q=best+friend+valentine+gift&t=1675348367510
https://www.pinterest.com/pin/755760381233677090/
https://www.tiktok.com/@kevin_ingoodco/video/7563378616382295351?is_from_webapp=1&web_id=7576248101774722568
https://www.tiktok.com/@noormantis/video/7534465939400592647?is_from_webapp=1&sender_device=pc&web_id=7443465681620977160
https://www.pinterest.com/pin/13651605113399374/
https://www.tiktok.com/@tiiiziana/video/7505440428158651670?is_from_webapp=1&web_id=7576248101774722568
https://www.instagram.com/p/DJ4PgLCp9sS/?igsh=MTV0MmFrdmdnb2J2Yg%3D%3D&img_index=1
https://www.tiktok.com/@sydneyowebb/video/7488822954730507562?is_from_webapp=1&web_id=7443465681620977160
https://www.tiktok.com/@tryingnottocarepodcast/video/7477985548351573279?is_from_webapp=1&web_id=7576248101774722568
https://www.tiktok.com/@thejennamillion/video/7572332360394378527?is_from_webapp=1&web_id=7443465681620977160


Click on me for Ramadan full plan

USE CODE: EARLYBIRD 

https://www.sakacademy.com/ramadancourse


Thank you for making it this far.
You are the reason I smile every morning 


