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I
PRÉSENTATION DE L'OUVRAGE
Contexte et structure

CONCEPT CLÉ

FAUX — Fausse Monnaie, Faux Professeurs, Faux Actifs

Publié en 2019 sous le titre original Fake, cet ouvrage de Robert T. Kiyosaki constitue l'une de

ses analyses les plus radicales et les plus provocatrices du système économique mondial.

L'auteur y développe la thèse selon laquelle les piliers de la pensée financière conventionnelle —

la monnaie fiduciaire, le système éducatif traditionnel et les actifs recommandés par les

conseillers financiers — sont fondamentalement «faux», c'est-à-dire construits pour enrichir une

élite au détriment des classes moyennes et populaires.

Le Contexte de Publication

FAUX paraît dans un contexte de tensions économiques mondiales croissantes : montée des

inégalités, crise de la dette étudiante aux États-Unis dépassant 1 200 milliards de dollars, politiques

d'assouplissement quantitatif des banques centrales, et montée des cryptomonnaies. Kiyosaki,

vétéran de la Guerre du Vietnam et entrepreneur autodidacte, y livre sa vision la plus aboutie d'un

système qu'il juge profondément corrompu.

L'ouvrage s'inscrit dans la continuité directe de Père Riche, Père Pauvre (1997) dont il approfondit

les concepts fondamentaux, notamment la distinction entre actifs et passifs, et la nécessité d'une

véritable éducation financière. Il répond également aux évolutions du monde depuis le grand krach

de 2008.

La Structure en Trois Parties

PARTIE 1 FAUSSE MONNAIE

Comment le découplage du dollar de l'or en 1971

a transformé la monnaie en outil

d'appauvrissement des classes moyennes.

Pourquoi posséder or et argent physiques est

essentiel.
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PARTIE 2 FAUX PROFESSEURS

Critique du système éducatif traditionnel qui

forme des employés dociles plutôt que des

entrepreneurs libres. L'importance de choisir ses

professeurs parmi ceux qui pratiquent ce qu'ils

enseignent.

PARTIE 3 FAUX ACTIFS

Démonstration que les actifs recommandés par

l'establishment financier (fonds de retraite,

actions en bourse) servent principalement les

intérêts de Wall Street. Comment construire de

véritables actifs générateurs de revenus passifs.

«
Ce livre traite de trois faussetés : la fausse monnaie qui enrichit les riches en

appauvrissant les classes moyennes, les faux professeurs qui ne pratiquent pas ce qu'ils

enseignent, et les faux actifs qui retirent de l'argent de votre poche au lieu d'en mettre.

— Robert Kiyosaki, FAUX, 2019
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II
BIOGRAPHIE DE ROBERT
KIYOSAKI
Parcours d'un disrupteur financier

Portrait d'un Entrepreneur Atypique

Robert Toru Kiyosaki est né le 8 avril 1947 à Hilo, à Hawaï. Fils d'un père enseignant et

superintendant des programmes scolaires de l'État (son «père pauvre»), il grandit dans un

environnement intellectuel mais financièrement modeste. Dès l'enfance, il est confronté aux

inégalités économiques en fréquentant une école aux côtés d'enfants de familles aisées. C'est à

neuf ans qu'il pose à son enseignante une question décisive : «Quand apprendrons-nous quelque

chose à propos de l'argent ?»

Cette insatisfaction le pousse vers son «père riche» : le père de son meilleur ami, un entrepreneur

prospère peu instruit académiquement mais doté d'une intelligence financière exceptionnelle. Cette

relation de mentorat sera le fondement de toute la philosophie Kiyosaki.

Chronologie Commentée

1947

Naissance

a Hilo, Hawaii

1965

Ecole

navale

1969

Vietnam

or

1974

1er seminaire

immo

1977

1ere

entreprise

1985

Rich Dad

Company

1997

Pere Riche

Pere Pauvre

2019

FAUX

(Fake)

CHRONOLOGIE DE ROBERT KIYOSAKI

Frise chronologique de la vie et du parcours de Robert Kiyosaki

1947 Naissance à Hilo, Hawaï. Famille modeste, père enseignant.

1965 Entre à l'École navale de New York. Formation d'officier.

1969 Pilote de marines au Viêtnam. Découverte de l'or chez une marchande vietnamienne — réveil

financier.

1974 Quitte l'armée. Suit son premier séminaire immobilier de 3 jours.
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1977 Lance sa première entreprise (portefeuilles en nylon). Échec, faillite, mais leçons précieuses.

1985 Cofonde la Rich Dad Company. Développe les jeux CASHFLOW.

1997 Publie Père Riche, Père Pauvre — devient un phénomène mondial.

2000s 25 ouvrages publiés, invité sur Oprah, CNN, BBC. Collaborations avec Donald Trump.

2019 Publication de FAUX (Fake) — son analyse la plus radicale du système financier mondial.

Ses Influences Majeures

Père Riche (Mike's
Dad)

Son véritable mentor financier depuis l'âge de 9 ans. Entrepreneur autodidacte

qui lui a appris que l'argent est un outil, pas une fin.

R. Buckminster Fuller
L'architecte et visionnaire lui a révélé la «grossière escroquerie» mondiale

(Grunch of Giants) et l'a formé à penser de façon systémique.

Werner Erhard (EST)
Le séminaire de développement personnel qu'il découvre dans les années 1970

l'a éveillé à la conscience de soi et à la responsabilité personnelle.

Kim Kiyosaki
Son épouse, investisseuse immobilière indépendante, cofondatrice de la Rich

Dad Company. Sa partenaire intellectuelle et pratique.

Marchande d'or
vietnamienne

Lors de son service au Vietnam, une marchande lui révèle que l'or physique est

la vraie monnaie — une leçon qui change sa vie.

Tom Wheelwright
Son conseiller fiscal qui lui montre comment utiliser légalement les impôts pour

acquérir des actifs et bâtir sa richesse.

«
Le secret de mon succès n'a rien à voir avec ce que j'ai appris à l'école. Il repose sur ma

quête de professeurs spirituels et financiers qui pratiquaient ce qu'ils enseignaient.

— Robert Kiyosaki
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III
RÉSUMÉ DU LIVRE
Les trois grandes thèses de Kiyosaki

Partie 1 — Fausse Monnaie

Le 15 août 1971 marque, selon Kiyosaki, la date la plus importante de l'histoire financière moderne.

Ce jour-là, le président Richard Nixon rompt unilatéralement la convertibilité du dollar américain en

or, mettant fin aux accords de Bretton Woods. Cette décision transforme radicalement le dollar :

d'une monnaie ancrée sur une valeur réelle, il devient une monnaie fiduciaire — c'est-à-dire une

monnaie dont la valeur repose uniquement sur la confiance accordée au gouvernement qui l'émet.

Pour Kiyosaki, cette «fausse monnaie» a un mécanisme pervers et systématique : chaque fois que

les banques centrales impriment de la monnaie (politique du Quantitative Easing), la valeur des

actifs détenus par les riches (immobilier, actions, métaux précieux) augmente, tandis que le pouvoir

d'achat des salariés et des épargnants s'érode. L'inflation n'est pas un accident — c'est un transfert

de richesse organisé.

L'Or : La Vraie Monnaie
Face à cette réalité, Kiyosaki préconise de posséder de l'or et de l'argent physiques. Ces métaux

précieux sont selon lui «l'argent de Dieu» — une monnaie qui ne peut pas être imprimée, qui

traverse les civilisations et qui résiste à l'inflation. Il développe sept raisons pratiques et huit raisons

philosophiques de les acquérir. Sa conviction s'est forgée lors de la Guerre du Vietnam, lorsqu'une

marchande vietnamienne lui a révélé l'absurdité de la monnaie papier face à l'or réel.

Partie 2 — Faux Professeurs

La deuxième partie est, selon Kiyosaki lui-même, «la plus importante» du livre. Elle porte un regard

critique radical sur le système éducatif occidental. Sa thèse centrale : les grandes universités ont

été fondées et financées par les barons industriels du XIXe siècle (Rockefeller, Vanderbilt,

Carnegie) non pas pour libérer les individus, mais pour former des employés compétents et dociles

au service de leur empire économique.

Un «faux professeur» est, pour Kiyosaki, quelqu'un qui enseigne ce qu'il ne pratique pas. Un

professeur d'université qui enseigne l'entrepreneuriat sans jamais avoir créé d'entreprise. Un

conseiller financier qui recommande des fonds de placement qu'il ne comprend pas lui-même. À

l'inverse, ses vrais professeurs ont toujours été des praticiens : son père riche, des instructeurs de

vol militaires, des entrepreneurs ayant vécu l'échec et le succès.
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Il dénonce notamment la dette étudiante — principale «extorsion» organisée contre la jeunesse —

et l'absence totale d'éducation financière dans les cursus scolaires. À neuf ans, il avait demandé à

son enseignante : «Quand apprendrons-nous quelque chose sur l'argent ?» Sa réponse : «Ce sujet

n'est pas abordé à l'école.» Cette réponse n'a pas changé des décennies plus tard.

Partie 3 — Faux Actifs

La troisième partie démantèle le mythe des actifs recommandés par l'establishment financier. Le

plan 401(k) américain (équivalent du Plan d'Épargne Retraite), les fonds communs de placement,

les assurances-vie investissement : Kiyosaki les qualifie de «faux actifs» car ils ne génèrent pas de

revenus passifs directs pour leur détenteur, mais alimentent massivement les revenus de frais de

gestion de Wall Street.

Il illustre ce mécanisme par une étude de NerdWallet montrant que des frais de gestion de

seulement 1% peuvent soustraire jusqu'à 590 000 dollars à un retraité sur la durée de son

investissement. L'investisseur moyen investit pendant 30 ans et se retrouve avec bien moins que

prévu — non pas à cause de la performance des marchés, mais à cause des frais composés.

Les vrais actifs, selon Kiyosaki, sont ceux qui mettent de l'argent dans votre poche chaque mois :

l'immobilier locatif, les entreprises générant des flux de trésorerie, les métaux précieux et, dans

certains cas, des positions sur les marchés financiers gérées directement. La clé est le revenu

passif — un concept absent de tout curriculum scolaire standard.

«
La définition d'un actif : quelque chose qui met de l'argent dans votre poche. La définition

d'un passif : quelque chose qui retire de l'argent de votre poche. Votre maison est un

passif. Votre voiture est un passif. Votre épargne retraite est probablement un passif.

— Robert Kiyosaki
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IV
ANALYSE DES THÈMES
PRINCIPAUX
Décryptage des concepts fondamentaux

Thème 1 — L'Éducation Financière comme Arme Démocratique

Le thème central de toute l'oeuvre de Kiyosaki est que l'ignorance financière est le principal

mécanisme de maintien des inégalités. Contrairement à ce que l'on pourrait croire, les riches ne le

sont pas grâce à leur intelligence supérieure ou à leurs efforts plus importants. Ils le sont parce

qu'ils disposent d'une éducation financière que le système scolaire ne dispense délibérément pas.

Cette éducation financière repose sur quatre piliers : comprendre les états financiers (compte de

résultat et bilan), maîtriser la fiscalité pour en faire un outil d'acquisition d'actifs plutôt qu'un fardeau,

comprendre le droit des sociétés et des structures d'investissement, et développer une intelligence

du marché (identifier les cycles économiques, les opportunités cachées).

Thème 2 — Le Quadrant CASHFLOW

L'un des modèles conceptuels les plus influents de Kiyosaki est le Quadrant CASHFLOW,

développé dans son livre éponyme et réaffirmé dans FAUX. Ce quadrant divise les participants à

l'économie en quatre catégories selon leur rapport au revenu et à la richesse :
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E EMPLOYE

- Travaille pour les autres

- Securite d'emploi

- Impots eleves

- Revenu = temps

T TRAVAILLEUR INDEP.

- Expert dans son domaine

- Travaille seul

- Limite par le temps

- Revenu = expertise

P PROPRIETAIRE

- Possede un systeme

- Les autres travaillent

- Effet de levier

- Revenu = systeme

I INVESTISSEUR

- L'argent travaille

- Revenus passifs

- Liberte financiere

- Revenu = capital

QUADRANT CASHFLOW — Robert Kiyosaki

Objectif : migrer E/T -> P/I

Le Quadrant CASHFLOW de Robert Kiyosaki

Les quadrants E et T (Employé et Travailleur indépendant) vivent dans l'immédiateté de leur travail :

ils échangent leur temps contre de l'argent. Les quadrants P et I (Propriétaire et Investisseur) ont

créé des systèmes qui génèrent des revenus même quand ils ne travaillent pas. Pour Kiyosaki, la

liberté financière passe inévitablement par la migration des quadrants E/T vers les quadrants P/I —

non pas en travaillant plus dur, mais en pensant différemment.

Thème 3 — La Dette Intelligente

L'un des concepts les plus contre-intuitifs de Kiyosaki est sa vision positive de la dette. Pour la

majorité des conseillers financiers traditionnels, toute dette est mauvaise et doit être remboursée au

plus vite. Pour Kiyosaki, il existe deux types de dettes fondamentalement différents :

MAUVAISE DETTE BONNE DETTE

Finance des dépenses de consommation Finance l'acquisition d'actifs productifs

Carte de crédit, crédit conso Emprunt immobilier locatif

Vous rend plus pauvre avec le temps Le locataire rembourse la dette à votre place

Intérêts que vous payez Intérêts déductibles fiscalement

Exemple : votre voiture personnelle Exemple : un immeuble de rapport
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Kiyosaki cite l'exemple de Jared Kushner, qui a pu acquérir des milliards de dollars d'immobilier en

empruntant jusqu'à 99% de la valeur des biens — réalisant ainsi un «rendement infini» : un retour

sur investissement à partir d'un apport quasiment nul. Ce mécanisme légal, accessible à toute

personne disposant d'une solide éducation financière, est ignoré de la grande majorité des salariés.
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Thème 4 — L'Or et l'Argent comme Protection Systémique

Kiyosaki distingue clairement «l'argent de Dieu» (or et argent physiques) de «l'argent des hommes»

(monnaie fiduciaire, actifs financiers). Cette distinction n'est pas simplement philosophique : elle a

des conséquences pratiques concrètes sur la protection du patrimoine. Voici les sept raisons

pratiques pour lesquelles il détient des métaux précieux :

N° RAISON EXPLICATION

1 Protection contre la dépréciation monétaireL'or conserve sa valeur réelle sur des millénaires, contrairement aux monnaies papier qui s'érodent.

2 Couverture contre l'inflation Quand les banques centrales impriment, le pouvoir d'achat de l'or augmente mécaniquement.

3 Sécurité hors du système bancaireL'or physique détenu en dehors des banques ne peut pas être confisqué électroniquement.

4 Actif universellement reconnu L'or et l'argent sont acceptés partout dans le monde depuis des millénaires.

5 Protection contre les krachs Lors des crises financières, l'or tend à s'apprécier quand les marchés s'effondrent.

6 Richesse transmissible Les métaux précieux peuvent être transmis aux générations futures sans intermédiaire.

7 Antidote à la fausse monnaie Posséder de l'or est un acte de résistance au système monétaire basé sur la dette.

Thème 5 — La Vision Systémique : Pêcher en Eau Claire

L'une des métaphores les plus puissantes du livre oppose la «pêche en eau trouble» à la «pêche en

eau claire». L'eau trouble représente l'opacité financière : les produits d'investissement complexes,

les frais cachés, les dérivés hors bilan valorisés à 1 200 000 milliards de dollars — un chiffre qui

rend «aveugle l'individu moyen». La transparence financière est le seul antidote.

Les riches «pêchent en eau claire» car ils comprennent les mécanismes financiers : comment

utiliser les impôts pour acquérir des actifs, comment utiliser l'endettement de manière productive,

comment réinvestir les gains sans payer d'impôt, et pourquoi l'or et l'argent physiques surpassent la

monnaie papier sur le long terme.
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V
SCHÉMAS ET ILLUSTRATIONS
Visualiser les concepts financiers clés

Illustration 1 — Riche vs Classe Moyenne : deux flux opposés

Ce schéma illustre la différence fondamentale de structure financière entre les riches et la classe

moyenne. A gauche, les actifs génèrent les revenus qui couvrent les dépenses. A droite, les

revenus du travail sont directement absorbés par les dépenses et les passifs, sans jamais

construire d'actifs productifs.

LE RICHE

REVENUS
Salaire / loyers

ACTIFS
Immo, or, business

DEPENSES
Couvertes par actifs

genere

finance

LA CLASSE MOYENNE

REVENUS
Salaire uniquement

DEPENSES
Absorbent tout

PASSIFS
Maison, voiture, credit

absorbe

achete

Actifs => Revenus => Liberte Revenus => Depenses => Appauvrissement

Schema des flux de tresorerie : Riche (gauche) vs Classe Moyenne (droite)

Illustration 2 — Le Quadrant CASHFLOW

Le Quadrant CASHFLOW est l'un des modèles pédagogiques les plus puissants de Kiyosaki. Il

divise les participants à l'économie en quatre catégories selon leur rapport au revenu. La liberté

financière exige de migrer des quadrants E et T (gauche) vers les quadrants P et I (droite et bas),

en construisant des systèmes qui fonctionnent sans vous.
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E EMPLOYE

- Travaille pour les autres

- Securite d'emploi

- Impots eleves

- Revenu = temps

T TRAVAILLEUR INDEP.

- Expert dans son domaine

- Travaille seul

- Limite par le temps

- Revenu = expertise

P PROPRIETAIRE

- Possede un systeme

- Les autres travaillent

- Effet de levier

- Revenu = systeme

I INVESTISSEUR

- L'argent travaille

- Revenus passifs

- Liberte financiere

- Revenu = capital

QUADRANT CASHFLOW — Robert Kiyosaki

Objectif : migrer E/T -> P/I

Le Quadrant CASHFLOW — migrer de E/T vers P/I est l'objectif central

Illustration 3 — La Pyramide de la Monnaie

Kiyosaki distingue plusieurs niveaux de fiabilité monétaire. A la base de la pyramide, la fausse

monnaie — dollars, euros, cryptomonnaies, plans retraite — dont la valeur repose sur la confiance

et peut s'évaporer. Au sommet, l'or et l'argent physiques : la seule monnaie qui ait traversé cinq

millénaires sans perdre sa valeur intrinsèque.
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FAUSSE MONNAIE
Dollar / Euro / Crypto / Plans retraite

MONNAIE PAPIER
Billets de banque, obligations d'Etat

OR & ARGENT
Metaux precieux physiques

VALEUR REELLE
Confiance totale, immuable

PLUS

FIABLE

LA PYRAMIDE DE LA MONNAIE SELON KIYOSAKI

La pyramide de la monnaie selon Kiyosaki — plus on monte, plus c'est fiable

Tableau — Faux vs Réel : les grands renversements de Kiyosaki

Ce tableau synthétise les oppositions conceptuelles entre la pensée financière conventionnelle et la

vision de Kiyosaki. Il constitue un outil de référence rapide.

FAUX (vision commune) RÉEL (vision Kiyosaki)

Monnaie Le dollar est une valeur sûre et stable Le dollar est de la fausse monnaie depuis 1971 (Nixon)

Actif Votre maison est votre principal actif Un actif met de l'argent dans votre poche — votre maison en retire

Épargne Épargner est le chemin vers la richesse Les épargnants sont des perdants face à l'inflation

Éducation Les diplômes garantissent la sécurité financière L'école n'enseigne pas l'intelligence financière

Retraite Le plan 401(k) assurera votre retraite Les frais de gestion et l'inflation érodent vos économies

Dette Toute dette est mauvaise La dette peut être un outil d'enrichissement si bien utilisée

Or L'or ne rapporte pas L'or est la vraie monnaie, protection contre l'inflation

Professeur Les professeurs universitaires sont les experts Un vrai professeur pratique ce qu'il enseigne
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Les Quatre Raisons pour Lesquelles les Riches s'Enrichissent

1
L'IMPRESSION MONETAIRE

Quand les banques centrales impriment, la valeur des actifs des riches monte

mecaniquement.

2
L'EFFET DE LEVIER

Ils empruntent pour acquerir des actifs dont le rendement depasse le cout de l'emprunt.

3
LES FRAIS DE GESTION

Meme quand leurs fonds perdent, ils percoivent des frais de gestion sur l'epargne des autres.

4
LES KRACHS

Ils rachetent les actifs bradeS par les classes moyennes lors des crises.
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VI
EXERCICES PRATIQUES
Passer de la lecture à l'action

Ces exercices sont conçus pour vous aider à intégrer les enseignements de Kiyosaki dans votre

réflexion personnelle et votre situation financière concrète. Prenez le temps de répondre

honnêtement — c'est le seul moyen de progresser.

EXERCICE 1 — MON BILAN ACTIFS/PASSIFS

Listez vos actifs (ce qui met de l'argent dans votre poche) et vos passifs (ce qui en retire). Soyez

honnête avec vous-même. Votre voiture, votre logement principal, votre téléphone haut de

gamme : sont-ils vraiment des actifs ?

_____________________________________________________________________________

_____________

_____________________________________________________________________________

_____________

_____________________________________________________________________________

_____________

_____________________________________________________________________________

_____________

_____________________________________________________________________________

_____________

MES ACTIFS (génèrent du cash)

___________________________________

__________

___________________________________

__________

___________________________________

__________

MES PASSIFS (retirent du cash)

___________________________________

__________

___________________________________

__________

___________________________________

__________

EXERCICE 2 — MON QUADRANT ACTUEL
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Dans quel(s) quadrant(s) du CASHFLOW vous situez-vous aujourd'hui ? E (Employé), T

(Travailleur indépendant), P (Propriétaire), I (Investisseur) ? Où voulez-vous être dans 5 ans ?

Quelles actions concrètes vous permettront d'y arriver ?

_____________________________________________________________________________

_____________

_____________________________________________________________________________

_____________

_____________________________________________________________________________

_____________

_____________________________________________________________________________

_____________

Ma situation actuelle :

■ Employé (E)

■ Travailleur

indépendant (T) ■ Propriétaire (P) ■ Investisseur (I)

Ma cible dans 5 ans et mes 3 actions prioritaires :

_______________________________________________________________________________

___________

_______________________________________________________________________________

___________

_______________________________________________________________________________

___________

_______________________________________________________________________________

___________

EXERCICE 3 — ÉVALUATION DE MES PROFESSEURS FINANCIERS

Qui vous donne des conseils financiers aujourd'hui ? Votre conseiller bancaire, un ami, un

parent, des articles en ligne ? Ces personnes pratiquent-elles ce qu'elles enseignent ? Sont-elles

financièrement libres ?

_____________________________________________________________________________

_____________

_____________________________________________________________________________

_____________
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_____________________________________________________________________________

_____________

MON CONSEILLER FINANCIER ACTUELPRATIQUE-T-IL CE QU'IL ENSEIGNE ?EST-IL FINANCIÈREMENT LIBRE ?

_________________________ ■ Oui   ■ Non   ■ Je ne sais pas ■ Oui   ■ Non   ■ Je ne sais pas

_________________________ ■ Oui   ■ Non   ■ Je ne sais pas ■ Oui   ■ Non   ■ Je ne sais pas

_________________________ ■ Oui   ■ Non   ■ Je ne sais pas ■ Oui   ■ Non   ■ Je ne sais pas

EXERCICE 4 — CALCULER MON CASHFLOW MENSUEL

Calculez vos flux de trésorerie réels ce mois-ci. Toutes les sources de revenus, toutes les

dépenses. Quelle part de vos revenus provient d'actifs passifs (et non de votre travail direct) ?

_____________________________________________________________________________

_____________

_____________________________________________________________________________

_____________

SOURCE DE REVENUS MONTANT (€) ACTIF (A) ou PASSIF (P) ?

Salaire / revenus professionnels P

Loyers perçus A

Dividendes / intérêts A

Revenus d'entreprise automatisée A

Autres

TOTAL REVENUS ACTIFS (A)

TOTAL REVENUS PASSIFS (P)

EXERCICE 5 — AUTO-ÉVALUATION FINANCIÈRE

Cochez votre niveau pour chacune des situations ci-dessous. Cet exercice vous donnera une

image honnête de votre maturité financière actuelle.
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_____________________________________________________________________________

_____________

SITUATION FINANCIÈRE Jamais Parfois Souvent Toujours

J'ai des revenus actifs (salaire, honoraires) ■ ■ ■ ■

J'ai des revenus passifs (loyers, dividendes) ■ ■ ■ ■

Je connais la différence entre actif et passif ■ ■ ■ ■

Je possède des actifs qui génèrent du cash ■ ■ ■ ■

Je comprends l'impact des impôts sur ma richesse ■ ■ ■ ■

J'investis dans des métaux précieux ■ ■ ■ ■

Je me forme continuellement en finances ■ ■ ■ ■

J'ai une équipe de conseillers financiers avisés ■ ■ ■ ■

Je comprends comment utiliser la dette intelligemment ■ ■ ■ ■

J'ai un plan pour ma liberté financière ■ ■ ■ ■

Score : 0-2 «Toujours» = Débutant financier. 3-5 = En progression. 6-8 = Avancé. 9-10 = Expert.

EXERCICE 6 — MON PLAN D'ACTION À 90 JOURS

Après avoir lu ce livre, définissez 3 actions concrètes que vous allez mettre en oeuvre dans les

90 prochains jours pour améliorer votre éducation financière et votre situation. Soyez précis :

quoi, comment, avant quelle date ?

_____________________________________________________________________________

_____________

_____________________________________________________________________________

_____________

_____________________________________________________________________________

_____________

_____________________________________________________________________________

_____________
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_____________________________________________________________________________

_____________

_____________________________________________________________________________

_____________

Page 22 / 29



VII
SYNTHÈSE ET POINTS CLÉS
Ce qu'il faut retenir absolument

Les 10 Enseignements Fondamentaux de FAUX

01
La monnaie n'est plus ancrée sur rien depuis 1971 — sa valeur repose sur la confiance, et

cette confiance s'érode avec l'impression monétaire.

02
Les actifs génèrent des revenus passifs. Un actif qui ne produit pas de cash régulier n'est pas

un actif selon Kiyosaki, c'est un passif déguisé.

03
L'école vous prépare à être un employé, pas un investisseur. L'éducation financière est une

discipline à acquérir en dehors du système scolaire traditionnel.

04
Choisissez vos professeurs parmi ceux qui font ce qu'ils enseignent. Un théoricien ne peut

pas vous apprendre à pratiquer.

05
L'or et l'argent physiques sont une protection contre la dépréciation monétaire systémique.

Ce ne sont pas des investissements spéculatifs mais une assurance.

06
La dette est un outil puissant — quand elle sert à acquérir des actifs productifs dont les

revenus dépassent le coût de l'emprunt.

07
Les impôts peuvent être un levier d'enrichissement, pas seulement un fardeau. La

dépreciation, l'amortissement et les structures fiscales sont légaux et accessibles.

08
La liberté financière s'obtient en migrant du quadrant E/T vers le quadrant P/I — en

construisant des systèmes qui fonctionnent sans vous.

09
Les krachs sont des opportunités pour ceux qui sont préparés. Les crises transfèrent la

richesse vers ceux qui comprennent les cycles économiques.

10
Votre maison n'est pas votre actif principal — c'est le principal actif de la banque. Revoir

cette conviction est le premier pas vers l'indépendance financière.
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Regard Critique sur l'Ouvrage

La force de Kiyosaki réside dans sa capacité à simplifier des concepts économiques complexes et à

les rendre accessibles au grand public. Ses métaphores (l'eau trouble, le père riche vs. le père

pauvre, les quadrants) ont une efficacité pédagogique réelle et ont touché des millions de lecteurs à

travers le monde.

Cependant, certains économistes et analystes financiers nuancent ses affirmations. Sa critique du

système scolaire, bien que légitime sur le fond, occulte parfois les protections que ce système offre

(retraites collectives, sécurité de l'emploi). Sa promotion des métaux précieux et de l'immobilier

s'applique davantage au contexte américain et peut nécessiter des adaptations selon le pays et la

situation personnelle.

Néanmoins, la valeur fondamentale de son enseignement demeure intacte : développer son

intelligence financière, apprendre à distinguer actifs et passifs, et construire des sources de revenus

passifs sont des objectifs universellement pertinents pour quiconque aspire à la liberté financière.

«
Nous avons tous le pouvoir de choisir. La question est : en avons-nous le courage ?

— Robert Kiyosaki — Mot de clôture de FAUX

Ce cahier fiche de lecture est un produit éducatif du Club Aloya. Il est destiné à accompagner la lecture de l'ouvrage

original de Robert Kiyosaki. Pour approfondir, lire également : Père Riche Père Pauvre, Le Quadrant du CASHFLOW,

Guide pour Investir.
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Ce que Kiyosaki décrit dans FAUX — et ce que vous pouvez faire maintenant

Du livre à la réalité française

Kiyosaki écrit depuis les États-Unis. Ses exemples sont américains — le plan 401(k), la Réserve

fédérale, le dollar. Mais sa thèse centrale s'applique mot pour mot à la situation des épargnants

français d'aujourd'hui.

La fausse monnaie ? La Banque centrale européenne a injecté plus de 5 000 milliards d'euros dans

le système depuis 2015. Le Livret A, après inflation, rapporte un taux réel négatif depuis des

années. Les faux professeurs ? Votre conseiller bancaire est rémunéré à la commission sur les

produits qu'il vous vend — pas sur les résultats qu'il vous fait obtenir. Les faux actifs ?

L'assurance-vie en fonds euros, le PEL gelé, les plans d'épargne retraite qui financent

principalement la dette de l'État.

Kiyosaki pose le diagnostic. Il ne prescrit pas de solution adaptée à votre situation, à votre pays, à

votre cadre fiscal et juridique. C'est précisément là que commence le travail concret.

Ce que Kiyosaki dit — Ce que le Club Aloya fait

KIYOSAKI DIT LE CLUB ALOYA FAIT

Votre banque ne travaille pas pour vous. Elle

travaille pour elle.

Le Club Aloya fonctionne sur adhésion, sans

commissions sur les placements. Les conseils

donnés ne dépendent d'aucun produit a vendre.

Les vrais professeurs pratiquent ce qu'ils

enseignent.

L'equipe du Club cumule 35 ans d'experience

terrain : Rothschild, Oddo, Credit Foncier. Elle a vu

le systeme de l'interieur — et en a change de

camp.

Definissez d'abord votre objectif, choisissez l'outil

ensuite.

Chaque accompagnement commence par trois

questions que votre banquier ne pose jamais :

Combien voulez-vous avoir ? Dans combien de

temps ? Capitaliser ou percevoir des revenus

reguliers ?
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Les riches deplacent leur argent hors de portee

des Etats.

Le Club guide ses membres dans la

debancarisation legale : comptes dans des

banques europeennes plus stables, dont les

protections relevent du droit europeen — lequel

prime sur le droit national francais.

Si votre situation ne justifie pas d'agir, n'agissez

pas.

Le Club revendique d'avoir refuse de placer des

personnes dans des produits inadaptes. Si votre

dossier ne justifie pas d'accompagnement, vous le

saurez clairement — sans pression commerciale.

A qui s'adresse le Club Aloya

Si vous vous etes reconnu dans les pages de ce cahier — si vous avez eu le sentiment que quelque

chose ne va pas dans la facon dont le systeme gere votre epargne, sans savoir exactement quoi ni

comment y remedier — alors le Club Aloya a ete concu pour vous.

PROFIL DETAIL

1 Vous avez entre 50 000 et 500

000 euros d'epargne

et vous sentez que vos solutions actuelles ne vous protegeant

pas vraiment face a l'inflation, a la dette de l'Etat et a l'instabilite

du systeme financier.

2 Vous avez travaille et epargne

toute votre vie

et vous refusez que des decisions politiques ou des frais de

gestion invisibles erodent silencieusement ce que vous avez

mis des annees a construire.

3 Vous n'etes pas une grande

fortune

mais vous voulez appliquer les memes logiques de protection

patrimoniale que celles utilisees par les clients des banques

privees, adaptees a votre situation.

4 Vous cherchez un conseiller

qui pose les bonnes

questions

avant de vous proposer une solution. Quelqu'un dont le modele

economique n'est pas base sur ce qu'il vous vend, mais sur ce

qu'il vous apporte.
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Ce que le Club Aloya n'est pas

CE QUE LE CLUB N'EST PAS POURQUOI C'EST IMPORTANT

1 Pas une plateforme

d'investissement

Le Club n'investit pas votre argent. Il vous oriente, vous

conseille et vous donne acces a des strategies que vous mettez

en oeuvre avec les partenaires de votre choix.

2 Pas un cabinet qui vit de

commissions

Le modele repose sur l'adhesion. Aucune remuneration sur les

produits recommandes. C'est ce qui garantit l'independance du

conseil.

3 Pas reserve aux grandes

fortunes

Ce que les clients de Rothschild font avec 5 millions d'euros,

vous pouvez en appliquer les principes avec 80 000 euros. Pas

le meme instrument — la meme logique.
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PASSEZ A L'ETAPE SUIVANTE

Votre appel strategique gratuit de 30
minutes

Kiyosaki l'a dit tout au long de ce livre : lire est le point de depart. Le vrai apprentissage

commence quand vous entrez dans le monde reel.

Cet appel est concu pour ca.

En 30 minutes, trois questions que votre banquier ne vous a
jamais posees

01
Qu'est-ce que vous voulez

obtenir de votre argent ?

Pas quel produit vous interesse. Pas quelle performance

vous esperez. Quel est le vrai objectif — proteger,

transmettre, generer des revenus, preparer une retraite

sereine ? Cette question seule genere plus de clarte que

des annees de relation bancaire.

02
Dans quel delai voulez-vous

l'atteindre ?

Un objectif sans horizon n'est pas un objectif. Cette

precision determine entierement quels outils sont

pertinents et lesquels ne le sont pas — independamment

de ce que les tendances du moment vous suggerent

d'acheter.

03
Voulez-vous capitaliser ou

percevoir des revenus ?

Deux objectifs fondamentalement differents qui exigent

deux strategies opposees. Les banques les traitent

comme interchangeables. Ce n'est pas un hasard —

c'est ce qui leur permet de vous vendre ce qu'elles ont

en stock.
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Ce qui se passe apres votre appel

ETAPE CE QUI SE PASSE

1 — Appel 30 min Vous echangez avec un stratege du Club. Pas un commercial. L'objectif :

comprendre votre situation et voir si un accompagnement est pertinent. Si ce

n'est pas le cas, vous en serez informe clairement.

2 — Analyse du

dossier

Si votre situation le justifie, votre dossier est transmis a l'equipe du Club :

financiers, fiscalistes, specialistes en droit europeen. Votre situation est

analysee dans sa globalite.

3 — Restitution

personnalisee

L'equipe du Club vous rappelle pour vous presenter les strategies retenues,

adaptees a votre situation reelle, a votre objectif et a votre horizon.

4 — Vous decidez Aucune pression. Aucune urgence artificielle. Vous prenez votre decision en

pleine connaissance de cause, avec une vision claire de ce que vous pouvez

faire.

RESERVEZ VOTRE APPEL STRATEGIQUE GRATUIT

30 minutes. Sans engagement. Sans discours commercial.

leclubaloya.fr/rdv

Scannez le QR code ou tapez l'adresse directement dans votre navigateur.

Club Aloya — Accompagnement patrimonial independant · Conseil sans commissions · Ce document est un support educatif, non

un conseil en investissement.
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