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Élodie BERTRAND-ESQUEL
Avocate, Beside Avocats

Avantages et contreparties
de la franchise

Mercredi 20 mars - 20h00

François MOUCHEL
Expert-comptable, Pepit

Les étapes clés avec
mon expert comptable

Jeudi 21 mars - 20h00

Organisatrice du challenge
Coach et formatrice

Mélissa GESTIN

La formation
du futur franchisé

Vendredi 21 mars - 20h00



Coach et formatrice pour les futurs franchisés

Mélissa GESTIN

En 6 ans, j'ai accompagné + de 350 franchisés
dans divers secteurs : prêt-à-porter, restauration, automobile, etc.



QUELLE FORMATION
POUR DEVENIR FRANCHISÉ(E) ? 



Le profil du franchisé(e) en chiffres

→ 76% des franchisés actuels étaient salariés avant de se lancer en franchise

→ 35 ans, c’est l’âge moyen du franchisé à l’ouverture de son premier point de vente

→ 36% des franchisées sont des femmes

→ Seulement 24% des franchisés dépassent le niveau Bac+3

→ 4 franchisés sur 10 ont totalement changé de secteur en devenant franchisé

Source : “19ème Enquête annuelle de la Franchise”, 2023, www.banquepopulaire.fr
Source : “16ème Enquête annuelle de la Franchise”, 2020, www.banquepopulaire.fr  



Les compétences recherchées chez
un(e) futur(e) franchisé(e)

→ Un fort esprit entrepreneurial

→ Une détermination et un investissement

→ Le sens du commerce et du business

→ Le management et la gestion

→ Les valeurs et la passion



Les compétences recherchées chez
un(e) futur(e) franchisé(e)

LE FRANCHISEUR NE VOUS DEMANDERA PAS : 

X D’être un expert dans votre domaine (sauf exception) 

X D’avoir de l’expérience dans l’entrepreneuriat 

X D’être créatif et d’inventer des produits / services 



QUI  SE RECONNAIT DANS LA
DESCRIPTION DU FUTUR FRANCHISÉ(E)?



Ce que vous devez savoir-faire : 

1 Connaitre parfaitement vos besoins / vos envies / la direction que vous souhaitez prendre

2 Connaitre les critères de sélection de la franchise idéale 

3 Comprendre son contrat de franchise avant de le signer, les droits et les devoirs de
chacune des parties

4 Savoir budgétiser son projet, réaliser une business plan et trouver des financements

Ce sont les sujets sur lesquels vous
devez vous former aujourd’hui 

RIEN DE PLUS ! 

5 Savoir réaliser une étude de marché et trouver le local idéal 

6 Connaître les experts de la franchise et savoir s’entourer des bonnes personnes



QUI PENSE AVOIR BESOIN D‘UN
ACCOMPAGNEMENT SUR CES SUJETS ?













Ils ont testé mon accompagnement :



Ils ont testé mon accompagnement :



Ils ont testé mon accompagnement :





Objectif Franchise
Programme de formation en ligne pour les futurs franchisés
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À vos questions !



Contact

Coach et formatrice
contact@objectif-franchise.fr

Mélissa GESTIN


