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IDEAS DE CONTENIDOS

APRENDE A QORGANIZAR TU CALENDARIO




MARCA TUS OBJETIVOS

1. AUMENTAR VENTAS.

2. AUMENTAR CLIENTES.

3. AUMENTAR CUOTA DE MERCADO.
4. AUMENTAR RENTABILIDAD.

TIPOS DE OBJETIVOS-MARKETING

1- CAPTAR:
» Captacion de clientes - Ofertas y descuentos.
* Incrementar cuota de mercado - Cambios en clientes, mercados
o territorio.
2- ACTIVAR:
 Reconocimiento de marca - Impacto a la audiencia.
e Optimizar el embudo de conversion - Cambios en el proceso de
compra.
3-CONVERTIR:
« Aumentar ventas - Venta cruzada.
* Mejorar el ROI - Acciones a largo plazo.
4- FIDELIZAR:
» Fidelizacion de clientes.
* Mantener contacto con clientes - Comunicacion con ellos.
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ESTRATEGIAS DE
CONTENIDOS

PASOS ANTES DE CREAR TU ESTRATEGIA

1. DAFO.
2. PROPUESTA DE VALOR.

3. OBJETIVOS DE MARKETING.

4. PUBLICO OBJETIVO.

5. ANALISIS DE MERCADO.

6. RECONOCIMIENTO DE LA COMPETENCIA.

TIPOS DE ESTRATEGIAS DE MARKETING DIGITAL

DE SEGMENTACION.

EN RELACION CON LA COMPETENCIA.

DE POSICIONAMIENTO DE MARCA.

DE PENETRACION EN EL MERCADO.

DE CARTERA O DE ELIMINACION DE PRODUCTOS.
DE MARKETING DIGITAL.

DE MARKETING DE CONTENIDOS.

DE FIDELIZACION.

DE MARKETING DE BOCA EN BOCA.

DE MARKETING DIRECTO.
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ACCIONES DE MARKETING DIGITAL

. POSICIONAMIENTO SEO.

. CAMPANAS DE PUBLICIDAD EN BUSCADORES SEM.
. BLOG.

. REDES SOCIALES.

. MARKETING DE CONTENIDOS.

. EMAIL MARKETING.

. WHATSAPP BUSINESS O TELEGRAM GRUPOS.

. CREA UNA COMUNIDAD.

. COLABORACION CON INFLUENCERS.
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ESTRATEGIAS DE
CONTENIDOS

ESTRATEGIAS ACCIONES
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PILARES DE CONTENIDO

Los Pilares de Contenido son las lineas de publicacion
qgue debes seguir en tu marca antes de empezar a
buscar ideas de contenidos.

Los marcan los gustos, intereses y necesidades de tu
audiencia, y tu contenido debe contestar a sus dudas.

PILARES DE CONTENIDO

1. CONTENIDO DE VALOR
2. ENTRETENIMIENTO
3. PROMOCIONAL

4. EDUCATIVO

*RECOMENDACION - Un 60% de contenido de valor, 20%
de contenido educativo, 10% contenido promocional y
10% contenido entretenimiento.

Dependera de tus objetivos, tu personalidad y el tipo de
empresa que seas.

Si tu empresa no concuerda con alguno, no es necesario
gue crees contenidos de ese estilo.*

@PROTURCONSULTORES



PILARES DE CONTENIDO

1- CONTENIDO DE VALOR

Tu Marca.

Historia de la marca.

Valores de la marca.

Objetivos y finalidad del proyecto.
Frases motivadoras.

Contenido que te inspira.
Referentes que te inspiren.

2 - ENTRETENIMIENTO

e Video de humor.

e Memes en foto.

e Memes con tu producto o tu servicio.

e Fotos virales con frases de chistes adaptadas a tu
empresa.

3 - PROMOCIONAL

e Resalta tus virtudes como emprendedor.

e Resalta los beneficios de tu producto o servicio.
e Explica cual es tu oferta.

e Servicios de tu empresa.

o Diferentes lineas de negocio.

4 - EDUCATIVO

 Paso a paso.

e Antesy después.

e Ensenar herramientas.

e Carruseles con tipsy trucos.

e Ayudales a aprender lo que sabes.
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IDEAS DE CONTENIDOS
ACORDE A TU MARCA

PILARES DE

OBJETIVOS | ESTRATEGIAS | ACCIONES CONTENIDO
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IDEAS DE CONTENIDOS
PARA REELS

PILARES DE
CONTENIDO

TENDENCIAS IDEAS
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IDEAS DE CONTENIDOS

PARA TU MARCA

REEL:

Novedades del Sector.

Explicar una tendencia.

Aportar 1 tip de tu trabajo.

Resolviendo un problema
de tu cliente.

Remix de otro Reel.
Remix de un reel tuyo.

5 Tips que ayudan al
cliente.

ANTES-DESPUES.
Historia de tu empresa.
Tik Tok viral.

CARRUSEL:

5 tips para lograr algo.
Herramientas uGtiles de tu
sector o nicho.

Ideas de interés para tu
sector.

Historia de la empresa.
Fallo de tu empresa y

solucion.

DIRECTO:

POST:

Foto del equipo.
Frases motivacionales.

Tus servicios.

Por qué elegiste emprender.

Checklist de tu dia a dia.
Ejemplos de trabajos.
Casos de éxito.

¢Sabias qué? Sobre nicho.
Noticias.

Novedades sobre tu marca.
Novedades de tu sector.

Sucesos virales.

VIDEO LARGO:

Resultados de tu ultimo
trabajo.

Beneficios de contratarte.
Beneficios de tu producto.
Caracteristicas de tu
producto.

Lanzamientos.

Preparando tu dia.

STORIES:

Resuelve dudas sobre tu » Stickers y encuestas.

producto o servicio. » Este o este.

o Dia a dia.

Preguntas y Respuestas.
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