BRAIN CONNECTION
APRESENTA:

CURSO NEUROVENDAS.

COMO USAR A NEUROCIENCIA E A TECNOLOGIA
PARA VENDER MAIS E MELHOR

FORMACAO DE ALTA PERFORMANCE
PARA LIDERANCAS E EQUIPAS




PROGRAMA COMPLETO
NEUROVENDAS.

PROFESSOR
ALEXANDRE RODRIGUES

PROFESSORA
EDIANE PEREIRA

AULA'1

-INTRODUCAO A NEUROVENDAS
-ESTIMULOS DE COMPRA
-TIPOS DE PRODUTOS

E DECISOES

AULA 3

-ENTENDENDO O INTANGIVEL
-GESTAO DE EXPECTATIVAS

-A IMPORTANCIA DA EMPATIA
-0 SUBCONSCIENTE E NEGOCIOS

AULA S

-INTRODUCAO AO MAPA
MENTAL DE COMPRA

-A INFLUENCIA DA RELACAO
EMOCIONAL NAS VENDAS
-METACOMUNICACAO

E SUAS IMPLICACOES
-TECNICAS MENTAIS PARA
APRIMORAR A ABORDAGEM

AULA 7

-A PSICOLOGIA DA ATENCADO
-DIFERENCAS DE COMPRA
ENTRE GENEROS

-0 PODER DO STORYTELLING
-INTRODUCAO AO
MARKETING SENSORIAL

AULA 2

-CONQUISTA DO PUBLICO-ALVO
-BRANDING PESSOAL
-PROCESSO DE VENDAS
-PROSPECCAOQ E TECNOLOGIA

AULA 4

-CRM

-PASSO A PASSO PARA
IMPLEMENTACAO
-INTELIGENCIA ARTIFICIAL

AULA 6

-PROPOSTAS DE VALOR
-FILTRANDO PROSPECTS DE
ALTA QUALIDADE
-AGENDAMENTO EFICAZ DE
REUNIOES

-FORMULA DE ESCRITA DE
E-MAILS

-SEQUENCIA DE E-MAILS
PARA ACOMPANHAMENTO
AUTOMATIZADO

AULA 8

-MOMENTO DE FECHAMENTO
-TECNICAS DE NEGOCIACAOQ
-METRICAS DE VENDA

-A JORNADA POS-VENDA



METODOLOGIA
INOVADORA

GRUPO MINIMO: 2 PROFESSORES E 4 ALUNOS

A

REVEZAMENTO DE LiDERES,
AULA 1 CADA ENCONTRO UMA NOVA
LIDERANCA

4 PARTICIPANTES E 1 SO INVESTIMENTO



CONTATOS:

PROFESSOR ¢
ALEXANDRE RODRIGUES 4
NEUROCIENTISTA
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CONHECA TAMBEM:.

NEUROCOMUNICACAO:
USE A MENTE E 0 CORAGAO PARA
0 REGISTRO DA INFORMAGAO.




