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Introducere în Universul Marketingului
Afiliat
Povestea Mea - O Călătorie spre
Redescoperire
Bun venit în universul fascinant al
marketingului afiliat, un teritoriu unde
pasiunea și perseverența își găsesc
adevărata valoare. Sunt Georgiana
Iordache, și aceasta este povestea
mea, o călătorie de transformare și
redescoperire în timpul și după
perioada tulbure a pandemiei
COVID-19.
e 



Totul despre mine
După un eșec financiar

major, în care am investit
aproape 500.000 de euro

într-un proiect de bar-
restaurant unic, construit

integral din geamuri și
oglinzi, am traversat o

perioadă extrem de dificilă.
Acest proiect, menit să

devină punctul de referință
în localitatea mea din Italia

și să deschidă calea către
un lanț de francize, s-a

soldat cu pierderi
semnificative: nu doar

financiare, ci și personale,
afectându-mi sănătatea

fizică și mentală, precum și
timpul prețios al familiei

mele. 

Cu o experiență de 17 ani în
industria geamurilor, unde
am cunoscut succesul atât
la nivel local, cât și național
în Italia, am fost nevoită să
mă confrunt cu realitatea
dureroasă a unui eșec. Însă,
spiritul meu antreprenorial
nu m-a lăsat să mă opresc
aici. Începutul anului 2023 a
marcat un nou capitol în
viața mea, decizia de a mă
întoarce la rădăcini, la
afacerea de familie în
domeniul geamurilor, nu ca
un semn de eșec, ci ca o
nouă oportunitate de
creștere.



Renașterea prin

Marketingul Afiliat
Renașterea prin Marketingul Afiliat

Într-o zi, aproape ca prin magie, am
descoperit o lume nouă care mi-a deschis

ochii către posibilități nelimitate: marketingul
afiliat. Inspirată de povestea unei femei care
și-a dorit mai mult de la viață decât un job

obositor, am început să explorez acest
domeniu fascinant. Cu un trecut în

dropshipping și print on demand, dar și cu o
pasiune veche pentru comerț, am fost

captivată de potențialul enorm al
marketingului afiliat.

A fost o provocare să mă reacomodez cu limba
engleză și să înțeleg noile terminologii, dar

determinarea mea a învins orice obstacol. După
luni de studiu intens și practică, am început să văd

rezultatele muncii mele, marcând începutul unei
noi ere în cariera mea.

Marketingul afiliat oferă libertatea de a lucra
de oriunde, la orice vârstă, și de a decide cât
de mult dorești să câștigi. Este un domeniu
care îți permite să îți construiești propriul
drum spre succes, depinzând exclusiv de

efortul și dedicarea ta.

Acum, după ce ai alocat câteva minute
pentru a citi povestea mea, te invit să faci
primii pași în lumea marketingului afiliat.

Împreună, vom descoperi nu doar ce
înseamnă acest domeniu, ci și cum poți să îți

transformi viața prin el.



Îți mulțumesc pentru timpul
acordat și te salut cu căldură în

această călătorie împreună spre
succes în marketingul afiliat.

Pentru a naviga cu succes în lumea
marketingului afiliat și a deveni un

influencer de top în acest domeniu, este
esențial să urmezi o serie de pași bine
definiți. Fie că începi de la zero sau ai

deja o bază solidă de urmăritori, calea
către succes implică dedicare,

strategie și adaptabilitate. Iată etapele
detaliate pe care le poți urma pentru a-

ți construi și consolida poziția ca
partener afiliat de succes:



1 Identificarea Nisei

2 Crearea de Conținut Valoros

3
Construirea și Creșterea

audientei
4 Utilizarea Rețelelor de Afiliere

5 Analiza și Optimizarea

6 Scalarea Afacerii

7 Construiește o Comunitate

Pasii d
e

Pasii d
e

realizat
realizat Pe scurt

Pe scurt



În esentă, afiliat marketingul este un
parteneriat între afiliat și companie,
în care afiliatul promovează
produsele sau serviciile companiei
și primește o parte din veniturile
generate de vânzări sau acțiuni.
Această forma de marketing este
foarte populară în lumea digitală și
ofera oportunități atât pentru
afiliați, cât și pentruii să-și extindă
afacerea și să-și creasca veniturile.
ceasta este plăcere.Importanța -
afiliat marketingului pentru
companii
Afiliat marketing este important
pentru mai multe motive. Iată
câteva dintre cele mai semnificative:
1. Extinderea audienței și creșterea
vizibilității prin intermediul afiliat
marketingului, companiile pot
ajunge la o audiență mai largă și pot
crește vizibilitatea produselor sau
serviciilor lor. Afiliaț, care pot fi
bloggeri, influenceri sau proprietari
de site-uri web, au deja audiență
stabilită și credibilitate în fața
acesteia. Atunci când acești afiliați
promoveaza produsele sau serviciile
unei companii, aceasta beneficiaza
de expunerea către o nouă audiență
și poate atrage potențiali clienți pe
care nu i-ar fi putut ajunge altfel.

Afiliat marketing este o formă de
marketing online în care un afiliatul
promovează produsele sau serviciile
unei companii și primește o
recompensă- comision pentru fiecare
acțiune realizată de un clienti de la el.
Această acțiune poate fi o achizitie, o
înregistrare sau chiar doar o simplă
actiune pe site-ul companie

Definiția afiliatului marketing
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2. Costuri reduse
Comparativ cu alte forme de marketing, afiliat marketingul
poate fi mai rentabil. Companiile plătesc afiliaților doar în

funcție de performanță, adică doar atunci când se realizează
o acțiune specifică, cum ar fi o vânzare. Astfel, companiile

economisesc bani, deoarece nu trebuie să plătească pentru
publicitatea care nu aduce rezultate. De asemenea, afiliații

pot fi motivați să promoveze în mod activ produsele sau
serviciile companiei, deoarece sunt recompensați doar

atunci când realizează o acțiune.

importanta afiliatilor pentru

companii
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Afiliat marketingul poate contribui semnificativ la
creșterea vânzărilor și a veniturilor unei companii. Prin

intermediul afiliaților, companiile pot ajunge la o
audiență mai largă și pot influența potențiali clienți să

achiziționeze produsele sau serviciile lor. De asemenea,
afiliații pot oferi recomandări și feedback pozitiv despre
produsele sau serviciile unei companii, ceea ce poate

conduce la creșterea încrederii și a interesului clienților.

3. Creșterea vânzărilor și a veniturilor
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CONCLUZIE

În concluzie, afiliat marketingul
este o strategie eficientă de
marketing online care poate
contribui la succesul unei
companii prin extinderea
audienței, reducerea costurilor
de marketing și creșterea
vânzărilor și a veniturilor. În
continuare, vom explora în
detaliu toate etapele necesare
pentru a obține succesul în
afiliat marketing. Așadar, să
trecem la următorul capitol al
cursului, 
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Platformele de afiliat
marketing sunt intermediari
între marketeri și proprietarii
de produse sau servicii.
Acestea oferă o infrastructură
digitală pentru a facilita
urmărirea și gestionarea
vânzărilor generate de
marketeri afiliați. Utilizarea
unei platforme de afiliat
marketing vă permite să aveți
acces la o rețea de marketeri
afiliați și să gestionați eficient
programul dvs. de afiliere.

Voi deschide întreaga
chestiune și chiar acele
lucruri care au fost spuse de
acel descoperitor al
adevărului și, parcă, arhitectul
unei vieți fericite. 

Principalele platforme de
afiliat marketing



AMAZON ASSOCIATES

2. ClickBank
ClickBank este o altă platformă de
afiliat marketing populară,
specializată în produse digitale, cum
ar fi cărți electronice, cursuri online,
software și altele. ClickBank oferă
comisioane atractive și este cunoscut
pentru programul său de plăți
regulate și fiabilitatea sa. Datorită
gamei largi de produse digitale
disponibile, puteți găsi cu ușurință
produse potrivite pentru a le promova
în funcție de interesele și nevoile
publicului dvs.

1. Amazon Associates
Amazon Associates este una
dintre cele mai populare
platforme de afiliat marketing.
Aceasta vă permite să
promovați produsele
disponibile pe Amazon și să
câștigați comisioane pentru
fiecare vânzare generată prin
link-urile afiliate. Amazon
Associates oferă o gamă largă
de produse din diferite
categorii, ceea ce vă oferă
posibilitatea de a găsi produse
relevante pentru publicul dvs.
țintă.

Clickbank
Marketplace
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COMMISSION
JUNCTION SAU CJ
AFFILIATE

Commission Junction,
cunoscută și sub numele de
CJ Affiliate, este una dintre
cele mai mari rețele de afiliere
din lume. Această platformă
oferă acces la numeroase
brand-uri cunoscute și
produse din diverse industrii.
Commission Junction oferă, de
asemenea, instrumente
puternice de raportare și
urmărire a performanței, ceea
ce vă permite să monitorizați
și să optimizați campaniile
dvs. de afiliere.
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 ShareASale
ShareASale este o platformă de
afiliat marketing care se axează pe
produsele fizice și digitale. Aceasta
oferă o gamă largă de produse,
inclusiv îmbrăcăminte, accesorii,
produse cosmetice, cărți
electronice și multe altele.
ShareASale oferă, de asemenea, o
interfață ușor de utilizat și
instrumente avansate de raportare,
astfel încât să puteți monitoriza și
optimiza performanța campaniilor
dvs. de afiliere.



AWIN- CEA MAI MARE
PLATFORMA DE
AFILIATI DIN LUME

AWIN este o rețea globală de
marketing afiliat care
conectează advertiseri și
afiliați pentru a promova
produse și servicii online. Cu
peste 20 de ani de experiență,
AWIN oferă acces la mii de
programe de afiliere din
diverse domenii, inclusiv retail,
tehnologie și călătorii,
facilitând colaborări
profitabile. Platforma se
distinge prin instrumente
intuitive de tracking și
raportare, suport dedicat și
plăți sigure, ajutând afiliații să
optimizeze campaniile și să
crească veniturile. Indiferent
de dimensiunea afacerii sau
de nivelul de experiență, AWIN
reprezintă o soluție de top
pentru cei care doresc să
avanseze în lumea
marketingului afiliat.
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 My lead
MyLead este o platformă inovatoare
de marketing afiliat care oferă
acces la peste 3000 de campanii
publicitare din diverse nișe, inclusiv
finanțe, sănătate și lifestyle. Lansată
pentru a ajuta atât începătorii cât și
afiliații experimentați să genereze
venituri online, MyLead se remarcă
prin diversitatea metodelor de
monetizare disponibile, de la CPA și
CPL până la CPS. Platforma este
echipată cu un panou de control
intuitiv, resurse educaționale ample
și suport personalizat, facilitând
parcursul afiliaților spre succes. Cu
plăți rapide și o gamă largă de
instrumente de promovare, MyLead
este o alegere excelentă pentru cei
care caută flexibilitate și eficiență în
marketingul afiliat.
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 Partnerize
Partnerize este o platformă de marketing
afiliat și parteneriat care permite brandurilor
să gestioneze și să optimizeze colaborările
directe cu afiliații. Specializată în crearea de
parteneriate puternice între advertiseri și
creatorii de conținut, Partnerize oferă soluții
avansate pentru tracking, analiză și
optimizare în timp real a campaniilor. Cu
ajutorul tehnologiei sale, platforma
transformă modul în care companiile
abordează marketingul afiliat, punând accent
pe transparență, control și creșterea
performanței. Ideală pentru branduri care
doresc să își extindă reach-ul și să își
mărească vânzările prin parteneriate
strategice, Partnerize este recunoscută pentru
eficacitatea sa în maximizarea ROI-ului în
campaniile de marketing.



Pentru a avea succes în afiliat
marketing, este important să
alegeți o nișă care vă
pasionează și care vă
interesează. Alegeți un
domeniu în care sunteți
dispus să investiți timp și
energie, deoarece acesta va
necesita eforturi susținute
pentru a obține rezultate.
De exemplu, dacă sunteți
pasionat de fitness și nutriție,
puteți considera afilierea în
domeniul sănătății și
wellness-ului. Alegerea unei
nișe care vă interesează vă
va ajuta să fiți mai motivați și
să vă bucurați de procesul de
dezvoltare a afacerii.

În această etapă, voi explora
procesul de identificare a

nișei de piață, un pas crucial
în dezvoltarea unei strategii

eficiente de afiliat marketing.
Pentru a avea succes în afiliat
marketing, este esențial să vă
concentrați pe o nișă de piață
specifică. O nișă reprezintă un
segment restrâns al pieței, cu
nevoi și interese distincte. Prin

identificarea și targetingul
unei nișe de piață, veți putea

să vă diferențiați de
concurență și să vă adresați

în mod eficient publicului
țintă.

Iată câțiva pași cheie pentru
identificarea nișei de piață:

 Identificarea nișei de piață

Pagina 8. 

1. Cunoașteți-vă pasiunile și
interesele



Următorul pas în identificarea nișei de piață este
cercetarea și analiza pieței. Căutați informații despre

tendințele actuale, nevoile și preferințele consumatorilor
și concurența din domeniul ales.

Există diferite instrumente și resurse disponibile pentru a
vă ajuta în acest proces de cercetare, cum ar fi Google
Trends, analize de piață și forumuri de discuții. Analizați
concurența și identificați lacunele sau oportunitățile de

pe piață pe care le puteți exploata.

Un pas esențial în identificarea nișei de piață este
definirea publicului țintă. Acesta este grupul de

persoane cărora le veți adresa și cărora le veți oferi
produse sau servicii prin intermediul afiliat

marketingului.
Încercați să vă imaginați un profil al clientului ideal.

Gândiți-vă la caracteristicile demografice, interesele și
nevoile acestui public țintă. Cu cât aveți o imagine mai

clară a publicului țintă, cu atât veți putea să vă adaptați
strategia de afiliat marketing în mod eficient.
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3. Definiți publicul țintă

2. CERCETAȚI PIAȚA



Un alt aspect important în identificarea nișei de piață
este găsirea unei nișe neexploatate sau insuficient

exploatate de concurență. Căutați oportunități de a
adresa nevoi sau probleme specifice ale publicului țintă,

care nu sunt satisfăcute în mod adecvat de alți afiliați
sau de companiile existente.

Acest lucru vă va permite să vă diferențiați și să vă
poziționați într-un mod unic pe piață. De exemplu, în loc
să vă concentrați pe fitness în general, puteți alege să
vă specializați în fitness pentru femei însărcinate sau

pentru persoanele în vârstă.

În final, este important să testați și să ajustați strategia
de afiliat marketing pe măsură ce vă dezvoltați

afacerea. Monitorizați rezultatele și feedback-ul de la
publicul țintă și ajustați-vă strategia în funcție de

acestea.
Rețineți că identificarea nișei de piață este un proces
continuu și că este posibil să fie nevoie să vă ajustați
strategia pe măsură ce vă dezvoltați afacerea și vă

adaptați la schimbările din piață.
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4. GĂSIȚI O NIȘĂ
NEEXPLOATATĂ

5. Testați și ajustați
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Vă încurajez
să vă luați

timp pentru a
aplica acești
pași cheie în
identificarea
nișei de piață

și să vă
pregătiți
pentru

următoarea
etapă a
cursului
nostru.

Vă încurajez
să vă luați

timp pentru a
aplica acești
pași cheie în
identificarea
nișei de piață

și să vă
pregătiți
pentru

următoarea
etapă a
cursului
nostru.

Vă încurajez
să vă luați

timp pentru a
aplica acești
pași cheie în
identificarea
nișei de piață

și să vă
pregătiți
pentru

următoarea
etapă a
cursului
nostru.
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nuu..nu am gresit..am repetat de 3 ori : 
nisa este unul dintre luncrurile cele mai

importante



Selectarea produselor potrivite este un pas
crucial în reușita afiliat marketingului. Alegerea
unui produs care se potrivește cu nișa dvs. de

piață și interesele publicului dvs. țintă este cheia
pentru a obține rezultate pozitive și a genera

venituri. Așadar, să începem să explorăm câteva
strategii și sfaturi pentru a vă ajuta să faceți

această selecție în mod eficient.

1. Cunoașteți-vă publicul
țintă -am vorbit si mai

sus
Pentru a selecta produsele potrivite, trebuie să
înțelegeți în profunzime nevoile și preferințele

publicului dvs. țintă. Încercați să identificați cine
este publicul dvs., care sunt interesele și
problemele lor, și ce tip de produse ar fi

relevante pentru ei. Acest lucru vă va ajuta să
alegeți produse care să rezolve problemele lor și

să le ofere soluții.

SELECTAREA PRODUSELOR
POTRIVITE



Înainte de a promova un produs, asigurați-vă că
verificați calitatea acestuia. Citiți recenzii și

feedback-uri de la alți clienți sau utilizatori care
au achiziționat produsul. Asigurați-vă că

produsul este de înaltă calitate, fiabil și că oferă
rezultatele promise. A promova produse de
calitate vă va ajuta să câștigați încrederea

publicului și să construiți o reputație solidă în
industria afiliat marketingului.

3. VERIFICAȚI CALITATEA
PRODUSELOR

4. VERIFICAȚI COMISIOANELE ȘI
POLITICA DE PLATĂ

Un alt aspect important de luat în considerare în
selecția produselor este nivelul comisioanelor

oferite și politica de plată. Asigurați-vă că
comisioanele oferite sunt competitive și că

politica de plată este transparentă și ușor de
înțeles. Alegeți produse care oferă comisioane
atractive și care vă permit să câștigați venituri

semnificative în funcție de eforturile dvs. de
promovare.



O strategie eficientă în afiliat marketing este
promovarea produselor complementare.
Identificați produse care se completează

reciproc și care pot fi promovate împreună
pentru a oferi o soluție completă și mai

valoroasă publicului dvs. țintă. Aceasta vă poate
ajuta să creșteți veniturile și să construiți relații

puternice cu clienții.
Acestea sunt câteva sfaturi și strategii pentru
selectarea produselor potrivite în cadrul afiliat

marketingului. Amintiți-vă că este important să
faceți cercetare, să cunoașteți publicul dvs. și să

verificați calitatea și comisioanele produselor
înainte de a începe promovarea lor. Continuați
să explorați și să învățați cât mai multe despre

acest subiect, deoarece selecția produselor
potrivite este cheia pentru a obține succesul în

afiliat marketing.

5. IDENTIFICAȚI PRODUSELE
COMPLEMENTARE



Brandul personal este o componentă esențială a
succesului în afiliat marketing. Este modul în care

vă prezentați și vă diferențiați de ceilalți în
industrie. Prin construirea unui brand personal
puternic, veți atrage mai multe oportunități de
afaceri și veți câștiga încrederea publicului.Ce

este un brand personal?Un brand personal este
reprezentarea publică a valorilor, personalității și
abilităților dumneavoastră. Este modul în care vă

prezentați pe piață și cum vă conectați cu
audiența. Un brand personal puternic este

autentic, coerent și relevat în toate aspectele
activității dumneavoastră.

Brandul personal nu se referă doar la un logo
sau un slogan. Este mult mai mult decât atât.

Este despre cum vă comportați, cum comunicați
și cum vă îndepliniți promisiunile făcute
publicului. Este despre cum vă construiți

reputația și cum vă faceți cunoscut în industrie.

DEFINIREA BRANDULUI PERSONAL



În afiliat marketing, există o competiție acerbă.
Există mulți alți marketeri care încearcă să

atragă atenția publicului. Prin urmare,
construirea unui brand personal puternic devine
crucială pentru a vă diferenția și a vă asigura că

sunteți remarcat de către potențialii clienți.
Atunci când aveți un brand personal puternic,

veți atrage mai multă atenție și veți fi perceput
ca un expert în domeniu. Oamenii vor avea

încredere în dumneavoastră și vor fi mai dispuși
să cumpere produsele sau serviciile pe care le

promovați.
Un brand personal puternic vă oferă și o bază

solidă pentru a construi relații cu alți marketeri și
potențiali parteneri de afaceri. Prin construirea
unei reputații solide, veți fi mai atractiv pentru

colaborări și parteneriate în industrie.

DE CE ESTE IMPORTANT BRANDUL
PERSONAL ÎN AFILIAT MARKETING?



În afiliat marketing, există o competiție acerbă.
Există mulți alți marketeri care încearcă să

atragă atenția publicului. Prin urmare,
construirea unui brand personal puternic devine
crucială pentru a vă diferenția și a vă asigura că

sunteți remarcat de către potențialii clienți.
Atunci când aveți un brand personal puternic,

veți atrage mai multă atenție și veți fi perceput
ca un expert în domeniu. Oamenii vor avea

încredere în dumneavoastră și vor fi mai dispuși
să cumpere produsele sau serviciile pe care le

promovați.
Un brand personal puternic vă oferă și o bază

solidă pentru a construi relații cu alți marketeri și
potențiali parteneri de afaceri. Prin construirea
unei reputații solide, veți fi mai atractiv pentru

colaborări și parteneriate în industrie.

CUM SĂ VĂ CONSTRUIȚI BRANDUL
PERSONAL ÎN AFILIAT MARKETING?



Pentru a vă construi un brand personal puternic în
afiliat marketing, este important să vă concentrați

pe următoarele aspecte:
Definiți-vă obiectivele și valorile: Stabiliți ce vă
doriți să realizați și care sunt valorile pe care le

promovați. Acestea vor fi fundamentul brandului
dumneavoastră personal.

1.

Cunoașteți-vă audiența: Înțelegeți cine sunt
clienții dumneavoastră potențiali și cum puteți

răspunde nevoilor și dorințelor lor.

2.

Fiți autentic: Fiți voi înșivă și nu încercați să fiți
altcineva. Oamenii apreciază autenticitatea și

vor avea încredere în dumneavoastră.

3.

Comunicați coerent: Asigurați-vă că mesajul
dumneavoastră este clar și coerent în toate

aspectele activității dumneavoastră de
marketing. Folosiți un ton de comunicare

adecvat și fiți consecvent în comunicarea cu
publicul.

4.

Construiți relații: Implicați-vă în comunitatea de
afiliat marketing și construiți relații solide cu alți

marketeri și potențiali clienți.

5.

Promovați-vă expertiza: Demonstrați că sunteți
un expert în domeniu prin crearea și distribuirea
de conținut valoros și relevant pentru audiența

dumneavoastra

6.

CUM SĂ VĂ CONSTRUIȚI BRANDUL
PERSONAL ÎN AFILIAT MARKETING?



Construirea unui brand personal
puternic este un proces continuu și
necesită timp și efort. Este important să
fiți consecvent în activitatea
dumneavoastră de marketing și să vă
adaptați la schimbările din industrie
pentru a vă menține relevanța și a vă
consolida brandul personal în afiliat
marketing.
În următoarea lecție, voi explora
modalități concrete de a vă promova
brandul personal în afiliat marketing și
de a vă diferenția de concurență.



Exemple de branduri
personale de succes
În lumea afiliat marketingului, construirea
unui brand personal puternic poate fi cheia
succesului. Brandul personal este ceea ce te
diferențiază de ceilalți și îți permite să devii o
autoritate în domeniul tău de expertiză.
Pentru a-ți oferi inspirație, voi prezenta
câteva exemple de branduri personale de
succes din industria afiliat marketingului.



1. John Doe - Expert în
marketing digital
John Doe este un influencer de top în industria
marketingului digital. El și-a construit un brand
personal puternic prin publicarea de conținut
valoros pe blogul său și prin participarea
frecventă la conferințe și evenimente de profil.
John a reușit să-și câștige autoritatea în
domeniul său prin oferirea de sfaturi practice și
strategii eficiente pentru creșterea afacerilor
online.
Prin intermediul platformelor sociale, precum
Instagram și YouTube, John a reușit să-și
dezvolte o comunitate dedicată de urmăritori. El
interacționează constant cu aceștia, oferindu-le
răspunsuri la întrebări și sfaturi personalizate.
Prin această abordare, John a reușit să-și
construiască o bază de fani loiali și să-și
consolideze brandul personal în industria afiliat
marketingului.



2. Jane Smith - Specialist în
nutriție și fitness
Jane Smith este un exemplu de succes în
industria afiliat marketingului în domeniul
nutriției și fitnessului. Ea și-a construit un brand
personal puternic prin intermediul blogului și
canalului său de YouTube, unde oferă sfaturi
despre alimentație sănătoasă, exerciții fizice și
obiceiuri de viață sănătoase.
Jane a reușit să-și câștige autoritatea în
domeniu prin oferirea de conținut informativ și
de calitate, bazat pe cercetări științifice și
experiență personală. Ea promovează produse și
servicii relevante pentru obiectivele de sănătate
și fitness ale comunității sale și oferă
recomandări sincere și utile.
Prin intermediul rețelelor sociale, Jane
interacționează cu urmăritorii săi, oferindu-le
suport și încurajare în cadrul procesului lor de
transformare. Această abordare personalizată i-
a permis să-și dezvolte o comunitate puternică
și să-și consolideze brandul personal în industria
afiliat marketingului.



3. Alex Johnson - Antreprenor și
consultant în afaceri
Alex Johnson este un antreprenor și consultant de succes în
industria afacerilor. El și-a construit un brand personal
puternic prin intermediul blogului său, unde oferă sfaturi și
strategii în domeniul afacerilor și leadershipului.
Alex a reușit să-și câștige încrederea clienților prin
intermediul serviciilor sale de consultanță personalizate,
ajutându-i să-și dezvolte afacerile și să-și atingă obiectivele.
El promovează, de asemenea, produse și servicii relevante
pentru antreprenori și manageri și oferă recomandări
sincere și utile.
Prin intermediul rețelelor sociale și a participării la
evenimente de profil, Alex interacționează cu comunitatea sa
și oferă sfaturi și idei inovatoare. Această abordare i-a
permis să-și consolideze brandul personal și să devină o
autoritate respectată în industria afiliat marketingului.
Acestea sunt doar câteva exemple de branduri personale de
succes din industria afiliat marketingului. Fiecare dintre
acești profesioniști și-a construit brandul personal prin
intermediul conținutului valoros, interacțiunii cu comunitatea
și oferirii de soluții relevante pentru nevoile și interesele
publicului lor. Inspiră-te de la acești experți și găsește-ți
propria voce în industria afiliat marketingului!



CREAREA UNUI SITE WEB DE AFILIAT ESTE UN PAS
CRUCIAL ÎN CONSTRUIREA UNEI AFACERI DE

SUCCES ÎN MARKETINGUL AFILIAT. UN SITE BINE
STRUCTURAT ȘI OPTIMIZAT POATE ATRAGE

VIZITATORI ȘI POATE CONVERTI TRAFICUL ÎN
VÂNZĂRI. IATĂ PAȘII ESENȚIALI ȘI ELEMENTELE

CHEIE PE CARE AR TREBUI SĂ LE CONȚINĂ, PRECUM
ȘI CÂTEVA PLATFORME UTILE PENTRU AFILIAȚI:

Costurile initiale de afiliere sunt €  0

Daca insa ,vrei sa pornesti  “profesional” si mai
ales ,in siguranta,iti voi da cateva sfaturi pe
care mie nu le-a dat nimeni si care le-am

descoperit singura, invatand din greseli,dar si
fiind atenta la strategia celorlalti pe care ii

urmaream online,incercand oaercum sa “fur”
meseria,nevrand sa investesc bani in cursuri

,cel putin initial



PAȘI ÎN CREAREA SITE-ULUI WEB DE
AFILIAT

ALEGEREA UNUI HOSTING WEB: OPTEAZĂ PENTRU
UN SERVICIU DE HOSTING FIABIL, CARE OFERĂ
VITEZE DE ÎNCĂRCARE RAPIDE, UPTIME BUN ȘI

SUPORT TEHNIC EXCELENT.
CONSTRUIREA SITE-ULUI: POȚI FOLOSI UN CMS
(CONTENT MANAGEMENT SYSTEM) PRECUM

WORDPRESS, CARE ESTE PRIETENOS CU
ÎNCEPĂTORII ȘI OFERĂ FLEXIBILITATE ÎN DESIGN ȘI

FUNCȚIONALITATE.

1

Eu am ales bluehost. de la €
1,99/luna mai jos planurile , tot ce va
trebui este,dupa activarea hosting-
ului care este indispensabila,
achizionarea unui domeniu de la €
5,00-€12,00/luna si incepi sa iti creezi
site-ul online. Incadreaza codul QR
daca vrei  sa vizualizezi gratuit
preturile si integrarile,sau facand
click pe poza Bluehost

http://bluehost.sjv.io/OrQDzA


BLUEHOST

http://bluehost.sjv.io/OrQDzA
http://bluehost.sjv.io/OrQDzA
http://bluehost.sjv.io/OrQDzA


CREAREA DE CONȚINUT DE
CALITATE: DEZVOLTĂ CONȚINUT
VALOROS ȘI RELEVANT PENTRU

AUDIENȚA TA, CUM AR FI RECENZII
DE PRODUSE, GHIDURI, TUTORIALE ȘI

ARTICOLE DE BLOG.

CARE SUNT PLATFORMELE ?!
ALEGE CE REZONEAZA CU TINE

Iti Voi da cateva exemple si la ce anume
le folosesc, bineinteles ca la inceput

,aveam una, pe masura ce cresti,inveti,
orizonturile nu mai sunt aceleasi,ca si

obiectivele,deci este normal sa adaptez
si sa maresc numarul resurselor pe care

le folosesc,mai ales ca eu ,si ca
afiliat,creez produse digitale gratuite
pentru a crea lista de email pentru

categoriile mele 



Canva- 
acceseaza aici pentru a

vizualiza paltforma
este un instrument absolut gratuit

daca nu vrei sa accesezi la versiunea
Pro, € 12,00 circa/luna-

 Creezi continut pentru toate
platformele : Facebook,Tiktok,etc

Gasesti deja sabloane pregatite ,doar
de adugat pozele produsului tau

Creezi produse digitale
Logo si brand pentru afacerea ta

online
Prezentari video si multe multe alte

resurse

https://www.canva.com/
https://www.canva.com/
https://www.canva.com/
https://www.canva.com/


KITTL ESTE O PLATFORMĂ DE DESIGN ONLINE
REVOLUȚIONARĂ, CONCEPUTĂ SPECIAL PENTRU

CREATIVI ȘI DESIGNERI DE TOATE NIVELURILE, CARE ÎȘI
DORESC SĂ TRANSFORME IDEILE VIZUALE ÎN REALITATE

CU UȘURINȚĂ ȘI EFICIENȚĂ. CU O INTERFAȚĂ
PRIETENOASĂ ȘI ACCES LA O GAMĂ LARGĂ DE

ȘABLOANE PERSONALIZABILE, UTILIZATORII POT CREA
DESIGNURI IMPRESIONANTE PENTRU O VARIETATE DE

PROIECTE, INCLUSIV BRANDING, MATERIALE
PUBLICITARE, AMBALAJE DE PRODUS ȘI MULTE ALTELE.
KITTL SE DISTINGE PRIN UNELTELE SALE AVANSATE DE

DESIGN, CARE PERMIT AJUSTĂRI FINE ȘI PERSONALIZĂRI
DETALIATE, OFERIND ASTFEL LIBERTATEA DE A EXPLORA

ȘI EXPERIMENTA. FIE CĂ EȘTI UN PROFESIONIST
EXPERIMENTAT SAU UN ÎNCEPĂTOR PASIONAT, KITTL ÎȚI
PUNE LA DISPOZIȚIE RESURSELE NECESARE PENTRU A DA
VIAȚĂ VIZIUNII TALE CREATIVE, FĂCÂND PROCESUL DE
DESIGN MAI ACCESIBIL ȘI MAI PLĂCUT CA NICIODATĂ.

acceseaza aici pentru vizualizarea 
platformei Canva dar in versiune revolutionara-tot

pentru incepatori sau nestiutori in design

Kittl

http://kittl.pxf.io/9gPDaW
http://kittl.pxf.io/9gPDaW
http://kittl.pxf.io/9gPDaW
http://kittl.pxf.io/9gPDaW
http://kittl.pxf.io/9gPDaW


INVIDEO (DA,ESTE UN INSTRUMENT PE CARE IL FOLOSESC
IN FIECARE ZI PIN PROFILUL MEU DE AFILIAT ),POTI CLONA
CHIAR VOCEA TA,INREGISTREZI,SCRII TEXTUL SI CREEAZA

AUDIOESTE O PLATFORMĂ AVANSATĂ ȘI ACCESIBILĂ
DESTINATĂ CREĂRII DE VIDEOCLIPURI CAPTIVANTE,

PERFECTĂ PENTRU PROFESIONIȘTII DIN MARKETING ȘI
CREATORII DE CONȚINUT PENTRU REȚELELE SOCIALE. CU

O BIBLIOTECĂ VASTĂ DE ȘABLOANE PREDEFINITE,
UTILIZATORII POT PRODUCE RAPID VIDEOCLIPURI DE

ÎNALTĂ CALITATE, ADAPTATE NEVOILOR SPECIFICE DE
BRANDING SAU CAMPANII. INVIDEO SE REMARCĂ PRIN
INTERFAȚA SA INTUITIVĂ, CARE FACILITEAZĂ EDITAREA

VIDEO FĂRĂ A NECESITA COMPETENȚE TEHNICE
AVANSATE, PERMIȚÂND ADĂUGAREA UȘOARĂ DE TEXT,
MUZICĂ, ȘI EFECTE VIZUALE. INSTRUMENTUL SUPORTĂ O
GAMĂ LARGĂ DE FORMATE, ASIGURÂND FLEXIBILITATE

MAXIMĂ ÎN PROCESUL DE CREAȚIE. IDEAL PENTRU
AFACERI, INFLUENCERI ȘI AGENȚII DE PUBLICITATE,

INVIDEO AJUTĂ LA TRANSFORMAREA IDEILOR CREATIVE
ÎN REALITATE, ÎMBUNĂTĂȚIND ANGAJAMENTUL PE
PLATFORMELE DE SOCIAL MEDIA ȘI EFICIENTIZÂND

STRATEGIILE DE MARKETING PRIN CONȚINUT VIDEO
IMPRESIONANT ȘI RELEVANT.

Invideo-acceseaza aici
pentru vizualizarea
platformei

https://lead01.com/p/ABVs/V7aJ/Cp7h
https://lead01.com/p/ABVs/V7aJ/Cp7h
https://lead01.com/p/ABVs/V7aJ/Cp7h
https://lead01.com/p/ABVs/V7aJ/Cp7h
https://lead01.com/p/ABVs/V7aJ/Cp7h


esentiala pentru amazon
influencers despre care

vom vorbi

JUNGLESCOUT -FA CLICK AICI
PENTRU A VIZIONA PLATFORMA:
 ESTE O UNEALTA PENTRU VÂNZĂTORII DE
PE AMAZON, AJUTÂND LA CERCETAREA
DE PIAȚĂ ȘI OPTIMIZAREA LISTĂRILOR DE
PRODUSE.

 E-COMMERCE ȘI CERCETARE DE
PIAȚĂ

SORTIOX-FA CLICK AICI PENTRU A
VIZUALIZA PLATFORMA

DESCOPERIȚI INFORMAȚII ESENȚIALE
DESPRE LISTĂRI CU AJUTORUL TABELULUI

NOSTRU INTUITIV AL PAGINII DE CĂUTARE.
ECONOMISIȚI TIMP PREȚIOS.

MONITORIZAȚI PRODUSELE DE CEA MAI BUNĂ
PERFORMANȚĂ ÎN CREATOR HUB AL AMAZON.
ASIGURAȚI-VĂ CĂ CONȚINUTUL DVS. AJUNGE

CONTINUU LA PUBLICUL SĂU.



VA MULTUMESC !!!
DOAMNE AJUTA !!!!


