
5 STRATÉGIES
PRATIQUES

POUR
AUGMENTER
VOS VENTES

 Des solutions concrètes et faciles à
mettre en place pour booster vos résultats.
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POUR
EN SAVOIR PLUS

CLIQUEZ ICI



INTRODUC
TION

Bienvenue dans ce guide !

Vous cherchez à augmenter vos
ventes cette année ?

Vous êtes au bon endroit !

Ce guide vous propose cinq
stratégies simples, mais puissantes

pour faire grandir votre entreprise et
atteindre vos objectifs de vente.

Ces méthodes ont été testées par
des experts et peuvent être

appliquées, peu importe votre
domaine d’activité.

Prêt.e à passer à l’action ? Allons-y !

Réserver votre appel stratégique de 30 minutes

https://calendly.com/acquisition-ultime/30min
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STRATÉGIE #1 :
MIEUX
CONNAÎTRE
VOS CLIENTS



Comment faire ?

Écoutez-les ! Envoyez un sondage pour leur
demander ce qu’ils recherchent et ce qu’ils
attendent de votre entreprise.

Analysez vos données (site web, réseaux
sociaux) pour comprendre leurs préférences et
voir ce qui les intéresse le plus.

Segmentez votre audience en groupes
spécifiques (clients réguliers, nouveaux clients)
pour personnaliser votre message et gagner en
impact.

POURQUOI ?
Imaginez que vous entrez dans une boutique et
que le vendeur connaît déjà vos préférences !

Connaître vos clients vous permet de mieux
répondre à leurs besoins, de leur offrir des
solutions qui leur parlent vraiment et de vous
démarquer en créant des relations authentiques.



ASTUCE
PRATIQUE

Notez leurs retours et
ajustez vos offres en

fonction de leurs
préférences.
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STRATÉGIE #2 :
OPTIMISER
VOTRE
PRÉSENCE
EN LIGNE



POURQUOI ?
Vos clients sont déjà en ligne et ils recherchent
des informations avant d’acheter. 

Votre présence sur Internet doit donc être non
seulement visible mais aussi attractive, car c’est
souvent le premier contact avec votre entreprise.

Comment faire ?

Optimisez votre site web : Assurez-vous qu’il est
clair, rapide et facile à naviguer.

Améliorez votre SEO : Utilisez des mots-clés
correspondant aux recherches de vos clients
potentiels.

Soyez actif sur les réseaux sociaux : Partagez
des conseils, témoignages et offres spéciales
pour montrer votre expertise et susciter
l'intérêt.



ASTUCE
PRATIQUE

Améliorez une page de votre
site ou un article chaque
semaine pour maintenir

votre site attractif et
optimisé.
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STRATÉGIE #3 :
CRÉER
DES OFFRES
ATTRACTIVES



Qui peut résister à une offre spéciale ?

Les offres attirent l’attention, génèrent l’urgence
et incitent les clients à agir plus rapidement.

Elles créent un sentiment d’opportunité,
augmentant vos chances de conversion.

POURQUOI ?

Comment faire ?

Proposez des réductions temporaires : Par
exemple, une remise de 20 % pour les premiers
achats.

Ajoutez un bonus : Offrez une séance de conseil
gratuite ou un produit en cadeau.

Jouez sur la rareté : Créez des offres limitées
dans le temps pour motiver vos clients à agir
vite.



ASTUCE
PRATIQUE

Améliorez une page de votre
site ou un article chaque
semaine pour maintenir

votre site attractif et
optimisé.
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STRATÉGIE #4 :
UTILISER DES
TUNNELS
DE VENTE
EFFICACES



Comment faire ?

Attirez l’attention avec des publicités bien
ciblées ou des publications informatives.

Suscitez l’intérêt avec une page de vente claire
et convaincante.

Proposez une offre spéciale pour déclencher
l’achat.

Assurez un suivi personnalisé avec des emails
pour renforcer la relation.

POURQUOI ?
Un tunnel de vente bien pensé est comme une
boussole pour vos clients, les guidant depuis la
première prise de contact jusqu’à l’achat.

C’est un parcours intentionnel et fluide qui vous
permet d’accompagner le client et d’augmenter
vos conversions de manière organisée.



ASTUCE
PRATIQUE

Testez votre tunnel sur un
groupe restreint avant le
lancement pour vérifier

chaque étape et maximiser
son efficacité.
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STRATÉGIE #5 : 
FIDÉLISER
VOS CLIENTS



Comment faire ?

Proposez des réductions fidélité : Par exemple,
une remise de 10 % pour les clients réguliers.

Soyez à l’écoute de leurs besoins et envoyez des
messages personnalisés pour montrer que vous
êtes à leurs côtés.

Organisez des événements exclusifs comme
des webinaires ou des sessions de conseil
réservées à vos meilleurs clients.

La fidélité client est l’or de toute entreprise : un
client satisfait non seulement revient, mais parle
aussi de vous autour de lui.

Un programme de fidélité ou une simple attention
peut faire toute la différence.

POURQUOI ?



ASTUCE
PRATIQUE

Remerciez vos clients
fidèles avec un mot de

remerciement sincère et
personnel, un geste simple

mais puissant.



LISTE
D’OUTILS



1Outils recommandés :

Google Forms (Gratuit) : Pour créer des
sondages et recueillir les feedbacks des
clients.

1.

Typeform (Freemium) : Pour concevoir des
questionnaires interactifs et engageants.

2.

HubSpot CRM (Gratuit) : Pour analyser et
centraliser les données client.

3.

Google Analytics (Gratuit) : Pour
comprendre le comportement des visiteurs
sur votre site.

4.

Hotjar (Freemium) : Pour collecter des
retours clients via des sondages rapides et
analyser les clics sur votre site.

5.

MIEUX CONNAÎTRE VOS CLIENTS

2Outils recommandés :

WordPress (Freemium) : Pour créer et
optimiser un site web professionnel.

1.

Google My Business (Gratuit) : Optimisation
de la visibilité locale avec une fiche
d’entreprise pour attirer les clients à
proximité.

2.

Canva (Freemium) : Pour concevoir des
visuels attractifs pour vos réseaux sociaux
et votre site.

3.

Yoast SEO (Gratuit avec WordPress) : Pour
optimiser chaque page de votre site pour le
référencement.

4.

Metricool (Freemium) : Pour planifier et
publier vos posts sur les réseaux sociaux.

5.

GTmetrix ou Google PageSpeed Insights
(Gratuit) : Analyse et optimisation de la
vitesse du site pour une meilleure
expérience utilisateur.

6.

OPTIMISER VOTRE PRÉSENCE EN LIGNE



3Outils recommandés :

Canva (Freemium) : Pour créer des visuels
accrocheurs pour vos offres et promotions.

1.

Mailchimp (Freemium) : Pour envoyer des
campagnes email avec des offres spéciales.

2.

System.io (Freemium) : Pour vendre vos
produits ou services avec des options de
réduction.

3.

Notion (Freemium) : Pour organiser vos
offres et planifier vos campagnes.

4.

Canva (Freemium) : Pour créer des vidéos
promotionnelles engageantes.

5.

CRÉER DES OFFRES ATTRACTIVES

4Outils recommandés :

Systeme.io (Freemium) : Pour créer et
automatiser vos tunnels de vente.

1.

Brevo (Freemium) : Pour concevoir des
séquences d’email marketing qui
convertissent.

2.

ClickFunnels (Essai gratuit) : Pour
concevoir des tunnels de vente
performants.

3.

Google Ads Keyword Planner (Gratuit) :
Pour identifier des mots-clés à utiliser dans
vos publicités.

4.

Calendly (Freemium) : Pour organiser
facilement des rendez-vous de suivi avec
vos prospects.

5.

UTILISER DES TUNNELS DE VENTE EFFICACES



5Outils recommandés :

LoyaltyLion (Freemium) : Pour mettre en
place un programme de fidélité simple.

1.

SurveyMonkey (Freemium) : Pour
demander un feedback post-achat et
améliorer votre offre.

2.

Intercom (Freemium) : Pour automatiser la
communication avec vos clients fidèles.

3.

Hootsuite (Freemium) : Pour engager votre
communauté sur les réseaux sociaux.

4.

Tidio (Freemium) : Pour installer un chat en
direct et répondre rapidement aux
questions de vos clients.

5.

FIDÉLISER VOS CLIENTS



EN
CONCLUSION 



Réserver votre appel
stratégique de 30 minutes

En appliquant ces cinq stratégies, vous mettez
toutes les chances de votre côté pour
augmenter vos ventes.

Prenez le temps de mettre en pratique chaque
étape, et observez l’impact sur votre chiffre
d’affaires.

VOUS VOILÀ
PRÊT.E !

Action immédiate

Choisissez une stratégie et mettez-la en place
dès aujourd’hui !

Prenez 3 minutes et contactez-nous pour un
accompagnement personnalisé.

https://calendly.com/acquisition-ultime/30min
https://calendly.com/acquisition-ultime/30min


POUR
EN SAVOIR PLUS

CLIQUEZ ICI

Découvrir nos solutions

https://www.linkedin.com/in/william-jean-noel-propulsez-votre-puissance-digitale/
mailto:contact@willads-design.com
tel:+33695889078
https://acquisition-ultime.willads-design.com/

