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PUBLIC   PROFESSIONNELS DE L’IMMOBILIER : 

Agents, mandataires, conseillers ou 
négociateurs immobiliers. 

OBJECTIFS Apprendre les spécificités du métier de coach 
immobilier, mettre ses compétences 
immobilières au profit de cette nouvelle activité, 
connaître le cadre légal dans lequel exercer ce 
métier et développer son activité. 

 
PRÉ-REQUIS  Maîtrise de la vente immobilière. 

    Ordinateur, webcam et connexion Internet. 

DURÉE   Un module par semaine pendant 3 semaines. 

TYPE   À distance – Visioconférence. 

TARIF   990 €. 

 

 

 

 

 

 

 

FORMATION COACH IMMOBILIER 



 

2/2 

 

 

 
 

Veuillez prendre connaissance du planning ci-dessous et bien 
vérifier votre disponibilité à tous les modules avant de vous 
inscrire à la formation. 

 

Module 01 Coaching 

Jeudi 6 avril 2023 de 18h30 à 20h30 

 

Module 02 Prestations de service 

Samedi 15 avril 2023 de 10h00 à 12h00 et de 14h00 à 16h00 

Samedi 27 mai 2023 de 10h00 à 12h00 [Exercices - Facultatif] 

 

Module 03 Marketing digital 

Mercredi 19 avril 2023 de 18h30 à 20h30 

Jeudi 20 avril 2023 de 18h30 à 20h30 

Samedi 15 avril 2023 de 10h00 à 11h00 

 

 

PROGRAMME DE FORMATION 


