FNDC,

MODULE COMMERCIAL

FORMATEUR : DUREE :
Irene SOROLLA Environ 3 heures en 2
sessions

FORMAT :
Visio + supports

MON PARCOURS :

Assistante de Gestion de formation, mon parcours
professionnel trés diversifié m’a amenée a
travailler au sein d’agences immobilieres a
plusieurs reprises. En 2020, jintegre une agence
immobiliere du Vaucluse en tant que mandataire.

Souhaitant développer mes compétences, je me
forme au home staging en janvier 2021. La
formation comprend des modules en coaching
immobilier et me fait découvrir ce métier auquel
j’adhére immédiatement.

En avril 2021, je créé mon entreprise de services
d’aide a la vente immobiliere Entre2portes et
rejoins la FNDCI en juin de la méme année.

CONTENU DU MODULE :

e Pitch et One Liner

e Leclientidéal

e La puissance du mentor

e La prospection

e Les objections

e La méthode C.R.A.C.

e La méthode A.A.R.P.IC.

e Latechnique du SONCASE
e Les freins et les leviers

e Définir un plan d’action




