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MON PARCOURS :
Début de carriere dans des cabinets d'avocats d'affaires et

generalistes ou je me suis formeée en autodidacte pour
atteindre le niveau de clerc d'avocat au bout de 6 ans.

A 25 ans je découvre I'immobilier et deviens investisseur
prive.

A titre professionnel j'ai exercé 12 ans dans un grand groupe
immobilier regional, puis 3 ans en tant que chargée de gestion
locative dans une agence de quartier.

Depuis 2018 je suis CEO d'AKompagn'Toit, reseau de
coachs immobiliers en Nouvelle Aquitaine.

CONTENU DU MODULE :

1/ Un peu de semantique
2/ La difference avec I'expertise immobiliere
3/ Les differents élements necessaires aux calculs
4/ Les méthodes d’'évaluation
4.1 Methode comparative
4.2 Méthode édoniste
4.3 Méthode par capitalisation des revenus
4.4 Méthode terrain/maison
5/ La ponderation des surfaces
6/ Les calculs des plus values et moins values
7/ La redaction du rapport




