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L Capitulo 1

Por qué tu negocio no escala aunque vendas

Muchos duefios de negocio creen que su problema es que “necesitan vender mas”.
Y claro, mas ventas suena bien.
Pero, ;qué pasa si tu negocio no tiene la estructura para soportarlas?

En la practica, la mayoria de los negocios no esta frenado por la falta de ventas.
Esté frenado por el caos tecnolégico que no se ve a simple vista, pero que consume tiempo,
energia, oportunidades... y dinero.

£ El caos silencioso

Tal vez esto te suene familiar:

o Tenés un sistema contable... pero nadie lo usa bien, solo el contador.

e El equipo vende por WhatsApp, pero nadie sabe qué leads entraron, quién respondid, o si
se hizo seguimiento.

o Usas Google Sheets, Trello, Gmail, ERP, email marketing... pero ninguna herramienta se
conecta entre si.

e Si querés saber como va el negocio, tenés que preguntarle a varias personas o revisar 3
lugares distintos.

e Y silapersona encargada de tecnologia se toma vacaciones... te da miedo que todo se
caiga y esta persona encargada debe ir con su notebook con poca tranquilidad.

Ese es el caos invisible que te estd frenando.

No se ve a primera vista. Pero te esta costando mas que cualquier campaiia de marketing
mal hecha.

A Cuando crecer duele mas que no crecer

Crecer sin estructura es como construir un segundo piso sobre cimientos que no estan
preparados.

(Consecuencias comunes?



o Perdida de leads: entran por redes sociales, pero nadie les hace seguimiento.

e Ventas que se caen porque no se responde a tiempo.

e Repeticion de tareas que podrian automatizarse.

o Dependencia total de ciertas personas clave.

o Falta de claridad: no sabés qué campaias funcionan, qué vendedor rinde, qué clientes
compran mas.

Y lo peor:
&3 Todo vive en la cabeza del dueiio.
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~ Entonces, ;por qué no lo solucionan?

No es por falta de ganas. Es porque:

e Nadie les ensefid6 como armar un sistema tech simple y funcional.
o Piensan que necesitan “grandes sistemas caros” o software a medida.
e O creen que su problema es “mas leads”, no “mas orden”.

La verdad es otra:

Escalar no es tener mas herramientas.
Es tener menos herramientas, pero bien conectadas.

‘s Y siel problema no es vender mas... sino poder
sostener lo que ya vendeés?

Este capitulo es una invitacion a mirar adentro.
A preguntarte con honestidad:

e [ Minegocio podria recibir el doble de pedidos sin colapsar?

e (Mi equipo tiene claridad real sobre qué hacer con cada cliente?

e (Confio en mis sistemas o dependo de personas?

e (Sé qué canal esta trayendo resultados y cudl esta desperdiciando presupuesto?
o Tengo certeza de qué canal alternativo tengo para evitar pérdidas?

Si la respuesta es no o no sé, entonces tu negocio no necesita mas marketing.

Necesita un Mapa Tech Escalable.



%9 Qué vas a lograr con esta guia

e Ver claramente en qué estado esta tu tecnologia hoy.

o Entender qué estructura minima necesita tu negocio para escalar.

e Saber con qué herramientas empezar y cudles eliminar.

e Tener un plan paso a paso, sin gastar fortunas ni reinventar la rueda.

En el proximo capitulo te voy a mostrar como hacer un diagnostico express de tu operacion, y en
pocos minutos vas a poder responder esta pregunta clave:

(Esta tu negocio listo para escalar... o esta operando al limite sin que te des cuenta?

Pasemos al capitulo 2.

B Capitulo 2



Diagnostico Express: ;Donde esta hoy tu
negocio?

Muchos negocios se enfocan en crecer en ventas, pero ignoran si su tecnologia puede
acompanar ese crecimiento.

Y cuando no lo hace, el negocio se estanca, se vuelve cadtico o directamente colapsa cuando
mas clientes llegan.

Antes de hablar de herramientas o sistemas, tenés que saber dénde estas parado.

@ ;Qué es el Diagnostico Express?

Es una herramienta simple y directa para que puedas evaluar el estado actual de tu operacién
tecnologica, en solo 5 minutos.

Este diagndstico no requiere conocimientos técnicos.
Solo responder con sinceridad.

JPor qué?
Porque no se puede escalar un negocio que opera a ciegas.

Areas a evaluar

Vas a puntuar 10 areas clave con una escalade O a 1:

e 0 = No existe o esta en mal estado
e 1= Existey funciona correctamente

Anota tu puntaje y sumalo al final.



[ Diagndstico Express: checklist

# item a evaluar Puntos
1 ¢Tu equipo usa correos empresariales con acceso simple y sin VPN? 0/1
2 ¢Tenés un sistema CRM en uso para seguimiento de clientes? 0/1
3 ¢Tus herramientas estan conectadas entre si (ej. CRM + WhatsApp + ERP)? 0/1
4 ¢Tenés backups automaticos verificados en todas las dreas criticas? 0/1

5 ¢Contés con un sistema de colaboracion (ej. Google Drive / Teams) compartido? 0/ 1

6 ¢Podrias seguir operando si se corta internet o se dafia una PC? 0/1
7 ¢éTenés reportes o dashboards automaticos (ventas, finanzas, KPIs)? 0/1
8 (Existe algun plan de recuperacién ante fallos o pérdidas de datos? 0/1
9 (El drea de tecnologia tiene prioridades definidas por direccién? 0/1
10 ¢La mayoria del equipo confia en las herramientas que usa? 0/1

TOTAL: /10

~~ Interpreta tu resultado

PUNTAJE ESTADO DEL NEGOCIO ACCION RECOMENDADA
0-3 PTS Vulnerable Tu operacién esta en riesgo y frena el crecimiento. Necesitas
actuar ya.
4-7 PTS i. Operando al limite Estds vendiendo, pero tu base tecnoldgica es débil. Hay mucho
por mejorar.
8-10 PTS Preparado para Tenés una buena base, ahora podés optimizar e integrar mas a
escalar fondo.

@3 Lo importante no es el nimero.
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Es tomar conciencia de lo que no estas viendo.
Muchos empresarios se sienten frustrados porque:

e “Las ventas no escalan como deberian”



e “Todo depende de una o dos personas clave”
e “Las tareas se repiten o se pierden oportunidades”

Pero en el fondo, es la tecnologia mal estructurada la que esta generando ese dolor.
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Caso real: Muebleria de Lujo

Una empresa reconocida del sector muebles. Vendian bien, pero:
e No tenian backups verificados.
e Sus correos dependian de servidores antiguos.

e No existia un plan de continuidad ni CRM.
e Las herramientas no estaban conectadas entre si.

Una sola pérdida de correos les costdé semanas de trabajo y miles de dolares.

Hoy estan en proceso de transformar su operacion con el Mapa Tech Escalable.

% ¢ Qué sigue?

En el proximo capitulo te voy a mostrar como debe funcionar la arquitectura minima ideal
para que tu empresa:

e Escale sin caos
e No dependa de personas

e No pierda leads ni informacion
e Gane tiempo, orden y confianza

Pasemos al Capitulo 3: E1 Mapa Tech Escalable™.

B Capitulo 3

El Mapa Tech Escalable



La arquitectura minima para crecer sin depender de
personas

Una vez que identificas en qué punto esta tu empresa, el siguiente paso es ver cémo deberia
funcionar realmente tu tecnologia.

No necesitas miles de dolares en software ni un ejército de técnicos.
Solo necesitas un sistema que sea:

Simple
Conectado
Confiable
Escalable

Eso es exactamente lo que propone el Mapa Tech Escalable.

= ¢ Qué es el Mapa Tech Escalable?

Es una arquitectura minima viable que cualquier negocio puede implementar para:

e No perder mas leads

e Tener visibilidad real del negocio

e Automatizar tareas repetitivas

e Escalar sin contratar mas personas

e Depender de procesos y no de individuos

Y todo esto, sin cambiar lo que ya funciona: solo conectando y ordenando mejor lo que tenés.

El sistema ideal, en 6 bloques

A continuacion te muestro el flujo de un sistema tecnoldgico escalable.
Esto puede adaptarse a cualquier empresa de servicios, retail, educacion, salud o manufactura:



s& Bloque 1: Entrada de leads y contactos

Tus canales de adquisicion deben entrar a un solo punto:

e Formulario web
e  WhatsApp

o Instagram / redes
e Email marketing
o Pauta digital

@© Todos deben alimentar un CRM automaticamente, sin copiar/pegar manual.

s& Bloque 2: CRM centralizado

Aca se gestiona la relacion con el cliente:

e Seguimiento de cada contacto

o Notas, tareas y responsables

e Historial de comunicacion

e Automatizaciones basicas: mensajes, recordatorios

@© El equipo sabe exactamente qué hacer con cada lead, sin depender de la memoria o chats
sueltos.

& Bloque 3: Comunicacién estructurada
e  WhatsApp Business API conectado al CRM
e Correos profesionales sin VPN

e Reuniones online estables (Meet, Teams, Zoom)

@© Esto permite que todo el equipo se comunique profesionalmente y sin fricciones.

& Bloque 4: ERP / Sistema de facturacién / Inventario

e Donde se concreta la venta
e Se actualiza el stock
e Se genera la factura
e Se integra con contabilidad

@© Idealmente conectado con el CRM — para que ventas y operaciones no trabajen aisladas.



& Bloque 5: Reportes y control

o Tableros automaticos: ventas, seguimiento, stock
e Flujo de caja proyectado
o Indicadores de desempeio (ventas, respuesta, conversion)

@ El duefio tiene visibilidad real del negocio, sin depender de 3 planillas distintas.

s& Bloque 6: Seguridad y respaldo

e Backups automaticos
e Accesos controlados
e Plan minimo de continuidad del negocio

@© Si algo falla, el negocio no se detiene. Esto da paz mental.

@3 Visual: tu tecnologia como un sistema conectado



"’; Anuncios / Web /
/ WhatsApp / Redes

Automatizaciones
de seguimiento

’g Ventas - ERP >
: Facturacién / Stock

Reportes / KPls /
Flujo caja

Backups /
Seguridad / SOPs




B ;Qué herramientas lo hacen posible?

Estas son algunas herramientas que podés usar para armar este sistema:

FUNCION HERRAMIENTAS SUGERIDAS
CRM Clickup, Zoho, Hubspot
AUTOMATIZACIONES | Make.com, Zapier, Rocket bot, N8N.
FORMULARIOS Typeform, Tally
ERP / FACTURACION | Tu sistema actual (integrado)
REPORTES Google Data Studio, Glide, Power BI
BACKUPS Google Workspace + herramientas extra
COMUNICACION Gmail corporativo, WhatsApp API, Meet

© No se trata de usar mas herramientas. Se trata de conectar las correctas.

al ¢ Qué pasa cuando todo esto funciona?

e El equipo sabe qué hacer sin que lo persigas

e Los leads no se pierden

e Las ventas se duplican sin duplicar el esfuerzo
o Las tareas se automatizan

o El duefo tiene control, paz y claridad

Esto es lo que logro La Muebleria de Lujo
Antes:

e Servidores viejos, sin backups verificados
e No habia CRM ni seguimiento

e Todo erareactivo y manual

o El equipo no confiaba en las herramientas

e Iniciaron la migracion a Google Workspace
e Yano pierden correos ni clientes por desorden



e Tienen un roadmap de tecnologia claro para escalar
e Los equipos son mas productivos y estan satisfechos con su trabajo.
e Confian mas en el equipo.

En el proximo capitulo te voy a mostrar qué herramientas realmente necesitas, cuiles podés
eliminar, y como empezar a simplificar tu operacion en vez de seguir complicandola.

Pasemos al Capitulo 4: Las herramientas que si necesitas (y cuales no).

I Capitulo 4

Las herramientas que si necesitas (y cuales
no)

Simplifica tu operacion sin complicarte con software
innecesario

Uno de los errores mas comunes en los negocios que intentan digitalizarse es este:

X “Necesitamos mas herramientas.”
Cuando en realidad, necesitan menos... pero bien conectadas.

La mayoria termina con un mar de aplicaciones, logins, y sistemas que nadie sabe usar o que no
se hablan entre si.

El resultado:

e Desorden

e Retrabajo

e Confusién

e Leads y datos perdidos



o Empleados frustrados
e Y el dueio sobrecargado

@3 Menos es mas (si sabés c6mo conectarlo)

No necesitas tener todas las herramientas.
Necesitas tener las correctas, al servicio de tu modelo de negocio, conectadas entre si.

Este capitulo te muestra cudles son esenciales, para qué sirven y cudles podrias eliminar o
reemplazar.

Las herramientas esenciales (arquitectura minima
viable)

Te presento el Stack Tech Escalable, dividido por funcion:

M 1. Captacién de clientes

El objetivo: que los leads no se pierdan y lleguen directo a tu CRM.

FUNCION HERRAMIENTAS RECOMENDADAS
FORMULARIOS Tally, Typeform, Jotform
WEB
WHATSAPP WhatsApp Business API, Wati

REDES SOCIALES Instagram DM, Facebook Lead Ads

@© Todas estas fuentes deben alimentar tu CRM automaticamente.

2. CRM y seguimiento
El cerebro comercial de tu empresa.
FUNCION HERRAMIENTAS RECOMENDADAS

CRM TODO-EN-UNO \ Clickup, Bitrix24, Zoho CRM, GoHighLevel
SEGUIMIENTO DE TAREAS \ Trello, Asana (opcional)




© Un buen CRM reemplaza decenas de planillas y evita perder prospectos por falta de
seguimiento.

3. Automatizacion

Te permite ahorrar horas y errores conectando herramientas.

FUNCION HERRAMIENTAS
RECOMENDADAS
INTEGRACIONES Make.com, Zapier, Rocketbot

AUTOMATIZACION DE MENSAJES | CRM + WhatsApp API

© Cada lead, tarea, mensaje o formulario deberia activar algo automaticamente.

(O 4. Comunicacion interna y externa

Una empresa sin comunicacion clara, vive en el caos.

FUNCION HERRAMIENTAS RECOMENDADAS
EMAIL CORPORATIVO | Gmail (Google Workspace)
REUNIONES ONLINE | Zoom , Google Meet
COLABORACION DE OneDrive , Google Drive
ARCHIVOS

© Olvidate de enviar adjuntos por WhatsApp o depender de pendrives. Todo debe estar en la
nube, organizado y compartido.

@ 5. ERP / Inventario / Facturacion

Mantené el orden operativo sin depender de tareas manuales.

FUNCION HERRAMIENTAS RECOMENDADAS
ERP | Sistema actual + integracion (si funciona)
FACTURACION | Sistema local o integrado (Sunat, etc.)

© No hace falta cambiar tu ERP si cumple su funcion. Solo hay que conectarlo con las demas

partes.



[ﬁ] 6. Reportes y decisiones

Lo que no se mide, no se puede escalar.

FUNCION HERRAMIENTAS RECOMENDADAS
REPORTES Google Looker Studio, Power B
TABLEROS KPI Google Sheets + Dashboards, Clickup

© Tu empresa necesita 3 métricas visibles siempre: leads, ventas y flujo de caja.

39 7. Seguridad y respaldo

Lo maés ignorado... hasta que es tarde.

FUNCION HERRAMIENTAS RECOMENDADAS
BACKUPS AUTOMATICOS | Google Vault, Dropbox Business
ACCESOS Y PERMISOS | Google Workspace Admin

CONTINUIDAD OPERATIVA | Manual + pruebas de recuperacion

@© Si no sabés si tus backups funcionan, es porque no los tenés bien configurados.

X Herramientas que probablemente podés eliminar

Esto te ayuda a simplificar tu stack actual.

SI USAS... PODRIAS REEMPLAZARLO POR...
GOOGLE SHEETS O EXCEL PARA CRM centralizado (Clickup, Bitrix,
SEGUIMIENTO DE CLIENTES Zoho)
CORREOS PERSONALES (HOTMAIL, GMAIL, | Gmail corporativo + dominio
ETC.) propio
WHATSAPP MANUAL EN CADA VENDEDOR | WhatsApp Business APl + CRM
ARCHIVOS EN USB / PCS PERSONALES Google Drive compartido
SOPORTE TECNICO SIN PROCEDIMIENTOS Manual basico + automatizaciones

@9 (Qué herramienta es la mejor?
La que:

e Tu equipo realmente usa.
« Esta conectada con el resto del sistema.



e Te da informacion confiable sin pedirla.

No hay herramienta magica.
Lo que hace la diferencia es el sistema conectado que las une.

Lo que logro la Muebleria de Lujo

Antes:
e Correos con servidores viejos.
e Archivos en un servidor viejo situado en una pieza fisica con riesgo de pérdida.
e Sin CRM, sin respaldo automatizado.
e Soporte solo cuando algo fallaba.

Hoy:
e Correo profesional y colaboracion con Google Workspace.
e Automatizaciones con Make.
e CRM en marcha para ordenar la gestion comercial.
e Proceso de backup en revision y documentacion.

@© Y todo esto sin cambiar toda la infraestructura ni gastar una fortuna.
Solo priorizando lo correcto.

En el proximo capitulo te voy a mostrar como podés aplicar todo esto en tu negocio paso a paso,
sin frenar tu operacion ni depender de un técnico cada vez que querés avanzar.

Pasamos al Capitulo 5: El plan de transformacion por fases

B Capitulo 5

El plan en fases

Como transformar tu operacion sin frenar el negocio



Cuando un negocio ve todo lo que tiene que cambiar en su operacion tecnologica, aparece el
miedo:

X “No tengo tiempo.”

X “Es demasiado complicado.”

X “Mi equipo no va a saber usarlo.”

X “Y si algo se rompe... ;quién lo arregla?”

Y por eso no hacen nada.
Siguen operando igual, aunque el costo sea cada vez mas alto.

La solucion no es hacer todo junto.

La solucion es tener un plan de transformacion por fases, con resultados concretos en cada
etapa.

@ Una fase = un avance visible, sin romper lo que ya funciona.

a8 (Por qué hacerlo en fases?
Porque:

e No interrumpis la operacion diaria.

e El equipo se adapta mejor.

e Podés medir impacto por etapa.

o Evitas errores por apuro.
e Ahorras dinero al no cambiar todo de golpe.

Las 4 fases del Mapa Tech Escalable

Este es el mismo modelo que usamos con empresas como la Muebleria de Lujo.
Funciona para cualquier pyme con estructura comercial, administrativa y operativa.

O Fase 1 — Diagndstico + primeros fundamentos

El objetivo: tener claridad real de la situacion y sentar bases seguras.



Qué se hace:

o Evaluacion rapida de infraestructura y software actual.

e Revision de emails, backups, accesos, conectividad, servidores.

e Migracion a correo profesional si aplica (Google Workspace / 365).
e Activacion de almacenamiento en la nube compartido.

e Mapa visual de la operacion actual.

© Resultado: el duerio tiene control y visibilidad basica. El equipo se comunica mejor. Se
elimina el riesgo de pérdida de datos.

Duracion: 7-10 dias
Inversion estimada: baja (infraestructura minima).

O Fase 2 — Organizacion comercial y CRM

El objetivo: que ningun lead se pierda y todo contacto tenga seguimiento.
Qué se hace:

o Seleccion e implementacion de un CRM simple.

o Integracion de formularios, WhatsApp, redes sociales.

e Creacion de automatizaciones basicas (seguimiento, alertas).
o (Capacitacion corta al equipo comercial.

@© Resultado: los leads entran, se asignan, se siguen y se convierten. Todo queda registrado. El
equipo no depende de planillas individuales ni memoria.

Duracién: 7-15 dias.
Inversion estimada: media (CRM + soporte técnico).

O Fase 3 — Integracion operativa y procesos
El objetivo: conectar comercial con facturacidn, inventario y administracion.
Qué se hace:

e Revision de ERP o sistema actual.

e Integracion con CRM (Make.com o API propia).

e Automatizacion de tareas internas (pedidos, stock, avisos).
o Definicion de flujos de tareas entre areas.

e Activacion de reportes basicos de ventas y finanzas.



@© Resultado: cada venta se convierte automdaticamente en pedido, factura, y seguimiento.
Reduccion de errores, duplicacion de tareas y tiempos perdidos.

Duracién: 15-30 dias
Inversion estimada: media a alta (segun el sistema actual)

O Fase 4 — Seguridad, SOPs y mejora continua
El objetivo: que el negocio funcione sin depender de una sola persona.
Qué se hace:

e Verificacion de backups automaticos.

e Manual de recuperacion bésica ante fallas.

e SOPs (procedimientos estandar) para tareas criticas.

o KPI tecnologicos (disponibilidad, respuesta, satisfaccion interna).
e Evaluacion continua de proveedores y rendimiento tecnoldgico.

o Capacitacion minima para cada area.

© Resultado: el negocio es mas resiliente, menos vulnerable. El conocimiento queda
documentado. La empresa deja de operar a ciegas.

Duracién: 30-60 dias
Inversion estimada: progresiva (segun recursos internos).

Cémo se ve el progreso

FASE DOLOR QUE RESUELVE RESULTADO TANGIBLE
FASE Riesgo de pérdida de info, caos Control basico y comunicaciéon profesional
1 operativo
FASE Leads que se pierden, falta de Aumento en cierre de ventas
2 seguimiento
FASE Retrabajo, tareas manuales, Flujo de trabajo conectado y automatico
3 errores
FASE Dependencia total de personas, Negocio ordenado, estable y escalable
4 inseguridad

- Y
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Caso real: la Muebleria de Lujo

Asi fue quedo el plan para su transformacion:



FASE AVANCE REALIZADO
DIAGNOSTICO INICIAL | Mapeo del caos oculto, deteccién de riesgos
INFRAESTRUCTURA Migracidn a Google Workspace + nube compartida
CRM Implementacién + primeros flujos automatizados
SEGURIDAD Validacidn de backups + protocolos iniciales

@ Hoy tienen un plan claro y estan reduciendo errores, pérdidas y tiempos muertos.

@ (Y sino hacés nada?

e Vas a seguir dependiendo de personas y memoria.

o Tus ventas creceran... pero tu operacion colapsara.

e Vas a seguir apagando incendios en lugar de construir.

o Tus mejores clientes se van a ir por falta de respuesta o desorden.

¢ :Qué sigue?

En el siguiente y ultimo capitulo, te voy a mostrar como podés tener tu propio Mapa Tech
Escalable personalizado, con un plan claro para que implementes esto en tu negocio en solo 7
dias.

Pasemos al Capitulo 6: Qué sigue y como llevar esto a la practica.

B Capitulo 6

Queé sigue: como tener tu propio Mapa Tech
Escalable

El paso mas rapido para ordenar tu negocio sin frenar tus
ventas

Si llegaste hasta acd, ya sabés:

Que tu negocio puede escalar
X Pero no con la tecnologia desordenada que usas hoy



Que existen soluciones simples

X Pero no se implementan solas

Que podés hacerlo por tu cuenta

Pero hacerlo con guia es més rapido, mas seguro, y menos costoso

La buena noticia es que no tenés que resolverlo todo ahora ni solo.
Podés empezar por lo méas importante: tener un plan personalizado para tu negocio.

= ¢Qué es el Mapa Tech Escalable personalizado?

Es una sesion 1:1 en la que:

@, Auditamos tu operacion actual (infraestructura, software, procesos, etc.)
Definimos tu arquitectura ideal, segun tus objetivos y recursos.
Trazamos las fases de transformacion, paso a paso.

8 Te recomendamos herramientas y automatizaciones concretas.
Recibis un documento visual con tu plan tech personalizado.

@© Todo adaptado a tu realidad actual.
@© Listo para que vos o tu equipo lo empiecen a ejecutar.

¢ (Qué incluye?

ELEMENTO DESCRIPCION
SESION 1:1 1 hora online conmigo
EVALUACION RAPIDA Infraestructura, procesos, herramientas
actuales

£) MAPA TECH ESCALABLE | Diagrama con fases, herramientas,
VISUAL prioridades

CHECKLIST DE Por fase, con responsables sugeridos
IMPLEMENTACION

SEGUIMIENTO Via WhatsApp o email seglin necesidad
OPCIONAL

@ ¢Cuanto dura?

e Solo 1 hora para la sesion.



Esto te da lo que muchas empresas tardan 6 meses en descubrir, en solo 1 dia.

g8 (Cual es la inversion?
Hoy estamos ofreciendo esta sesion completa en forma GRATUITA.

© (Por qué?
Porque queremos eliminar cualquier excusa para que no tomes accion ahora.

Esta guia que estés leyendo ya te mostrd que:

e Hay mucho en juego.
e No hacer nada es mas caro.
e Y que empezar bien te ahorra meses de frustracion.

2 . Quién deberia hacer esta sesion?

e Duefos de negocio que ya venden, pero sienten que todo depende de ellos.

e Equipos que usan mil herramientas... pero nada esta conectado.

o Empresas que ya tuvieron incidentes (pérdida de datos, errores, clientes perdidos).

e Organizaciones que quieren escalar ordenadamente.

e Negocios que tienen personal comercial y/o administrativo, pero sin procesos claros.

®© ;Quién NO deberia hacer esta sesion?

e Empresas que atin no venden o no tienen procesos minimos.
e Negocios que buscan “mas software” sin revisar sus fundamentos.
e Duefios que no estan dispuestos a hacer cambios simples.

.Como acceder?

~ Escribime por WhatsApp con la palabra “MAPA” y te explico como agendamos la
sesion.
B https://wa.me/595981820911
% Cupos limitados por semana




© Esto no es solo un diagnostico.

Es la hoja de ruta que tu negocio necesita para crecer con orden, confianza y claridad.

Muchos duefios de negocio no saben que estan frenando su crecimiento porque lo hacen con
herramientas desconectadas, procesos improvisados y sin medir nada.

Vos ya no sos uno de ellos.
Ahora tenés el conocimiento.

Te falta solo el plan personalizado.

Nos vemos en la sesion.



