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Tu empresa es un avion

La cabina esta pilotada por los lideres. El combustible de la
empresa es el beneficio y la tesoreria. Para conseguirlo, hay que
tener buenos recursos humanos y materiales en el fuselaje. Lo
que mantiene todo en vuelo, son los productos y servicios que
representan las alas. ;Los motores? el marketing y la ventas.

Un delicado equilibrio optimizado con este programa formativo



Ty -— LIDERAZGO
PRODUCTOS

MARKETING GASTOS GENERALES
SERVICI0S
BENEFICIO VENTAS

TESORERIA

Areas de formacién .1,



Nos adaptamos
a tus necesidades

Formatos disponibles:
- Masterclass de 1 hora.
- Taller de 2y 4 horas.
- Curso de 8 horas. (1 6 2 jornadas) “

- Mentoria individual.
Nacho Caballero
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Liderazgo
La cabina “

Nacho Caballero
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Nacho Caballero
STORYTELLER Dirigido a:
e Emprendedores.
HAZ CRECER TU NEGOCIO e Directivos/as.
e Auténomos/as.
° Mandos intermedios.

Curso para optimizar las seis areas
claves de funcionamiento de tu
negocio.

Objetivos

Fomentar el liderazgo.
Comercializar productos o servicios
Optimizar Ventas.

Creacion de productos

Gestidn de gastos.

Controlar el flujo de caja.

Contenido del Taller formativo

Unificar vision comercial y empresarial.
Comunicar para liderar.

Desarrollar equipo de ventas y optimizar procesos.
Evaluar rentabilidad de productos.

Optimizar atencion al cliente.

Conocer la verdad sobre los numeros del negocio.

Nacho Caballero
650486412
www.nachocaballero.com
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Nacho Caballero

STORYTELLER

WIN WIN

Tacticas de negociacion eficaces
para tu negocio

§ ¥
B A
3

Dirigido a:

Emprendedores.
Directivos/as.
Auténomos.

Mandos intermedios.

Objetivos

Administrar y emplear diferentes tacticas.
Mantener la iniciativa en la negociacion.
Aprender a negociar de forma positiva.
Detectar negociacion nociva y neutralizarla.

Contenido del Taller formativo

Los dos tipos principales de negociacion.
Como pasar de uno a otro.

Como dar el primer paso.

Cuando ir “below the line”".

Como generar satisfaccion y efecto win win.

Nacho Caballero
650486412
www.nachocaballero.com
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Nacho Caballero
STomEE Dirigido a.
STORYTELLING, LIDERAZGO Y . Eqavde trabajo.
ORATORIA. s Emprendedores
El que sabe contar, sabe liderar. Objetivos

- Entregar el mensaje y no morir de panico.

- Aprender a usar las historias para comunicar.
Saber liderar a través del storyteIIin?.

Practicar técnicas para contar bien las historias.
Detectar buenas historias en el dia a dia.

Caracteristicas del Taller Formativo

- Técnicas para hablar en publico.

- Estructuras que refuerzan el mensaje.

- Fomento de la creatividad y el buen feedback.
- Promocion de la participacion.

- Entrenamiento para fomentar el liderazgo.

Nacho Caballero
650486412
www.nachocaballero.com
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Nacho Caballero

Dirigido a:
e Emprendedores.
STORYTELLING PERSONAL D remes
e Profesionales por cuenta ajena.
Aprende a contarlo mejor y consigue e Desempleados.

dejar huella en tu audiencia Cémo funciona

Definir objetivos del Storytelling Personal.

3 sesiones de coaching personalizado.
Elaboracion de una charla basada en las sesiones.
Formato de entrega: PDF, iOS y Kindle.

Aplicaciones

Un discurso propio para reuniones.
Autoconocimiento y autoestima personal.

Dar una charla TED o discurso importante.
Articular una historia personal convincente en
entrevistas de trabajo.

Nacho Caballero
650486412

Haz clicenla Imagen www.nachocaballero.com



http://www.nachocaballero.com
http://www.youtube.com/watch?v=GW2V6QdKeuU

RRHH y gastos generales
El fuselaje “

Nacho Caballero
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Nacho Caballero

STORYTELLER

CADA PERSONA ES UN MUNDO

Curso de comunicacion basado en
perfiles de personalidad

Dirigido a:
e Emprendedores.
e Directivos/as.
e Auténomos.
e Mandos intermedios.

Objetivos

Conocer el por qué de las reacciones.

Utilizar el estilo de comunicacion adecuado.
Tratar a cada persona de forma 6ptima.
Reducir el conflicto modulando el mensaje.
Identificar las personalidades del eneagrama.

Contenido del Taller formativo

Fomento del compafierismo y equipo.
Coémo identificar su tipo dominante.
Motivacidn para cada tipo de persona.
Maximizar el rendimiento comunicativo.
Aplicar lo aprendido.

Nacho Caballero
650486412
www.nachocaballero.com
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Nacho Caballero

Dirigido a:
e Emprendedores.
FOCOY PRODUCTIVIDAD . Direpctivos/as.
e Autdnomos/as.
e Mandos intermedios.

Curso para optimizar los resultados
basandose en la unitarea. Objetivos

Aprender a priorizar.

Eliminar la multitarea.
Practicar técnicas de enfoque.
Asimilar el efecto domind.

Contenido del Taller formativo

Mentiras sobre la productividad.
Camino a la productividad. Claves.
Compromisos para resultados 6ptimos.
Evitar ladrones de tiempo.

Propdsito, prioridad y productividad.

Nacho Caballero
650486412
www.nachocaballero.com
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Nacho Caballero

Dirigido a:
e Emprendedores.
APRENDE A DICTAR . Direpctivos/as.
e Autdnomos/as.
e Escritores/as.

Curso con técnicas para optimizar el
tiempo de escritura. Objetivos

Establecer rutinas de escritura.
Conocer las técnicas de dictado.
Optimizar el dictado de textos.
Trabajar rapido en todos los formatos.

Contenido del Taller formativo

Como dictar. Sesion inicial.
Ejercicios practicos.

Tecnologia necesaria y alternativas.
Seguimiento de resultados.
Esquemas y dictado.

Nacho Caballero
650486412
www.nachocaballero.com
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Nacho Caballero

Dirigido a:
RESILIENCIA: LAFORTALEZA DE * Ewepgteicggfgsfés-
LA FLEXIBILIDAD e Auténomos/as.
e Escritores/as.
Taller con técnicas para proteger la Objetivos

salud desde la positividad consciente.

- Conocer la resiliencia como factor protector de
la salud mental.

- Afrontar la adversidad con habilidades
positivas.

- Gestionar el estrés con actitud resiliente.

Contenido del Taller formativo

Resiliencia vs emociones negativas.
Diferencia entre resiliencia y presiliencia.
Resiliencia y fortalezas personales.
Gestion de estrés y mindfulness.

Nacho Caballero
650486412
www.nachocaballero.com
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Nacho Caballero

Dirigido a:
MARKETING Y VENTAS APLICADO A [T TSSu st
TU MARCA PERSONAL. 0 [Esielentes.

e Trabajadores/as que busquen un cambio.

La creacion de tu Marca Personal que Objetivos
te permita consegquir tus objetivos - Conviértete en el mejor/ar.

- Aplica el marketing a tu marca personal.

- Habilidades de Venta para venderte mejor.

- Crea un embudo de ventas efectivo.

- Fomentar el espiritu emprendedor.

Contenido del Taller formativo

Creacidén de un People Plan.
Herramientas practicas durante el taller.
Caso practico.

Gestion emocional de tu Marca Personal.

MY MONTH

¥y~

Nacho Caballero
. . 650486412
Haz clic en la imagen www.nachocaballero.com



http://www.nachocaballero.com
https://www.eude.es/blog/nacho-caballero-imparte-una-sesion-en-eude-sobre-empleo-y-marca-personal/
http://www.youtube.com/watch?v=wAZCP0YkpRk
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Nacho Caballero

AUTOMATIZATU
CAPTACION DE TALENTO

Crea un sistema que te allane el
camino de consequir fichar a los
mejores

Dirigido a:

e Desempleados.
e Estudiantes.
e Trabajadores/as que busquen un cambio.

Objetivos

Conseguir maxima visibilidad.
Conseguir contactos de tu interés.
Gestionar un CRM sencillo y gratuito.
Escribir buenos emails.

Hacer un seguimiento efectivo.

Contenido del Taller formativo

- Planificacion de objetivos.

- Caso real durante el taller.

- Herramientas gratuitas para llevarlo a cabo.
- Gestion emocional de la contratacion.

Nacho Caballero
650486412
www.nachocaballero.com
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Marketing y Ventas

Los motores

Productos y servicios

Las alas “

Nacho Caballero
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EL IPHONE DE NUESTROS CURSOS

Nacho Caballero
o Dirigido a:
STORYSELLING/STORYBRAND s
e Marcas.
Storytelling aplicado al marketing y e  Equipos de empresa.

ventas de tu negocio. Objetivos

T-PART FRAMEWORK BRANDSCRIPT SALES FUNNEL CUSTOMER EXPERIENCE

Atraer clientes a tu negocio/web.

Despertar su curiosidad.

Llevarlos a que te descubran.

Que se comprometan contigo y compren.

Convierte a tu equipo en un ejercito de comerciales.

Crear un guién de marca.

@ Contenido del Taller formativo
Crear un eslogan.
Estructurar landing page.

Podcast sobre estos contenidos

Crear generador de Leads.
Crear campaiias de email.
Misién de la empresa.

Nacho Caballero
650486412
www.nachocaballero.com



http://www.nachocaballero.com
http://www.nachocaballero.com/podcast
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Nacho Caballero Dirigido a:

STORYTELLER

e Pequeio comercio local
e Emprendedores/as

WHATSAPP PARA NEGOCIOS

Objetivos

Saca el maximo partido a la
herramienta de mensajeria que todos
tus clientes usan.

Atraer clientes a tu negocio/web
Gestionar contactos.

Enviar ofertas por Whatsapp
Automatizar tu negocio

Crear una Academia con WhatsApp

Contenido del taller formativo

Mensajes de ausencia y bienvenida

Crea tu escaparate en WhatsApp
Analiza las estadisticas para mejorar
Como crear mensajes de venta efectivos

Formato

- Videollamada con Google Meet.
- 45 minutos de formacion
- 15 minutos de preguntas y resolucion de dudas

Nacho Caballero
650486412
www.nachocaballero.com
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Nacho Caballero Dirigido a:

e Pequefo comercio local
e Emprendedores/as

GOOGLE MY BUSINESS

Para que cuando alguien pregunte a

Objetivos

Atraer clientes a tu negocio/web

Google, tu negocio sea la respuesta. - Gestionar contactos.
La red social mas efectiva. :

Mejorar la visibilidad de tu local.
Conseguir mas clientes.

Contenido del taller formativo

Consigue resefnas para tu comercio.
Lanza ofertas para tus clientes locales
Analiza las estadisticas para mejorar
Como crear mensajes de venta efectivos

Formato

. - Videollamada con Google Meet.
%OB ‘_gl‘e ‘ : - 45 minutos de formacign
oy - - - 15 minutos de preguntas y resolucién de dudas

Nacho Caballero
650486412
www.nachocaballero.com
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El combustible...

Si aplicas esta formacion a tu
empresa, mejorara sus resultados,
volara mas alto y llegara mas lejos

i

Nacho Caballero
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Nos presentamos
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Nacho Caballero
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Nacho Caballero

STORYTELLER

Nacho Caballero

Con 20 afios me converti en directivo de una empresa que dirigi con
éxito durante dos décadas, donde hice un MBA 100% practico.

Me inicié como monologuista en 2009 y a los pocos meses fiché por
Paramount Comedy. Posteriormente descubri el apasionante
mundo de los mondlogos personalizados para particulares vy
empresas, donde me especialicé.

Desde 2012 me dedico también a la formaciéon en storytelling,
storybrand, comunicacion eficaz, hablar en publico y creatividad.
Soy Speaker habitual de charlas de motivacién y humor en
empresas, centros educativos y penitenciarios.

He sido ponente en TEDxGran Via,, SPRKS, OMBIP FUCKUP NIGHT y
soy miembro de la organizacién de comunicacion y liderazgo
TOASTMASTER INTERNACIONAL. He colaborado con Escuelas de
Negocio como IESIDE, ESERP Y EUDE, entre otras.

Soy pareja de Fatima y padre de nuestras consecuencias: Oliver y
Alma, nacidos en 2014 y 2016 respectivamente. También he escrito
seis libros disponibles en Amazon. Te los presento.



https://www.nachocaballero.com/conferencias-storytelling
https://www.toastmasters.org/
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Nacho Caballero

STORYTELLER

Fatima lzquierdo

Licenciada en Psicologia, por la U. Pontificia de
Salamanca, Especialidad Clinica. Master en Terapia
Cognitivo-Conductual. Master en Psico-oncologia. Master
en Psicologia Positiva. Especialista en Terapia de
Aceptacion y Compromiso.

Terapeuta en el Instituto Europeo de Psicologia Positiva
(IEPP) y docente en programas de Desarrollo personal,
Gestion y Counselling Emocional.

Experiencia investigadora como especialista en
Evaluacion de Tecnologias Sanitarias, Guias de Practica
Clinica y Herramientas de Ayuda para la Toma de
Decisiones Compartida.

Autora de articulos de investigacion en revistas
nacionales e internacionales. Coordinadora Académica
del Area de Salud de ISDE.




Libros mas relevantes

COLECOION 5P OFF

ESCUCHAR

oI 3] DETECTAR | ?
INVERTIRTU AYUDAR ; ME G“SIA
DINERO “. i ,\ﬁ 5,

- NACHD CARALLERS

Pagina de Autor en Amazon. VER AQUI


https://www.amazon.es/Nacho-Caballero/e/B07LFH7XF5/ref=dp_byline_cont_pop_ebooks_1

Formaciones y charlas
basadas en mis libros

Formatos disponibles:
- Masterclass de 1 hora.
- Taller de 2 horas.
- Mentoria individual. “
Nacho Caballero
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Nacho Caballero
Dirigido a:
) e Emprendedores.
Marketing y Ventas: X Emgresarios.
aprende a vender y a venderte mejor. e Auténomos.
Objetivos
R | - Validar nuevas ideas de negocio.
- Establecer un sistema efectivo y repetible.
ESCUCHAR - Mejorar la prospeccién y cualificacion.
DETECTAR - Aumentar el cierre y efectividad en ventas.
AYUDAR Permite al participante
S5 o L s wa o - Obtener un guién efectivo de ventas.

- Aumentar sus resultados y autoestima.

’I /> ||| - Mejorar sus ventas Online y Offline.
VER WEBINAR —

Nacho Caballero
y 650486 412
www.nachocaballero.com



http://www.nachocaballero.com
https://youtu.be/batwAzE3HBk
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Nacho Caballero

Dirigido a:

e Emprendedores, empresarios, RRHH, RSC.

Conciliar vida personal y profesional e Empleados, trabajadores y freelance.

Cdémo gestionar tu familia y tu trabajo Objetivos

- Gestionar el tiempo de trabajo y familia.
NACHO CABALLERO | - Ejercer la corresponsabilidad familiar.

- Mejorar el nivel de bienestar emocional.
- Mejorar la relaciéon con el dinero.

p A n E l A - Mejorar la productividad personal y laboral.

JUNTOS SOMOS MucH
5
MAS QUE Dos

Permite al participante

- Reformular su idea de éxito en la vida.
- Reconstruir el equilibrio vital perdido.
- ldentificar prioridades en su vida.

VERVIDEO —

Nacho Caballero
650486412
www.nachocaballero.com



http://www.nachocaballero.com
https://youtu.be/cYehlSwhh5A
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Nacho Caballero

STORYTELLER

Aprender a gestionar tu dinero

es aprender a gestionar tu tiempo.

coOmo
GESTIONAR E
INVERTIR TU
DINERO

AGHO A PODCAST

Dirigido a:
e Emprendedores.
e Empresarios.
e Auténomos.
e Familias.
Objetivos

Recuperar el control sobre el dinero.

Recuperar el control sobre el tiempo.

Crear un plan consistente de ahorro a inversion.
Mejorar la fortaleza y libertad financiera.

Permite al participante

Mejorar su relacion con el dinero.
Consumo responsable y consciente.
Reducir la dependencia de terceros.

Nacho Caballero
650486412
www.nachocaballero.com



http://www.nachocaballero.com
https://open.spotify.com/playlist/4Wtk4ql13PlLzRlrzIV9Gd?si=663a804c999e442b
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Nacho Caballero

STORYTELLER Dirigido a:
e Adolescentesy jovenes.
Todos nacemos diferentes * Eadres y madres. -
con la oportunidad de ser especiales e Empresarios/asy empleados.
Objetivos
i e s
@ o i doamor - Conocer el poder de la conciliacion.
T s o P - Descubrir la singularidad y potenciarla.
NO SOY - Eliminar relaciones téxicas.
EL TIPICO - Visualizar el amor como motor de cambio.

Permite al participante

- Reconciliarse con su pasado y presente.
- Afrontar con ilusion el futuro.
- Hacerse preguntas incomodas y necesarias.

Todos nacemos diferentes
<on la oportunidad
de ser especiales

Nac > —

i Nacho Caballero
650486412

www.nachocaballero.com
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https://www.nachocaballero.com/nosoyeltipico
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Nacho Caballero

Dirigido a:
e Adolescentesy jovenes.

e Padresy madres.

Desconecta del uso nocivo de las redes
e Empresas.

Reconecta de forma sana y productiva
Objetivos

Replantear el uso de las redes sociales.
Mejorar la productividad.
Incrementar la capacidad de poner foco.

VA “" Encontrar un propdsito para usar las RRSS.
ME G“S'I'A Permite al participante

- \ . . . .
= \ﬁ\ é/ /\I - (Re)descubrir la importancia del mundo offline.
— - Sanar el equilibrio entre vida online/offline.
e orecouL e - Poner en valor su tiempo.

_: NACHO [:AHllEIII] —_—
A ol - Nacho Caballero

650486412
www.nachocaballero.com
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https://www.nachocaballero.com/yanomegusta
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Opiniones y referencias



DICEN

Juan Ignacio Alberola - 1er o
Analitica | CRO | SEO | Ecommerce lgdAyudo a empresas y profesionales que no estan consiguiendo sus
objetivos de negocio mediante el analisis de su estrategia digital para mejorar sus resultados.

€®) Todos los miembros de LinkedIn Activado ()

He trabajado con Nacho para que me ayude a traducir mi lenguaje "informatico" a otro lenguaje que se entienda por
todos. Sigue una metodologia que funciona y que ademas, es hasta divertida. En cuestiéon de 3 meses y con su ayuda
he dado una vuelta a mi manera de comunicar mi especialidad.

mireia juncosa - ler /
Responsable Banca Premier Cataluna

€@ Todos los miembros de Linkedin Activado O
Es un excelente comunicador que hace que le des una vuelta a nivel profesional ... ya que el dia a dia noscomey a

veces por eso oclvidamos el estar presentes de manera mas activa... la gente te lo agradece... y suma

Marta Costas - 1er
Subidrectora de Asesoria Juridica y Cumplimiento en Pescanova

€®» Todos los miembros de Linkedin Activado ()

Nacho Caballero no es el tipico formador. He asistido a otros cursos de oratoria y la perspectiva que me ha aportado
Nacho es diferente, moderna y enriquecedora.

Mas en Gooale y Linkedin


https://www.google.com/search?q=Nacho%20Caballero&rlz=1C5CHFA_enES819ES819&oq=nacho%20caballero&aqs=chrome..69i57j46i512j0i512j69i61l2j69i65l3.1240j0j4&sourceid=chrome&ie=UTF-8&ludocid=11271659167509447127&lsig=AB86z5VQ1ESZxoKNwEqfmTwObCjG&ved=2ahUKEwjvsb-PzL_0AhUInxQKHcXWBbMQrMcEegQIJhAF#lrd=0xd4229e63d844a43:0x9c6cfa4b04ad01d7,1,,,
https://www.linkedin.com/in/nachocaballeroexpertostorytellingformacionycharlas/

DICEN

Jorge Muiioz Morato * ler
General Manager @ Sauter
21 de diciembre de 2021, Jorge fue cliente de Nacho

€® Todos los miembros de LinkedIn Activado ()

El equipo de Sauter ha pasado una inspiradora jornada de Ventas, Marketing y Storytelling con Nacho, que nos ha
permitido ver la actividad de la venta de una manera muy amena y divertida, asi como aprender nuevas formas de
conectar con los clientes. Seguro que esta es la primera de muchas otras jornadas de formacién con él

Maria de Pinto - ler V4
Responsable Ingenierias Zona Centro en Sauter
€® Todos los miembros de LinkedIn Activado ()

Muy buen comunicador. Hizo de la formacion un rato ameno y entretenido para todos. Aprender con humor siempre
es mas facil.

Félix Plaza - ler V4
Ingeniero de Ventas Service en Sauter
€ Todos los miembros de LinkedIn Activado ()

El viernes pasado tuvimos un evento de empresa, en la que Nacho nos impartié una formacion de ventas, la cual fue
muy interesante y productiva.

La jornada fue muy amena y dinamica.

Mas en Gooale y Linkedin



https://www.google.com/search?q=Nacho%20Caballero&rlz=1C5CHFA_enES819ES819&oq=nacho%20caballero&aqs=chrome..69i57j46i512j0i512j69i61l2j69i65l3.1240j0j4&sourceid=chrome&ie=UTF-8&ludocid=11271659167509447127&lsig=AB86z5VQ1ESZxoKNwEqfmTwObCjG&ved=2ahUKEwjvsb-PzL_0AhUInxQKHcXWBbMQrMcEegQIJhAF#lrd=0xd4229e63d844a43:0x9c6cfa4b04ad01d7,1,,,
https://www.linkedin.com/in/nachocaballeroexpertostorytellingformacionycharlas/

Me confiaron su formacion...

IESIDE

BUSINESS INSTITUTE I E D
Abona
L1}

SISTEMAS DE INFORMACION

S \\\\\\\I///////
I\ BUSINESS
D EUDE|%35  accenture (@)
SOLIDARIOS Alto rendimiento. Hecho realidad. Sofiar Despierio

El resto de resefias las puedes ver en mi perfil de Linkedin. Ver aqui

==
!EBS e) E S E R P CUATR ECASAS
SUSIESSSLROOT - e Ma ORID Business & Law School .

i IM[C]
Toys

g

Confianza



https://www.linkedin.com/in/nachocaballerobotica/
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Nacho Caballero

STORYTELLER

650486 412

www.nachocaballero.com


http://www.nachocaballero.com

