
Comment vendre ses
produits en ligne
grace à l’art du

Storytelling
by Prisca dti
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Qui suis je ?

Prisca D
Foundatrice

une en gestion immobilière pour mes propres
biens
une e-commerce
une de coaching et consulting
un organisme de formation où j’enseigne ma
méthode de coaching spirituelle.

34 ans, maman solo, ex aide-soignante en burn out
J’ai investi 9 biens immobiliers grâce à mon ex CDI 
J’ai 4 entreprises, 
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mes réseaux
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On s ’en  f*ut  !
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ma véritable histoire
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mon fils avait 7 ans 
Ma vie bascule en décembre 2020
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3 ans plus tard...p
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Suivie par plus de 130k femmes tous réseaux
Je lance le séminaire Femme Alpha 
en décembre 2022
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vendu à plus de 7.000
exemplaires en 2 mois
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Mon livre devient
best-seller,



p
r

is
c

a
 d

ti
 c

o
a

c
h

in
g

J’ouvre 
mon propre 
organisme de 
formation en 
2023



Mon
histoire 
ma mission
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J’aide les femmes ex-victimes de violence à 
construire leur indépendance financière grace au web



 mais ma façon unique de la raconter

Ce n’est pas mon
histoire dramatique
qui permet de
vendre,
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J’ai dévellopé ma propre
méthode de storytelling...
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J’ai vendu 7.000 exemplaires de mon livre à 7 €

Grace à cette méthode
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soit 7x7.000 € = ? de CA



49.000€ de CA
Net, un peu moins de 34k€ 
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Ce soir, je vais te transmettre les 5 clefs de 
la méthode et finir par un cas concret.
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Evite les formules de politesse

clef n°1
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T u  a s  t r o i s  s e c o n d e s  p o u r  c a p t e r  l ’ a t t e n t i o n  !  



Parle au “JE”

clef n°2
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3  c o n s e i l s  p o u r  v e n d r e  u n  l i v r e  à  7 €
VS

C o m m e n t  j ’ a i  g a g n é  4 9 k  e u r o  e n  v e n d a n t  m o n  l i v r e  a u  p r i x  d e  7 € .



Chaque video doit avoir un but.

clef n°3
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L e  p r o t o c o l e  D . I . E



Divertir 😂
Inspirer ✨
Eduquer 🤓
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TOUS LES CM CONNAISSENT CA
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La méthode DIE aide à créer des vidéos
pertinentes, mais pas à vendre !



C a s  c o n c r e t s  N ° 1
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info vs émotion
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D.I.E

Divertir  Inspirer ✨  Eduquer 🤓

Trois astuces pour vendre ton livre
et en faire un best seller
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D.I.E

Divertir  Inspirer ✨  Eduquer 🤓

Trois astuces pour vendre ton livre
et en faire un best seller

AS TU ENVIE D’ACHETER MON LIVRE ?



 L’être humain réagis aux émotions ❤️ 
pas aux informations 

clef n°4
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J e  d a n s e  c a r  j ’ a i  v e n d u  m o n  l i v r e  
à  p l u s  d e  7 0 0 0  e x e m p l a i r e s .

J e  s u i s  p a r t i e  à  B a l i  s e u l e  
g r â c e  à  l a  v e n t e  e n  l i g n e  d e  

m e s  l i v r e s  à  7 €

J’ai gagné mon indépendance finiancière
en vendant mon livre à 7000 exemplaire

le D.I.E avec un peu de Storytelling

Divertir  Inspirer ✨  Eduquer 🤓



Raconter une HISTOIRE touche ❤️
Une information laisse indifférent 😐

TON HISTOIRE EST TON PLUS GROS CAPITAL



L’audience achète si tu arrives à lui faire ressentir 3 émotions

clef n°5
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L e  C C A
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Connaitre Confiance Admiration

L e  C C A



CAS CONCRET N°2p
r

is
c

a
 d

ti
 c

o
a

c
h

in
g

C O M M E N T  J ’ A I  V E N D U  M O N  L I V R E  
7 0 0 0  F O I S  E T  G A G N É  4 9 K  E U R O S
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La structure de 
mon Storytelling

P . C . C . S



P r o b l è m e
C o n s é q u e n c e
C a u s e
S o l u t i o n
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C e  s y s t e m e  p e r m e t  d ’ i n s é r e r  u n e  i n t r i g u e  d a n s  
n ' i m p o r t e  q u e l  s u j e t  p o u r  v e n d r e  t o n  p r o d u i t  o u  t o n  s e r v i c e
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e t a p e  1  :  P r o b l è m e

P o u r q u o i  t u  s o u f f r e s  d e
d é p e n d a n c e  a f f e c t i v e  ?

P . C . C . SP
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n e  s a u t e  p a s  d ’ é t a p e



é t a p e  1  :  P r o b l è m e
P o u r q u o i  t u  s o u f f r e s  d e
d é p e n d a n c e  a f f e c t i v e  ?
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P . C . C . SP S

é t a p e  4  :  S o l u t i o n

A p p r e n d s  à  t ’ a i m e r



e t a p e  1  :  P r o b l è m e
P o u r q u o i  t u  s o u f f r e s  d e
d é p e n d a n c e  a f f e c t i v e  ?

e t a p e  4  :  S o l u t i o n

A p p r e n d s  à  t ’ a i m e r
HISTOIRE PLATE, SANS EMOTIONS
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P . C . C . SP S
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i l  m a n q u e  l ’ é m o t i o n
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é t a p e  1  :  P r o b l è m e
J e  s o u f f r e s  d e  

d é p e n d a n c e  a f f e c t i v e  a l o r s  q u e
j e  s u i s  u n e  f e m m e  f o r t e   e t
i n d e p e n d a n t e .  B i z a r r e  n o n  ?

P . C . C . SP
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P . C . C . SP C

é t a p e  2  :  C o n s c e q u e n c e

J e  s a b o t e  m e s  r e l a t i o n s ,  
a t t i r e  à  m o i  d e s  h o m m e s  t o x i q u e s  e t

i n d i s p o n i b l e s  q u i  n e  s ’ e n g a g e n t
p a s . . .  e t  l e  p r o b l è m e  n ’ e s t  p a s  q u e

j e  s o i s  u n e  f e m m e  f o r t e . . .
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e t a p e  3  :  C a u s e s
J ’ a c c e p t e  l e  p i r e  d e  l ’ a u t r e

J e  d o n n e  t r o p  p o u r  ê t r e  a i m é e .  
J ’ o u b l i e  m e s  b e s o i n s  e t  j e  m ’ a d a p t e  p o u r

c o r r e s p o n d r e  t o u t  ç a  p a r c e  q u e  q u a n d  j ’ é t a i s
e n f a n t ,  j ’ a i  e u  l a  s e n s a t i o n  d ’ ê t r e  a b a n d o n n é e .

 

P . C . C . SP C C



p
r

is
c

a
 d

ti
 c

o
a

c
h

in
g

e t a p e  3  :  C a u s e s

C e l a  f a i t  q u ’ o n  n e  m e  r e s p e c t e  p a s ,  q u ’ o n  n e
s ’ e n g a g e  p a s ,  o u  q u ’ o n  a b u s e  d e  m o i .  E t  m a l g r é  l e
f a i t  q u e  j e  s a i s  q u e  j ’ a i  d e  l a  v a l e u r ,  j e  r é p è t e  c e

s c h é m a  d ’ a u t o  s a b o t a g e  à  c h a q u e  f o i s  j u s q u ’ à
t o t a l e m e n t  m e  f e r m e r . . .

P . C . C . SP C C
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e t a p e  4  :  S o l u t i o n
C o m m e n t  s ’ e n  s o r t i r  ?

P . C . C . SP C C S
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e t a p e  4  :  S o l u t i o n

J e  m ’ a p p e l l e  P r i s c a  s u i s  p a s s i o n n é e  d e
p s y c h o l o g i e  e t  d e  n e u r o s c i e n c e ,  e t  j ’ a i

d é c o u v e r t  q u e  c e t t e  h a b i t u d e  d ’ ê t r e  t r o p
g e n t i l  e s t  u n  m e c a n i s m e  d e  p r o t e c t i o n  m i s  e n
p l a c e  d e p u i s  l ’ e n f a n c e  p a r  p e u r  d e  “ d é r a n g e r ” .
O n  o s e  p a s  p o s e r  n o s  l i m i t e s  e t  o n  c u l p a b i l i s e

d e  d i r e  n o n  d e p u i s  l a  t o u t e  p e t i t e  e n f a n c e .

P . C . C . SP C C S
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e t a p e  4  :  S o l u t i o n

S o u v e n t ,  n o s  p a r e n t s  o n t  s u b i  d e s  c h o c s
( s é p a r a t i o n ,  d é p r e s s i o n ,  p e r t e  d ’ e m p l o i  o u

a u t r e )  q u i  f a i t  q u ’ o n  a  v o u l u  l e s  p r o t é g e r  e n
é v i t a n t  d e  d é r a n g e r  a v e c  n o s  b e s o i n s  e t  n o s
é m o t i o n s .  C e  m é c a n i s m e  e s t  r e s t é  a n c r é  e t
a d u l t e ,  o n  p e n s e  e n c o r e  d é r a n g e r  a v e c  n o s
b e s o i n s .  D u  c o u p ,  o n  s ’ a d a p t e  p o u r  n e  p a s

c o u l e r ,  c o m m e  q u a n d  o n  é t a i t  e n f a n t .

P . C . C . SP C C S
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é t a p e  4  :  S o l u t i o n

P o u r  m e s  c l i e n t e s  e t  p o u r  m o i ,  j ’ a i  d é v e l o p p é  u n e
m é t h o d e  m ê l a n t  n e u r o s c i e n c e ,  P N L  e t  s p i r i t u a l i t é   

s o u s  f o r m e  d ’ a r t  t h é r a p i e  :  l ’ é c r i t u r e  i n t u i t i v e .  C ’ e s t
u n e  m é t h o d e  g r a c e  à  l a q u e l l e  t u  a p p o r t e r a s  d e

l ’ a m o u r  à  t o n  e n f a n t  i n t é r i e u r ,  p o u r  a l l e r  g u é r i r  à  l a
s o u r c e  l ’ e n f a n t  q u e  t u  a s  é t é  e t  d é j o u e r  c e

m é c a n i s m e  q u i  t e  r e n d  d é p e n d a n t e  a f f e c t i v e .

J ’ a i  é c r i t  u n  l i v r e  p o u r  q u e  t u  p u i s s e s  a p p l i q u e r  m a
m é t h o d e  e n  t o u t e  a u t o n o m i e .

P . C . C . SP C C S
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Voilà comment j’ai vendu pour 49.000 euro de livres
en 2 mois. Faisant de mon livre un best seller.
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MERCI !
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ETAPE 1 : ABONNE TOI A MON COMPTE

RECUPERE TES CADEAUX

ETAPE 2 : ENVOIE MOI UN DM 
AVEC “CHILL BUSINESS”



LES SLIDES D’AUJOURD’HUI
+

LA MASTERCLASS COMPLÈTE : 

Comment écrire un livre pour assoir ton
autorité sur le web et la méthode

complète pour le vendre 
en automatique.

MON EQUIPE T’ENVERRA
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