El Codigo Oculto de la Riqueza

Por qué tus resultados econdmicos no dependen de lo que haces,
sino de tu 'Patron del Dinero' subconsciente.

Basado en los principios de 'Los Secretos de la Mente Millonaria' de T. Harv Eker. el e



Has intentado de todo. ¢Por qué
los resultados no llegan?

Has leido los libros. Has escuchado los audios. Has
asistido a los seminarios. Te has interesado por
propiedades, acciones y negocios. Tienes la
sensacion de tener un “gran potencial”, pero los
resultados no lo reflejan.

“Obtienen una breve carga de energia y,
después vuelven a la situacion anterior.”

;Qué pasaria si el problema no estuviera en s AUl

las herramientas que usas, sino en la “caja de <
herramientas” que las contiene?
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El Eslabon Perdido: Tu Patron Financiero

F 4

~ Conocimientos Si tu "patron financiero’
4y Estrategias

subconsciente no estd
'‘brogramado’ para el
arraigado en nuestro

subconsciente. Este patron ’ ’d l 5 éxim’ nada de lo que
determina nuestro destino - Patron del aprendas, nada de lo
econémico mas que Dinero | que sepas y nada de lo
cualquier otra cosa. 27 | que hagas hara cambiar

ol \Aas -I (
W mucho las cosas.

b

Todos tenemos un patron
personal del dinero

No es lo que no sabes lo que te frena. Es lo que crees que sabes, pero
que no es asi. No se trata de aprender, sino de ‘desaprender’.
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L.a historia de T. Harv Eker: Del ‘Sr. Potencial’ al Millonario

"~ |

El Problema

* Estaba obsesionado con el
éxito, inicid varios negocios,
pero siempre terminaba
arruinado.

La Revelacion

e Descubrio que losricos
piensan de una manera
radicalmente distinta a los
pobres.

+ Tenia la "enfermedad del “
monstruo del lago Ness": oia .
hablar de los beneficios, El Miedo El Mentor
pero nunca los veia.

e Tenia un miedo profundo al Un amigo rico de su padre le dio
fracaso, y peor aun, al éxito el consejo clave: "Si no te esta
seguido de la pérdida. yendo todo lo bien que te

gustaria, lo Unico que quiere
decir es que hay algo que no
sabes”.

“.Como es que otros triunfaban exactamente en el mismo negocio... y sin embargo yo seguia arruinado?”
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El Secreto del Mentor: ‘Copia el modo de pensar de la gente rica’

Mentalidad Antigua | Mentalidad Rica

Eker: “Creo quesi.’ Mentor: “;Sabias que la mayoria
de los ricos, en cierto aspecto,
piensan de forma parecida?”

Mentor: “Esos modos de pensar
orientan sus acciones y, por
tanto, determinan sus
resultados.”

Mentor: “Si pensaras como lo
hacen los ricos e hicieras lo que
ellos hacen, ;crees que td
también podrias hacerte rico?"

Mentor: “Pues lo Ginico que tienes
que hacer es copiar el modo de
pensar de la gente rica.”

La Transformacion de Eker e e
e Accidn: Estudio la psicologia del dinero y » Resultado: Abrié una tienda de fitness con $2,000
aprendié a reprogramar su mente. prestados y en dos afos y medio, vendié la mitad de las

! acciones por $1.6 millones de délares.
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Lo invisible crea lo visible: Las raices crean los frutos

1 T

I Principio de Riqueza: I

Si quieres cambiar los frutos,
tendras que modificar primero
las raices. Si quieres cambiar

lo visible, antes deberas
I transformar lo invisible. I

R i -
ra-ﬁ' e

Imagina un arbol.

Riqueza )

Resultados
Los frutos son tus resultados.

Si no te gustan tus frutos, no puedes
cambiar los frutos que ya cuelgan del arbol.

Debes cambiar las raices.
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| Mundo Emocional .
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Los Cuatro Cuadrantes: Tu vida se desarrolla en cuatro La Impresién: El mundo fisico es simplemente una
esferas: Fisica, Mental, Emocional y Espiritual. | “impresidn” de los otros tres. El problema no se puede
cambiar en la “impresion”, solo en el “programa”.
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[.a Formula del Proceso de Manifestacion

Tus resultados no son un accidente. Son la consecuencia de una cadena de causa y
efecto que comienza en tu programacion interna.

P—->85S—>A=R

e Tus Pensamientos llevan a tus Sentimientos.
¢ Tus Sentimientos llevan a tus Acciones.
e Tus Acciones llevan a tus Resultados.

Paso 1: La Formula Inicial

Paso 2: La Férmula Completa

Pro—>Pen—>S—>A=R

e Tu Programacion (condicionamiento pasado) lleva a tus Pensamientos.

Conclusion: Para cambiar tus resultados de forma permanente, debes

cambiar tu programacion.



;Como se formo tu Patro

:Qué oias sobre el dinero, lariqueza y la gente rica cuando eras nino?

| Caso de Estudio:

Ejemplos de Frases que Programan la Pobreza:
jemp es que Program rez e

 Programacion: Su madre

‘ | | decia: "Los ricos son

El dinero no Esonoes avariciosos... Si tienes mas de
creceen los para lo suficiente, eres un cerdo”.

Parajuntar \
dinero tienes
que matarte a
trabajar.

El dinero es
el origen de

todos los
males.

Los ricos son
avariciososy

mezquinos. arboles. nosotros.

e Conflicto Interno: Parano
ser "malo" y no decepcionar a
su madre, su subconsciente
se deshacia de cualquier

| dinero extra.

de Rigueza: Cuando el subconsciente debe | T P e o
eleglr entre emociones profundamente arraigadasy la | $800,000alaiio, pero
| siempre estaba arruinado.

logica, casi siempre ganan las primeras.
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. Como se formo tu Patron? | Influencias #2 y #3

Influencia #2: Modelos de Referencia

e Pregunta Guia: ;Qué veias? ;Coémo se comportaban tus padres con el
dinero?
* Tendencia: Generalmente, tendemos a ser idénticos a uno de nuestros
padres o una combinacion de ambos. O, por rebeldia, exactamente lo contrario.
* Ejemplo de Eker: Su padre tenia un patrén de ingresos con altibajos
(empresario de la construccion), y él inconscientemente lo replicé durante
10 anos.

Influencia #3: Incidentes Concretos

e Pregunta Guia: ;Qué experimentaste en torno al dinero cuando eras
joven?

* Ejemplo de Josey: Vio a su padre morir de un infarto tras una discusién
por dinero. Su mente vinculd "dinero = dolor", y como adulta, se
deshacia inconscientemente de su dinero para eliminar el dolor.
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Tu Termostato Financiero

Tu patron del dinero funciona como un termostato. Si esta programado para generar $50,000 al afio, aunque
tengas un golpe de suerte y ganes $90,000, es probable que pierdas el extra para volver a tu zona de confort.

<— Golpe de Suerte = $90,000

set point

Crisis = $20,000 — $50,000

Ejemplos Reales

 Ganadores de Loteria: La mayoria vuelve a su estado econdmico original porgue su termostato esta programado para manejar
menos dinero.

e Millonarios Hechos a Si Mismos (Donald Trump): Cuando pierden su dinero, generalmente lo recuperan porque su termostato
esta programado para miles de millones.

Principio de Riqueza

El inico modo de cambiar tu nivel de prosperidad econémica "de forma permanente”
es reprogramar de nuevo tu termostato econémico.




L.os 4 Pasos Clave para Reprogramar tu Patron

Puedes reescribir tu programacion. El cambio sigue un proceso de cuatro pasos.

|'rlrff .
% Y / » 4 T Vg » : ”~ $ M
-l R“‘ﬁfx‘* ;Ji _E .. J .-“:~., /
CONCIENCIA COMPRENSION DISOCIACION REACONDICIONAMIENTO
No puedes cambiar algo a Entender el origen de tu Una vez que te das cuenta Instalar nuevos “archivos
Menos que conozcas su “forma de pensar” te de que esta forma de deriqueza” en tu mente
existencia. Debes ser permite ver que procede pensar no eres tu, puedes para que pienses Yy actues
consciente de tu de fuera de ti. separarte de ellay decidir como los ricos.
programacion actual. si conservarlao

desprenderte de ella.
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La Herramienta #1 para el Reacondicionamiento: Las Declaraciones

;Qué es una declaracion? B roces o

* Una sentencia positiva que haces con énfasis, en voz
alta.

 No es una afirmacion (“esto ya es cierto”), sino una 1. Pon la mano sobre el corazon y di
manifestacion oficial de tu intencion de hacer o ser la declaracion.
algo. Tu mente no la rechaza. \

cPor que funciona?

* Todo es energia. Cada declaracién tiene su propia
frecuencia vibratoria. 2. Tocate la cabeza con el dedo indice
» Al decirla en voz alta y tocar tu cuerpo, su energia y di: "Tengo una mente millonaria”.
vibra en cada célula, enviando un poderoso mensaje a
tu subconsciente y al universo.

Tu Primera Declaracion:

*(Mano en el corazon):* "Lo que oi acerca del dinero no es necesariamente cierto. Decido adoptar nuevas
formas de pensar que contribuyan a mi felicidad y a mi prosperidad.”
*(Tocate la cabeza):* "Tengo una mente millonaria."

B NotebookLM



Reemplazando los Archivos Viejos: Los 17 Archivos de Riqueza

[.a Metafora del Archivador La Solucion

Vamos a instalar conscientemente 17
“Archivos de Rigueza” en tu mente.

Tu mente funciona como un gran
archivador. Ante una oportunidad
economica, buscas en tu archivo “dinero”
y actias segln lo que encuentras.

Estos archivos te permitiran pensar y
actuar como lo hacen los ricos,
tomando de manera natural y
automatica decisiones que producen
prosperidad.

Si tus archivos no contribuyen al exito,
esas son las unicas elecciones que
podras realizar. Pareceran logicas, pero
produciran resultados nefastos.

Principio de Riqueza

Puedes adoptar las actitudes que contribuiran a tu felicidad y a tu
prosperidad en lugar de caer en actitudes que no ayudan a ello.

B
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Mentalidad Pobre vs. Mente Millonaria; Una Comparacion Directa

MENTALIDAD POBRE Y DE CLASE MEDIA
Archivo #1: “La vida es algo que me sucede.”
(Juegan el papel de victima: culpan, se justifican
y Se quejan).

Archivo #4: "Piensan en pequeno.” (El miedo al
fracaso y al éxito los frena).

m? ﬂt Archivo #5: “Se centran en los obstaculos.” (Su
5§ Mmente pregunta: “;Y si no funciona?").

(Esperan que el miedo desaparezca antes de

s 9 Archivo #16:"Dejan que el miedo los detenga.”
ﬂ actuar).

MENTE MILLONARIA

Archivo #1: "Yo creo mi vida.” (Asumen el 100%
de la responsabilidad).

Archivo #4: "Piensan en grande.” (Su objetivo es
anadir valor a la vida de miles de personas).

Archivo #5: “Se centran en las oportunidades.”
(Su mente dice: “Funcionara porque yo haré que
funcione”).

Archivo #16: “Actlian a pesar del miedo.”
(Entienden que no es necesario librarse del
miedo para tener éxito).

Declaracion para Integrar: “jPienso en grande! iElijo ayudar a miles de personas! Actto a pesar del miedo.”
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Tu Mente no eres Tu. Tu eres quien la dirige.

Tu mente es |la mayor guionista de “culebrones” de la historia. Inventa historias basadas en el dramay
el desastre que, en su mayoria, nunca suceden. Pero no eres tu mente. Eres mucho mas grande que ella.

El Poder de la Eleccion

e Tus pensamientos y creencias no son quien tu eres. Nada tiene
significado excepto el que tu le das.

e Puedes elegir conscientemente liberarte de cualquier creencia
qgue no contribuya a tu rigueza.

Principio de Riqueza: "Ser consciente es observar tus
pensamientos y tus acciones de modo que en el momento actual
puedas vivir eligiendo verdaderamente, en lugar de ser dirigido
por programaciones del pasado."”

Declaracion Final de Poder
(Mano en el corazon): "Observo mis pensamientos y tomo unicamente en consideracion aquellos que me infunden poder."

(Tocate |la cabeza): "Tengo una mente millonaria."
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