


10K LEADS GRATUITS

Bienvenue et félicitations d’avoir téléchargé ce guide.

Ces quelques lignes sont la quintessence de mes 2 dernières années de travail

à chercher, comprendre et analyser le business des newsletters.

Mon objectif avec toi aujourd’hui est de te dévoiler ma méthode, ou plutôt…

mes méthodes pour que tu puisses récupérer 10.000 adresses emails

gratuitement.

Avec ce que tu découvriras dans ce guide, tu seras en mesure de créer ta

propre newsletter dans n’importe quelle niche en dépensant 0 €…

Je te dirai même plus ! En te faisant payer pour récupérer des leads1.

Ensuite tu auras un véritable actif entre les mains, et il te suffira d’envoyer

quelques emails par semaine pour monétiser ta liste.

Ton temps est précieux, comme le mien. Je tâcherai d’aller droit au but et de te

montrer uniquement des éléments concrets et applicables.

Bonne lecture,

Ingénieur de la psyché

1 Un lead correspond à une adresse email.
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TIKTOK + AFFILIATION
Pour cette première méthode, on va utiliser un classique mais qui fonctionne

toujours très bien. On va utiliser le trafic de TikTok et ses 14,9 millions

d’utilisateurs mensuels pour construire notre base e-mail.

Avant même de te lancer sur Tiktok, tu dois de positionner sur un marché :

Une fois que tu as sélectionné un marché, tu vas sélectionner une niche. Ton

objectif est de te positionner sur une niche, voire même une sous-niche avec

une problématique puissante (pain point).

Avec quelques recherches sur Google, et sur Tiktok tu pourras te positionner

rapidement sur une problématique.

Ensuite, tu publies entre 1 et 3 Tiktoks par jour pour te créer ta propre

communauté. Lorsque tu atteins les 10.000 abonnés, tu peux mettre un lien en

bio.

Dans ce lien, tu intégreras un petit tunnel de vente que je te détaillerai plus

tard. Tu peux utiliser un lien Bitly ou Cuttly pour avoir quelque chose de plus

propre.
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Un tunnel de vente est une série d'étapes stratégiquement conçues pour

guider les prospects du point de découverte de votre produit ou service

jusqu'à l'achat final, maximisant ainsi les conversions à chaque étape.

Avec comme première étape, une Landing Page (une page de capture

d’email).

L’objectif d’une Landing Page est d’échanger une ressource gratuite contre

l’adresse email de la personne.

Un des meilleurs moyens de le faire est de proposer un guide gratuit en

échange de l’adresse email du prospect, comme ceci :

Tu peux également mettre juste un formulaire d’inscription (optin) qui permettra

au prospect de “débloquer” la VSL2 qui sera marketée comme une vidéo de

valeur.

2 Une VSL ou Video Sales Lettrer correspond à une vidéo de vente.
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Comme on vient de le voir, une fois que la personne s’est inscrite, elle fait partie

de tes lecteurs. Elle est directement redirigée vers une VSL en affiliation qui te

permettra de rentabiliser rapidement tes premiers emails.

Ainsi ton tunnel de vente ressemblera à ça :

Ton objectif avec cette stratégie :

Créer un maximum de traction sur ton compte TikTok afin que tes vidéos

fassent un maximum de vues et drainer ces impressions vers ta newsletter.

Attention toutefois, les leads venant de Tiktok peuvent être peu qualifiés.

Beaucoup de personnes sur son Tiktok sont des consommateurs de gratuits. Il

peut donc être plus difficile de vendre sur ces personnes-là.

D’un autre côté, ça te forcera à augmenter en Copywriting pour améliorer tes

messages marketing.

Maintenant, si tu as au minimum 5 euros, passons à la deuxième stratégie.
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FACEBOOK ADS + AFFILIATION
Je t’arrête tout de suite. Tu vas peut-être me dire : “Tu avais dis que c’était
GRATUIT et Facebook ADS ça ne l’est pas.”

Je te comprends, et arrête de chouiner.

Cette deuxième stratégie nécessite un peu de budget (5 € minimum) mais si tu

veux obtenir des centaines de leads par jour, ça peut correspondre à ton profil.

Avec cette méthode, tu peux poser 5 € et récupérer 5 € à la fin de journée. Ça

te fait une opération nulle, et tu peux te créer une liste email gratuitement.

Et au mieux, tu tireras des bénéfices en direct.

On repart ensemble sur un mini-tunnel de vente (avec moi on bosse
systématiquement avec des tunnels de vente faut s’habituer).

Cette fois-ci, au lieu d’aller chercher du trafic sur TikTok, on va aller le payer sur

Facebook.

Pourquoi le payer ?

Parce que l’algorithme de Facebook est l’un des plus puissants du monde. On

peut cibler précisément des personnes en fonction de notre marché, notre

niche et notre sous-niche.

Bref, c’est de la précision chirurgicale contrairement à l’organique un peu plus

“massif.”
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On retrouve un tunnel de vente similaire à celui de TikTok avec du trafic

provenant de Facebook ADS, une Landing page pour récupérer l’adresse email

et une VSL en affiliation.

Notre objectif est de mettre 5 € en publicité et de rentabiliser cet argent avec

la VSL en affiliation. Comme on le disait précédemment, le minimum c’est

l’opération nulle, le jackpot c’est la renta’.

● Tu poses 5 €, t’en ressors 7.

● Tu poses 7 €, t’en ressors 10 €.

● Ainsi de suite…

Tu es payé pour faire grandir ta liste email que tu pourras rentabiliser une

seconde fois via ta newsletter.
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Le succès ou l’échec de cette stratégie repose sur ta capacité à faire de la

bonne publicité sur Facebook.

Même si tu peux négocier avec certains affiliés pour obtenir leurs pubs, elles

ne sont jamais de très bonne qualité.

Comme dit le dicton, on est jamais mieux servi que par soi-même.

Du coup, je me suis formé du côté de @TheAlexCallen - l’homme de l’ombre

de Facebook ADS.

Son délire ? Transformer 1 € en 7,22€.

Imagine une machine à sous ou à chaque fois que tu poses 1€ t’en récupère

7,22€. En clair, quand tu as un business d’infoproduits ou d'affiliation ? C’est la

ruée vers l’or.

On est au-delà de ce que je te disais.

Si ça t’intéresse d’en savoir plus, il te dévoile sa stratégie sur cette page [lien

affilié] >>>

Avec cette 2e stratégie, tu peux te construire une liste email beaucoup plus

rapidement que la première. Tes lecteurs seront beaucoup plus qualifiés que

sur Tiktok.

Et si tu fais bien ton travail, tu pourras les monétiser plusieurs fois, et à long

terme. En clair, c’est le beurre et l’argent du beurre.

Passons à la troisième et dernière stratégie.
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FUNNEL SCRAPING
Cette troisième et dernière stratégie m’a permis de récupérer plus de 10.000

leads gratuitement en moins de 6 mois…

Et pour te prouver que cette stratégie fonctionne, en avril dernier, je me suis

lancé un défi avec @MoneyFacile : celui de se créer une newsletter à partir de

zéro sans dépenser un seul centime dans une toute petite sous-niche, celle

des Anges Gardiens.

En 1 mois, nous avions une liste email de 900 lecteurs pour 995 € de chiffre

d'affaires.

L’objectif de cette stratégie est de créer (encore une fois) un tunnel de vente

sur une niche de ton choix. Personnellement, je me spécialise dans la

spiritualité, mais tu peux très bien te nicher dans la santé naturelle ou le make

money par exemple.
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Dans ton nouveau tunnel de vente, tu vas créer un système de quizz ou de

questionnaire. À la fin du questionnaire, tu places un Optin (comme une landing

page) pour récupérer le lead.

Voici à quoi ressemble ton tunnel de vente :

Et voici à quoi ressemble ton Optin :
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Ton objectif avec ce tunnel de vente est de créer une sorte de tunnel de vente

“vitrine” où tu vas non seulement vendre mais aussi récupérer des leads. Mais il

y a plus encore, et tu comprendras pourquoi après… 

Sauf que là tu vas me dire : “Je ne sais pas créer de tunnel de vente” ; “Je ne
sais pas quoi faire comme tunnel de vente” etc, etc.

C’est simple, une seule phrase :

Tu prends ce qui fonctionne et tu fais pareil.

Comment créer un tunnel de vente ?

● Rends-toi sur ClickBank

● Regarde les tunnels de vente qui rapportent le plus d’argent (gravity

score très élevé) en fonction de ta niche

● Fais pareil

C’est aussi simple que ça.

Si tu veux te positionner sur de la santé, et que tu vois qu’un tunnel best-seller

est sur la perte de poids, ou sur des problèmes articulaires.

Eh bien tu fais pareil. Tu ajoutes juste un quiz en début de tunnel.

La stratégie de n’arrête pas là…
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Une fois que tu as terminé ton tunnel de vente, tu vas le mettre sur la

marketplace d’affiliation de systeme.io.

Juste ici :

Tu inscris ton offre sur la marketplace et tu mets au minimum 70 % de

commissions.

70 % de commission n’est pas un chiffre au hasard. Tu peux même monter à 80,

90 % de commissions, car ton objectif est qu’un maximum d’affiliés fassent la

promotion de ton offre.

En faisant cela, tu vas récupérer :

1. Des centaines voire des milliers d’adresses emails gratuitement

Tu créeras ta propre base email comme ça, que tu pourras monétiser sur

plusieurs niveaux.
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2. Des dizaines d’adresses emails de CLIENTS

Les adresses emails de clients ont plus de valeur que des adresses prospects.

Pour la simple et bonne raison que la personne a déjà sorti la carte bleue une

première fois, donc tu sais que c’est une personne qui achète.

Et enfin… 

3. De l’argent pour te développer

En plus de récupérer des leads gratuitement, tu as payé pour le faire parce que

si tu as bien bossé et que tu as un tunnel de vente bien Copywrité… 

Ces mêmes leads achèteront ton produit.

En clair, tu as le beurre, l’argent du beurre, et… je te laisse terminer la phrase.

Ces 3 stratégies sont très redoutables et sont à adapter en fonction de ton

profil.

Elles font partie des dizaines de stratégie que j’ai en stock pour te permettre de

monter une newsletter en partant de 0 et en ne dépensant que très peu

d’argent en publicité.

Si ce guide t’as plu, tout ce que je te demande c’est de lire mes emails

quotidiens.
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Je t’y dévoile tous mes secrets business, ainsi que des opportunités de monter

en compétence, de gagner de l’argent en ligne et ta petite dose de motivation

quotidienne.

De gros projets vont arriver dans les semaines à venir. Tout sera partagé en

avant-première par email. Pour ne rien rater, lis bien tous mes emails.

Merci d’avoir lu ce guide jusqu’au bout, n’hésite pas à me faire un retour.

À très vite,

Ingénieur de la psyché
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