
「あなたに頼みたい」を

意図的に作る

プラスワンブランディング

契約が取れるようになった実践レポート

〜独自の市場の作り方〜
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プラスワンブランディングの

ための実践チェックシート

実践者の成功事例

【特別なご案内】個別相談について



代表・主宰 PROFILE

日本での息苦しさを感じ、

15歳で単身アメリカへ留学を決意、

大学までアメリカで過ごし

コミュニケーション学科卒業。

留学中、日本人としても自分を客観視したことで

日本の素晴らしさに気づき、帰国後、

裏千家や着付けを学ぶ。

2005年より、年収27億円の企業の取締役として

13年間勤務。その後、パートナーを支えるべく

退職し、専業主婦に。400名以上のお茶会を主催、

皇族の接待するなどの経験から、

おもてなしも得意とする。
松本ゆりYuri Matsumoto



PCとWi-fi環境があれば、世界中どこからでも仕事

ができ、女性は特に子ども達の帰宅に「お帰り」と

いうことができる喜び、さらにウィルスなどの恐怖

からも解放され、リアルの事業をいったんストップ

することがあったとしても、オンラインがあればど

んなビジネスでも継続可能と確信し、リアルとオン

ラインを循環させ、この先何があっても折れないビ

ジネス展開ができることの魅力を感じ、講座生さん

にも実践してもらい成功へと導いている。現在は、

「きもの Prism Gems®」代表、並び に「帝王学ビ

ジネスアカデミーGems®」を主宰。

代表・主宰 PROFILE

松本ゆりYuri Matsumoto



2020年6月、1500名以上が登録している「人生好転

LIVEサミット」で登壇。どんな時でもいつからでも

人生は好転させられる力ある！ビジネスの角度から、

みずから切り開く人生について話をする。

世界でも有名なテットスピーカーのラバルメさん、

小熊弥生さんと共に登壇者としてでる。

人生好転LIVEサミットへの登壇

1500名以上参加の大型イベント



女性の愛とカラダがテーマの「愛とカラダのフォー

ラム」に2021年11月に登壇。

ビジネスをやりながら生きる女性・またその幸せに

ついて話をする。

およそ500名の登録者がいる。

愛とカラダのフォーラムで登壇

1500名以上参加の大型イベント



4800人以上が集まる Beauty Rich Summitで登壇

2022年3月、総動員数4800人以上が参加している

「Beauty Rich Summit」で登壇。

女性のビジネス成功や幸せとは何かについてお話をさせていただいた。



あなたのビジネスにも行列ができる！
行列ビジネスサミットで登壇

2022年9月、1500人以上登録者がいる「行列ビジネスサミット」で登壇する。

登壇者には、鈴木ケンジさん（驚くほど仕事がとれる！自己紹介のつくり方の著者）

今井孝さん（誰でもできるのに 9割の人が気づいていない、お金の生み出し方の著者）

清水康一郎さん（セミナーズ）などが登壇している。

顧客リスト10,000以上持っている、有名スピーカーさんと一緒に登壇。



皇族の方が、

お忍びで休憩に寄ってくださった

接待の経験



着物師範として活動



毎年400名の方がいらしたお茶会主催や

その他イベント



はじめに



あなたはこんな悩み

抱えていませんか？

自由な働き方をしたいのになかなかうまくいかない

資格をとったのに、前に進めない

集客が難しく、生徒が増えない

セルフブランディングの効果が見えてこない

色々やることが多いと勘違いしている

他人の目が気になる

やり方がわからず、不安を感じている

✅

✅

✅

✅

✅

✅

✅



あなたがやることはこれだけです！

あなたのビジネス

プラスワン

ブランディングで

差別化
➕

チェックシートの流れをおさえられれば大丈夫！

確立された実践法はコチラから



プラスワンブランディングのための

実践チェックシート



INDEX

1.  商品に関するチェック項目

2.  顧客教育、関係構築に関する

チェック項目

3.  集客に関するチェック項目

チェックシート



1.  商品に関するチェック項目



お客様に満足してもらえるサービス提供ができている

あなたの周りでも似たような商品やサービス提供している人が多い

今の商品で、お客様に何度も提供できるサービスがある

他のサービスや商品との差別化がしっかりできている

自分の商品の強みが明確で、自信を持って売ることができる

お客様からお悩みを聞き出して、そのお悩みを解決できる商品になっている

□

□

□

□

□

□

個別相談お申込みフォーム

https://calendly.com/liliadiamond1234/plusonebranding12


2.  顧客教育、関係構築に関する

チェック項目



毎月アポイントメントがとれている

お客様の心の奥底のニーズを理解している

定期的にメルマガを出している

お客様に何度も提供できるサービスがある

お客様がどの媒体を利用しているのか理解して、情報提供できている

お客様と交流できるコミュニティを持っている

□

□

□

□

□

□

個別相談お申込みフォーム

https://calendly.com/liliadiamond1234/plusonebranding12


3.  集客に関するチェック項目



ホームページやブログ上で発信ができている

インスタ、FB、販売につながる発信ができている

待つだけでなく、実際に会いに行く環境をつくれている

商品販売につながる投稿、発信ができている

個別に連絡が取れるツールを持っている

オンラインだけでなく、リアルでもお客様と会える環境がある

□

□

□

□

□

□

★会って話せる環境を作るのが売れる！待つだけでなく会いにいく環境を自らつくる。

個別相談お申込みフォーム
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プラスワンブランディングをしていると？

差別化でき、似たようなサービスからの売上競争から抜け出すことができる

他とは違ったサービスに見えるので、理想のお客さまから

見つけてもらいやすくなる

同じ事業をしている人とは違ったサービスを提供できるので
顧客の幅と事業の幅が広がる

オリジナリティを生み出すことができるので、選ばれやすくなる

独自の市場を開拓できる



ライザップは、ダイエットだけから三日坊主のフォロービジネスへ！

ゴルフなど経営者向けに特化したことで他との差別化をしている

ホテル事業のリゾートトラストは、ホテル事業にプラスワンをして

お客様に会員制の最新医療サービスを提供

ヤマダ電機は家電事業に、住宅販売をプラスワンして、

ヤマダハウスの事業をしている

資生堂は、化粧品の他に健康食品をプラスワンして、

体の内側からも美を追求する商品を発売している

こういったプラスワン事業は至る所で行われています

プラスワンブランディングでよく成功している事例



私だったら何ができるの？

私にはハードルが高そう。

大企業じゃないとできないんじゃない？

仕事が増えるのでそれどころじゃない！

時間も予算もない。。。

これにお答えするのが、

着物ブランディング事業です

個別相談お申込みフォーム
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プラスワンブランディングで

オススメしている事業は、

「着物ブランディング」の

ビジネスを取り入れること



プラスワン

ブランディングを

行う理由

いろんな事業ができるようになる

着物の着こなしをマスターできるので、見た人が見ると

信頼できる人との印象を持ってもらえるようになる

しっかりした人に見えるので成約率が自然と上がってくる

権威性も上がる

第一印象で覚えてもらえるようになるので、

次につながりやすくなる

商品やビジネスの話でなく、話題性が増えるので、

最終的に仲良くなりやすく成約につながっていく

個人で事業をしている方全てにプラスに働く事業が

着物を取り入れたブランディング事業なんです

個別相談お申込みフォーム

https://calendly.com/liliadiamond1234/plusonebranding12


きもの重要性

日本人としてのアイデンティティを世界に発信できるので、

世界から注目されやすくなる

若者世代の方にも大人の魅力発信として対抗できる

パーティーに出る時に、露出せずに品格と信頼度が

自然とあがる

祖母から母、母から娘へと愛が継承される

洋服より着物を着ている時のほうが、

より人から話しかけられる確率があがる

正しく着ることで、日本人としての魅力的がより一層あがる

洋服のように短期間で流行がかわるものではないので、

ながく着れる

自信を持って人前にでれるようになる

個別相談お申込みフォーム
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今や軽視できないカテゴリなんです！

55％を占める視覚情報は、コミュニケーションにおいて特に重要！

「見た目」と「声」が重要で、話している内容は7％の価値しかない

初めて出会ったときの第一印象。それが、後の情報の解釈に

大きく影響を及ぼす

□

□

□

「人は見た目が９割」では、こんなことを言われています

個別相談お申込みフォーム
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実践者の成功事例



きものの資格や経験はあっても疫病の影響で売り上げが落ち、一時はお客様がゼ

ロという月もあった。お月謝も不安定入るのかどうか不安定になり、廃業の不安

を感じていた。

さらに着物事業は、地元や小さい地域でしか売りあげがあがらないと思い込んで

いたけれど、プラスワンブランディングを実践してみると、世界中にお客様が持

てるようになり、この先の可能性も強く感じ自信を持ってサービス提供できるよ

うになった。その結果成約率もあがった。そして、これからまた何か大きな変動

があっても、ビジネスが止まってしまう不安感を解消することができた。

古い常識や思い込みがはずれ成約率が自然とあがる

個別相談お申込みフォーム
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成功の要因

諦めようとおもっていたことを、諦めなくてい

いと知ったとき、奥底に眠っていた情熱がまた

湧き上がってくるのを感じた

働き方、売り方をかえたことで、

売り上げがぐっとあがった

サービス提供の範囲を限定して決めつけていた

のは知らないだけだったということに気づかさ

れた

自然と行ってきたことを、他の人からスゴイと

いわれていることを体系化して商品にしたので、

無理なく価値提供できた



似たサービスややり方をしている人が多くいる中で、自分のビジネスにプ

ラスワンブランディングすることで強みが明確になり、自信をもってサー

ビス提供できるようになった。そして自然と売り上げもあがり、お客様の

満足もあがったことで、継続のお客様を獲得しやすくなった。プラスワン

ブランディングは。きもの事情だけでなく他のサービスや商品提供でも効

果ででるので、ブランディング自体のサービスを提供できるようになった。

売り上げが限界だったところから、

プラスワンブランディングで売上があがった！

個別相談お申込みフォーム
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成功の要因

やりたい仕事に心の底から情熱を注げるように

なった

自分が持ってる強みが、より際立つようになった

サービスの形を模索したところ、お客様に納得

してもらえるサービスが確立した

大企業しかできないと思っていた独自ブラン

ディングが、自然と自分もできた

周りとの差別化、低価格競争からぬけだせた

個別相談お申込みフォーム
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あなたの事業で

着物ブランディングを取り入れて

素早く売上をあげるための

〈 特別なご案内 〉

個別相談会に参加しませんか？



自由な働き方を続けるために、

意図的に「あなたから欲しい」

といわれる戦略を

私たちが一緒に考えます！



あなたのビジネスの売上をあげる設計図に

１つでもあてはまったらピッタリのサービスです

個別カスタマイズ
実績があるので

真似できる

相談しやすい

環境がある

まだ考えがまとまっていなくても大丈夫



こんな方に

ピッタリの

サービスです

何をすれば良いか分からなくなっている方

商品、ターゲットを明確にしたい方

前向きに今のビジネスに向き合いたい方

今すぐ売上UPにつながる手段が知りたい方

価格競争から抜け出したい方

セールスの不安なく、堂々と売れるようになりたい方

SNSで以前ほど売上があがらず、不安を抱えている方

安定して成長できる戦略を専門家と作りたい方

■

■

■

■

■

■

■

■

個別相談お申込みフォーム

https://calendly.com/liliadiamond1234/plusonebranding12


■ 気付けていなかった隠れた集客資産、集客経路

■ 目標売上を達成しやすい商品の売り方、作り方

■ 契約を取りこぼさないセールスの秘訣

■ あなたが心からやりたい！と言える戦略

■ 今の商品のままで利益UPする発想法

■ 似たようなサービスや商品との差別化

■ 独自市場でのトップ

■ 安心してサービスや商品を提供できるようになる

あなたが

手にする

ものは…

個別相談お申込みフォーム
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二大特典プレゼント!!

1.「あなたのビジネスを飛躍させる天中殺活用レポート」

2. 「セールスが苦手でも、成約率があがる方法」

今すぐ個別相談へお申込みいただいた方へ

個別相談お申込みフォーム

https://calendly.com/liliadiamond1234/plusonebranding12


お申し込みはこちら
お申し込みはこちら

現状の課題を明確にして

やるべきことに集中しませんか？

個別相談お申込みフォーム

https://calendly.com/liliadiamond1234/plusonebranding12
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