
STARTUP 
Z-COMPANY
Il Piano Strategico per
passare da Zero a 
20 milioni di euro netti
in 13 mesi grazie alla
Vendita di prodotti
digitali seriali.



In questa presentazione
vedremo:
Come puoi ottenere una quota
degli Utili di questa start-up in
modo totalmente passivo, con
un investimento contenuto, con
il minimo rischio di perdere
soldi e con un potenziale  
ROI del 1.233% in 13 Mesi



Chi sono e le mia esperienza
Dal 2013 inizio a dedicarmi alla crescita personale e
alla formazione in ambito marketing e imprenditoria,
in questi anni creo diversi progetti, startup e mi faccio
le ossa in questo campo. Qui 10 anni fa, nel 2014
presentavo la mia startup vestina network



Chi sono e le mia esperienza
Faccio tante esperienze: agenzia di foto e video,
agenzia musicale, sala prove, coworking, coaching,
anomalie bancarie e tanto altro...

Nel 2018 scopro la mia vena da inventore di strumenti
energetici e con l’esperienza pregressa creo il mio
brand Il Punto Zero, che è attualmente la mia attività
principale che ha superato 1,2 milioni di euro. Posso
dire che in Italia sono sicuramente tra i primi 10 a livello
di fatturati nel settore della radionica/radiestesia

Nel 2020 ho fondato anche l’Associazione del Punto
Zero che da marzo 2020 a Dicembre 2020 ha
raggiunto i suoi primi 150.000€ di entrate e 2.000 soci

Nel 2022 fondo anche il progetto successo olistico
dove offro servizi di marketing specifici per operatori
olistici



Un Caso Studio
La mia skills piu’ importante è sicuramente
l’inventiva, ho ideato e creato vari prodotti in questi
anni che ho lanciato con discreto successo. Nel 2022
ad esempio ho creato il mazzo di carte piu’ costoso in
Italia e forse nel mondo. Il prezzo di vendita è di 249€ e
ho incassato 56.477€ in 20 giorni nel lancio del
prodotto



Conosciuto da migliaia di
persone: Cercami su google
Per concludere sono conosciuto da migliaia di
persone, nei miei gruppi Facebook ci sono iscritte piu’
di 33.000 persone e migliaia di persone hanno seguito
le mie dirette.

L’Ultimo progetto che ho creato è stato il Punto Zero
Sun-day, un evento online di 8 ore a cui hanno
partecipato circa 1.000 persone in 3 edizioni

Ho centinaia di testimonianze sulla mia persona sui
miei prodotti/attività



COME E’ NATA L’ IDEA 
Z-COMPANY
In questi anni di attività con la vendita delle mie
creazioni,  nonostante i discreti successi e tante
soddisfazioni, mi sono reso conto della complessità e
delle elevate spese che ci sono nella creazione e
vendita di Prodotti Fisici..

L’evento principale che mi ha spinto a riflettere sul
mio futuro si è verificato nell’ultimo trimestre del 2023,
quando ho avuto cosi tanti ordini dei miei prodotti
che non sono riuscito a soddisfare la richiesta, ho
avuto ritardi anche di 2 mesi nella consegna e ho
dovuto emettere quasi 6.000€ di rimborsi. 

Cosi, visto che dovevo anche risolvere questioni
famigliari, mi sono preso del tempo per riflettere..



L’ADS CHE MI HA ISPIRATO!
Un giorno di Gennaio 2024 mi appare un’Ads su
Facebook che mi fa accendere la lampadina...



WOW! QUESTA E’ LA SVOLTA!
Vendere infinte volte un prodotto digitale creato una
volta sola e a costi zero!

Ovviamente conoscevo i prodotti digitali, ad esempio
l’accademia del Punto Zero che offre video corsi a
tema olistico è un prodotto semi-digitale. 

Perchè è vero che è tutto online ed una volta creata
posso avere infiniti iscritti, ma comunque c’è bisogno
di assistenza, di fare nuovi corsi periodicamente e
tanto altro..

La mia idea sui prodotti digitali era che erano
complessi da creare, fino a quando appunto non mi
è uscita questa Ads che mi ha aperto gli occhi.



IL MIO TEST
Cosi ho deciso di PRENDERE SPUNTO DA QUESTO
PRODOTTO e farlo in lingua italiana, in piu’ ho preso
un e-book che avevo creato in precedenza e l’ho
trasformato in un secondo prodotto digitale.



RISULTATI: 8.565€
In meno di 2 mesi, solo in fase di test, ho incassato
8.565€ in modo quasi 100% passivo e con un utile di
circa il 70%



LA COSA BELLA?
1: Ci ho lavorato veramente pochissimo. Solo ora sono
tornato al 100% operativo al lavoro, nei mesi di gennaio,
febbraio e marzo avrò lavorato una media di 1 ora al giorno e
ogni giorno incassavo 100/200€ senza far nulla, tutto
automatico

2: Ho creato i Prodotti + sito + ads in 2 giorni ciascuno usando
l’intelligenza artificiale. 
(1218 immagini create in un giorno con canva e chat gbt!). Ho
creato il prodotto e lanciato le ads, stop.

3: Adesso ho tutto il tempo per SCALARE LE VENDITE! In questo
momento sto traducendo tutto in inglese e sto iniziando a
testare le ads in tutto il mondo, era solo un primo test quello
che ho fatto, ci sono prodotti digitali simili che arrivano
tranquillamente a 1.000€ al giorno di utile netto!

4: Assistenza clienti minima! 10 minuti al giorno per vedere e
rispondere alle e-mail



L’IDEA DELLA Z-COMPANY

Dopo i primi risultati il mio cervello ha iniziato a pensare
e pensare... Tutto questo mi piaceva, ma era troppo
poco!

Sicuramente non sono un tipo che si accontenta di
5.000€ al mese ma neanche di 50.000€ al mese.. 

Ho tanti progetti e sogni che voglio realizzare ed adesso è
arrivato ii momento, dopo tante esperienze, in cui mi
sento pronto per alzare drasticamente i miei limiti e
arrivare al livello superiore...

Cosi ho iniziato a farmi 2 calcoli ed sono arrivato ad una
semplice conclusione...



L’IDEA DELLA Z-COMPANY
Se con 2 Prodotti, che ho creato da solo e con
pochissimo tempo a disposizione, ho incassato
8.500€ in meno di 2 mesi

Come Posso Creare
Centinaia di Prodotti Digitali
nel minor tempo possibile,
metterli sul mercato e
arrivare a milioni di euro di
incassi ogni mese?

E come fare tutto questo senza pagare tasse e
pensare alla burocrazia, in modo 100% Legale?



Ed è cosi che è nata La 
Z-Company llc

La z-company è la prima startup specializzata
nella creazione seriale, rapida e massiva di
prodotti digitali low ticket (17-149€) di proprietà,
venduti a livello Mondiale grazie agli e-commerce.

E-book, videocorsi, PDF, template, guide, software,
immagini, audio...

Massima scalabilità mondiale, minime spese, alti
margini, poche resistenze all’acquisto (acquisto
d’impulso)

+ di 200 Nicchie Disponibili e possiamo parlare di
infiniti prodotti realizzabili

Quindi a differenza di tutti gli e-commerce che
vendono prodotti fisici o in dropshipping, il nostro
core-business è la creazione di prodotti digitali e
brand di proprietà che diventano asset rivendibili



Ed è cosi che è nata La 
Z-Company llc

La z-company è una Società in corso di Formazione
(sarà operativa nel giro di poche settimane) con
sede a DELWARE (usa)

Questo ci permette di vendere Prodotti Digitale in
tutto il mondo (a parte nello stato del Delaware)
con tassazione pari allo 0%

E inoltre lo stato del Delaware non chiede bilanci,
fatture o dichiarazioni

L’Unica cosa richiesta è una tassa di circa 500€ 
l’ anno, STOP.

Ii tutto in forma totalmente legale e senza rischi di
esterovestizione, grazie agli accordi che il Delaware
ha con lo stato italiano e grazie alla natura del
nostro business a livello mondiale.



Mercato di riferimento

Dopo il Covid le Vendite On-line
hanno avuto impennata senza
precedenti che è destinata a crescere
sempre di più.

Ci sono migliaia di imprenditori che
hanno fatto fortuna e stanno
continuando a farla dopo il covid
grazie alla vendita di prodotti online.

Ad Solo i Negozi Shopify (ed esistono
decine di piattaforme per creare e-
commerce) producono piu’ di 80
miliardi di vendite l’anno.

Nel primo trimestre del 2021, l’e-commerce è cresciuto del
58% su base annua a livello mondiale1.

Nel 2022, si stima che circa 2,14 miliardi di persone nel
mondo acquistino beni online2.

Il traffico sui siti di shopping è aumentato del 27% su base
annua in tutto il mondo (rispettivamente 28% su PC e 29%
su dispositivi mobili)1.

Crescita per settore:

Nel settore business-to-consumer (B2C), le vendite online
sono aumentate del 44% dal 2020 ad oggi3.

Nel settore business-to-business (B2B), l’aumento è stato
ancora più significativo, con un +95% nello stesso periodo3.

Italia e l’e-commerce:

Salesforce ipotizza che entro la fine del 2023, il 47% dei
ricavi globali in Italia avrà provenienza da e-commerce3.
Nel 2023, gli acquisti online di prodotto a livello mondiale
cresceranno del +8,9% rispetto al 20224

https://www.corrierecomunicazioni.it/digital-economy/ecommerce/boom-delle-commerce-il-record-e-italiano-nel-2021-crescita-a-quota-78/
https://www.corrierecomunicazioni.it/digital-economy/ecommerce/boom-delle-commerce-il-record-e-italiano-nel-2021-crescita-a-quota-78/
https://www.oberlo.it/blog/statistiche-acquisti-online
https://www.oberlo.it/blog/statistiche-acquisti-online
https://www.corrierecomunicazioni.it/digital-economy/ecommerce/boom-delle-commerce-il-record-e-italiano-nel-2021-crescita-a-quota-78/
https://www.corrierecomunicazioni.it/digital-economy/ecommerce/boom-delle-commerce-il-record-e-italiano-nel-2021-crescita-a-quota-78/
https://www.corrierecomunicazioni.it/digital-economy/ecommerce/boom-delle-commerce-il-record-e-italiano-nel-2021-crescita-a-quota-78/
https://magazine.evoluzionecommerce.it/e-commerce-nel-mondo-i-numeri-2022/
https://magazine.evoluzionecommerce.it/e-commerce-nel-mondo-i-numeri-2022/
https://magazine.evoluzionecommerce.it/e-commerce-nel-mondo-i-numeri-2022/
https://magazine.evoluzionecommerce.it/e-commerce-nel-mondo-i-numeri-2022/
https://magazine.evoluzionecommerce.it/e-commerce-nel-mondo-i-numeri-2022/
https://magazine.evoluzionecommerce.it/e-commerce-nel-mondo-i-numeri-2022/
https://www.osservatori.net/it/ricerche/comunicati-stampa/ecommerce-acquisti-online-crescita
https://www.osservatori.net/it/ricerche/comunicati-stampa/ecommerce-acquisti-online-crescita


Un Esempio di store e nicchie
Lo stesso negozio on-line che mi ha ispirato ad iniziare
questo progetto, vende pacchetti di immagini in
queste nicchie:

Social media marketing, business template,
ristorazione, animali, sport, matrimoni, giardinaggio,
meccanici, imprenditori, fitness, finanza, immobiliare,
viaggi, coach, yoga, bellezza, investimenti...

1 tipologia di prodotto: 
Immagini
14 Nicchie diverse

Non esiste limite ai prodotti che si possono creare e
ai mercati a cui ci si può rivolgere...



Il Nostro Obiettivo è quello di
creare in 12 Mesi:

1.400 Prodotti digitali e store

10.000.000 di Utile con le vendite +

10.000.000 di utile con le EXIT

Contribuire alla formazione digitale e
l’indipendenza economica e
lavorativa di ragazzi in Italia tra i 18 e i
24 anni (generazione Z)



I 4 Meccanismi/Sistemi
per raggiungere questo
Obiettivo in 12/3 mesi



1: Lo Z-Model

Lo z-Model: Un Modello di
lavoro che usa l’Intelligenza
artificiale e software avanzati
per trovare nicchie e prodotti
vincenti, crearli e lanciarli sul
mercato in 2 giorni massimo

L’intelligenza artificiale è un’enorme occasione da
sfruttare ORA prima che diventi troppo diffusa!



2: La Z-Academy
La z-Academy: Un’Accademia Digitale di 6 mesi
GRATUITA che offriamo a ragazzi tra i 18 e in 24 anni. 

In pratica i ragazzi faranno esperienza creando
tutti i nostri store e prodotti con lo z-model e alla
fine dei 6 mesi diventeranno esperti creatori di
prodotti digitali.

Alla fine dell’accademia avranno la garanzia di
avere tutte le conoscenze per essere autonomi e
guadagnare dai 3.000€ in su al mese, oppure
potranno lavorare per noi (ovviamente pagandoli)



2: La Z-Academy
Questo sistema già testato ci
permetterà di avere decine di
collaboratori GRATIS che creano
ogni giorno i nostri Store.

L’obiettivo è avere dai 15 ai 20
ragazzi dedicati full-time alla
creazione dei nostri store.

Ma soprattutto ci permette di
avere anche una Mission Sociale
importante di dare ai ragazzi
competenze fondamentali oggi
che la scuola italiana non
insegna



3: Lo Z-Scaling



4: Lo Z-Investor Club
Per avviare tutto il Sistema ho
preventivato un Budget di 495.000€ 

300.000€ budget pubblicitario per lanciare
gli store: Un budget importante che ci
permette di avere le spalle coperte per 5
mesi prevendo 0 VENDITE (Impossibile)



4: Lo Z-Investor Club
Per avviare tutto il Sistema ho
preventivato un Budget di 495.000€ 

100.000€ direttore marketing + suo team:
Questo è il compenso base di un anno che
offriremo al Direttore marketing e al suo
team. Un budget che ci permette di
selezionare i Numeri 1 del settore. Il direttore
marketing avrà il compito di formare e
seguire i ragazzi dello z-academy per un
anno, ma soprattutto di farci raggiungere i
nostri obiettivi aziendali.



4: Lo Z-Investor Club
Per avviare tutto il Sistema ho
preventivato un Budget di 495.000€ 

95.000 che andranno destinati a:

2 assistenti full time, costo software ai, fondo
cassa, sviluppo app



4: Lo Z-Investor Club e la Z-
investor App
Per raccogliere questi fondi ho quindi
pensato allo Z-Investor Club

Per entrare nello Z-Investor Club è
richiesta una somma di 15.000€ per ogni
Quota Acquistata e sono disponibili 33
quote totali.

Per ogni quota acquistata ottieni per 12
Mesi l' 1% sull'Utile Netto generato da
tutti gli E-commerce + l' 1% sulle Exit
previste nel mese 13.



4: Lo Z-Investor Club e la Z-
investor App
La prima cosa che andremo a creare è
un App dove andremo a collegare tutti
gli e-commerce creati con la z-
company.

Dall'App si potranno vedere in ogni
momento tutte le vendite generate e le
royalty che ha maturato l'investitore.

In piu' si può richiedere il pagamento
delle royalty in qualsiasi momento e si
riceve il bonifico in 2-5 giorni.



4: Lo Z-Investor Club e la Z-
investor App
Ci sarà quindi un contratto tra la Z company llc con sede in delaware e
l'investitore, dove sarà scritto l'accordo di royalty su tutte le vendite
generate in 12 mesi + la parcentuale sulle exit previste nel mese 13.

La società pagherà quindi le royalty all'investitore attraverso:

O Bonifico sul conto personale dell'Investitore, sarà suo compito dichiarare
le sue entrate.

O Bonifico su una società italiana o europea

Oppure possiamo guidarti a creare la tua LLC in Delaware e girarti i soldi
sul conto della tua LLC in modo che puoi avere tassazione zero sulle tue
royalty. (puoi usarla anche per altri investimenti, come ad esempio sulle
criptovalute)



Quello che puoi ottenere è un
potenziale di 12 x sul tuo
Investimento

Investimento Iniziale: 15.000€

Previsione di UTILE NETTO: 20.000.000€

1% di Quota: 200.000€

Utile Netto: 185.000€

ROI: 1233%



Perche’ è veramente difficile
perdere soldi da questo
investimento

1: Con un budget di 300.000€ destinato SOLO ALLA
PUBBLICITA’ è quasi impossibile non andare a roi e non
trovare store vincenti

2: L’Esperienza del Direttore marketing: Sceglieremo SOLO
chi ha un’esperienza di milioni di euro di budget pubblicitario
investito e sa cosa sta facendo

3: Team marketing a costo zero e costi fissi pagati per un
anno intero

4: In 4/5 mesi prevediamo il recupero dell’investimento



Prossimi Step e tabella di
marcia

STEP 1: Formare lo z-investor club e raccogliere i fondi
(obiettivo 30/40 giorni)

STEP 2: Trovare il direttore marketing, z academy, z-app,
formare la struttura (obiettivo 2 mesi)

STEP 4: Fare la exit di almeno 100 store (il mese dopo la fine
dello z-scaling)

STEP 3: Dare il vita all’attività e allo z-scaling (per 12 mesi)

STEP 5: Rinnovo quote investitori (al prezzo di valore della
società) e formare altre 3 z-academy il prossimo anno



E’ arrivato il momento di
richiedere la tua consulenza
Gratuita!
I primi che arrivano entreranno nello z-investor club!

Chiuso il club con le 33 quote si inizia con il Progetto!

Questa è una grande occasione per te di investire soldi in
modo 100% passivo in un progetto all’avanguardia e che
sfrutta le migliori possibilità che il mercato offre oggi!

E poi immagina che emozione vedere ogni giorni dalla tua
app tutte le vendite generate e le tue royalty!



Scegli Data e Ora qui in basso
per fissare una consulenza
direttamente con me!
ps. Se preferisci un incontro di persona sono super
disponibile a incontrarti nel mio ufficio a
Montesilvano (pe)


