Prima di Vedere Le Obiezioni vediamo dei Punti Principali di cui non abbiamo parlato ancora

Dentro la tua testa a cosa devi pensare mentre fai la consulenza?
NON DEVI PENSARE ASSOLUTAMENTE A CHIUDERE.
Devi rimanere focalizzato per tutto il tempo SOLO sul cliente, sulle parole che usa e sui problemi e difficoltà che ti presenta. SOLO SU QUELLO. Poi, usando lo Script e avendo ben chiari i suoi problemi o aspirazione, la vendita sarà una semplice conseguenza.

Spesso vado oltre il tempo della Consulenza, secondo me è meglio se mi limito nei tempi di consulenza e arrivo prima al dunque della proposta del percorso.
Mi focalizzo troppo sul dare durante la consulenza
Voi potete dire al cliente che la vostra consulenza durerà TOT minuti e che poi farete insieme a lui il punto della situazione. Quindi rimanete nei minuti stabiliti per la consulenza, è anche professionale come cosa. Ma poi, durante la trattiva, TUTTO IL TEMPO CHE CI VUOLE. Magari la trattativa dura un ora solo quella, va benissimo. La trattativa serve a questo, a togliere tutti i dubbi al cliente e farci dire SI o NO subito, senza rimandare.


RISPOSTA AD OBIEZIONI

Guarda cara, il percorso mi piace ma ci devo pensare.
Ho capito NOME, pensiamoci insieme, io ho il tempo adesso per stare con te e per rispondere a tutte le tue domande.
Dimmi, qual è la cosa a cui devi pensare?

E andate avanti mano a mano a risolvergli le obiezioni… 
ti dirà forse il prezzo e voi ripartite da capo. 
Ok, benissimo NOME, è solo il prezzo che ti fa pensare o c’è altro? 
Dimmi tutti i motivi adesso che stiamo insieme. 
Lui ti potrebbe dire: E’ solo il prezzo. 
Tu; Ok, perfetto, allora dimmi, come possiamo venirci incontro? Ti andrebbe meglio un pagamento in piu’ rate? 
Io ho serio interesse di lavorare con te perché vedo che possiamo fare un ottimo lavoro e ti voglio come CASO STUDIO, sono seriamente convinta/o che possiamo ottenere una grande trasformazione insieme e che con questo percorso tra 3 mesi il tuo livello di felicità personale e soddisfazione può’ passare da 6 a 9, quindi veniamoci incontro. 
Quanto potresti lasciarmi oggi per bloccare il tuo posto?

Oppure, ne devo parlare prima con mio marito o moglie.
Capisco perfettamente NOME, ma una cosa devo chiederti. 
Su questo tema ho una domanda da farti:
Come potrebbe cambiare da 1 a 10 il rapporto tra te e tua moglie (o marito) se tu tra 3 mesi fossi una persona completamente diversa, o almeno sicuramente piu’ centrata felice e gioiosa? ( oppure gli ricordate i suoi obiettivi)

Aspettate le risposta….

Bene, allora MARCO io ti dico che tuo marito (o moglie) può essere solo felice per te, anzi, il fatto che tu abbia scelto adesso di iniziare questo percorso è un segno chiaro e reale che tu hai una SERIA VOGLIA di migliorare te stesso e quindi il vostro rapporto, di farlo/a diventare piu’ felice e mettere piu’ amore nel vostro rapporto.

Solo che MARCO, io ho bisogno di una risposta adesso perché ormai mi sono rimasti gli ultimi posti, come ti ho detto seguo solo 10 persone alle volta e vorrei proprio che una di queste fossi tu, perché ti ripeto, sono sicuro che possiamo fare un ottimo lavoro insieme e ti voglio come CASO STUDIO. 

Che mi dici Marco iniziamo subito? Cosi anche tua moglie ( o marito ) sarà molto felice di come migliorerà il vostro rapporto?

PROBLEMI ECONOMICI
Capisco perfettamente NOME, ma permettermi di dirti è che proprio perché hai problemi economici che dobbiamo iniziare subito questo percorso.
I soldi arrivano SOLO quando siamo centrati e felici dentro, se dentro di noi abbiamo mancanze o cose da risolvere i soldi non arriveranno mai, è cosi che funziona purtroppo (a mo di battuta) l’Universo e il tutto.
La soluzione per fare soldi quindi non è cambiare LAVORO o cercare NUOVE ENTRATE ma bensi è lavorare su se stessi e poi tutto cambia di consueguenza.
Guarda MARCO, parliamoci chiaro, oltre al problema di soldi c’è altro che non ti permette di iniziare subito?
( SI , VE LO FATE DIRE E ANDATE AVANTI)
No.
Benissimo MARCO, se tu mi confermi che è solo questo io voglio venirti incontro, voglio che tu diventi un mio caso studio e ti voglio come cliente da seguire. Quindi, quanto potresti lasciarmi oggi come acconto per bloccare il tuo posto e ci mettiamo d’accordo sul resto? Cosi iniziamo subito a lavorare insieme e fissare il primo incontro?





