
“IMMO TRAINING DAYS”
2ème Édition - Du 2 au 5 février 2026

LE LIVRET
DE TA RÉUSSITE

Prends la tête de ton marché en 2026 !



 Tu es ici pour franchir un nouveau cap !

En participant activement à cette 2ème édition du BOOTCAMP,  tu vas cumuler de
nouvelles connaissances, enchaîner de précieux déclics et opérer des réglages nécessaires
pour prendre la tête de ton marché en 2026 ! 

Tes succès de demain s’amorcent dès maintenant en bossant sérieusement durant
le BOOTCAMP.

12 experts du terrain vont te faire découvrir leurs méthodes éprouvées.
Des performeurs, coachs, formateurs, entrepreneurs, auteurs...
Tous réunis pour te faire grandir et progresser !

L’objectif : 
Prendre la tête de ton marché en 2026 en créant ta machine à transactions !

Sens-toi libre d’utiliser ce livret comme un véritable guide tout au long du BOOTCAMP,
en y inscrivant le plus d’informations possibles !

C’est là que tout commence.

Welcome !

« La discipline finit toujours par dépasser la motivation. »
Jocko WILLINK

2
Ce document confidentiel contient 38 pages et est destiné uniquement à un usage personnel. 

Tout le contenu appartient exclusivement à IMMOPUR FORMATION. 
Ne peut être vendu, donné ou partagé sous peine de poursuites judiciaires.



t

ESPACE VIP
Cette page est réservée aux membres VIP du BOOTCAMP

Si tu es déjà VIP... Félicitations ! ❤️
En tant que VIP, tu vas vivre une expérience plus complète, plus impactante, plus profitable.
Pour les VIP, le BOOTCAMP continue :)

Nous t’invitons vivement à noter dès maintenant dans ton agenda, la Masterclass exclusive
animée par Arnaud, réservée aux membres VIP :

JEUDI 26 FÉVRIER 2026 - DE 12h00 à 13h30
Arnaud MOTREFF

"DE L’AGENT DÉBORDÉ À L’ENTREPRENEUR STRUCTURÉ ET RENTABLE" 

Tu ne fais pas encore partie de la communauté VIP ? 

Deviens VIP dès maintenant !
Une bonne action pour toi, mais pas que...
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VALEUR GRAND PUBLIC : 195 €

Isabelle Larochette, fondatrice et présidente de l’association
“I LOGE YOU” prendra la parole pendant le BOOTCAMP
pour nous partager la mission de l’association.

100% des bénéfices sont reversés
à l’association “I LOGE YOU”.
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QUI SOMMES-NOUS ? 

Arnaud MOTREFF
Top Agent et Formateur en immobilier

2 fois N°1 FRANCE 
2016 (CENTURY 21) 

2024 (eXp France)

Juliette SOLDAN 
Responsable pédagogique
Investisseuse immobilier 

BAC+5 Management de l'immobilier  

UN BINÔME POSITIF ET PASSIONNÉ

Organisateurs du bootcamp
IMMO TRAINING DAYS 2026

“La meilleure façon de prédire l’avenir c’est de le créer.”
Peter DRUCKER

4
Ce document confidentiel contient 38 pages et est destiné uniquement à un usage personnel. 

Tout le contenu appartient exclusivement à IMMOPUR FORMATION. 
Ne peut être vendu, donné ou partagé sous peine de poursuites judiciaires.



FOCUS SUR LE PARCOURS D'ARNAUD

Je m’appelle Arnaud Motreff, j’ai démarré l’immobilier le 2 novembre 2006 sur la
bonne idée de mon ami Christophe Al-Youssef. J’avais 27 ans, pas encore d’enfants :)

Issu d’un quartier populaire, j’ai démarré sans diplôme spécifique ni formation initiale :
Je ne savais pas ce qu’était un notaire, ni ce que signifiait “être propriétaire”, “indivision”,
“SCI” ou autre…

Petit à petit, à force de détermination, de lectures, d’essais-erreurs et de nombreuses
formations suivies avec sérieux, je me suis amélioré. Après quelques années, j’ai créé
une méthode pour optimiser ma prospection et la gestion de mes affaires.

Mon objectif de conseiller immobilier était de rendre de nombreux clients heureux,
prêts à me recommander systématiquement ; tout en préservant ma vie privée.

N° 1 Transaction du réseau CENTURY 21 en 2016 (C.A encaissé et nombre de ventes
actées), au sortir du confinement, en parallèle de mon activité de conseiller, j’ai décidé
de créer mon organisme de formation indépendant : IMMOPUR FORMATION est né !

N° 1 Transaction du réseau eXp Realty France en 2024, j’ai toujours autant de plaisir à
partager régulièrement les meilleures stratégies et techniques qui contribuent à mes
succès sur le terrain de la transaction immobilière.

D’autant plus que, depuis 2006, notre métier a déjà bien changé !

19 ANNÉES DE MÉTIER
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Lundi 2 février 2026

Fondateur & CEO de WIIM, Florent Albero est un marchand de biens à succès et entrepreneur reconnu par tous ses pairs.
Avec une vision stratégique et une expertise pointue, il a su s’imposer rapidement dans le secteur immobilier grâce à son
agilité à négocier, et sa capacité à dupliquer ce qui fonctionne vraiment. 
Il va nous partager ses conseils pour maximiser tes résultats en passant du mode artisanal au mode industriel. 

19H15
Florent ALBERO : De casque bleu à entrepreneur à succès !

PASSER DU MODE "ARTISANAL" AU MODE "MACHINE À TRANSACTIONS"
EN 7 ÉTAPES

20H30
Arnaud MOTREFF : 2x N°1 France de son réseau !

PRENDS LA TÊTE DE TON MARCHÉ GRÂCE À TA MACHINE À TRANSACTIONS
(PARTIE 1 SUR 3)

RÉSULTAT DU JEU CONCOURS WHATSAPP DU JOUR !
20H15

N°1 Transaction chez EXP FRANCE (2024) & CENTURY 21 (2016). Cofondateur IMMOPUR & Club Élite.
Après 19 années de succès cumulés dans le métier, Arnaud nous partage aujourd’hui avec passion et pragmatisme les
stratégies concrètes et efficientes qui lui ont permis d’atteindre ses résultats, en préservant sa vie privée.

Tente de remporter ton audit digital 360° ! (valeur 179 €)

À la fin de sa présentation, Arnaud restera en ligne avec les + motivés d’entre vous
pour répondre à toutes vos questions ! 

+ Une surprise annoncée en live ! 

Rejoins notre canal WhatsApp pour tenter ta chance
& accède à des ressources complémentaires !

JOUR 1
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Denis combine parfaitement le développement personnel et professionnel au service de l’épanouissement global
et durable des partenaires qu’il accompagne. Grâce à un travail introspectif de 35 années cumulées, Denis
est aujourd’hui capable de détecter rapidement les causes profondes de nos blocages, et d’y remédier avec fluidité.
Sa philosophie : travailler moins, mais mieux, pour des résultats concrets et une vie professionnelle optimisée.

SOFT SKILLS ET HARD SKILLS : TES 2 MEILLEURS ATOUTS
POUR PERFORMER EN 2026 !

Denis BEAUVILLE : Le coach des meilleurs agents de France !
18H00
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18H00
Denis BEAUVILLE

SOFT SKILLS ET HARD SKILLS : TES 2 MEILLEURS
ATOUTS POUR PERFORMER EN 2026 !
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19H15
Florent ALBERO

PASSER DU MODE "ARTISANAL" AU MODE
"MACHINE À TRANSACTIONS" EN 7 ÉTAPES
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20H30
Arnaud MOTREFF

PRENDS LA TÊTE DE TON MARCHÉ GRÂCE À TA
MACHINE À TRANSACTIONS (PARTIE 1 SUR 3)
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NOTES PERSONNELLES

Pour être encore plus en immersion au cœur de l’expérience du bootcamp, 
être en contact direct avec les experts, les coulisses de l’event, les infos de manière 
plus réactives, et pour participer aux jeux concours…

Rejoins notre canal WhatsApp
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ÉLÈVE TON NIVEAU DE JEU
On fait le diagnostic de ta machine à transactions

Gratuit
Sans engagement 

En toute confidentialité

Tel : +33 (0)6.61.89.85.00
immobilier@arnaudmotreff.com

RESTONS EN CONTACT !
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Mardi 3 février 2026
JOUR 2

19H15
Stéphanie BERGÈS COCOZZA : La performance alignée !

Professionnelle de l’immobilier depuis plus de 12 ans, Stéphanie a signé plus de 300 ventes, formé des centaines de
conseillers depuis 2017 ; elle accompagne aujourd’hui les pros à incarner pleinement leur métier et devenir numéro 1
sur leur secteur, sans techniques agressives. Auteure pour “Le Journal de l’Agence”, et régulièrement invitée par la
FNAIM, elle nous partage aujourd’hui comment transformer son stock mandats en ventes.

TRANSFORME TON STOCK MANDATS EN VENTES CHEZ LE NOTAIRE !

20H30
Stéphane DEMICHELI : Le cerveau du cerveau ! 

Co-Fondateur de BMimmO & Chickin | Expert en neurosciences appliquées à l'immobilier.
Stéphane n’enseigne pas à vendre. Il enseigne à déclencher la décision, là où elle naît vraiment : dans le cerveau.
Il va révéler ses secrets pour influencer les prospects sans pression, en activant les vrais leviers du comportement.
On va se régaler avec Stéphane et ses analyses de cas concrets en live !

SORS DE L'ARGUMENTATION POUR ÊTRE CHOISI SANS T'ÉPUISER 
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Formatrice chez “SeLoger.com”, Margot connait sur le bout des doigts tous les rouages des annonces immobilières.
Grâce à elle, nous allons apprendre à rendre nos annonces irrésistibles, exploiter intelligemment les portails pour
en faire de véritables alliés, et créer des annonces irrésistibles pour capter beaucoup plus de leads acquéreurs.
Let’s GO !

18H00
Margot CARRION
LES 6 CLÉS INDISPENSABLES POUR RENDRE TES ANNONCES IRRÉSISTIBLES 

12H30
Sébastien TEDESCO : Ex-CEO de KW France 

Figure incontournable de l'immobilier français depuis 2006, Sébastien a dirigé jusqu'à six agences et plus de vingt
conseillers. Fondateur d'Accelerimmo, et auteur du livre “L'Extinction”, il forme aujourd’hui les professionnels à travers
des programmes concrets et humains. Sébastien est aussi expert en vision et pilotage d’entreprise. 
Are you ready ?! 

LES 5 ÉTAPES POUR ATTEINDRE TES OBJECTIFS EN 2026 !

RÉSULTAT DU JEU CONCOURS WHATSAPP DU JOUR !
20H15 Tente de remporter ton audit digital 360° ! (valeur 179 €)

Rejoins notre canal WhatsApp pour tenter ta chance
& accède à des ressources complémentaires !
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Mardi 3 février 2026
JOUR 2

12H30
Sébastien TEDESCO

Figure incontournable de l'immobilier français depuis 2006, Sébastien a dirigé jusqu'à six agences et plus de vingt
négociateurs. Fondateur d'Accelerimmo, et auteur du livre “L'Extinction”, il forme aujourd’hui les professionnels à
travers des programmes concrets et humains. Ce soir, il va nous transmettre comment transformer ses connaissances
acquises, en résultats concrets sur le terrain. Prêt à passer à l’action ? 

LES 5 ÉTAPES POUR ATTEINDRE TES OBJECTIFS EN 2026 !

ÉTAPE #1 :...........................................................................................................................................................................
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NOTES PERSONNELLES

Pour être encore plus en immersion au cœur de l’expérience du bootcamp, 
être en contact direct avec les experts, les coulisses de l’event, les infos de manière 
plus réactives, et pour participer aux jeux concours…

Rejoins notre canal WhatsApp privilégié
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18H00
Margot CARRION

LES 6 CLÉS INDISPENSABLES POUR RENDRE TES
ANNONCES IRRÉSISTIBLES 
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19H15
Stéphanie BERGÈS COCOZZA

TRANSFORME TON STOCK MANDATS EN VENTES
CHEZ LE NOTAIRE !
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20H30
Stéphane DEMICHELI

SORS DE L'ARGUMENTATION POUR ÊTRE CHOISI
SANS T'ÉPUISER 
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NOTES PERSONNELLES

Pour être encore plus en immersion au cœur de l’expérience du bootcamp, 
être en contact direct avec les experts, les coulisses de l’event, les infos de manière 
plus réactives, et pour participer aux jeux concours…

Rejoins notre canal WhatsApp
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Tu n’es pas seul(e) dans cette aventure.
Si tu rencontres un souci technique, que tu as une question sur une session,
ou simplement envie de partager un ressenti...

Tu peux nous contacter facilement ici :

           Par email : immobilier@arnaudmotreff.com

           Par WhatsApp : 06.47.60.35.36 (Juliette Soldan)

   🧡  On est là pour toi.

UNE QUESTION 
PENDANT OU APRÈS LE BOOTCAMP ?

Réserve ta visio confidentielle pour en savoir + sur IMMOPUR FORMATION !
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Mercredi 4 février 2026

19H45
Arnaud MOTREFF : Fondateur IMMOPUR & CLUB ÉLITE

PRENDS LA TÊTE DE TON MARCHÉ GRÂCE À TA MACHINE À TRANSACTIONS
(PARTIE 2 SUR 3)

Arnaud accompagne les conseillers immobiliers qui souhaitent élever leur niveau de jeu, créer une activité prévisible
et rentable, et reprendre le contrôle de leur temps grâce à des stratégies concrètes, éprouvées et directement applicables.

JOUR 3

18H00
Benjamin DION : L’expert du digital adapté à l’immobilier

Expert en marketing digital spécialisé dans l’immobilier, Benjamin s’est formé aux États-Unis auprès de Ryan Serhant.
Il accompagne de nombreux professionnels à optimiser leur résultats grâce au marketing. Il a accepté de nous partager
en exclusivité SA méthode (introuvable ailleurs) pour récupérer facilement les coordonnées de tous les propriétaires
vendeurs de notre secteur grâce au digital. À toi la primeur des meilleurs mandats de ton marché cette année ! 

LES 4 PILIERS POUR DEVENIR UN AGENT IMMOBILIER AUGMENTÉ 
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12H30
Vincent LECAMUS : Cofondateur IMMO2

Vincent est l’un des pionniers de la modernisation du métier de conseiller immobilier en France.
Cofondateur d’IMMO2, il accompagne depuis plusieurs années, les professionnels de l’immobilier à structurer leur
activité, à prendre le virage du digital intelligemment et à bâtir une carrière durable, alignée avec leur vision.
Par ailleurs, Vincent maîtrise particulièrement les IA : Tu n’es pas prêt ! 

LES 10 TENDANCES QUI VONT TRANSFORMER L'IMMOBILIER D'ICI 2030 

RÉSULTAT DU JEU CONCOURS WHATSAPP DU JOUR !
19H30 Tente de remporter ton audit digital 360° ! (valeur 179 €)

APPEL À CANDIDATURE !

Pour clôturer la soirée, nous analyserons des cas concrets en direct.
 Tu veux que ton cas soit étudié en live ? Écris-nous dès maintenant !

Rejoins notre canal WhatsApp pour tenter ta chance
& accède à des ressources complémentaires !
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Mercredi 4 février 2026
JOUR 3

12H30
Vincent LECAMUS
LES 10 TENDANCES QUI VONT TRANSFORMER L'IMMOBILIER D'ICI 2030 

TENDANCE #1 :................................................................................................................................................................
....................................................................................................................................................................................................

TENDANCE #2 :...............................................................................................................................................................
....................................................................................................................................................................................................

TENDANCE #3 :...............................................................................................................................................................
....................................................................................................................................................................................................

TENDANCE #4 :...............................................................................................................................................................
....................................................................................................................................................................................................

TENDANCE #5 :...............................................................................................................................................................
....................................................................................................................................................................................................

TENDANCE #6 :...............................................................................................................................................................
....................................................................................................................................................................................................

TENDANCE #7 :...............................................................................................................................................................
....................................................................................................................................................................................................

TENDANCE #8 :...............................................................................................................................................................
....................................................................................................................................................................................................

TENDANCE #9 :...............................................................................................................................................................
....................................................................................................................................................................................................

TENDANCE #10 :.............................................................................................................................................................
....................................................................................................................................................................................................
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Vincent est l’un des pionniers de la modernisation du métier de conseiller immobilier en France.
Cofondateur d’IMMO2, il accompagne depuis plusieurs années, les professionnels de l’immobilier à structurer leur
activité, à prendre le virage du digital intelligemment et à bâtir une carrière durable, alignée avec leur vision.
Par ailleurs, Vincent maîtrise particulièrement les IA : Tu n’es pas prêt ! 



NOTES PERSONNELLES
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18H00
Benjamin DION

LES 4 PILIERS POUR DEVENIR UN AGENT
IMMOBILIER AUGMENTÉ 
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19H45
Arnaud MOTREFF

PRENDS LA TÊTE DE TON MARCHÉ GRÂCE À TA
MACHINE À TRANSACTIONS (PARTIE 2 SUR 3)
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NOTES PERSONNELLES

Le spirit d’IMMOPUR FORMATION :
“Agir maintenant avec agilité”
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ESPACE VIP
Cette page est réservée aux membres VIP du BOOTCAMP

Si tu es déjà VIP... Félicitations ! ❤️
En tant que VIP, tu vas vivre une expérience plus complète, plus impactante, plus profitable.
Pour les VIP, le BOOTCAMP continue :)

Nous t’invitons vivement à noter dès maintenant dans ton agenda, la Masterclass exclusive
animée par Arnaud, réservée aux membres VIP :

JEUDI 26 FÉVRIER 2026 - DE 12h00 à 13h30
Arnaud MOTREFF

"DE L’AGENT DÉBORDÉ À L’ENTREPRENEUR STRUCTURÉ ET RENTABLE" 

Tu ne fais pas encore partie de la communauté VIP ? 

Deviens VIP dès maintenant !
Une bonne action pour toi, mais pas que...
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Isabelle Larochette, fondatrice et présidente de l’association
“I LOGE YOU” prendra la parole pendant le BOOTCAMP
pour nous partager la mission de l’association.

100% des bénéfices sont reversés
à l’association “I LOGE YOU”.
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Jeudi 5 février 2026
JOUR 4

Formateur immobilier et fondateur de l’organisme PULL’UP, Fabrice met à profit son expérience terrain pour
accompagner les pros de l’immo dans leur conquête de parts de marché. Il va nous partager ses secrets pour atteindre
en 6 mois ce que tu visais en 3 ans... 3, 2, 1... GO ! 

Fabrice COLLADO : Formateur et coach à coeur ouvert ! 

45 MIN POUR ATTEINDRE EN 6 MOIS CE QUE TU VISAIS EN 3 ANS !

Spécialiste des réseaux sociaux, Camille va nous livrer ses secrets créer de la visibilité durable, attirer les bons prospects
et transformer les réseaux sociaux en véritable outil de génération de leads. Tu vas adorer ! 

20H30
Camille COLLADO : La magicienne des réseaux sociaux !

FAIS PLUS DE VENTES EN 2026 GRÂCE À LA MAGIE
DE TIK TOK ET INSTAGRAM !
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12H30
Romain BEZZINA : La force tranquille à l’état pur !

Team Leader à succès au sein d’un des plus grands réseaux immobiliers au monde, Romain a fondé le Phoenix Club,
une équipe au concept innovant qui fédère des agents et mandataires indépendants ultra performants. 
Sa tempérance naturelle, couplée avec une approche moderne du métier, font de lui un leader influent sur son secteur,
et un exemple à suivre pour toute la profession.

BÂTIS ET DÉVELOPPE UNE DREAM TEAM EN PARTANT DE ZÉRO

18H00
Arnaud MOTREFF : Créateur de la méthode AGILITÉ !

PRENDS LA TÊTE DE TON MARCHÉ GRÂCE À TA MACHINE À TRANSACTIONS
(PARTIE 3 SUR 3)

Fort de 19 ans d’expérience terrain, Arnaud a élaboré un mode d’emploi pour performer dans tous les contextes de marché : 
la méthode AGILITÉ. Aujourd’hui, il accompagne +500 agents et conseillers immobiliers dans toute la France, à créer une
activité sereine, pérenne et prospère !

RÉSULTAT DU JEU CONCOURS WHATSAPP DU JOUR !
20H15 Tente de remporter ton audit digital 360° ! (valeur 179 €)

19H15

Rejoins notre canal WhatsApp pour tenter ta chance
& accède à des ressources complémentaires !
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Jeudi 5 février 2026
JOUR 4

12H30
Romain BEZZINA

Top conseiller et Team Leader au sein du réseau international eXp Realty, Romain a fondé le Phoenix Club, une équipe
au concept innovant qui fédère des mandataires indépendants ultra performants. 
Sa tempérance naturelle, couplée avec une approche moderne du métier, font de lui un leader influent sur son secteur,
et un exemple à suivre pour toute la profession.

BÂTIS ET DÉVELOPPE  UNE DREAM TEAM EN PARTANT DE ZÉRO
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NOTES PERSONNELLES
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Certaines informations ne seront partagées que sur WhatsApp.
Accède dès maintenant au canal privé du Bootcamp.



18H00
Arnaud MOTREFF

PRENDS LA TÊTE DE TON MARCHÉ GRÂCE À TA
MACHINE À TRANSACTIONS (PARTIE 3 SUR 3)
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19H15
Fabrice COLLADO

45 MIN POUR ATTEINDRE EN 6 MOIS
CE QUE TU VISAIS EN 3 ANS !
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20H30
Camille COLLADO

FAIS PLUS DE VENTES EN 2026 GRÂCE À LA MAGIE
DE TIK TOK ET INSTAGRAM !
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Tu ne fais pas encore partie de la communauté VIP ? 

Deviens VIP dès maintenant !
Une bonne action pour toi, mais pas que...

100% des bénéfices sont reversés à l’association “I LOGE YOU”.



Tel : +33 (0)6.61.89.85.00
immobilier@arnaudmotreff.com

Restons en contact !
Tel : +33 (0)6.61.89.85.00

immobilier@arnaudmotreff.com
Restons en contact !

Tel : +33 (0)6.61.89.85.00
immobilier@arnaudmotreff.com

Restons en contact !

ÉLÈVE TON NIVEAU DE JEU
On fait le diagnostic de ta machine à transactions

Gratuit
Sans engagement 

En toute confidentialité

Tel : +33 (0)6.61.89.85.00
immobilier@arnaudmotreff.com

RESTONS EN CONTACT !
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Cet arbre à citations est extrait de l’ADN de notre Dream Team IMMOPUR
basée à Thonon-les-Bains en Haute-Savoie (74)

CITATIONS INSPIRANTES10

Se réunir est un début, rester
ensemble est un progrès, travailler

ensemble est la réussite.

Le changement peut paraître douloureux,
mais rien de plus pénible que de rester
quelque part où tu ne veux plus être.

Vous ne pourrez jamais  
traverser l’océan si vous
n’avez pas le courage de
perdre de vue le rivage.

Les portes de l’avenir sont ouvertes
à ceux qui savent les pousser.

Là où il y a une équipe,
il y a de la magie.

Ce n’est pas parce que les choses sont
difficiles que nous n’osons pas, c’est parce

que nous n’osons pas qu’elles sont difficiles.

La meilleure façon de prédire
 l’avenir, c’est de le créer.

Seul, on va plus vite.
Ensemble, on va plus loin.

Ne l’espère pas. Fais-le ! La confiance,
l’assurance et l’estime de soi se cultivent.

Il n’y a pas de réussite facile
ni d’échecs définitifs.

35
Ce document confidentiel contient 38 pages et est destiné uniquement à un usage personnel. 

Tout le contenu appartient exclusivement à IMMOPUR FORMATION. 
Ne peut être vendu, donné ou partagé sous peine de poursuites judiciaires.



t

ESPACE VIP
Cette page est réservée aux membres VIP du BOOTCAMP

Si tu es déjà VIP... Félicitations ! ❤️
En tant que VIP, tu vas vivre une expérience plus complète, plus impactante, plus profitable.
Pour les VIP, le BOOTCAMP continue :)

Nous t’invitons vivement à noter dès maintenant dans ton agenda, la Masterclass exclusive
animée par Arnaud, réservée aux membres VIP :

JEUDI 26 FÉVRIER 2026 - DE 12h00 à 13h30
Arnaud MOTREFF

"DE L’AGENT DÉBORDÉ À L’ENTREPRENEUR STRUCTURÉ ET RENTABLE" 

Tu ne fais pas encore partie de la communauté VIP ? 

Deviens VIP dès maintenant !
Une bonne action pour toi, mais pas que...
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“I LOGE YOU” prendra la parole pendant le BOOTCAMP
pour nous partager la mission de l’association.

100% des bénéfices sont reversés
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Qu’as-tu retenu de ce BOOTCAMP ?
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............................................................................................................................................
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Que comptes-tu mettre en application dès maintenant ? 
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Ton avis nous intéresse !
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En participant à cette 2ème édition du BOOTCAMP, tu as investi du temps
et de l’énergie pour toi.
Tu as vu des méthodes, des visions, des façons de faire différentes.

Certaines t’ont parlé. D’autres t’ont peut-être challengé.
Et c’est exactement là que les choses sérieuses commencent.

Le BOOTCAMP n’a jamais eu vocation à être une finalité.
C’est un point de bascule pour devenir la référence immobilière de ton marché.
Un moment où l’on arrête d’improviser pour commencer à construire.

La vraie question maintenant n’est pas “quoi faire”,
mais avec qui avancer pour tenir dans la durée, rester lucide, structuré… et ne pas
retomber dans tes mauvaises habitudes et dans l’isolement. 

C’est pour répondre à cet enjeu précis que nous avons conçu un
accompagnement dédié aux professionnels de l’immobilier qui veulent devenir
la référence de leur marché, sans sacrifier leur équilibre personnel.

Copyright 2026 - Tous droits réservés - NDA : 84 74 04109 74

On se revoit vite ?
Juliette & Arnaud

Bravo !
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