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EXERCICE POUR LE
CHOIX D’OFFRE

Réponds à ces questions :

✔️ Ai-je envie d’échanger en direct avec mes clientes ?
✔️ Est-ce que je préfère du numérique, du physique ?
✔️ Quel niveau de suivi je veux proposer ?
✔️ Est-ce que je veux un business structuré ou plutôt un
business évolutif ?

💡  Astuce : Pour les multipotentielles, les formats
hybrides marchent souvent bien 


