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Checklist de la Page de Vente Parfaite

m Titre (accrocher l’attention) [ ]
m Introduction (garder 'attention) [ ]
m Enonciation des problemes (PAS) ]
m Aggravation des problemes (PAS) L]
m Solution : Transformation / Désirs (PAS) |:|
m Bullet Points + Bonus (Bénéfices / WIIFM) ]
Crédibilité : Storytelling + Preuve Sociale L]
m Résumé de ['offre + Garantie [ ]
m FAQ + CTA [ ]
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