"Êtes-vous vraiment prêt(e) à vendre vos œuvres ?" Questionnaire en 13 questions
Bloc 1 - Identité artistique
(3 questions)
1. Avez-vous une ligne artistique définie ?
· Oui, je suis capable de la décrire en une phrase
· Je la sens mais je n'arrive pas encore à la formuler
· Non, je travaille encore à la trouver
2. Votre univers artistique est-il reconnaissable d'une œuvre à l'autre ?
· Oui, il y a une cohérence évidente
· Parfois, selon les séries
· Pas vraiment, j'explore encore
3. Avez-vous une biographie professionnelle rédigée ?
· Oui, à jour et utilisable partout
· J'en ai une mais elle est incomplète
· Non, pas encore

Bloc 2 - Valorisation et prix
(3 questions)
4. Vos prix sont-ils cohérents sur tous vos canaux de vente ?
· Oui, j'ai une grille tarifaire stable
· Pas toujours, je les ajuste selon le contexte
· Non, je n'ai pas de méthode claire
5. Avez-vous déjà baissé le prix d'une œuvre pour la vendre ?
· Non, je tiens mes prix
· Oui, une ou deux fois
· Oui, régulièrement
6. Savez-vous justifier le prix de vos œuvres face à un acheteur ?
· Oui, sans hésitation
· Je peux l'expliquer mais je manque d'assurance
· Non, c'est un vrai blocage pour moi

Bloc 3 - Diffusion et visibilité
(3 questions)
7. Sur quels canaux vendez-vous ou exposez-vous actuellement ?
(plusieurs réponses possibles)
· Galerie physique
· Vente en ligne
· Ventes aux enchères
· Réseau personnel / bouche à oreille
· Aucun canal actif pour l'instant
8. Avez-vous déjà vendu à l'international ?
· Oui, plusieurs fois
· Une fois, par hasard
· Non, mais c'est un objectif
· Non et ce n'est pas ma priorité
9. Publiez-vous régulièrement du contenu sur votre travail ?
· Oui, avec une stratégie définie
· De temps en temps, sans régularité
· Rarement ou jamais

Bloc 4 - Relation acheteur
(3 questions)
10. Avez-vous déjà vendu plusieurs œuvres à la même personne ?
· Oui, j'ai des collectionneurs fidèles
· Une fois
· Non, jamais
11. Entretenez-vous une relation avec vos acheteurs après la vente ?
· Oui, je les tiens informés de mon actualité
· Parfois, si l'occasion se présente
· Non, je ne sais pas comment m'y prendre
12. Avez-vous une liste de contacts (emails) d'acheteurs ou de personnes intéressées ?
· Oui, je la gère activement
· J'ai quelques contacts mais rien de structuré
· Non, pas du tout

Question finale - L'ambition
(1 question ouverte)
13. Si vous deviez nommer UNE chose que vous voulez débloquer dans les 6 prochains mois sur le marché de l'art, ce serait quoi ?
(Champ texte libre)

Les 3 profils de réponse et leur invitation
Profil A -"Vous démarrez"
(majorité de réponses "pas encore" / "non")
"Vous êtes au début de votre chemin sur le marché de l'art - et c'est exactement le bon moment pour poser les bonnes bases. Un rendez-vous avec moi vous permettra d'identifier les 2 ou 3 priorités sur lesquelles concentrer votre énergie, sans vous disperser.
→ Je prends rendez-vous avec Mathilde : contact@lamiedesartistes.com

Profil B - "Vous avancez mais quelque chose bloque"
(réponses mixtes)
"Vous avez déjà des bases solides — mais il y a clairement un ou deux points qui freinent votre développement. C'est souvent là que tout se joue. Un rendez-vous ciblé nous permettra d'identifier exactement ce qui bloque et comment le débloquer.
→ Je prends rendez-vous avec Mathilde : contact@lamiedesartistes.com

Profil C - "Vous êtes prêt à passer à la vitesse supérieure"
(majorité de réponses positives)
"Vous avez les fondations. Ce qu'il vous faut maintenant, c'est une stratégie pour aller plus loin — vendre à l'international, trouver des collectionneurs privés, asseoir votre cote. C'est exactement ce dont nous pouvons parler.
→ Je prends rendez-vous avec Mathilde : contact@lamiedesartistes.com
