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     Accompagnement au développement
     business - 250 €/mois​:

Identification d’opportunités commerciales.​
Mise en place d’un pipeline de prospects.​
Préparation de scripts, argumentaires,
supports.​
Suivi des actions commerciales.​

     Création de documents professionnels - 80
     à 200 €​:

Flyers, plaquettes, présentations, modèles
Word/Excel.​
Mise en page premium (charte graphique).​
Version modifiable + version PDF.​

     Mise en place d’outils - 150 à 300 €​:
Tableaux de bord.​
Automatisations (facturation, relances, suivi).​
Outils de veille AO.​
Organisation documentaire.​

     Accompagnement au lancement appels
    d’offres - 300 à 600 €​:

Analyse du besoin.​
Sélection des AO pertinents.​
Préparation du dossier complet.​
Planification des étapes.​
Assistance jusqu’au dépôt.​

     Priorité & traitement urgent (+30 %)​:
Prise en charge immédiate.​
Délai raccourci.​
Priorité sur les autres dossiers.​

     Suivi administratif avancé - 120 €/mois​:
Suivi complet des échéances.​
Mise en place de rappels automatiques.​
Gestion des documents contractuels.​
Tableaux de bord personnalisés.​

     Gestion des relances clients - 150 €/mois:​
Relances structurées (J+7, J+15, J+30).​
Messages professionnels et fermes mais
courtois.​
Suivi des paiements jusqu’à régularisation.​
Reporting mensuel.​

     Optimisation des dossiers d’appels
    d’offres - 200 à 400 €​:

Relecture complète du dossier.​
Vérification de la conformité.​
Mise en forme premium.​
Amélioration des réponses techniques.​
Check-list de conformité.​

     Honoraires​: 
Heure:

        35€ en distanciel / 50€ en présentiel
Journée:

        220€  en distanciel / 270€ en présentiel
=> Idéal pour missions ponctuelles ou urgentes.​
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