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1- Ta cible

À qui veux-tu t’adresser
précisément ?
Quels sont ses besoins, ses
problèmes et ses
préoccupations ?
Qu’est-ce qu’elle cherche à
résoudre ?

2- Ton positionnement

Quelle solution proposes-tu
à cette personne ?
Quel problème l’aides-tu à
résoudre ?
Qu’est-ce qui caractérise ta
façon de travailler ?
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3- Ton contenu

Est-ce que tes publications
parlent des
préoccupations/besoins de ta
cible ?
Est-ce qu’elles sont
actionnables tout de suite (et
enregistrables)
Est-ce qu’on voit ton univers ?

4- Ta stratégie

Pourquoi publies-tu ce
contenu ?
Est-ce que tu lui fais faire un
vrai parcours ?
Est-ce que je suis capable
de réajuster ma comm’ avec
les éléments que j’ai ?
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