LI Aokl INVIDIBILL

La mappa riservata per
monetizzare cio che gia sai.

La classificazione strategica dei 27 asset digitali
per trasformare il tuo sapere in rendita.

di Cosimo Melle



ISTRUZIONI PER L'USO

Non leggere questo documento come se fosse una lista
della spesa. Se lo farai, il tuo cervello attivera la modalita
“Risparmio Energetico”. Ti dira: “Bello, interessante,
magari un giorno ne fard uno”. E poi archivierai questo
file nel cimitero dei PDF scaricati e mai usati.

Non permetterlo.

Quello che hai davanti € un inventario di opportunita che
gia possiedi. Non devi costruire nulla da zero. Devi solo
estrarre cio che € gia nella tua testa o nel tuo hard disk.

Mentre scorri i 27 Asset, accadra una cosa specifica: La
tua mente razionale (la Neocorteccia) provera a scartarli
tutti. Ti dira: “Troppo difficile”, “Non fa per me", “I| miei
clienti non lo comprerebbero”.

E una bugia. E la paura di esporsi. Il tuo compito oggi &
zittire quella voce e ascoltare l'istinto.

Mentre leggi, uno o due di questi Asset ti faranno vibrare.

Sentirai una leggera attivazione emotiva. Ti verra in mente un file
specifico che hai scritto I'anno scorso o una procedura che ripeti ogni
giorno.

Fermati li. Quello é il tuo Asset Invisibile.
E I'oro che stavi calpestando senza vederlo.

Non cercare di farli tutti. Scegline tre. Solo tre.
E trasformali nella tua liberta.

Buona caccia.

Cocimo Melle
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(Bassa barriera d'ingresso. Soddisfano la logica immediata)

L'Ebook Verticale: La soluzione chirurgica a un singolo dolore del cliente.

La Checklist Operativa: L'ansiolitico per eccellenza. Elimina la paura
dell'errore.

Il Template (Modello): Un documento "riempi-gli-spazi" per risparmiare
fatica cognitiva.

Lo Swipe File: La tua raccolta privata di idee e spunti, pronta all'uso.

Il Case Study "Dietro le quinte": La dissezione brutale di un tuo
successo reale.

La Guida agli Errori Fatali: Cosa non fare. La leva della paura performa
sempre.

Il White Paper Tecnico: Dati puri per clienti analitici e sofisticati.

Il Manifesto: | principi non negoziabili del tuo metodo. Crea fede, non
solo clienti.

La Trascrizione: |l valore delle tue parole parlate, fissato su carta.

(Alto Valore Percepito. Creano fiducia limbica)

+ Il Mini-Corso: Una competenza specifica trasferita in 3 video.
La Masterclass "One-Shot": 90 minuti di verticalita assoluta su un tema.
Il Replay del Webinar: L'esclusivita dell'evento live, resa accessibile.

L'Audio-Training: Formazione liquida per imprenditori che non hanno
tempo.

Lo Screencast Tecnico: Il "guardami mentre lo faccio". Elimina ogni dubbio.
L'Intervista Esclusiva: Vendi l'accesso al tuo network di alto livello.

La Video-Audit: Analisi spietata di un caso reale. Dimostrazione di
superiorita.

Il Q&A Registrato: Le risposte alle obiezioni che tutti hanno ma nessuno

fa.



(Scalabilita Pura. Sganciano il fatturato dal tuo tempo)

Il Calcolatore ROI: Un foglio di calcolo che vende certezza
matematica.

L'Assessment Diagnostico: Il software o quiz che dice al
cliente qual e il suo problema.

Le SOP (Procedure Standard): || manuale operativo della tua
azienda. Vendi il “come”, non il “cosa”.

La Resource Library: La lista curata dei tuoi strumenti segreti.

> | Prompt Al Proprietari: | comandi esatti per replicare il tuo
cervello con l'Intelligenza Artificiale.

Il Calendario Operativo: Pianificazione strategica pronta
all'uso.

(High Ticket. Trasformazione identitaria)

La Challenge (Sfida): Un percorso guidato per ottenere un
risultato in 5 giorni.

Il Workshop Digitale: Laboratorio pratico. Si lavora, non si
ascolta solo.

La Membership (L'Archivio): Accesso in abbonamento a
tutto il tuo sapere storico.

La Certificazione: |l livello finale. Vendi agli altri il diritto di
usare il tuo Metodo.



ORA HAI LA MAPPA.
MA HAI IL VEICOLO?

Hai appena letto I'elenco dei 27 modi in cui la tua
competenza pud diventare rendita. In questo preciso
istante, il tuo cervello ha gia scelto.

C'e@ un asset, tra quelli elencati, che ti ha chiamato. Lo sai qual é.

Il problema é che sapere cosa fare non basta.
Tra il "sapere" e il "fare" c'é@ di mezzo un abisso fatto di
tecnica, copy, strategia di lancio e automazioni.

Molti provano ad attraversare quell'abisso da soli. Risultato?
Costruiscono prodotti che nessuno compra, perdono mesi di
tempo e tornano a fare gli artigiani, piu frustrati di prima.

Non commettere questo errore.
Tu metti la competenza (I'Oro).
lo metto la struttura (la Fonderia).

lo trasformo la tua idea grezza in un Asset Digitale vendibile.
Costruisco il sistema, scrivo le parole, ingegnerizzo la vendita.

Se sei pronto a smettere di vendere ore e iniziare a vendere
asset:

Scrivimi su WhatsApp al

34517716 10

Ti basta inviarmi la parola: “ASSET".

Candidati se hai una competenza reale che merita di essere scalata



