
Public concerné
Personnes en reconversion
professionnelle souhaitant
construire une activité
structurée et à forte valeur
ajoutée.

MÉTHODES ET MOYENS PÉDAGOGIQUES
Apports théoriques et terrain
Supports pédagogiques complets (écrit, vidéo, illustration, cours en
ligne, Annexe, check-list, quizz, et évaluation).
Accès à notre plateforme dédiée.

Notre pédagogie
Une équipe pédagogique disponible et accessible.
Un suivi post-formation pour assurer la continuité.
Une approche humaine, basée sur la proximité et l’échange.
Une progression d’apprentissage structurée.
Une pédagogie claire et méthodique.
Des explications simples et accessibles, adaptées aux réalités du
terrain.

BÉNÉFICE
Vous gagnez des
années d’expérience
grâce à une méthode
claire, structurée et
validée.

Retrouvez-nous sur : Pour plus d’informations:      05.57.81.82.21 contact@formaclim.fr

OBJECTIFS 
À l’issue de ce parcours, les participants sont capables de :

Comprendre le fonctionnement de la climatisation 
Optimiser son organisation d’intervention 
Maîtriser l’intégralité de la méthode professionnelle
Sécuriser ses interventions
intégrer le cadre légal, juridique et les responsabilités
Valoriser une activité de service claire et rentable

Pré-requis
Aucun pré-requis nécessaire 

Durée & Modalités
Durée totale : 35 heures
-35 heures de contenu structuré.
-Accès à l’ensemble des modules
pédagogiques progressifs.
-Validation des acquis tout au long du
parcours.
-Accès à notre plateforme dédiée
pendant 90 jours.

Modalités d’évaluation
Évaluations progressives par module.
Validation finale des acquis.
Certificat de réussite délivré.

Tarif
890 € TTC par participant

Facilité d’apprentissage.
Facilité d’assimilation.
Facilité de reproduction sur le terrain.

LES PLUS DE CETTE MÉTHODE

Méthode de spécialisation
Fonctionnement des systèmes de climatisation
Outils, produits et équipements de sécurité
Prévention des risques
Procédure complète de nettoyage en profondeur

Cadre légal & responsabilités
Nature juridique de l’activité
Périmètre d’intervention 
Protection professionnelle

Valoriser la prestation
Construction de l’offre
Positionnement stratégique 

PROGRAMME

Format autonome
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