5 krokow
do Twojej Firmy

Jak w 7 dni sprawdzi¢ pomyst i zaczgc dziatac

MARIA BRAUN

Przewodnik dla osob,
ktore chcg ruszyc¢ z wtasnym biznesem
- bez chaosu i bez strachu.



Spis tresci

Sprawdz swoj pomyst
Zrob rzetelne obliczenia
7rob oferte

Zaplanuj jak sprzedac
Zaloz firme

Konsekwentnie dzialaj

Ten przewodnik to pierwszy krok. Jesli chcesz przejsc przez kazdy
7 tych krokow z ¢wiczeniami, szablonami i moim komentarzem
— pelny ebook czeka na Ciebie na koncu tego PDF.



Ten przewodnik jest dla Ciebie, jesli:

v Masz pomysl na biznes, ale nie wiesz, jak ruszyc z miejsca

v’ Boisz sie, ze zalozenie firmy to skomplikowana sprawa

v Myslisz, ze potrzebujesz duzego kapitalu, zeby w ogole zaczac
v Chcesz zaczac, ale nie umiesz ruszyc¢ z miejsca

Pokaze Ci 5 konkretnych krokow, ktore mozesz wdrozyc juz dzis.
Bez strachu.

Bez wielkich pieniedzy.
Bez komplikacji.



Nazywam si¢ Maria Braun.

Od 20 lat buduje, skaluje i prowadze firmy — wtasne i cudze.

Mam za soba:
e 3 udane przejecia i fuzje firm,
e rozwOj marek w e-commerce, retailu i cross-border,
e Wspotprace z wieloma hurtowniami,
e import i dystrybucje zgodng z obowigzujgcym prawem,
e WspOtprace z setkami matych przedsiebiorcow,
e dziesigtki wdrozen procesdw, automatyzacji i usprawnien.

Dzi$s moja misja jest wspierac ludzi w przechodzeniu od pomystu do
realnego biznesu. Nie w teorii, a w praktyce.



W zesztym miesigcu przyszta do mnie Kasia z pomystem na
naturalne, ekologiczne mydta — miata juz pierwsze kostki, ale
kompletnie nie wiedziata, jak je sprzedawac.

Nie miata wyceny, nie wiedziata, gdzie zaczac sprzedaz, a etykiety
co prawda byty zgodne z wymogami, ale produkty nie miaty
koddw kreskowych.

Zaczetysmy od sprawdzenia rynku na jej pomyst i okazato sie, ze
dobrze trafia w potrzeby klientek. Przeliczytysmy koszty,
uproscitysmy oferte i wybratySmy najprostszy kanat sprzedazy —
Instagram.

W 10 dni sprzedata wiekszg czesc pierwszej partii i zebrata opinie.
Dopiero potem zaczetysmy przygotowywac brakujace element jak

kody kreskowe— juz z poczuciem, ze ten pomyst naprawde dziata.
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Sprawdz
pomyst



Masz pomyst? Swietnie!

Ale pomyst to nie biznes.

Biznes zaczyna sie dopiero wtedy,

gdy ktos chce Tobie zaptacié.

Dlatego zanim zrobisz logo, kupisz domene i
zarejestrujesz firme — sprawdz, czy to, co chcesz

robic, jest dla kogos naprawde wazne.

W petnym ebooku znajdziesz gotowy skrypt rozmowy
walidacyjnej — co doktadnie mowic, zeby dostac szczerg
odpowiedz zamiast grzecznosciowego 'fajny pomyst'






Szvbkie narzedzia walidacji

ZANIM POROZMAWIASZ Z LUDZMI

Uzyj szybkich narzedzi:
V/ Google Trends

Czy ludzie szukaja tematu?

+/ Grupy na FB

Na co narzekaja? O co pytaja?

V Allegro/Etsy
Czy ktos juz to robi?

Jesli tak — super. Konkurencja to dowdd, ze jest popyt.

Jesli nie - to gorzej,

. chyba, ze witasnie odkrywasz jakas dotychczas nieodkryta

zyte ztota?
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ILE NAPRAWDE POTRZEBUJE PIENIEDZY NA START?

Nie potrzebujesz biznesplanu na 40 stron.
Potrzebujesz trzech liczb:
1.1le kosztuje wytworzenie ushugi/produktu?
2.1le czasu Ci to zajmuje?

3.1le musisz zarobic miesiecznie, aby to mialo sens?

To wystarczy, by wiedziec, czy pomyst jest oplacalny.

Co musisz miec

Surowce do produkcji/towar

Opakowania (papier, tasma)

LOGO (prosta nazwa?)

Fanpage na FB i Instagramie
Rejestracja firmy

Ksiegowos¢

Cennik

Co moze poczekac

Profesjonalne LOGO

Strona www

Lokal/biuro
Pracownicy

Profesjonalna sesja foto

Drogi komputer

Pickne opakowania custom

Jak konkretnie policzyc¢ czy Twoj pomysl zarobi na ZUS i cos dla Ciebie?
W pelnym ebooku jest gotowa tabela do wpisania swoich liczb —
sprawdz tutaj.


https://www.mariabraun.pl/od-pomyslu-do-wlasnego-biznesu-59-48h

Skad
wziac
pieniadze
na start?

1. Zacznij rownolegle

e Nie rzucaj etatu
e Pracuj wieczorami i weekendami
e Odkladaj czesc¢ wyplaty

2. Przedsprzedaz

e Zanim wyprodukujesz - sprzedaj

e "Wplata z gory, wysylka za 2 tygodnie'

e 10 zamowien x 30 7l = 300 zl na
surowce

3. Pozyczka od rodziny

e Jasne zasady (ile, kiedy oddasz)

e Spisz na papierze

e Pozyczaj tylko tyle, ile naprawde
potrzebujesz
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7ZROB ZROZUMIALA
[ PROSTA OFERTE

Nie musisz miec 10 ustue.
Dlaczego?
Bo ludzie kupuja konkretne rozwiazania, nie pickne opowiesci.

Oferta powinna odpowiadac na 3 pytania klientow:

Co dokladnie dostane?

Ile to kosztuje?

Kiedy zobacze efekt?



PROBLEM - 7 czym zwraca sie klient?

ROZWIAZANIE - co robisz, krok po kroku?

EFEKT —co moj produkt/ustuga zmieni w jego zyciu?

CENA - jasno i prosto.

JAK ZACZAC: - link, termin, pierwszy krok.

Ten szablon dziala. W ebooku znajdziesz 3 wypelnione
przyklady ofert z roznych branz — ushugi, produkty fizyczne
i konsultacje — Zebys nie musial/a zaczynac od bialej kartki.
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Jak to
sprzedac?



Najlepsze kanaty na start:

/ Facebook / Instagram
Najprostszy sposob, aby zdobyc¢ pierwszych

klientow.

v Marketplace / gotowe platformy

Tam juz jest ruch.

 Prosta strona wizytéwka

Minimum, ale robi ogromna réznice w zaufaniu.

Nie musisz by¢ wszedzie.

Wystarczy jedno miejsce, ale dobrze prowadzone.



Wybierz sposob
reklamy

Ulotki

To dos¢ archaiczna forma
reklamy, ale moze sie sprawdzic
przy dzialaniach lokalnych.
Wydruk ulotek jest bardzo tani.
Mozna tez wymieniac sie ulotkami
z innymi lokalnymi biznesami.
Dzialanie ulotek mozna sprawdzac
dajac na nich kody rabatowe.
Wowczas fatwo zmierzy¢ efekt
swoich dziatan.

Google/Meta Ads

Testuj z malymi budzetami. Jesli sie
na tym nie znasz, polecam
outsourcing do profesjonalistow - z
zastrzezeniem, ze musisz pilnowac
wynikdw. Zle skierowana kampania
potrafi pochtonac¢ srodki bez
zadnego efektu. Reklamy wymagajq
tez ciaglej optymalizacji. Moja rada:
agencja lub freelancer z
doswiadczeniem.

FB/Instagram

Zalozenie kont na Facebooku i
Instagramie to dzisiaj minimum.
Ostrzegam Cie jednak - bez
naturalnej fatwosci w tworzeniu
tresci, bedzie to wymagajace
zajecie. Te platformy potrzebujg
stalego zasilania swiezym
contentem. Nie masz do tego
glowy? Zaplanuj to jako czesc etatu
dla swojego pierwszego
pracownika ;)

TV/RADIO

Te formy reklamy sprawdzaja
sie glownie w przypadku
wiekszych firm, bo sa bardzo
drogie. Jesli jednak Twoja
dzialalnosc¢ ma charakter
lokalny, warto rozwazyc
reklame w pobliskiej stacji
radiowej lub baner umieszczony
w bezposrednim sasiedztwie
Twojego punktu.




/.atoz firme,
albo najpierw
przetestu)
pomyst!



Firma w 5 krokach

OD POMYStU DO SZYLDU

Przeszlismy wspolnie przez sprawdzenie pomystu, kalkulacje, zrobienie
oferty, wybor kanatow sprzedazy oraz zalozenie firmy.
Zdradze Ci sekret - bycie przedsiebiorca wciaga i uzaleznia :-)

SPRAWDZAM
POMYSL

LICZE KASE

ROBIE OFERTE

WYBIERAM KANALY
SPRZEDAZY

KONSEKWENTNIE
DZIAEAM

Wlasnie poznales/as szkielet. Teraz czas na “mieso”.

Pelny ebook "Od pomystu do wlasnej firmy" przeprowadzi Cie przez
kazdy z tych krokow z ¢wiczeniami, przykladami i checklistami.

Dla czytelnikow tego przewodnika: 59 zt tylko przez 48h od pobrania.
» |mariabraun.pl/ebook]| «
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Od Pomystu do Wlasnego Biznesu

Ten przewodnik dat Ci mape. Petny ebook przeprowadzi

Cie przez kazdy krok z ¢wiczeniami, przyktadami i

checklistami — zeby$ nie zgadywat/a, tylko dziatat/a.

Co znajdziesz w petnym ebooku, czego nie ma tutaj:

Gotowy skrypt rozmowy walidacyjnej z klientem
Tabele finansowa do wyliczenia swoich kosztéow

3 wypetnione przyktady ofert (ustuga / produkt /
konsultacje)

Checklisty dla kazdego etapu

Rozdziat o formalnosciach: CEIDG, ZUS, VAT po ludzku
Rozdziat o reklamie — czy da sie bez ptatnych?
Rozdziat o organizacji pracy, zeby nie zging¢ w

chaosie.

Dla czytelnikéw tego przewodnika: 59 zt zamiast 89 zi.

Cena specjalna aktywna przez 48h od pobrania.

> mariabraun.pl/ebook «



https://www.mariabraun.pl/od-pomyslu-do-wlasnego-biznesu-59-48h

WELASNIE ZROBILES/AS PIERWSZY
KROK W DOBRA STRONE!

Opcja A: Dziatasz samodzielnie z tym, co masz w
tym PDF. Dasz rade — tylko bedzie to dtuzej i po
drodze pojawig sie pytania, na ktore nie znajdziesz
tu odpowiedzi.

Opcja B: Bierzesz petny ebook i przechodzisz przez
kazdy krok z ¢wiczeniami, przyktadami i gotowymi
narzedziami.

Zamiast zgadywac — wiesz.

Zamiast sie zatrzymywac — idziesz dalej.

Petny ebook "Od pomystu do Wtasnego Biznesu”
za 59 zt — cena specjalna

dla czytelnikdw tego PDF,

przez 48h.

> mariabraun.pl/ebook «

lub jesli chcesz przejsc T
przez to ze mng osobiscie, | ,g,"\/ﬁ,
kup pakiet

ebook + konsultacje.



https://www.mariabraun.pl/od-pomyslu-do-wlasnego-biznesu-59-48h
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Trzymam
za Clebie
kciuki!

Jesli ten przewodnik byt dla Ciebie pomocny —
pelny ebook to jego rozwiniecie.
Konkretniejsze, glebsze, z narzedziami do
dziatania od zaraz.

59 7zt dla czytelnikow tego PDF — przez 48h od
pobrania.

» mariabraun.pl/ebook «

Wariow (oo



https://www.mariabraun.pl/od-pomyslu-do-wlasnego-biznesu-59

O mnie

Jestem praktykiem biznesowym w sektorze MSP z
doswiadczeniem korporacyjnym od 2000 roku. Od 2007
roku z sukcesem prowadze wtasng firme — zaczetam od
sklepu internetowego Drewniaczek.eu, ktory zatozytam w
swoim mieszkaniu, nastepnie rozwinetam biznes o
dystrybucje zabawek edukacyjnych w Polsce i za granica.

DREWNIACZEK

g T b S piey o [ s s
czvli niech zyje radosc!

Kolejnym krokiem byto przejecie dwdch firm: Smartoys i
Ekomaluch. Moja firma ewoluowata od matej dziatalnosci
gospodarczej, przez spotke komandytowg, do obecnej formy
spotki jawne,.

Dowiedz sie wiecej_o mnie



https://www.mariabraun.pl/omnie

