

GUÍA PRÁCTICA						3 CLAVES PARA EXPANDIR TUS VENTAS 







Guía práctica
¿Desde dónde estás vendiendo?
3 claves para expandir tus ventas
Descubre cuál de estas tres claves necesitas activar hoy para vender desde un lugar más alineado con vos y llévate una herramienta práctica para acompañar tus próximas ventas.
Mientras escuchas el audio, anda marcando qué clave sientes más tuya hoy. 
Al final vas a elegir una y vas a escribir tu propia frase ancla.



CLAVE 1:   La persona no compra tu servicio, compra el resultado que le va a dar tu servicio.
Cuando te enfocas en tu título o tu profesión, dejas de ver qué necesita realmente tu clienta real.
Por ejemplo: una contadora no vende "hacer tu declaración de impuestos" 
vende tranquilidad, tiempo y la libertad de enfocarte en lo que sabes hacer.
¿Qué es lo que realmente compra tu clienta real? Escribe 2 o 3 opciones:

1.  Escribe aquí

2.  Escribe aquí 
3.  Escribe aquí 

CLAVE 2:   No es mostrarte tú, es mostrar tu trabajo.
El perfeccionismo te distrae en cosas que no le aportan valor a tu clienta. Mostrar tu trabajo es una habilidad que se entrena.
Por ejemplo: la contadora tiene miedo de grabarse explicando cómo ayuda a sus clientas, entonces se pasa semanas aprendiendo a editar videos, para que quede perfecta en vez de simplemente grabar un video corto mostrando cómo trabaja.
¿Qué trabajo tuyo puedes mostrar esta semana, tal como está? Escribe 2 o 3 formas concretas:

1.  Escribe aquí

2.  Escribe aquí 
3.  Escribe aquí 


CLAVE 3   Vender es servir.
Cuando tienes claro tus valores, qué vendes y para quién, aparece la coherencia y ahí dejas de asociar vender con algo negativo.
Por ejemplo: la contadora siente que ofrecerle su servicio a alguien es como venderle algo que no necesita cuando en realidad, si sabe que puede ayudarla a mantener todo en regla, no ofrecérselo es dejarla sola con eso.
¿A quién puedes servir hoy, con lo que ya tienes? Escribe 2 o 3 nombres o situaciones concretas:

1.  Escribe aquí

2.  Escribe aquí 
3.  Escribe aquí 




Tu frase ancla
¿Con cuál de estas tres claves te identificas más hoy?
1. La persona no compra tu servicio, compra el resultado que le va a dar tu servicio.
2. No es mostrarte tú, es mostrar tu trabajo.
3. Vender es servir.
	Escribe tu frase ancla la de arriba tal cual, o la tuya propia:
 
 Escribe aquí
Cada vez que sienta esto, voy a volver a esta frase.
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